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editorial

ZONA MIXTA

Automechanika Frankfurt,
la feria total

esultacomplicado re-
sumir en unas pocas
R lineas lo que supuso

la dltima edicion de
Automechanika Frankfurt. Inclu-
so se antoja complicado tratarde
comprimirlo en unarevista como
la que tienes entre manos. Pero lo
hemos intentado. Durante cinco
dias, la posventa europea -inclu-
so mundial-sediocitaen el cer-
tamen germano.Y, adiferencia de
otras ediciones, en esta ocasion sf
ha habido numerosas noticias y
novedades.
Porejemplo, varios fabrican-
tes han anunciado ampliaciones
de sugama con nuevas lineas de
producto (DRiV, MS Motarservice,
Continental o NTN-SNR, por poner
algunos ejemplos). La cada vez
mayor globalizacion hace nece-
sario gue muchaos de ellos com-
pleten su portfolio para poder
responder los requerimientos de
clientes, tanto en primer equipo
como en ladistribucién. Los pri-
meros, parque les demandan sistemas
completaos; los segundos, porque quie-
ren diversificar su actividad a ser posi-
ble con proveedares de caonfianza.
Esverdad que ha habido algunas au-
sencias (Mann+Hummel, Dayco o Valeo
son algunos ejemplaos), pero también
que sectores que antes no estaban
hien representados (como las marcas
de pintura) han dado un paso adelante
y han brillado con luz propiaen el cer-

en comunicacion

tamen de este afo. Como os decia, en
estas paginas encontraréis un amplio
resumen de la feria, con las principales
novedades e informaciones sobre las
empresas mas destacadas de nuestro
sector que acudieron ala muestra.
Por otro lado, en esta revista también
hemos comenzado una serie de en-
trevistas (que prolongaremos duran-
te los proximos meses) a responsa-
bles de posventa de marcas chinas

en Espafia. Segun datos de Faconau-

to,son yae23las marcas chi-
nas de coches que operanen
nuestro pais, y el nUmero si-
gue creciendo. En este contex-
to, como usuarios, como perio-
distas y como posventeros, nos
surgen algunas dudas. ¢Quién
estd realizando la posventa de
esos vehiculos?¢Podran los ta-
Ileres multimarca participar de
ella?sQué planes tienen estas
compafiias en Espafia paralos
préximos meses? En estas pa-
ginasiréis leyendo lo que nos
vayan contando. Porgque, al
igual que hace afios vivimos la
entrada de marcas japonesas
primero y coreanas despues,
los constructores chinos de au-
tomaviles comienzanaseruna
oleada que traerg, a buen se-
guro, cambios en la posventa.
Por otro lado, sin duda, este
otofio esta resultando pleno de
nombramientos y ceses, como
os hemosido informando pun-
tualmente en Posventa.info. A saber,
los nuevaos destinos de Antonio Mendo
(HolyAuto), Oscar Martin (Barg Auto-
motive Reman Spain) o José Luis Bra-
vo (VT Batteries) o las salidas de Egoitz
Goiricelaya (DRiV] o Ernesto Zapata
(PPG).0s iremos informando puntual-
mente en estas paginas, en nuestra
web, en las redes sociales y personal-
mente, ya que este otofio viene carga-
do de eventos y nos iremos viendo las
caras periodicamente.
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COMPANEROS DEL METAL

SI LO TIENES

conelfin

6 talleres en comunicacion

Un nimero mas, agradecer la oportunidad de
poder acercaros mireflexién sobre este sector que
tanto apasiona y que a tantos nos engancha.

Las grandes redes de
talleres acumulan servicios
y acciones alos talleres

abanico de herramientas,
como acceso a formaciones
y ainformacion, pero los
talleres...¢porquénolo
aprovechamos?

olade nuevo, compaferos del
metal.

Hace poco fue Automechanika
Frankfurt,citaalaquenoencon-
tré hueco paraacudir,yaquela
transformacién de nuestro Centro de Forma-
cionenunnuevo Centro de Formacion Integral
de Formacién Profesional me tiene mas ocupado
deloque creia, peroesono me haimpedido estar
aldiadetodoloqueocurrig, estando en contac-
tocontodoslos compaferos del sector que han
acudido y me han podido trasladarsus impresio-
nes. Atodos ellos, jjmil gracias!!
Yunadelascosas
que porlaque
mas me pregun-
tocada Autome-
chanikay cada
Motortec es por
el papel del ta-
lleren este esca-
parate delsec-
tor.Como taller,
disfrutamos po-
niéndonos al dia
conlassolucio-
nes existentes
parasaberatendertodoslosavancestecnolégi-
cos ylosnuevossistemas, cadavez mas comple-
jos,que atendemos en nuestro negocio.
Paralosdistribuidores y fabricantes quedaclaro
gue no essuficiente vender una pieza, la preocu-

de disponerde un

paciénes que sepamos maontarla correctamente.
Poreso, el tiempo y recursos gue nos exponen en
Automechanika y Motortec para hacernos parti-
cipesalostalleres cadavez ocupaun lugardes-
tacadoensusstands.Esevidente que los talleres
valoramos estos servicios, conscientes de lo vi-
tal gue es paranuestros negocios, siendo nece-
sario contar con profesionales bien formados y
conapoyo ante cualquier duda técnica, sabedo-
resde que,en el mercado actual, el tiempoesaro,
y cualquier error puede costar caro.

Yaquiviene la partesorprendente.Las grandes
redes de talleresacumulan servicios y acciones
alostalleresconelfinde disponerde un abani-
code herramientas,como acceso aformaciones
yainfaormacion, perolostalleres...¢porquénolo
aprovechamos?

Tal vez sea por falta de tiempo, porque descono-
cemostodoloquetenemosanuestroalcanceo
como usarlo, 0 quizas porlacreencia de que “eso
yalosé” Algunos piensan que llevan afios en el
oficioy pesa mas la experiencia einstinto adqui-
rido,y que no necesitan mas formacidn. Otros,
que pedirayuda técnica es unasefial de debili-
dad, cuandoenrealidad, estodo lo contrario: es
una muestra de profesionalidad.

Perolarealidad es que, con la complejidad de los
cochesactuales, laexperiencia nosiempre essu-
ficiente, esto ha cambiado mucho.Yloquean-
tesse haciaencinco minutos ahora puedere-
querirunatécnica o pericia técnica especifica.Un
pequefio erraren el montaje de una pieza pue-



de provaocarun fallograve enelvehiculoyesose
traduce enclientesinsatisfechos y pérdidade la
confianzaen el taller,

Otro mitoesquelosservicios de asistencia técni-
cayformacionestansolo paralos nuevos meca-
nicos, peroa nada mas lejos de larealidad. Es para
todos. El objetivo es estarsiempre actualizados.
Ya hablé hace tiempo de los beneficios que con-
llevaestarenunared de talleres, poniendo a
nuestroalcance ungranabanicodeserviciosy
soluciones que estan para que nos resulte me-
nos dificil nuestro oficio, pero la cuestion es que
debemos aprovecharloynosolo confiaren nues-
trasabiduriay experiencia. Utilizar los recur-

sos que tenemaos a nuestradisposicion, mas que
unaventaja competitiva, esuna necesidad para
mantenernos en el mercado.

Porel bien del negocio,asicomao el valorinnato
de sentirse un buen profesional, osinvitoa pen-
sar,a preguntar,aaprenderyausarlasherra-
mientas yservicios que tenemos a nuestra dis-
posicién.m
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IMPRESIONES SIN PRESIONES

José Luis
Do Muiio Cid

Consultor estratégico

SO QUE TU ME DA

8 talleres en comunic

eguro que todos co-
noceéis esta poéticay
optimista cancién del
gran Pau Donésysuin-
sustituibles compafie-
ros de “Jarabe de Palo”.
Y,sin duda, con lalec-
tura de esta -siempre personal- apor-
tacion, en este caso sobre Automecha-
nika Frankfurt 2024 entenderéis y to-
leraréis que la escogiera.
No es posible mejor forma de comen-
zarque darlas gracias a todos y to-
das las personas que han participado
en este evento, recuperado de la pan-
demia y posicionado de nuevo entre
los cuatro grandes a nivel mundial de
nuestro sector.
Esimposible plasmar aqui los nombres
de los verdaderos protagonistas de
esos dias: baste con nombraralos Ser-
gio, Amadeo, Maria Jesus, Juan, César,
Mariano, Stéphane, Begoiia, Manuel,
Javier, Agata, José, Carlos, Ruth, Ales-
sandro, Bruno, Giggi, Cumak, Andrea..,
etc. Por supuesto, mencién aparte me-
recen mis compafieros de Elcome: Nick,
Tony y Oliver y todos los miembraos
de Elcome Headquarter, con un conti-
nuo apoyo desde la distancia.. Somos
tecnologia y, porlo tanto,somos en lo
remoto la aportacién que permite la
cercania global del Aftermarket Auto-
motive.
Dejando de lado la climatologia, que no

acompafo precisamente, en este en-
cuentro de los principales actores de
nuestro sector, el dolor de pies y pier-
nas tras el recorrido por esa acoge-
dora moqueta, guia de los pabellones
porlos que tratamos de acercarnos a
nuestros clientes y potenciales nue-
vos partners; hemos podido disfrutar
-“again”- de un gran acontecimiento,
converdaderas oportunidades de ne-
gocio y contactos positivos a todos los
niveles, recuperando aquellos afios de
esplendor; avidos de felicitarnos por
encontrarnos de nuevo en una feria
con sentido.

Si,evidentemente el esfuerzo inver-
sor para estar presente en Frankfurt
es muy importante para las empresas;
en suinmensa mayoria fabricantes
IAM del mercado de la posventa au-
tomotriz, tanto desde el punto de vis-
ta econdmico como emocional. Es por
esto que es necesario reconocerles lo
bien que han sabido enfrentarse a este
nuevo envite y las renovadas fuerzas
gue de el mismo lainmensa mayoria
de ellas han conseguido sacar.

En el ambito personal, ha sido genial
coincidir, ya, por esas casualidades del
destinoincierto, en el avién de ida con
verdaderos profesionales del sector,
los Juanjo, Beatriz, Aitor, Pedro, Rubén..,
conlos que tuve el honor de compar-
tirtambién el viaje de vuelta, y ademas
encontrarme de nuevo con colegas, en

la espera aeroportuaria, que ha tiempo
no veia en persona.

Desde el punto profesional, tanto para
nuestras compafias espafiolas, como
para las italianas, turcas, alemanas,
etc, hamerecido la pena el esfuerzo, se
han recuperado y farjado nuevos con-
tactos para negocios y se ha confir-
mado lafortaleza del entramado in-
dustrial europeo frentealo que sein-
sinlan como nuevos retos en nuestro
mercado global.

Los datos son verdaderamente espec-
taculares: mdas de 108.000 visitan-
tesde 172 paises y 4.200 expaositores
provenientes de 80 paises; no me co-
rresponde a mi analizarlos, seran los
grandes “gurus” del sector los que nos
muestren la verdadera dimension de
los mismos.

Enel plano de las emaciones; hasido
una enorme alegria ser consciente de
que laInteligencia Emocional supe-

ro con creces las acciones presenta-
das por la Inteligencia Artificial. Y uno
siempre siente el orgullo hispano de
vernos no solo bien representadaos;
sino excelentemente acompafados.
Tengo que hacer una mencién especial
aquiaSernauto y alos componentes
del equipo desplazado
alaferia:espectaculares profesionales,
cadauno ensuambito de actuacién,
recorrieron todo el escenario, promo-
cionando nuestras empresas fabrican-



tesy comercializadores de marca.

Sin palabras tamhién la cobertura por
parte de los medios informativos espe-
cializados espafoles desplazados y ese
fantastico equipo de personas que los
representan y lo mantienenvivoalo
largo de todo el afio.

Este ibaaserunencuentro conincég-
nitas: el papel de las nuevas tecnolo-
gias en los procesos de comercializa-
cién;las novedades en los acuerdos in-
ternacionales de colaboracion entre
los fabricantes OE, IAM y la distribucidn
europea; las innovaciones en materia
de producto que se preveian podrian
presentarse aprovechando el aconteci-
miento; la capacidad de convocatoriaa
nivel internacional que, fuera de los li-
mites europeos, podria tener la feria..
Pero todas estas dudas desaparecie-
ron el sequndo dia, con los principales
pabellones llenos de profesionales en
busca de negocio y contactos para de-
sarrollar posteriormente, y con la cal-
ma y la prudencia queinspira el tempo
de reflexién en el “come back”.

Claro que han cambiado las formas

y medios de relacionarse comercial-
mente y se hace cada dia mas impor-
tante, necesaria e imprescindible el uso
de la Tecnologia de la Informacian (IT)
para el desarrollo sostenido y estraté-
gicamente estructurado, ordenado, se-
guro y garantista de esas relaciones.

La desaparicion paulatina de los cata-
logos impresos, sustituidos por los ca-
talogos en PDF, actualizados en “just
on time”, los e-cat, los procedimientos
de venta e-commerce y lainforma-
cién estandarizada necesaria para que
las diferentes plataformas propiciena
las empresas alcanzar mercados glo-
bales; también han tenido presencia en
Frankfurt..Incluso los cadigos QR y

las Vcard han sustituido a las tarjetas
tradicionales de presentaciényalos
folletos y boletines especiales que ha-
bitualmente se preparan para este tipo
de acontecimientos.

La sostenibilidad y el remanufacturado
han tenido una presencia importante

y nos han demostrado el gran poten-
cial que para estos tenemos desde Es-
pafia, sin apartarnos de la fabricacion,
tratando de conservar nuestro tejido

productivo en nuestras propias manos,
cada dia mas complicado, en un mer-
cado financiero deseoso de poner sus
manos en un sector dindmico y alta-
mente productivo.

Por supuesto, seguimos siendo hijos
de Saturno; con esa tendenciaclarade
devorarnos a nosotros mismos; en to-
das partes se cuecen habas y, por suer-
te, no existe la perfeccién. Cuando hace
ocho afios ya hablabamos del vehiculo
conectado, del incremento espectacu-
lar, que ya por entonces, se anunciaba
del vehiculo eléctrico, de los cambios
en los procesos de logistica de mate-
riales y productos que se preveian, de
laimportancia significativa que im-
plicabalalT en el sector; realmente
s¢lo estos dos Ultimos han avanzado
enunalineacoherente con lacurvade
crecimiento del sector. Hemaos avanza-
doenlacadenadesuministroyenla
incorporacion de la IT en el Aftermar-
ket Automotive y alin seguiremos me-
jorando cada dia mas en este campo.

La otraferia

Esta quedando un articulo un poco
arenoso y demasiado denso de conte-
nido;asi que iremos a la otra feria: lade
los bocatas apresurados, la de los pin-
chos enlos stands, lade las cenas con
clientes y colegas, la de poco dormir,
lade las cervezas y salchichas, ladelas
visitas relampago, la de los paseantes,
lade los amaneceres pesados, lade los
metros, taxis, coches, autobuses lle-
gando a Messe Frankfurt, lade las ané-
nimas identificaciones colgando del

Por supuesto,
seguimos siendo hijos
de Saturno; con esa
tendencia clara de
devorarnos a nosotros
mismos; en todas
partes se cuecen
habas y, por suerte, no
existe la perfeccién

cuello, la de las conversaciones en los
pasillos, la de los espias tecnoldgicos,
ladelos jefes ahora ya no tan distan-
tes,ladelosacuerdosalaluzdeunci-
garrillo en el patio central.. Esa otra fe-
ria tan o mas importante que la con-
vencional.

Alli nos hemos seguido encontrando
con los compafieros generadores de
negocio y,sobre todo, con esa genial
mezcla entre la experiencia y la moti-
vacion de los primerizos. Esta ha sido;
por supuesto la feria del cambio, lade
lainnovacion de pensamiento, la del
“open mind”; estimulante, divertida,
retadora, fascinante e imaginativa.
Innumerables oradores expertos en
las diferentes areas nos han deleita-
do con presentaciones fascinantes de
sus percepciones sobre el futuro que
ya estd aqui, de esos nuevos retos que
supone poner en comun las necesida-
des de oferta, demanda y conciliacién
de las mismas entre el Occidente y del
Oriente. Por desgracia, uno carente del
don de la ubicuidad, no ha podido asis-
tiratodos los frentes; pero se respiraba
entre los asistentes interés, estimulo y
ganas de poner en practica lo atenta-
mente escuchado en los diferentes es-
pacios habilitados a tal fin.

No penséis que esta edicién pasara
desapercibida: seguro que sus conse-
cuencias, medidas en datos y resulta-
dos obtenidos es de las mejores de los
ultimos afios y se trasladara al sector,
atodos los niveles, cada una de esas
conclusiones, como torrentes llenos
de vida. En Frankfurt ha nevado y aho-
rallegardn alos diferentes rios los in-
mensos caudales de los contactos que
allise han establecido, y las innovacio-
nes que todos hemos tratado de pre-
sentar. Ha sido la feria del “SI LO CREES,
LO PUEDES CONSEGUIR",

Como conclusién; un alto grado de po-
sitividad, de energias renovadas, de
entusiasmo, de contactos productivos
gue hemosdeirconvirtiendo en las
préximas semanas en beneficios para
nuestras compafias.

Todos seremaos participes a medio pla-
zo de las expectativas creadas y, sin
duda, gracias a ello. Como siempre os
digo, seguiremos avanzando..m

talleres en comunicacic
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OPINION

2025 verde: retos pero,
sobre todo, oportunidades

Antonio
Lépez

partirde enerode 2025, la
A nuevaregulacién de emi-
sionesde CO,enEuropa
afectaratantoalosfabri-
cantescomo alsectordela posven-
taengeneral, puesladistribucion de
recambios, lareparaciény el mante-
nimiento de vehiculos también debe-
rdnadaptarse alas nuevas exigencias
ambientales para seguirsiendo com-
petitivos. En Ultimainstancia, todos
formamos parte de un mismo ecosis-
tema, porlo que es esencial gue no nos
limitemos anuestras areas especi-
ficas,sinoque adoptemos unavision

globaldelentornoenelque operamos.

En este contexto, lacolaboraciénen-
trefabricantes, distribuidores y talle-
resseraclave,yaque laeficienciade

losvehiculos dependera nosolodesu
produccién,sinotambién de suman-

Vicepresidente de Ancera

tenimiento.Un cambio que, sin duda,
ofrece oportunidades para quienes
adopten practicassostenibles, como
laoptimizacion de rutas logisticas y
tecnologias limpias. Ademds, conun
parque circulante envejecido -la edad
mediadelosvehiculosesde 13,6 afos,
segunnuestro Ultimoinforme-, la
nuevanormativaejercerd presién para
mejorar la eficiencia energéticade los
vehiculos encirculacién.Y el rejuvene-
cimiento del parque podriareducirlas
emisiones hastaenun 90%.

Eneste contextode transformacion,
los Premios Compromiso con laSos-
tenibilidad en la Posventa convierten
lateariaen practica, y hacen palpable
esacolaboracién necesariaentre todos
los agentes clave del sector.Organiza-
dos por Ancera, Sernauto, Cetraay Co-

Los premios no son sélo una menciodn, sino, sobre todo,
una plataforma que muestre, tanto de formainterna
(al resto de empresas sectoriales) como externa (a
otros sectores, administraciones, etc), que somos
innovadores y sostenibles

CLOMPROMISD

Srmaands tu rordidedurs

'_l-

nepa, con lacolaboracion de Motor-
tecMadrid, estos galardones celebran
sucuartaedicion este 2024.Sin duda,
se hanconvertidoenunaplataforma
esencial parareconoceraaquellasem-
presasque estanliderando el cambio
haciaun futuro masverdeen la pos-
venta.Porque en nuestrosector hace-
mos mas de lo que dejamaos ver. Actua-
mos amenudo como referentes, enun
sector que, por definicion, es sosteni-
bilidad. Contamos con compafifas que
desarrollan pequefias y grandes prac-
ticasen materiaverde. Es porelloque
los premios noson sélouna menciaén,
sino, sobre todo, una plataformaque
muestre, tantode formainterna (al
restode empresassectoriales) como
externa (aotrossectores,administra-
ciones, etc),gue somaosinnovadares y
sostenibles.Que lasostenibilidad pue-
deintegrarse de maneraefectivaenel
diaadiadelaposventa.Poreso,0sin-
vitamos a presentarvuestras candi-
daturas, mostrando,y demaostrando, el
impactosostenible que somos capaces
degenerarenel medioambienteyso-
cial de nuestras compafias. Porquela
sostenibilidad nosélo es compatible
conelcrecimiento,sinoque ademaslo
impulsa.m

10
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JULIARN

ALONSO

PRESIDENTE DE GRUPO INVICTA MOTOR

Julidn Alonso ha ido siempre un paso por delante. En 1995 inaugurd un concesionario de Tata

y Saab en Burgos; también fue uno de los primeros en apostar por Kia y hoy es propietario

del concesionario mas antiguo de la marca coreana en Europa. Tras iniciar una aventura en

Hispanoamérica (concretamente en Perd, donde montd un concesionario en 2012, que vendid

dos afos mas tarde), en 2017 fue también uno de los primeros en traer las marcas chinas a

Espafa. Por si no fuera poco, es pionero también en lanzar una marca propia de vehiculos,

Invicta Electric, centrada en vehiculos de movilidad urbana.

g

Por Juanjo Cortezén y Miguel Angel Jimeno -

alleres en Comunicacidn: Para
poner en situacidn a nuestros
lectores, hablanos de Grupo In-
victa y las marcas que comercia-
lizais...

Julian Alonso: Grupo Invicta mo-
tor comercializa vehiculos de seis
marcas: Baic, DFSK, Seres, XEV, In-
victa Electric y, recientemente, Li-
van, del grupo Geely, propietario
de marcas como Volvo, Polestar o
Lynk&Co. Todas las marcas com-
parten estructura administrativa,
de back office, y de dreas como pos-
venta, pero la estructura comercial
es diferente en cada caso.

En cuanto alas redes de concesio-
narios, en DFSK tenemos ya 30 con-
cesiones; en Seres, 26, ya que am-
bas comparten instalaciones en la
mayoria de los casos. En el caso de
Invicta Electric, cuenta con diez
concesiones, en Livan ya hemos
nombrado 14 y Baic la implantare-
mos en 2025.

éCoémo articula Invicta Motor el
desarrollo de diferentes redes
de concesionarios -para ventay
posventa- para cada unade las
marcas con las que trabaja?

Los concesionarios tienen que ha-
cerse alaidea de que se esta
abriendo un nuevo mercado, de
que llegan nuevos actores, nuevas
marcas. Y que tienen que apostar
por ellas. Hay concesiones que co-
mienzan a trabajar con una marca
sOlo para que no la tenga su compe-
tidor, pensando que, si no funcio-
na, no pasanada. Perono es asi. El
concesionario tiene que tener un
vendedor que atienda esa marcay
tiene que tener un equipo en pos-
venta bien formado.

Asilas cosas, he de decirte que es-
tamos aprendiendo. Yo, por ejem-
plo, soy el propietario del concesio-
nario mas antiguo de Kia en Euro-
pa, he vivido las dificultades que
paso Kia en su introduccion en Es-

pafia, por ejemplo. Y sé que todas
lasredes van creciendo pero que
hay que hacer reajustes continuos,
porlo que estamos en un proceso
de reestructuracion delared. Y sa-
bemos que los primeros afios de in-
troduccién de una marca no son fa-
ciles.

éQué criterios son fundamenta-
les para vosotros a la hora de
elegir un concesionario?
Elprincipal criterio es que quieran
trabajar y comprometerse con no-
sotros, sabiendo que los primeros
meses de venta no van a ser faciles.
Ahora estamos presentando dos
modelos nuevos de DSFK que cree-
mos van a impulsar nuestro pro-
yecto, porque hablandetiatua
cualquier vehiculo occidental.
Estamos abiertos a buscar al conce-
sionario que esté mejor posiciona-
doy que mejor proyecto nos pre-



sente. Eslo que estan haciendo
otras marcas chinas como. Visita-
mos tres o cuatro candidatos en la
zonay elegimos aquel que mejor
proyecto nos presenta,

&Y en posventa? Existe cierto
miedo por algunos clientes que
piensan que, si el coche tiene
una averia, el suministro de las
piezas sera lento...

Esononos preocupa. Nuestras
marcas no tienen miedo al coste lo-
gistico que suponga mandar esa
pieza por avion. Ademas, en stock
de recambios tenemos cifras simi-
lares ala media del sector. Y puedo
decirte, honestamente, que esta-
mos dando mucho mejor servicio
conlas marcas chinas que muchas
marcas europeas, porque hace mas
quien quiere que quien puede.

No olvidéis que en China se fabri-
can muchisimos vehiculos de mu-
chisimas marcasy el parque de
proveedores presentes alli es enor-
me. Los fabricantes chinos tienen
unariqueza de suministro inmen-
samente mayor a la de aquli.

Y supongo que tenéis un alma-
cén de recambios en Espafa...

Si, tenemos un almacén de recam-
bios en Burgos. Teniamos dos op-
ciones. Subcontratar el servicio a
un gran operador logistico o hacer-

E I ta I I e r que necesrte una p|eza lo nosotros mismos, que es la deci-

sién que tomamos. Y tenemos mas

se la puede pedir al concesionario de 41.600 referencias en un stock

de mds de dos millones de euros,

OfiCIaI més cercano- Pero no tenemOS tasas de servicio superiores al
un programa de ventas de recambio ;oo peane e

aun es muy pequefo. Pero ahora

al mayor ni lo desarrollaremos MISMO {enemos que apostar por

dar servicio, aunque a veces no

mientras yo siga siendo el consejero  saisan!las cuentas. Porquesiun

” cliente tiene que esperar mucho
d&legado de esta empresa porla pieza no noslo va a perdo-

nar.

talleres en comunicacion 13
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‘ ‘ Tenemos mas de 41.600 referencias

en un stock de mas de dos millones de euros, tasas de servicio
superiores al 90%... Todo para un parque que ain es muy pequeiio”

¢Esta sobre la mesa promover un
programa de venta activa de re-
cambios por parte del concesio-
nario?

Eltaller que necesite una pieza se
la puede pedir al concesionario ofi-
cial més cercano. Pero no tenemos
un programa de ventas de recam-
bio al mayor nilo queremos desa-
rrollar. De hecho, te diré que no lo
desarrollaremos mientras yo siga
siendo el consejero delegado de
esta empresa. Porque queremos
proteger el negocio de nuestros
concesionariosy servicios oficia-
les. No voy a sacrificar sumargen.
Apostamosy apostaremos por te-
ner una buena cadena logistica,
conrapidez para suministrar a

nuNIcacion

esos talleres que piden piezas. Y
por tener precios competitivos en
los recambios, pero sin sacrificar
madrgenes por tratar de competir
conun canal como el multimarca,
con el que tenemos esa batalla per-
dida en el momento en que haya
recambios alternativos al oficial.

¢Es realmente una batalla perdi-
da?

Creo que si. Cuando el taller pide
una pieza, va a pedir la pieza -sea
cautiva o no cautiva- siempre que
le dé margen. Sile queda un buen
margen va a comprar recambio
original. Y siles quitas margen, no
van a querer entrar en el negocioy
sevanairalrecambio alternativo.
Quieren tener la pieza rapidoy a
buen precio.

&Y cdmo vais a trabajar la pos-
venta en aquellas plazas donde
no exista un concesionario?

Ya hay zonas donde tenemos servi-
cios oficiales establecidos, que de-
penden del concesionario de la
zona. Espafia es muy grande y hay
determinadaslocalidades que no
tienen la capacidad suficiente para
poder ser atendidas por un conce-
sionario. Pero tenemos que dar ser-
vicio en esas plazas. Queremos que
estared de servicios oficiales sea lo
mas amplia posible. Asi que si ma-
flana nosllamaun taller en un
area que no esta cubierta, no va-
mos a tener ningun inconveniente
en trabajar con él, siempre codo
con codo con el concesionario de la
zona.

Hace poco, en la cumbre hispa-
no-china organizada por Faco-
nauto, se dijo que el concesiona-
rio que no tenga una marca chi-
na en su portfolio de productos
tendra dificil su supervivencia
futura...

Eso es. Creo que el concesionario
que no distribuya alguna marca
chinano va a poder sobrevivir. En
esa cumbre se comentd también
que estamos en un momento de
“ultima llamada”, en el que los con-
cesionarios se enfrentan a una ul-
tima oportunidad de distribuir
una marca china. La industria del
automovil ya pasa por China, ha-
brd constructores europeos de ve-
hiculos que desapareceran, sin
duda. La industria europea de au-



tomocién ha perdido la batalla. Lo
digo abiertamente. Vivimos un im-
passe de cambio de industria. Y Eu-
ropa no puede competir con ellos.

élncorporaréis mas marcas?

No sé sitodavia trabajaremos méas
marcas. Ahora mismo no es nues-

tro plan. Nuestra prioridad es de-

sarrollarlas que tenemos.

A modo de resumen, épor qué un
concesionario debe elegiros a
Grupo Invicta?

Porque somos importadores. Y
como tales, nuestro objetivo es de-
sarrollarla marcay quelared

Julidn Alonso, junto

= aJoe Zhou, director

general de DFSK, en

la presentaciéon de

.~ los ultimos modelos
; de la marca: DFSK

Queremos que esta red de

servicios oficiales sea lo mas amplia
posible. Asi que si maiiana nos llama un
taller en un area que no esta cubierta, no
vamos a tener ningiin inconveniente en
trabajar con él, siempre codo con codo con
el concesionario de la zona”

crezca con nosotros. Trabajar con que le va a exigir muchas mas in-
nosotros es mucho més cémodo versiones en instalaciones, polizas,
que trabajar con un fabricante, recursos... #
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REPORTAJE

Las claves de la compra

de Motortown y Aurgi
por Mutua Madrilena

Tras el anuncio a finales del pasado julio de la operacion

por parte de la aseguradora y la confirmacion de |la operacion
por la CNMC hace s6lo unos dias, analizamos las principales
implicaciones de la transaccion en nuestro sector.

finales dejulio salta-
ba la noticia: Mutua Ma-
drilefia comprabael
100% del capital de Mo-
tortown y Aurgi a GPF,
grupo de inversion de capital privado
al que pertenece Anjana Investmens,
propietario de ambas cadenas. Y hace
solo unos dias, la Comisién Nacional
de los Mercados y de la Competencia
(CNMC() daba el visto bueno a la pri-
mera fase de la transaccion.

La operacionse hacerradoenel en-
torno de los 60 millones de euros. Mo-
tortown cuenta con mas de 48 cen-
tros ubicados en los aparcamientos de
El Corte Inglés y Aurgi cuenta con mas
de 62 tiendas y autocentros distribui-
dos por toda Espafia.

Las primeras cabalas comenza-

ron allegar muy pronto. Quien mas,
guien menaos ya empezabaavislum-
braralos autocentros Aurgi y Motor-

16 talleres en comunicacion

town pintados de azul y erigiendose
en talleres concertados donde reparar
los siniestros de la aseguradora. Pero
nada mas lejos de la realidad. La com-
pra hasido por lasociedad Mutuamad
Mobility.Y se enmarca en la estrategia
de Grupo Mutua para crecerenelam-
bito de la movilidad. La operacién po-
sibilitard a Mutua dar una oferta de
servicios de movilidad mas comple-
ta a sus mutualistas y liderar las ope-
raciones en el ambito de la movilidad
del sector asegurador. En resumidas
cuentas, seradn los talleres “punta de
lanza” parareparary mantener la flo-

GRUPOMUTUA

tadevehiculos de Centauro -su com-
pafifa de coches de alquiler sin con-
ductor,adquiridaen 2020-, laflota

de Voltio -su compafiia de carsharing
lanzada en Madrid, con mas de 500
vehiculos en su primera fase- y los ve-
hiculos de su propia flota de peritos.

La apuesta de Mutua Madrileiia

por la movilidad

El Grupo Mutua, presidido por Ignacio
Garralda, ha manifestado en numero-
sas ocasiones que uno de los proyec-
tos clave de su estrategia es situara
Mutua Madrilefia en una posicion cla-
ve en el ambito de la movilidad, donde
tiene el objetivo de poder cubrir todas
las necesidades de sus clientes ante
los cambios que estan transforman-
do los habitos deviday laformade
desplazarse. Garralda ha defendido en
numerosas entrevistas y ante sus ac-
cionistas en Junta el perfil diversifica-
dodelaaseguradoraylaintencion de
seguir creciendo via adquisiciones “si
se dan las condiciones necesarias”.

El plan estratégico 2024-2026 de Mu-

Hace sdlo unos dias, la Comision Nacional de los
Mercados y de la Competencia (CNMC] daba el visto
bueno ala primera fase de la transaccién, que se ha
cerrado en el entorno de los 60 millones de euros



tua contempla consolidar la transfor-
macién digital del grupo y la entra-
da en nuevaos negocios relacionados
con la movilidad, entre otros objetivos
tendentes a garantizarse un desarrollo
sostenido en el tiempo y poder seguir
ofreciendo a sus asegurados y clientes
el mejorservicio y los mejores precios
del mercado aseguradaor.

Ademas de las citadas Centauro y Vol-
tio, Mutuamad Mobility también ha
entrado en el capital de las startups
de movilidad Mundimoto (especiali-
zadaenlacompra, venta o alquiler de
motos de seqgunda mano); V2C (que
disefia y desarralla cargadores inte-
ligentes para vehiculos eléctricos) y
Recomotor, plataforma online de dis-
tribucion de piezas de recambio para
talleres, entre otras.

No obstante, el negacio de movilidad
aun tiene un tamafo pequefio com-
parado con otras operaciones de la
compafiia. En 2023, su resultado apor-
té un total de 4,9 millones de euros de
beneficio de los 431 millones que re-
porté el grupo en dicho ejercicio.

Y es que el Grupo Mutua Madrile-

fla cuenta con una cartera de mas de
17 millones de aseguradaos en Espa-
fla y unos ingresos por primas en tor-
noa8.000 millones de euros. Es lider
enseguros no vida en Espafiay ope-
ra en las modalidades de seguros de
automaviles, motos, defensa juridica,

REPORTAJE

Anjana Investments

Adiade hoy,losimplicados apenas conocen qué les depa-
rara el futuro masinmediato. Anjanalnvestmentsadn man-
tiene numerosos negocios en cartera, entre ellos, el portal de
ventade piezas Autingo, adquirido en 2020.

Ademas, fuentes consultadas porestarevistasefialan que,
de momento, no se prevén mas camhbios en Anjana Inves-
tments. Porejemplo, en este momento, Anjana adn sigue
siendo socio de CGA y no se prevén cambios inmediatos. Hace

solo unos meses, Alejandro Vicario, director gerente de CGA,
preguntado por Anjana Investments, nos comentaba en
estas mismas paginas hablando de Anjana y el grupo: “Anjana
nos davolumeny consumo, lo que ayuda en los bonus euro-
peos, esta presente en muchos mercados, compra mucho a
nuestros socios parasus talleres...Y nos llevamaos muy hien
con laactual direccion, perono esunsaocio fundamental para
CGA.Vicario se permitig, incluso, un vaticinio, “Anjana busca
compradoryalgundialoconseguira. Y habra que ver que
decidiralanueva propiedad. Yo pienso que seguiran en CGA
pargue les supone beneficios importantes”.

Habra que ver qué decide Mutua Madrilefia. 0s mantendre-

mos informadaos.

accidentes y enfermedad, salud, vida,
decesas, multirriesgo hogar, respon-
sabilidad civil general, fondos de in-
version y de pensiones.

GPF y su apoyo econémico
GPFesungrupodeinversion privado
gue cuenta con mas de 1.200 millo-
nes de euras bajo gestiagn parainver-
tiren las mejores empresas de secto-
res que presentan oportunidades de
consolidacién y crecimiento. GPF esta
compuesto integramente por fami-
lias empresarias que invierten patri-
moanialmente con el objetivo de apo-
yar alas empresas participadas en su
crecimiento a largo plazo. Fue funda-
da por Martin Rodriguez-Fraile, Igna-
cio Olascoaga, Larenzo Martinez de Al-

bornoz y Guillermo Castellanos. GPF ha
apoyado, durante su etapa en el capi-
talde Aurgi, al equipo liderado por An-
tonio Segura, su actual presidente, en
latransformacion de las cadenas de
autocentros, siendo laintegracion de
Motortown y la digitalizacién los prin-
cipales hitos alcanzados.

De hecho, Aurgi y Motortown han cre-
cidoenlos ultimos afios tras laen-
trada en Anjana de GPF. Las ultimas
cuentas de Anjana Investments, so-
ciedad tenedora del negocio de es-
tos autocentros, muestran una evolu-
Cién positiva de todos los indicadores
econdmicos y como la compafiia se

ha expandido desde la adquisician de
GPF. El volumen de negocio crecié mas
deunle%.m

talleres en comunicacion

17



ESPECIAL

Automechanika Frankfurt
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Automechanika Frankfurt
vuelve con fuerza

Electrificacion, conectividad de los vehiculos, sistemas
ADAS y digitalizacion fueron las tendencias de este afio,
presentadas por 4.200 empresas de 80 paises (mas de
un centenar espafiolas), en 320.000 metros cuadrados de
exposicién, a 108.000 profesionales de 172 paises.

TEXTO: BEATRIZ SERRANO Y JUANJO CORTEZON

a ultimaedicién de Au-
tomechanika Frankfurt
2024, celebradadel 10
al 14 de septiembre, re-
cibit 2a108.000 profe-
sionales de 172 paises que pudieran
conocer unaamplia oferta tecnolégi-
ca para el comercio minorista, los ta-
lleres y laindustria en una superfi-
cie de 320.000 metros cuadrados y 26
niveles de pabellones en el recinto fe-
rial de Messe Frankfurt. El 94% de los
visitantes, de los cuales el 70% eran
extranjeros, se mostraron satisfechos
con laferia, tanto por la oferta de las
4.200 empresas de 80 paises presen-
tes como por el logro de sus objetivos.
Detlef Braun, miembro de laJunta Di-
rectiva de Messe Frankfurt, destaca
que “incluso en medio de la transfor-
macion digital, el sector volvié a de-
mostrar su riqgueza de innovacion y

18 talleres en comunicacion

ofrecié innumerables puntos desta-
cadosalolargodeloscinco dias de
feria. Junto con nuestros expaositores,
pudimos encaontrar a los actores ade-
cuados para presentar los temas mas
importantes, incluidos los sistemas de
propulsién alternativas, la sostenibili-
dad y el uso de lainteligencia artificial
y larobdticaen el mercado de pos-
venta de automoaviles, en los escena-
rios y pabellones de la feria. También
estamos encantados con la crecien-
te demanda de visitantes alemanes e
internacionales”.

Mas de cien empresas espaiolas
Cabe destacar en este edicion de Au-
tomechanika Frankfurt la numero-
sa participacion espafiola, compues-
tapor110 empresas,lo que refleja el
caracter exportador del sector del re-
cambio y su competitividad en mer-
cados exteriores. Los expositares es-
tuvieron presentes en los principales
pabellones de la feria segun su sub-
sector,impulsando sus relaciones
comerciales y dando a conocer sus
principales novedades y desarraollos
tecnoldgicos.

La Asaciacion Espafiola de Proveedo-
res de Automaocién (Sernauto) fue la
encargada de organizar el Pabellén
Agrupado Espafiol, en colabaoracian
con ICEX Espafia Exportacion e Inver-
siones, para darvisibilidad y notorie-
dad a la oferta espafiola en mercados
internacionales. Ademas de posicio-
narla “Marca Espafia” de componen-
tes de automocién, Sernauto apro-
vechd la ocasién para promaocionar
la plataforma digital ‘Autoparts from

Las tendencias de Automechanika Frankfurt 2024
fueron la electrificacion, la conectividad de los
vehiculos, los sistemas de asistencia al conductor

y ladigitalizacién



Spain’y dar especial protagonismo a
la 172 edicion de Motortec, que tendra
lugardel 23 al 26 de abril de 2025 en
Ifema Madrid.

Para M? Begofia Llamazares, geren-

te de Mercados de Sernauto, “Auto-
mechanika Frankfurt 2024 ha repre-
sentado unagran oportunidad para

el sector espafiol de la posventa para
mostrar su apuesta paor lainnovacién
y lainternacionalizacién, e impulsar
su visibilidad como oferta global de
referencia. Ademas, lanumerosa par-
ticipacion de proveedores espafioles
refleja el peso que representa el co-
mercio exterior en nuestraindustriay
su dinamismo para operaren unen-
torno muy competitivo”,

Alemania esuno de los principales so-
cios comerciales para los proveedo-
res de automacidén espafioles. Durante
elafio 2023, el pais germana recihid el
25% del total de las exportaciones de
componentes espafolas en la Union
Europea, porunvalorde 4361 millo-
nes de euros. Alemania es,ademas,
uno de los mayaores fabricantes de ve-
hiculos del mundo. En 2023 se fabri-

caron cercade 4 millones de vehiculos
en 44 fabricas automovilisticas distri-
buidas alolargo de todo el pais.

Cinco escenarios

Las tendencias de Automechanika
Frankfurt 2024 fueron la electrifica-
cién, la conectividad de los vehiculos,
los sistemas de asistencia al conduc-
tory ladigitalizacion. En total, cin-

co escenarioscada uno ubicado en el
pabellén tematicamente relaciona-
do, acogieran presentaciones, charlas
y debates sobre tendencias y desa-
rrollos en diferentes sectores de lain-
dustria. En el Future Mobility Park y el
carrespondiente foro de expertos In-
novation4Mabhility, los visitantes tu-
vieron la oportunidad de experimen-
tarde cercavehiculos con sistemas de
propulsign alternativaos, incluidos los
eléctricos, de hidrageno e hibridos, e
incluso de ponerse al valante.

El lemade Automechanika de este
afio fue “Driving Transformation” y
esto se pudo apreciar en toda la feria:
en presentaciones con visién de futu-
ro sobre temas clave como la trans-

ESPECIAL .
Automechanika Frankfurt ‘m

formacion digital, la movilidad sos-
tenible y lainteligencia artificial, en
talleres de formacién practicos, en el
escaparate especial “Workshop of the
future”y en paneles de discusién.
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Las tecnologias, productos y solucio-
nes sostenibles ocuparon un lugar
destacado en la edicidn de este afio
de Automechanika. En el nuevo pabe-
[16n 5.0, en el Sustainability Court, se
presentaron ponencias sobre rema-
nufactura y estrategias para la eco-
nomia circular. Este afio también se
estrend ‘Ambition’, un drea especial
parala Generacién Z ubicadaen el pa-
bellén 3.1 con presentaciones breves,
mesas redondas y actuaciones en di-
recto disefiadas parainteresar a los
jovenes en el sector de laautomo-
cion. Laindustria se esta preparando y
mostrando a la préxima generacién lo
apasionante y diverso que puede ser
el mercado de la posventa de auto-
mocion y sus profesiones.

Para Michael Johannes, vicepresiden-
te de movilidad y logistica de la Messe
Frankfurt, “nunca antes Automecha-
nika de Frankfurt habfa contado con
un programa de apoyo y una ofer-

ta de actividades como ésta. Nuestra

20 talleres en comunicacion

Premios alalnnovacion

Los ganadores de los Premios alalnnovacién de Autome-
chanika Frankfurt 2024 fueron seleccionados entre un total de
153 candidatos. Los productos y soluciones fueron evaluados
porunjuradode 17 expertosinternacionales bajo criterios
como el contenido innovador, la rentabilidad, lafacilidad de
uso, lafuncionalidad, larelevancia para el mercado de recam-
bios, laseguridad y la calidad, asi comao la contribuciénala
proteccion del medio ambiente y lasostenibilidad.

Los productos premiados, presentados en una muestra
especial enelarealnnovation4Mability, se centran en temas
de tendencia orientados al futuro, como la digitalizacién, las
nuevas tecnologias de propulsion y la sostenibilidad, o el uso
delainteligencia artificial. Se premiaron soluciones inteligen-
tes paralatecnologiadevehiculos y paratalleres: entre ellas,
un dispositivo de separacion mecanico que permite desmon-
taryreparar motaores eléctricos a pesar de las fuerzas magne-
ticas extremas; unatecnologia de medicidon con camara 3D que
permite y supervisalacolocacion precisa de las alfombrillas de
calibracion ADAS; un software de formacion asistido por [A con
personalizacion del idioma; y un limpiador de hielo seco con
produccion de hielo secointegrado.

Se entregaron ocho premios en diferentes categorias:
Aviloo, porsu producto Aviloo Flash Test, en la categoria de
“Electromovilidad y tecnologias de conduccion innovadaoras”;
WESP Automotive, con Fact-Based Replacement Rate (FBRR),
enlade“Datos yconectividad”;Snap-on Equipment, con su
sistemade calibracion ADAS en 3D, en “Soluciones para talleres
yservicios”; Gedore Automotive, por su E-Drive Stator Lift, en
la categoria de “Piezas y tecnologias innovadoras”; PPG, con su
ecosistemadigital PPG LINQ, en “Carroceria y Pintura; y Alfred
Karcher Vertriebs, porsu equipo Trockeneisreiniger IB10/15
L2P Advanced, en“Cuidado y limpiedza del vehiculo”.

Igualmente, eljuradovolvio aconcederel “Green Award”
como premio especial alalnnovacién Mas Sostenible de entre
todas las presentadas. Este afio, laempresa turca Sampa Oto-
motivlo harecibido porsu nuevo desarraollo ‘Sampa Braking
Emission Storing Technology (BEST), uninnovador sistema

de pinzas de freno con filtracién y refrigeracion de particulas.
Estainnovacidn también haresultado ganadora en lacatego-
riade Vehiculos Comerciales.

oferta de ponencias y talleres practi-
cos abarcaba una ampliagama de te-
mas, como carroceria y pintura, vehi-
culos eléctricos, vehiculos industriales,
reparacién de caravanas, impresion 30,
detailing y mucho mas. Los profesio-
nales acogieron muy bien estas pro-
puestas y los estudiantes aprovecha-
ron la oportunidad para conocer de

primera mano algunas de las profesio-
nes y oficios del sector del automavil.
Unade las novedades de este afio fue
un programa y un area dedicados es-
pecialmente a la Generacién Z. Queria-
mos llamar la atencién sobre las opor-
tunidades profesionales que ofrece el
fascinante mundo del automovil y lo
conseguimos con mucho éxito”.m



g PIERBURG

COMPONENTES DE SISTEMAS
AUXILIARES DEL MOTOR EN UN SOLO PROVEEDOR

www.ms-motorservice.es

TAKING RESPONSIBILITY IN A CHANGING WORLD rRH EI N M ETALL



.l
[

ESPECIAL

Automechanika Frankfurt

22

Mas lineas de producto,
con el foco puestoenla

La empresa también ofrece
ahora bombas de agua sin

unidad de control, una opcién
practicay econdémica cuando la
unidad de control de labomba
de agua antigua sigue intacta.

innovacion y la sostenibilidad

nla Automechanika de
este afig, Continental ha
presentado varios pro-
ductos sostenibles que
establecen nuevos es-
tandares en términos de compatibili-
dad medioambiental y proteccion cli-
matica.
El primero de ellos fue el neumatico
sostenible UltraContact NXT, un neu-
matico de produccién en serie can
hasta un 65% de materiales renova-
bles, reciclados y certificados.
Las 19 dimensiones tienen la califica-
cién mas alta en las clasificaciones de
la etiqueta de neumaticos de la UE (“A”)
en cuanto aresistenciaalarodadura,
frenado en mojado y ruido externo.
Otra novedad hansido las carreas
multi-V Conti NXT, las primeras co-
rreas multi-V del mundo que utilizan
cuerdas tensaras fabricadas a partir
de botellas PET recicladas, una capa de
revestimiento textil hecha de fibras or-
ganicas, asi como caucho certificado y
negro de carbono reciclado. En gene-
ral,la correa esta hecha de casi dos ter-
cios de materiales mas sostenibles en
comparacion con las correas acanala-
das traviesas convencionales. La Con-
ti NXT estara disponible en la prima-
vera de 2025,ademas de las correas
multi-V convencionales de la marca
Continental, inicialmente en 25 tipos
diferentes para las necesidades de re-
paracién mas comunes.
Las correas multi-V para turismos sue-
len constar de cuatro capas:un cordén
tensor de poliéster,una capa de cau-
cho,un soporte de correa tambiéen de
caucho y una capa de cubierta textil.
Continental halogrado ahora utilizar
poliéster fabricado a partir de botellas
de plastico recicladas para el cordon
tensor. Ademas, los expertos en mate-

talleres en comunicacion

Novedades en la gama de productos Continental: médulos de cdmara multifuncionales,
radares de largo alcance, ACC y de punto ciego para modelos de produccién de gran
volumen de Mercedes, BMW, Nissan, Volkswagen y Audi.

riales de ContiTech han podido susti-
tuirla capade cubierta de fibra sintéti-
cadelamayoriade las correas Multi vV
por una capade cubierta hechade fi-
bras de lyocell a base de celulosa. Las
fibras se producen en un proceso ce-
rrado y respetuoso con el medioam-
hiente; la celulosa utilizada proviene
de bosques sostenibles. Ademas, para
la mezcla de caucho también se utili-
zan negro de carbono reciclado y cau-
cho certificado.

ATE New Original

La mision de lanuevalineade pro-
ductos ATE New QOriginal es combinar
un rendimiento ¢ptimo con la maxi-
ma sostenibilidad. Ayuda a los talle-
resa pasicionarse como sacios de ser-
vicio para

sistemas de freno, accionamientos
eléctricos y sostenibilidad. ATE New
Original complementa la linea ATE Ori-
ginal en la que Continental ha ofrecido
hasta ahora toda su cartera europeade
componentes de freno.

La oferta de productos ATE New Ori-
ginal comienza con pares de friccion
(discos y pastillas) que se adaptanalos
requisitos mas exigentes de la electro-
movilidad. El disco de freno y la pasti-
[la estan perfectamente comhbinados y
disefiados para ofrecer la combinacién
optima de longevidad, rendimiento de
frenado, comodidad y sostenihilidad.
Las pastillas de freno también estan li-
bres de cobre, de acuerdo con lanorma
estadounidense Better Brake Law.

ATE lanzara pares de frenos de friccion
paralos modelos VW ID.3 e ID.4, el Tesla



Mas lineas de producto

Continental estd ampliando de formaintegral sugamade
productos de posventa,afiadiendo nuevas gamas, como repues-
tos parachasisydireccion,asicomosensores de camaray radar
y bombas de combustible de alta presion.Lagamade productos
secompletaconservicios parareparaciones de alta calidad,como
“Remote Support”,un nuevo servicio digital que apoya a los talle-
resdurante lasreparacionesatravésde unchatdevideo.

Los nuevos grupos de productos incluyen cdmarasy
sensores deradar parasistemas de asistenciaal conductor, que se
instalan cadavez mas envehiculos pequefios y de gama media.De
estemodo, Continental esta preparando susrecursos parael cre-
ciente mercado y afiadira gradualmente nuevos componentes a
su programa de recambios, a partirde mediados de 2025. Entre los
primeros productos que se presentaran se encuentran madulos
de cdmara multifuncionales, Long-Range, Adaptive Cruise Control
(ACC)yradaresde angulo muerto paramodelos de produccién en
serie de Mercedes, BMW, Nissan, Volkswagen y Audi.Con mas de 20
anos de experiencia, Continental es unade las empresas lideres
enelcampode equipos originales, habiendo suministrado mas de
200 millones de sensores y unidades de contral.

Continental también amplia considerablemente su gama de
piezasycomponentes mecanicos. Los talleres también podran
solicitar piezas de repuesto para cojinetes deruedas y otros
componentesdel chasis y ladireccién bajo la marca Continental.
Ellanzamientose realizara de forma escalonada paralostres gru-
pos de productos a partirde esteafioy se completaraa mediados
de 2025. Continental ya ofrece unaamplia cobertura del parque
de vehiculos europeo conlagamaiinicial,que seiraampliando de
formacontinua.

Ademas, Continental estd ampliando significativamente su
carteraengestion del motory suministro de combustible, en par-
ticularconunidades de bomba de combustible,asi como valvulas
de control de escape,sensores de flujo de aire masivo y sensares
paralagestiéndel motor.La expansion incluird alrededor de 700
referencias derepuesto para 2025,aumentando la coberturaen
un promedio del 50 por ciento. Las bombas de combustible de alta
presiéntambiénseintroduciran en el mercado por primeravezel
proximo afo.

La empresa también ofrece ahora bombas de agua sin unida-
des de control,unaopcién practicay econémica cuando launidad
de control de labomba de agua antigua todavia esta completa-
menteintacta.Lagamadekits de transmisién por correa, en los
gue todas las piezas necesarias paralainstalacién se entregan en
un paguetejuntoconlacorrea, se estaampliando continuamen-
te;masrecientemente, con un nuevo kit de correa de distribucion
desarrollado especificamente paralos requisitos de la tecnologia
de correaen aceite del motor 2.0 EcoBlue de Ford.

Dos productos de la nueva linea de
productos ATE New Original : los nuevos
pares de friccion para vehiculos eléctricos
y el liquido de frenos ATE SecuBrake.

Conti NXT es la primera correa Multi V del
mundo que utiliza cordones tensores y tejidos
fabricados con fibras organicas y biopolimeros
procedentes de materias primas renovables.

Continental afiade a sugama de productos
piezas de repuesto para direccién y chasis.

Elliquido de frenas SecuBrake tam-
bién forma parte de lalineade pro-
ductos ATE New Original. Supera los re-
quisitos de los liguidos de frenos DOT 4
y también es adecuado paravehiculos
eléctricos. ATE SecuBrake se produce de
forma sostenible mediante el proceso
de fabricacion con balance de masas
certificado por ISCC PLUS y utilizan-

do principalmente materias primas re-
novables. Esto da como resultado una
huella de CO2 significativamente me-
jorada en comparacion con los liqui-

Maodel S, el CupraBorn y el Polestar2 en
la primavera de 2025.La gama de pro-
ductos se ampliara aun mas durante

el afio. De esta forma, los distribuido-
res y talleres dispondran de unagama
de productos

perfectamente adaptada al crecien-

te nimero de vehiculos eléctricos y,
ademas, contribuiran al cumplimien-
to futuro de los requisitos normativas,
como lafutura normativa Euro 7 Entre
otras medidas, esta normativa estipu-
launareducciénde las emisiones de
particulas de los sistemas de frenos.

dos de frenos convencionales. ATE Se-
cuBrake tampoco contiene baorato, lo
gue eliminala necesidad de etiquetar
sustancias peligrosas. Esto simplifica la
manipulacion en el tallery hace inne-
cesario elalmacenamientoenunal-
macen de materiales peligrosos. m

talleres en comunicac
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Brembo

Gama completa
de productos

paracada
necesidad

remboamplia cons-

tantemente su ofer-

tade productosde

recambio paraanti-

ciparseasialasne-
cesidadesdelos clientesylograrlas
mejores prestaciones.En Autome-
chanika Frankfurt 2024, la compafiia
presentd todasugamadesoluciones
derecambio, dividida en cinco fami-
lias de productos: Brembo Essential,
linea estandar que incluye tambo-
resdefreno, zapatas, componentes
hidraulicos y pinzas reacondiciona-
das;Brembo Prime, la linea premium
compuesta pordiscosde freno, pas-
tillas de freno, pinzas, liquido de fre-
nosyaccesoriosde freno adiciona-
les;Brembo Beyond, que comprende
dos gamasdiferentes paravehiculos
de lanueva movilidad; Brembo Xtra,
paralos conductores apasionados de
4ye2ruedas;yBremboUpgrade, que
representa el mundo exclusivodela
empresaeninnovacion ydisefio para
laconduccion.

Brembo CCM
Unadelasnovedadesde Bremboen
laferiafueronlosdiscosy pastillas
de Carbon Ceramic Material (CCM),
ahoradisponibles en el mercado pos-
venta.La principal ventaja del CCM
esunareducciénde pesodel50% en
comparacion con losdiscos de fun-
dicion, disminuyendo, como resul-
tado, el pesonosuspendido del co-
che.Ademas, se garantizaun elevado
coeficiente de friccién, que se man-
tiene estableduranteel frenadoa
cualquiervelocidad y en cualquier
condicién meteorolagica, lo que per-
mite al conductor optimizarlapre-

sionaplicadaal pedal. Los deltas tér-
micosalosquesesometeeldisco
durante unadeceleracion sostenida
y prolongada no afectan al coeficien-
tedefriccion del material compuesto
ceramico, que se mantiene practica-
mente constante.

La pocadeformacionde lasunida-
desBrembo CCM a altas temperatu-
ras garantizaunacoplamiento per-
fectamente plano con las pastillas

de freno, disefiadas para este tipode
aplicacién, disponibles préximamen-
te.Lasuperficiede los discos Brem-
bo CCM nuncase corrog, nisiquieraen
contactoconelaguaolassaoluciones
salinas depositadas enalgunaos tra-
mos de carreteraduranteelinvier-
no.Estacaracteristicasignificaque
laresistenciaal desgaste de Brem-
bo CCM garantizaunavida util de los
discosde unos 150.000 km para uso
encarreterayde2.000 km parauso
extremo en pista.

Disco de freno Brembo Sport

La ultimaincorporacion alafamilia
Brembo Xtraesunrecambio direc-
todelosdiscos de primerequipo, fia-
ble en carreteray paraconduccién
deportiva.El renovado disco de freno
Brembo Sporttiene undisefio espe-
cificodelaranuradel anillode freno

gue permite unalimpiezaconstante
de lasuperficie de las pastillas, lo que
mejora la consistenciade lafrenada
al disiparel calorgeneradoyelgasli-
berado cuando las pastillasentranen
contacto conlos discos. Ademas, el
disco Sportgarantizaun mejoraga-
rrealinicio del frenado, haciendo que
la experiencia de conduccién sea mas
completa.En comparaciéon conun
disco estandar, el nuevo discode fre-
no Brembo Sportgarantizauntacto
mas suave del pedal de freno,un me-
jorrendimiento, estabilidad y resis-
tenciaal fading.

Brembo Beyond Greenance Kit
Otranovedad eslaampliaciénde
lalineade frenosrespetuosaconel
medio ambiente Brembo Beyond
GreenanceKit,conlaintroduccion de
sedanes ensugama.El Brembo Be-
yond Greenance Kit ofrece soluciones
de frenado conformes conlanarma
Euro7,quereducenlasemisionesde
PM10yPM2,5hastaenun80%,ade-
mas de ahorrarenel coste total de
propiedad del vehiculo, todo ello sin
comprometerel rendimiento. Esta
solucién avanzada garantizaun ma-
yor kilometraje yuna mejorasignifi-
cativaentérminosde coste total de
propiedad de los vehiculos, que su-
pone unareduccion mediadel 15%.
Porsu parte, el Kit Brembo Beyond
EV,dedicadoalosvehiculos eléctri-
cosyplug-in,esunagamadediscos
conrevestimiento especial y pas-
tillasde freno innovadoras, que son
mas silenciosas y que garantizanla
ausenciade corrosion mas alladelos
100.000km. m
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NTN Europe

Amplia sugama con transmisiones
refabricadas, mas sensores Vs
y amortiguadores

NTN Europe ha ampliado su oferta en sensores.
Hasta ahora, el fabricante disponia de una
gama de sensores de velocidad de rueda
compuesta por 470 referencias. Ahora, lanza
cerca de 1.150 nuevas referencias, que cubren
el 80% de las necesidades del mercado europeo
con seis tipos de sensores adicionales.

si,estafamiliade pro-
ductos abarcaaho-
rasiete tipos de senso-
res:sensar de posicion
del arbol de levas (CMP),
sensores del cigliefial (CKP), sensares
de temperatura del liquido refrigeran-
te (CTS), sensores de presion de los ga-
ses de escape (EPG), sensores de tem-
peratura de los gases de escape (EGT),
sensares de presion de los neumati-
cos (TPMS] y sensores de velocidad de
rueda (ASB).
Comercializados bajo la marca SNR,
estos sensores son probados y homo-
logados porel equipo de calidad de
NTN Europe segun una serie estricta
de especificaciones. Como parte de su
enfoque eco-responsahble, el fabrican-
te también ha optado por eliminar el
plastico de la gran mayoria de los em-
balajes de esta familia.

Transmisiones remanufacturadas
Ademas, la firma aprovechd Autome-
chanika Frankfurt paraanunciaren
primicia el lanzamiento de una nue-
va gama de transmisiones remanu-
facturadas. NTN Europe se orienta ha-

26 talleres en comunicacion

cialaecaonomiacirculary, al optar por
larenovacion en lugar de produciruna
transmisién nueva, la huella de carbo-
no de esta pieza puede reducirse has-
taun75%. Esto se debeaqueeslafase
de fabricacion de las materias pri-

El lanzamiento de esta
gama de productos
reacondicionados
también permite al
fabricante responder
aunatendenciadel
mercado a favor de las
piezas reutilizadas.

En Europa, 7 de cada
10 conductores se
declaran dispuestos

a aceptar este tipo

de piezas parael
mantenimiento de su
vehiculo

mas, los componentes y el transporte
lague mas carbono emite. Can lare-
novacion, la mayoria de estas com-
ponentes pueden reutilizarse, a ex-
cepcién de los fuelles, las tuercas, las
abrazaderas y la grasa.
Ellanzamiento de esta gama de pro-
ductos reacondicionados también
permite al fabricante responderauna
tendencia del mercado a favor de las
piezas reutilizadas. En Europa, 7 de
cada 10 conductores se declaran dis-
puestos a aceptar este tipo de pie-
zas para el mantenimiento de su ve-
hiculo.“Como fabricante, empezamaos
acomercializar para aftermarket una
gama de transmisiones nuevas en
2017 conocemos bien este mercado.
Las transmisiones reacondicionadas
desempefian un papel cada vez mas
importante, impulsadas por los reno-
vadores que hanido desarrollando su
experiencia en este producto. Actual-
mente representan entre el 30 % y el
40 % de lagamadisponible, con exce-
lentes perspectivas de crecimiento”,
explican desde la compaiiia.

Siempre fiel a suidentidad visual, NTN
Europe haredisefiado el embalaje de

£
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esta nueva gama. El amarillo y el azul
se han sustituido por un embalaje
“Kraft” que refleja el concepto de refa-
bricacion. Este enfoque también se re-
sume en seis palabras clave: repensar,
reparar, reciclar, reducir, reutilizary
repetir. Por Ultimo, ha disefiado un lo-
gotipo especifico pararesaltar el valor
de todas las partes interesadas y ani-
mar a los reparadores a participar en
este bucle logistico devolviendo sus
materiales viejos, a través de los distri-
buidores,a NTN Europe.

Cuando se lance afinales de 2024,
esta gama estara compuesta por 64
productos renovados disponibles en
stock. Posteriormente se ampliara,
junto con la gamade transmisiones
nuevas, para ofreceral mercado una
doble oferta esencial. El objetivo de la
renovacion es disponer de 200 refe-
rencias de aquia 2026 para cubrir los
vehiculos de mas de 10 afios mas co-
munes en el mercado europeo.

Los amortiguadores, a escena
Asimismo, los modulos que estruc-
turan la oferta de NTN Europe se han
redisefiado en respuesta al desarro-

|lo de las gamas que esta llevando a
caboen el fabricante de equipos. La
gama “Chasis” se mantiene sin cam-
bios, al tiempo que incorpora la nueva
gamade amortiguadores. Las familias
Powertrain y Driveline se han fusiona-
do para prepararse mejor para la elec-
trificacion de la flota, dejando espacio
paralaaparicion de la citada familia
de sensores.

En el casode losamortiguadores, NTN
Europe anuncio a finales del pasa-
doafoellanzamiento de su nueva
gamade amortiguadores en colabo-
racion con LTM, parte del Grupo Meca-
tech.Nueve meses después, lagama
de amortiguadores se expuso por pri-
meravez en el salén Automechanika.
Un total de 800 referencias de amor-
tiguadores de gas que complementan
sus kits de suspension SNR. La oferta
ha sido disefiada para responder a to-
das las necesidades de laregién EMEA
(Europa, Oriente Medio y Africa), cu-
briendo mas del 80% del parque eu-
ropeo. Dado el éxito de las 800 re-
ferencias lanzadas, actualmente se
estan estudiando ampliaciones basa-
das en otras referencias de gran po-

REPORTAJE

tencial, con el objetivo de cubrir el
90% del mercado europeo en un futu-
ro proximo. La gama de amortiguado-
res evolucionara también en paralelo
alagamade topes desuspension, de
laque es complementaria.Y conel fin
de ofrecer asus clientes lagama mas
completa y optimizada posible, NTN
Europe también esta trabajando en el
desarrollo de “Super kits” para sugama
de suspensiones. En un sélo embalaje,
combinaran unareferencia de lagama
de amortiguadores con el kit de sus-
pensiénasociado. m

talleres en comunicacion
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Liqui Moly

Lubricantes,

equipos y
conceptos

nun espacio de 450
metros cuadrados, Liqui
Moly participé en Auto-
mechanika dentro del
sectorde los lubrican-
tes, que se presentd por primera vez
en el pabellén 12 de Messe Frankfurt.
El fabricante de Ulm mostré nue-
vos lubricantes y aditivas, asi como
unarenovada linea para el cuidado
del automaovil. Destacaron los nuevos
aceites de motor como el Special Tec
AA OW-8, el mas fluido de Liqui Moly
hasta la fecha, ya que ofrece el maxi-
mo ahorro de combustible yprotec-
cion total del motor. Enlagama de
vehiculos industriales, la novedad fue
el aceite Top Tec Truck 6150 5W-30,
gue cumple la homologacion actual
DTFR 15C130 de Daimler Truck.
Respecto ala serie de productos para
el cuidado del automavil, disponi-
bles gradualmente a partir de Auto-
mechanika, esta dividida en las areas
de lunas, pintura, neumaticos e in-
terior. La empresa ha afiadido alre-
dedor de la mitad de productos para
este segmento, pero tamhién aque-
llos con formulas perfeccionadas, mas
faciles de aplicary pulir,como el lim-
piacristales superconcentrado Ci-

28

talleres en comunic

trus, la espuma detergente paralune-
tas, el Quitarafiazos 2000, el limpiador
de llantas especial y el limpiador en
profundidad de plasticos. La gama se
completa con esponjas y gamuzas de
pulido adecuadas para este campo de
aplicacion. Los productos se presen-
tan en nuevos envases, con un azul
transparente que sustituye al grisan-
terior,y con etiquetas de aspecto re-
novado.

JetClean Tronic il

En 2005, Ligui Moly lanzé al merca-
do JetClean Tronicy en 2018 le si-
guid una version mejorada, de la que
se hanvendido, hasta la fecha, mas de
3.000 unidades en todo el mundo. En
la tercera generacion, el JetClean Tro-
niclll, los talleres pueden elegir entre
dos versiones: por un lado, la econé-
mica variante basica, un equipo de so-
bremesa con soporte para manguera
con el que se puede limpiar el sistema
de combustible de motores de gasoli-
naydiesel; y, por otro, el JetClean Tro-
niclll Pro, que representa unasolucion
3en l:el producto estrella limpia los
sistemas de combustible y aspiracion
incluyendo las valvulas de admision

y el filtro de particulas. Ademas de un
soporte para mangueras, el carro dis-
pone de un dispositivo de advertencia
optico y acustico y un compartimento
portachjetos. Ambos dispositivos son
totalmente electrénicos, tienen una
pantalla tactil de 4 pulgadas y pue-
den conectarse a redes Wi-Fi. De este
modo, se puede acceder siempre al
software de equipo mas reciente, sin
costes anuales adicionales.

Cinco aditivos especiales JetClean de
lalinea Pro se encargan de eliminar
los sedimentos: uno para el sistema

de combustible de los motores de ga-
salina y otro para los motores diésel.
El limpiador de valvulas/sistema de
aspiracion Linea Pro se ha desarrolla-
do tanto en las variantes de gasolina
y de diésel como ensu limpiador de
filtros de particulas Pro-Line. Incluye
casi todos los motores de 2 y 4 tiem-
pos que se utilizan en turismas, mo-
tos, transporte, embarcaciones y ve-
hiculos industriales.

Bag in Box

Otra primicia en la feria fue el siste-
ma de embalaje Bag in Box, cuya par-
te exterior esta hecho de cartén re-
vestido y resistente al agua. Incluye
una bolsa de plastico totalmente reci-
clable que requiere un 90% menos de
plastico para su fabricacion que el bi-
don clasico de 20 litros. Gracias a este
avance, los talleres notan un volumen
deresiduos menor en el cubo o con-
tenedor.Cuando en lafase de desa-
rrollo se trataba el almacenamien-
to eneltaller,un requisito esencial
eraquelaBaginBoxcupieraenelar-
mario para aceite de Liqui Moly. Gra-
ciasalabandejade goteode chapade
acero galvanizado incorporada, el ar-
mario para aceite cumple los requisi-
tos oficiales vigentes en Alemania en
materia de manipulacién de sustan-
cias peligrosas para el agua. Ademas,
se puede cerrar con llave, lo que con-
trarresta que desaparezca lubricante.
En cuantoal llenado en el nuevo em-
balaje con sus productos, Liqui Moly
desperdicia mucho menas espacio de
cargaal transportar bidones de plas-
tico vacios a su plantade produccion
de petréleo, ya que el mismo nimero
de bolsas Bag in Box plegadas ocupa
una fraccion del espacio.m
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MS Motorservice

Nuevos sensores en su portfolio

S Motarservice haam-
pliado sugamade sen-
sores Con sensores ac-
tivos (433 MHZz] para el
sistema de control de
presién de neumaticos (TPMS). Los 30
nuevos articulos se pueden utilizar
en alrededor de 222 millones de ve-
hiculos en todo el mundo. Estan dis-
ponibles como sensores de sujeciény
sensares de encaje a presian.
El especialista en piezas de recambio
ofrece los sensares en el mercado de
recambios con calidad OEM. Son fabri-
cados por Pierburg y ofrecen unains-
talacion rapida y sencilla.
Por otro lado, MS Matarservice In-
ternational haampliado sugamade
sensares de gases de escape de Pier-
burg con laincorporacion de senso-
res de NOx, también conocidos comao

30 talleres en comunicacion

sensares de ¢xido de nitrégeno, para
vehiculo industrial. Los 26 articu-

los disponibles actualmente se pue-
den utilizaren mas de 13 millones de
vehiculos en todo el mundo, inclui-
dos vehiculos comerciales de marcas
como Daf, Iveco, Man, Mercedes-Benz,
Renault, Scania y Volvo. Estos senso-
res desempefian un papel importante
enlareduccion del 6xido de nitroge-
no nocivo, o NOx.

Nuevo almacén

MS Matarservice International, fi-

lial del grupo tecnoldgico Rheinme-
tall, construye un nuevo y moderno
almacénde granaltura ensusede de
Neunstadt, Alemania. La inversién to-
tal asciende a casi 25 millones de eu-
ros.Se espera que el almacen esté
operativo en marzo de 2025.

El nuevo edificio del almacén desem-
pefiara un papel decisivo para ga-
rantizar que los pedidos en-

trantes actuales y futuros se
procesen rapidamente. El

objetivo de lainversién es crearuna
capacidad de almacenamiento de re-
serva para los envios, con el fin de op-
timizar los flujos de material y reducir
asilos plazos de entrega. El almaceén
de estanterias altas de cuatro pasillos
funcionara en tres turnos. Se espe-

ra que se almacenen entre 300 y 400
palés al dia. Para conectar las zonas de
entrada de mercancias y de envio se
instalaran una amplia tecnologia de
transporte y seis sistemas de trans-
porte sin conductor (DTS). Un puen-
te facilitard el transporte de palés en-
tre el almaceén y el edificio existente, y
las mercancias se trasladaran al nue-
vo edificio.

Todos los flujos de material se contro-
laran a traves del sistema de gestion
de almacén modular conacido como




Dos videos de Motorparts
y MS Motorservice resuelven
dudas sobre las EGR

La valvula EGR (Exhaust Gas Recirculation) es un componen-
teesencial enlosvehiculos modernos, disefiado para reducir las
emisiones de gases contaminantes. Su funcionamiento se basaen
recircularuna parte de los gases de escape hacialaadmisién del
motor, reduciendo asflatemperatura de combustién y, conse-
cuentemente,laformacién de 6xidos de nitrégeno (NOx), que son
altamente perjudiciales paralasalud y el medio amhbiente.

En el primer video, se explican las nefastas consecuencias
que puede teneranularlavalvula EGR: puede parecer unasolu-
ciénrapida para problemas especificas, pero las desventajas y los
efectos negativos sobre el medio amhiente y lasalud hacen que
seaunapracticairresponsable.Mantenerla EGR en buen estado,
mediante lalimpiezaregulary el mantenimiento adecuado, esla
mejor manera de asegurar que los vehiculos sigan siendo eficien-
tes yecoldgicos.

El segundo video se centraen realizar una correcta diagnosis
delvehiculo,descartando averias que, en ocasiones, se centran
enlaEGRcuando pueden tenerotroorigen, ensistemasinterco-
nectados como el EGR, MAF, MAP,SCR y FAP.Estos compaonentes
suelen estarrelacionados conlalimitacién de potenciay el en-
cendido del testigo MIL (Malfunction Indicator Lamp) en el cuadro
deinstrumentos, lo que puede llevara confusiones y errores de
diagnastico. A continuacion, exploraremos cémo estos sistemas
pueden provacarerrores de diagnosis y las posibles reclamacio-
nesgue puedensurgirdehido a estos errores.

La gran cantidad de elementosylainterconexiénentre
los sistemas en los vehiculos modernos hacen que el diagndésti-
codeaveriasseaunatareacomplicaday propensaaerrores.Los
fallos en sistemas como el EGR, MAF, MAP y FAP pueden causar
sintomassimilares y activarel testigo MIL, lo que puede Ilevara
diagnasticos erréneos. Laformacion continuay el usode herra-
mientasavanzadasson esenciales para minimizar estos errores y
garantizarreparaciones precisas y efectivas.
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Kardex Control Centre (KCC). Antes de
pasar por lazona de entrada de mer-
cancias en el almaceén, todos los palés
recibiran una etiqueta con un nime-
ro de identificacion Unico. Esto facili-
tard la planificacién y la coordinacion
central de la gestion de existencias
en curso. Esta previsto que las prime-
ras operaciones comiencen en mar-
zode 2025.

Turbocompresores

Motorservice hainiciado la comercia-
lizacion mundial de turbocompreso-
res reacandicionados. Desde agosto
de 2024, MS Matarservice Internatio-
nal ofrece productos en todo el mun-
do bajo la marca Turbo by Intec. Para
ello, en la planta de Lanciano (Italia)
se han puesto a disposicion recursos
adicionales, se han adquirido maqui-
nasyse haimpartido formacionin-
tegral alos empleados. Gracias a esta
expansion global, el especialista en
piezas de recambio invita a sus clien-
tes a beneficiarse de suamplia expe-
riencia en el reacondicionamiento de
turbocompresaores.

Hasta ahora, los turbocompresores
solo estaban disponibles en Francia,
Alemania y Grecia. Con los turbocom-
presores reacondicionados de la mar-
ca Turbo by Intec, Motorservice ofre-
ce soluciones de reemplazo de alta
calidad.

Lagamade productos abarca turbo-
compresores para turismos, vehiculos
comerciales y vehiculos todoterreno,
asi como productos asociados a tur-
bocompresaores. Y para ofrecer al mer-
cadoaun masde lo que necesita, se ha
desarrollado una gama de reempla-
zoindependiente paralas aplicacio-
nes comunes de turbocompresores.
Por ejemplo, la sustitucian del turbo-
compresor en vehiculos mas antiguos
ofrece unasolucion, ya que permi-

te alos talleres hacer frente a la com-
petencia en el mercado del automovil
consoluciones de alta calidad. Como
parte de su reacondicionamiento de
turbocompresores, Turbo by Intec
debe cumpliruna lista de estrictos re-
quisitos. Motorservice utiliza maqui-
nas recaonocidas por los fabricantes
de turbocompresores para garantizar
una calidad impecable en todo el pro-
ceso de produccion.m
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Mayor oferta de VARTA

para segmentos de mercado
en crecimiento

larios presenta las
ultimas noveda-
des de VARTA Auto-
motive en Autome-
chanika 2024, una
plataformaideal para que la mar-
cadestacarasus soluciones de pro-
ductos y servicios de vanguardia en
respuesta a las nuevas tendencias
de la posventa, tanto en el merca-
dodelaautomocion comoenel de

lon), disefiada para aplicaciones
de ciclo profundo, con el fin de sa-
tisfacer las elevadas necesidades
energeéticas de este sector. Estas
baterias, equipadas con funciones
avanzadas de conectividad inteli-
gente, como Bluetooth y comuni-
cacion por bus CAN, ofrecen has-
ta el doble de capacidad util y mas
de 3.000 ciclos, mientras reducen
el pesoenun 45% en comparacion
can las baterias tradicionales de

los vehiculos pesados. Como nove-
dad, el stand de la compafia acogio
la nueva cartera de productos VAR-
TA que ahora esta organizada por
tecnologia y que se identifica con

De izquierda a derecha, Claudia Bdlter, directora
de Comunicacién EMEA en Clarios; Rocio Fernandez
Palomar, Marketing Manager de Clarios en lberia;
Theres Gosztonyi, vicepresidenta de Aftermarket
EMEA en Clarios; y Roberto Beesmans, Key Account
Manager de Clarios en Iberia.

plomo-acido.

Mas inversiones
La capacidad de VARTA para satis-

un color de etiqueta distinto en to-
das las aplicaciones: las baterias SLI
tienen un cadigo de calor azul; las EFB,
plateado; y las AGM, darado.

Porun lado, VARTA puso de relieve la
transicion en curso hacia la electro-
movilidad, ofreciendo soluciones para
todo tipo de vehiculos eléctricos y cu-
briendo al mismo tiempo las necesi-
dades de los transportes con motor de
combustioninterna, que siguen des-
empefiando un papel importante en
el mercado. En concreto, el crecimien-
todelaadopcién de vehiculos eléc-
tricos va acompafiado de una necesi-
dad constante de baterias fiables de
12 voltios. Paralelamente, el aumento
de los sistemas Start-Stop en los au-
tomoaviles esta incrementando la de-
manda de tecnologias avanzadas de
baterias, como las baterias de vidrio
absarbente (AGM] y las baterfas inun-
dadas mejoradas (EFB). En este senti-
do, laempresa ofrece dos nuevos tipos
de baterias: EFBH9 y AGM H3, para me-
jorarel funcionamiento de los vehicu-
los Start-Stop, hibridos y eléctricos.

En el segmento de los vehiculos pe-
sados, la evoluciéon hacia automovi-
les con sistemas eléctricos sofistica-

talleres en con

nuNIcacion

dos hace que sea necesario garantizar
gue funciones como el alumbrado, los
frenos, ladireccion y los sistemas de la
cabinafuncionen correctamente, in-
cluso durante un corte del sistema de
alta tensidn. La creciente complejidad
de estos sistemas, incluida laintegra-
cion de los sensores de la bateria, exi-
ge tecnologias de baterias que pue-
dan soportar las crecientes exigencias.
Lafusién de las lineas ProMotive Super
Heavy Duty y ProMaotive Heavy-Duty,
junto con laintroduccion de los nuevos
productos EFB tipo Ay AGM tipo B, es
un movimiento estratégico de VARTA
para simplificar la oferta de productos
y aumentar su relevancia en el trans-
porte por carretera.

Tecnologia de Li-lon

VARTA también esta explorando nue-
vas fronteras en el mercado del ocio,
impulsada por una tendencia crecien-
te hacia estilos de vida que consumen
mucha energia, como el caravaning y
la navegacion. La empresa presento en
Automechanika una nueva gama pre-
mium de baterias de iones de litio (Li-

facerlas necesidades de sus clien-

tes esta aumentando gracias a las
inversiones realizadas por Clarios. La
mas reciente, de 200 millones de euros
por parte de la compafia, aumenta-
raenun50% para 2026 la produccion
de baterias AGM en Euraopa, Orien-
te Medio y Africa (EMEA), region en la
gue la compafiia cuentacon 13 plan-
tas de produccion,incluidas dos plan-
tas dereciclaje. Estas inversiones per-
mitiran a Clarios en EMEA y a su marca
VARTA Automotive servir a los clientes
aun mas rapido, ademas de garanti-
zar a talleres y consumidores que ten-
ganacceso a las baterias de tecnologia
avanzada que requieren sus vehiculos
Start-Stop, hibridos y eléctricos.
Enla Peninsulalbérica, las baterias
convencionales y EFB para fabricantes
de equipos originales, que antes se fa-
bricaban en Hannover (Alemania), se
produciran en las plantas de Burgos y
enla planta de contenedores de bate-
rias de Ibi (Espafia). Asimismo, la planta
de Guardamar (Alicante) fabricard un
50% mas de rejillas PowerFrame para
baterias EFB y dispondra de una cade-
nade produccion adicional destinada a
estafinalidad. m
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DRiV

Expande sugama con tres
nuevas lineas de producto

DriV aprovechd la celebracion de Automechanika Frankfurt
para anunciar tres nuevas lineas de producto: toda una
gama de sensores Wagner, turbocompresores Walker y
componentes de suspensién y direccion Monroe para

vehiculo industrial.

nelcasodelosturbo-
compresares Walker, se
tratade productosre-
manufacturados con
calidad de equipo ori-
ginal.Con 120 referencias disponi-
blesenoctubrede 2024 y masde
320 disponibles paraenerode 2025,
lagamade turbocompresoresrema-
nufacturados Walker cubrirainicial-
mente aproximadamente el 66% de
los vehiculos europeos aplicables. Se
proyecta que lacoberturaalcanceel
81% del parque automotor europeo
durante 2025.
Conelrespaldodeunagarantiade

2 afos (despuésde lainstalacion),
cada turbocompresor Walkersere-
manufactura exclusivamente a par-
tirdeunnucleo OE, conreemplazo de
todos los componentes criticos: co-
jinetes flotantes, cojinete de empu-
je,espaciador de empuje, anillos de
pistén del lado del compresory del

34 talleres en comunicacion

lado delaturbina, juntas téricas de
la carcasa del compresory del CHRA,
deflector de aceite y tornillos, espa-
ciadorde cojinetey tuerca del eje,
tornillos y arandelas. Cada unidad
recibe un ajuste preciso del flujo mi-
nimo y un balanceo del turbo, segui-
dodeuncontrol de calidad del 100%.
Walker mantiene una trazabilidad
precisade cadaturbocompresor para
ayudaragarantizarlamasaltaca-
lidad y mejorarlaconfianzay satis-
faccion del cliente.

Los turbocompresoresremanu-
facturados Walkerse empaque-

tan completos con kits de montaje
dejuntas, mientras que las lineas de
aceitederepuestoestandisponibles
parareferencias especificas. Todas
las operaciones de producciényal-
macenamiento estan ubicadas cen-
tralmente en Europa paraunadispo-
nibilidad rapida.

Gama Monroe de direccion

y suspension

Monroe ampliasulinea de produc-
tos paravehiculos comerciales para
incluir piezas de direccign y suspen-
sién Monroe para camiones y auto-
buses.Cadaunadelas masde 1.000
nuevas piezas de direccion y sus-
pensién Monroe para VI, disponibles
apartirdenoviembre de 2024, esta
disefiada para brindar una excelente
durabilidad, mayor seguridad y ma-
yor comodidad parael conductor.
En mayo, Monroe anuncio un au-

Con 120 referencias disponibles en octubre de

2024 y mas de 320 para enero de 2025, lagama

de turbocompresores remanufacturados Walker
cubrirdinicialmente el 66% de los vehiculos europeos
aplicables. Se proyecta que la cobertura alcance el
81% del parque automotor europeo durante 2025



mento del 20 % en lacoberturade
productos endireccién ysuspension
paralacategoriadevehiculoslige-
ros.“Estanuevaeimportantegama
de productos paravehiculos comer-
cialesse basaenlaherenciadeMon-
roe como proveedor lider en el mer-
cado parafabricantes devehiculosy
equipos deservicio pesado”, afirmo
Robbie De Moor, director de gestion
de productos para EMEA, DRiV.
Lagamadedireccion ysuspensian
de Monroe paravehiculos comercia-
lesincluye barrasdesoparteenV,
conjuntos de barrasdedireccion/ba-
rras centrales, barras de torsion, ex-
tremos de barradedireccion, rétu-
las, estabilizadares, bujes, varillajes
de cambio de marchas ykitsdere-
paracion.

Sensores Wagner
DriVtambiénlanzaunanuevalinea
de productos, los sensores Wagner.
Lasventasrealesdel producto co-
menzaradnen enero de 2025. “Esta-
mas encantados de ofrecersenso-
res Wagner al mundo”, dijo Chintan
Sopariwala, presidente de DRiV."La
marca Wagner ha aportado nuevas
tecnologias y soluciones al merca-
dodurante masde 100 afios. Ahora,
vamas a llevar ese compromiso mas
alld con Wagner Sensars, que repre-
sentaunanuevaerade categorias
de productos ysoluciones de nues-
traempresaque complementaran
nuestrayaampliacarterade pro-
ductos”.

Laofertade productosincluira sen-
sores paraarbol de levas, ciglefial,
posicion del acelerador, caudal de
aire masivo, oxigeno, temperatura,
presion, NOx y sensores de velocidad

de las ruedas (ABS), entre otros.
Lagamadesensores Wagner ofre-
cerainicialmente cercade 3.000 re-
ferencias.

Cadasensor Wagner esta disefia-
doyfabricado para proporcionarun
ajuste, rendimiento ydurabilidad de
equipooriginal.Los sensores de mo-
tor Wagnerson altamente resisten-
tesatemperaturas extremasdel
motor,asicomo al desgaste relacio-
nado conlacorrosién.Lossensares
de escape Wagner cuentan conun
conectorfacildeinstalaryundise-
fio de chipde cuatro capas que redu-
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cedrasticamente el agrietamiento
causado por la expansion térmica.
Ademas de estas ventajas de co-
berturay calidad, lanuevagamade
sensores Wagner se ofrece conuna
excelente experiencia técnicayso-
porteentiemporeal.Los Garage Gu-
rusde DriV brindaran capacitacio-
nes exhaustivas para profesionales
deladistribuciéneinstaladores.

El equipo de Garage Gurus tam-
bién hadesarrollado una bibliote-
cade materiales técnicos gratuitos
disponibles a pedido, que incluyen
imagenes detalladas de cada co-
nectorademas deimagenes deta-
Iladas delas piezas paraayudara
losclientesaasegurarse de pedir
los sensores correctos entodo mo-
mento. El embalaje de Wagner Sen-
sortambién ofrecera ventajasim-
portantes.Cada paquete contara
conunaetiquetade codigo QR Uni-
cagueserviracomo herramien-
tadeautenticacioninstantaneadel
productoycomounenlaceconve-
nientealainformacidndel produc-
todisponibleatravésde Garage Gu-
rus.m
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Nace un nuevo

proveedor

LKQ Europe aproveché Automechanika Frankfurt
para presentar Emotive, una marca paraguas
bajo la que pivotaran fabricantes como Vege,
ERA, MRT, Optimal, MPM, Starline, Triple QX,

Platine Plus o Aurdura.

artin Conrad, direc-
torgeneraldelaem-
presa,y Theo Theu-
ner, director comercial,
realizaron una presen-
tacion en el certamen aleman sefia-
lando que Emotive aglutina una car-
terade 200.000 referencias de muy
amplio espectro. Ambos, ademas, qui-
sieronrecalcar laindependencia de
Emotive, ya que LKQ no se nombré du-
rante la presentacion. Larazén hay
gue buscarlaenlogque Conrad y Theu-
ner sefialaron: la voluntad de Emaotive
de serun proveedor para todo el mer-
cado y no dedicarse exclusivamente a
serviral millar de distribuidores euro-
peos de LKQ. “LKQ es nuestro accionis-
tayserdun cliente como los demas”,
insistieron.

Mas en detalle, las nueve marcas que
aglutina Emotive son Vege, ERA, MRT,
Optimal, MPM, Starline, Triple QX. Au-
dura y Platine Plus, con diferentes
procedencias. Vege, ERA y Optimal son
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ya conocidas en el mercado espafol:
Vege es un refabricador de motores,
turbocompresores, cajas de cambio

o0 bombas diésel, entre otras gamas;
ERA, por su parte, cuenta con mas de
15.000 referencias en lineas como ba-
terias, sensares, alternadores y mo-
tores de arranque, encendido, filtra-
cién,iluminacién o térmico; y Optimal
aporta la parte mecanica, con mas de
40.000 referencias en cartera, inclu-
yendo gamas como frenado, direccion,
suspension, rodamientos o filtracion.
MRT es un especialista en la refabri-

Las nueve marcas

gue aglutina Emotive
son Vege, ERA, MRT,
Optimal, MPM, Starline,
Triple QX. Auduray
Platine Plus

cacion de motores, inicialmente es-
pecializado en Mercedes y Volkswa-
gen pero hoy ya capaz de suministrar
diferentes marcas. MPM se dedicaala
fabricacion de fluidos: todo tipo de lu-
bricantes, aditivaos, liquidos de freng,
anticongelantes, etc.. al igual que Tri-
ple QX. Por su parte, Starline aglutina
mas de 50 gamas mecanicas, eléctri-
cas y electrdnicas, incluyendo lubri-
cantes y productos quimicos, carro-
ceria o equipamiento de taller. Audura
abarca productos como filtras (de aire,
combustible, aceite y habitaculo) o
kits de freno. Por Gltimo, Platinum Plus
es el especialista en carroceria, tan-
to de piezas metalicas como plasticas,
incluyendo paragolpes, retrovisores o
diferentes paneles.

Emotive,ademas, anuncié una pre-
sencia consolidada en 100 paises con
las citadas ocho marcas y 200.000 re-
ferencias, una cobertura del 98% del
parque europeo y 120.000 talleres
clientes.m



DE LO ELECTRICO

Calidad atencion y precision

ERA es una empresa con una fuerte vocacion internacional que lleva 40 anos
distribuyendo repuestos de calidad en mas de 80 paises en todo el mundo. Con sus dos
marcas cubre un amplio abanico de productos. La marca ERA es un referente para los
productos eléctricos y electrénicos. Gracias a la marca NIPPARTS, ERA ha ampliado su
oferta a la mecanica, convirtiéndose en el socio ideal para el segmento asiatico.

www.eraspares.es
ventas@eraspares.it
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Celebrasu 125_aniversario

en Automechanika cargado
de novedades

urante laferia Auto-
mechanika 2024,He-
Ila presentdé nuevos
productos, soluciones
paraelequipamiento
de talleres y tecnologias del futuro.
Ademas, mostroa por primeravezla
gamaampliadaderecambios de sis-
temas de frenado bajo la marca He-
[la.Estagamaincluye ahoranosalo
piezas de desgastey compaonentes
hidraulicos, sino también liquidos y
productas quimicos.
El125aniversario de Hellatambién
fueelcentrodeatenciénde lafe-
ria. Hella, fundadaen 1899 como fa-
bricante especializado en lampa-
ras,faroles y bocinas para carruajes,
bicicletasasi como paralos prime-
rosautomaviles, esahoraun provee-
dorglobalde automociénconalre-
dedorde 37500 empleados en mas
de 125 ubicaciones en todo el mun-
do.“Este aniversario nos brindala
oportunidad derecordarimportan-

38 talleres en comunicacion

tesinnovaciones, éxitos y salidas
colaboraciones con nuestros clien-
tesysaocios. Pero,sobre todo, que-
remos mirar hacia delante. Porque si
hay unacosaindudable es que se-
guiremos apoyando alos talleres
como proveedores desolucionesin-
tegralesenelfuturoeimpulsando
activamente latransformacion del
mercado de posventa”, afirma Mar-
cel Wiedmann, director de Indepen-
dent Aftermarket & Workshop Solu-
tionsde Hella.

Nueva herramienta
de calibracion ADAS
Diez afios despuésde presen-
tarla primera herramien-
tadecalibraciénde ca-
maras y sensores para
vehiculos multimar-

ca, HellaGutmannlle-
valacalibracion ADAS al
siguiente nivel.Lanueva
herramientatotalmen-

tedigital CSC-Tool X 20 se presen-
té en Automechanika Frankfurt.Con
sus procesos rapidos y semiauto-
matizados eintegraciénenlanube,
estaherramienta esta disefiada para
adaptarsesin problemasalarutina
de cualquier taller. Estaradisponible
apartirdelaprimaverade 2025.
La CSC-Tool X 20 presentaun con-
cepto completamente nuevo, gue es
alavezdetallado y flexible. Adife-
rencia de las herramientasanterio-
res,este nuevo sistema maneja todo
el procesode calibracién por si mis-
mao,documentando cada pasoen
uninforme completo. El dispositi-
vodediagndésticosdlo es necesa-
rio parael pasofinaldelacali-
bracién del vehiculo.

Las caracteristicas prin-

cipalesdela CSC-Toal X
'+. 20 incluyenun marco
conunabarratransver-
sal plegable, dos cama-
ras 3D,un panel PCinde-



pendiente y una pantallaindustrial
guevieneen75u 86 pulgadas.In-
cluye 19 objetivosde camaradigi-
tal, todos ellos mostrados en tamafio
OE,yla pantallamasgrande tam-
bién puede mostrar objetivos XXL de
Hondaelveco,conuntotalde2l ob-
jetivos. Los talleres que utilizan una
herramienta CSCanalégica masan-
tigua puedenseguirutilizando sus
objetivos fisicos existentes. El dise-
fio modularde la herramienta tam-
hién permite futurasactualizacio-
nes,como la calibracién delradaryla
monitorizacion del entorno de 360°,
asicomoelusodelaaplicaciénendi-
ferentes niveles.

La CSC-Tool X20 se controlaatraves
deunaaplicaciénqueseconectaala
nube atravesde wifi,accediendoa
los ultimos datos del vehiculo. Tam-
hiénsevinculaalosdispositivos de
diagndstico de Hella Gutmann, como
el mega macs Xy el megamacsS 20,
loque permite unrapidointercam-

bio de datos. Esta configuracionre-
duce lanecesidad de introducir da-
tosrepetidamente y minimizalos
posibles errores.

Después deidentificar el vehiculo, la
aplicacion ADAS configuraautoma-
ticamente las placas de calibracion
especificasdeterminando la altura
del vehiculo. A continuacién, se guia
alusuarioatravesdel procesodeali-
neacion delaherramientaaladis-
tanciayelangulocorrectosenre-
lacion con el eje de conduccién del
vehiculo.Lavisualizacién en tiempo
realdelosvaloresde correcciéon ayu-
daalusuario,yaseaque losvisuali-
cedesde el paneldelaPCodesdela
pantalla grande.

Este proceso guiado, que inclu-

ye lacompensaciénde inexactitu-
des (descentramiento),ayudaaevi-
tarerrores que podrian afectarla
precision de la calibracién.Lacom-
probacian previade lasuspension
agregavaloradicional,yaque garan-
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La CSC-Tool X20

presenta un concepto
completamente nuevo,
que esalavezdetalladoy
flexible. A diferencia de las
herramientas anteriores,
este nuevo sistema
maneja todo el proceso de
calibracién por si mismo,
documentando cada paso
en uninforme completo

tizaque lacalibracion soloserealice
cuando las tolerancias del vehiculo
seencuentrendentrodeloslimi-
tesaceptables.Noserequiere tiem-
po adicional niequipo especial de
alineacion de ruedas paracompletar
este pasoopcional.
Lageometriacorrectadelos ejeses
crucial parael correcto funciona-
miento de los ADAS, especialmente
amedida quelasfunciones de con-
ducciénauténomase vuelven mas
comunes. Laaplicacion ADAS de CSC
Tool X20 registra todo el proceso de
calibracian,incluidos los datos del
vehiculo, los detalles del operador,
los cadigos de erroralmacenadas,
losresultados de lacompensacion
de descentramiento y cualquier ha-
llazgo de la comprobacion previa del
chasis. También capturalas distan-
cias medidas y proporciona graficos

claros,junto con el resultado general.

Esteinforme se puede enviar facil-
mentealosclientesoimprimir.m

talleres en comunicacion
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GS Yuasa

Descubriendo

el futuro

de la tecnologia
de baterias

_'!F

utomechanika
Frankfurttambién
contoé con la presen-
cia como expositar de
GS Yuasa, que exhibio
ensustand del pabellén 4.1 suam-
plia gama de baterias de alta calidad,
asicomo el servicio y la asistencia
gue hacen de la compafiia, y sus mar-
cas Yuasa y GS, laeleccian preferidade
profesionales de automociéon de todo
el mundo. “Evolucionar con Yuasa es
una decision inteligente”, destacan
desde la compafiia, que quiso mos-
trarenlaferia cdmo sus productos y
servicios pueden mejorar las ofertas,
aumentar la satisfaccién del cliente e
impulsar el negacio.
GS Yuasa ofrece una amplia seleccign
de baterias para diversos sectores,
proporcionando soluciones para to-
das las necesidades del mercado. Este
afo, en Automechanika Frankfurt, la
empresa mostro su tecnologia de ba-
terias de plomo-acido y de iones de
litio de Ultima generacidn, con sus ga-
mas Yuasa YBX y GS para automocidn
como protagonistas. Pero el espacio

talleres en col

expositivo de GS Yuasa tamhbién al-
bergo productos, con calidad de equi-
pooriginal, en los que confian fabri-
cantes y profesionales disefiados para
satisfacer las exigencias de diver-

sas aplicaciones, desde laautomaocién
y los vehiculos industriales hasta las
motocicletas y el recreo.

Comprobadores y cargadores
Igualmente, los asistentes a Autome-
chanika Frankfurt tuvieron la oportu-
nidad de probar ‘in situ’ comproba-
dores de baterias como el GYT250 y el
GYTO50, asi como los cargadores inte-
ligentes de Ultima generacidn, el YCX6
y el YCX12. El configurador de baterias
Yu-Fit, el buscador de baterias onli-
neylaescueladefarmacion online
GS Yuasa Academy también estuvie-
ron expuestos, poniendo de relieve el
compromiso de GS Yuasa de apoyara
los técnicos y distribuidores con he-
rramientas y formacién de vanguar-
dia. Con mas de 20 cursos certificados,
la plataforma GS Yuasa Academy esta
disefiada para ayudar a las empresas
arevaolucionar su oferta de baterias

mejorando el servicio al cliente, redu-
ciendo las devoluciones en garantia y
maximizando el potencial de ingresos
del negocio de las baterias.
ParaJuanlgnacio Egea, managing
directorde GSYuasaBattery lbe-

ria, "“Automechanika Frankfurt ofrece
unaoportunidad Unica para conectar
connuestros clientes, mostrar nues-
tras ultimasinnovacionesy demos-
trarlacalidad y fiabilidad que hacen
de GSYuasael fabricante de baterias
lideren el mundo”.
GSYuasatieneuncompromiso
conlaexcelenciaylacalidadensu
cadenade suministro, servicio al
cliente y asistenciatécnica.Para
conseguirlo, lacompafilacombinala
fuerza de fabricacion mundial (con
31 fabricas en todo el mundo] con

la experiencialocal: sus seis centros
europeosdeventasydistribucién,
dotados de equiposregionales,
ofrecen asistenciaa medida. Segun
susresponsables, “elegir GS Yuasa
significa asociarse conuna marca
dedicadaaimpulsarel éxitoy
potenciarel negocio”.m



Evoluciona con Yuasa

Desde las profundidades del océano hasta el espacio
exterior.
Millones de aplicaciones, una apuesta segura

Instala a un mayor numero de vehiculos, aumenta
la satisfaccion de los clientes y aumenta el potencial de
ingresos de tu negocio.
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jAPANESE Proveedor de equipo original de las principales marcas del mundo, entre ellas:
O MANUFACTURER Aston Martin | BMW | Daihatsu | Daimler | Ford | Fiat | General Motors | Honda | Hyundai | Infiniti | Isuzu | Jaguar Land Rover
FOR OVER 100 YEARS Lexus | Mazda | Mercedes-Benz | Mitsubishi | Nissan | PSA Peugeot Citroen | Renault | Stellantis | Subaru | Suzuki | TATA | Toyota
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Pos Service Holland

Innovaciény : &
expansiébnen

el aftermarket

os Service Holland
(PSH) se presentd con
fuerzaen Automecha-
nika Frankfurt 2024,
reafirmando su posi-
cion preeminente enladistribucian
de motoresdearranque y alterna-
doresdentroyfuerade Europa.La
compafiiacuentacon presenciaen
mas de 80 paisesyconun catalo-
gode masde 12.000 referencias.En
estaediciénde laferia, PSH ha pre-
sentadosuinnovadoralineade com-
presores de aireacondicionadoy
condensadores,ampliando su ofer-
tade productosy consolidando su
compromisoconlainnovacionyla
sostenibilidad.
PSH ha experimentado un creci-
miento del 32% en los Ultimos cin-
coanos,sumado acinco adquisicio-
nesestratégicas que hanfortalecido
su posicionamiento en el mercado.
Con ocho compaiiiasinternacionales
bajo su paraguas, PSH ha manteni-
dosuenfoque enlaexpansién, tan-
togeograficacomoensu porfoliode
productaos, sin dejarde serunrefe-
rente enladistribucién dearranques
y alternadares.
Ensucatalogo, PSH incluye tan-
tomarcasoriginales como su mar-
capropia, +Line, que haintroducido
unanuevalineade productosre-
construidos sin necesidad de devo-
lucién de casco, optimizando el pro-
ceso paradistribuidores y clientes.
Laempresaestaenfocadaen ofrecer
soluciones tanto paravehiculos de
turismo, industriales, agricolas, ma-
rinos y motocicletas, consolidando-
secomo unaopcionintegral enel af-
termarket.
Recientemente, PSH ha adquirido la
division de motoresdearranquey

talleres en comunicacion
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Alexander Kam, CEO de PSH; Hans Bass,
director comercial y Joeri Steenvoorden,
jefe de Producto.

alternadoresdelaempresaalemana
Alankoyelstockdelafirmadanesa
PowerMax,ampliando su cobertura
enelmercadoy mejorando su capa-
cidad derespuestaalasdemandas
de susdistribuidores.

Nuevas lineas de producto

El compromisode PSHcanlainno-
vacionsereflejaenlaconstante ex-
pansion desu catalogo. Cada mes,
lacompafialanzanuevasreferen-
cias parasulinea +LINE. Ademds, PSH

ha desarrollado la linea +LINE REMAN,
gue agregara 500 nuevas referencias
asu portafalio,incluyendo articulos
de 48v.Estalineaseenfocaenlare-
construccion de cascos de maquinas
rotativas OE con componentesde
alta calidad, ofreciendo soluciones
mas econémicas y sostenibles para
el mercado.

La produccionde estalineaten-
dralugarenunaplantacercanaasu
centro logistico en Gdansk, Polonia.
Enestaedicionde Automecha-

nika, PSH también ha presentado su
nuevalineade compresoresde aire
acondicionado y condensadores
bajo la marca +Line.Con esta expan-
sién, lacompafifanosolorefuerzasu
presenciaenelsegmentodesiste-
mas eléctricos, sino que también se
adentraenel

mercado de climatizacion. Este lan-
zamiento forma partede su estrate-
giade ofrecerun porfolio mascom-
pletoydiversificado, cubriendo asi
todas las necesidades de sus distri-
buidares y clientes.

Compromiso con la sostenibilidad
El compromiso del Grupo PSH no se
limitaal crecimiento empresarial,
sino que también abarca unafuer-
teapuesta porlasostenibilidad.En
linea consu politicade responsabi-
lidad social corparativa, laempresa
halanzadoiniciativas como la plan-
tacién de 8.000 arboles en Pancor-
bo,Burgos, lo que ha permitido lare-
cuperacionde 8 hectareas de terreno
ylacompensaciénde 872 toneladas
de CO..Ademas, PSHse anticipaalas
regulaciones medioambientales que
entraranenvigoren2025en Europa,
adoptando practicas sostenibles en
todassus operaciones logisticas.m
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Debut con novedades
de las marcas Delphi,
Delco Remy y Hartridge

= PHINIA

Delphi

hinia participé en Au-
tomechanika Frankfurt,
por primera vez desde su
escisionenjuliode 2023,
con sus marcas Delphi,
Delco Remy y Hartridge. Los asisten-
tesalaferiatuvieron la oportunidad
de explorarlagama completade pro-
ductos, incluyendo las pastillas de fre-
no paravehiculos comerciales ligeros
(LCV] de Delphi, disefiadas para ofre-
ceruna mayor durabilidad incluso bajo
cargas pesadas.
Delphitambién expuso en Autome-
chanika las primeras pastillas de freno
de Aftermarket para seis modelos de
vehiculos eléctricos en 2024, incluido el
TeslaModel 3. Galardonadas con la cla-
sificacién AASA Leafmark ‘N, un galar-
dén que ostenta el 99% de lagama de
pastillas de freno de Delphi, estas pas-
tillas de freno estan disefiadas para sa-
tisfacer las demandas especificas de
los vehiculos eléctricos. Con una pla-
ca posterior con revestimiento de pol-
vo plateado resistente a la oxidacién y
una capa compuesta de acero y caucho
multicapa para minimizar el ruido y las
vibraciones, aseguran una conduccién
mas suave y silenciosa.
Porsu parte, lagamadedirecciény
suspensian de Delphies unadelas li-
neas de producto de mas rapido cre-

44 talleres en comunicacion
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cimiento de la compafifa. Como parte
de unaambiciosa iniciativa para con-
vertirse en el proveedor nimero uno
de cobertura en laregion EMEA, Delphi
ampliara sugama con 1.000 nuevas
referencias en 2024, con un nimero si-
milar previsto para 2025. Respecto a los
sensores NOX, Delphi esta ampliando
su gama, presentada por primera vez
endiciembre de 2023, con 54 sensores
adicionales actualmente en desarrollo,
cuyo primer lote selanzara en el cuar-
to trimestre de 2024. De estos, 19 estdn
disefiados para vehiculos comerciales
y camiones. El exclusivo disefio de tres
cavidades de Delphi,combinado conri-
gurosas pruebas, garantiza la durabili-
dad y fiabilidad en diversaos climas.

Diagonosis con DS Hub
Delphiaprovecho su presencia en
Frankfurt para la puesta de largo de DS
Hub, una plataforma online disefia-
da para agilizar los diagnosticos y me-
jorarla eficiencia de los técnicos. Como
puerta de acceso todo en uno paralos
talleres de EMEA, DS Hub sirve como
una plataforma central donde los téc-
nicos pueden acceder a recursos vita-
les, desde datos de turismos y vehicu-
los pesados hasta informacidn técnica,
modulos de capacitacion y catalogos
de piezas, todo enunsolo lugar. La he-

rramienta permite el acceso completo
a diagnasticos, formacion, videos ins-
tructivos, catalogos de piezas y datos
técnicos integrados, entre otros. Igual-
mente, DS Hub permite la configura-
cion simplificada para nuevos usuarios
conun proceso de integracion paso a
paso,ademas de acceso exclusivo ada-
tos reales para fabricantes de piezas,
proporcionando informacién sobre fa-
llos comunes, tendencias del mercado
y desarrollo de nuevaos productos. Las
actualizaciones futuras de DS Hub, pre-
vistas para 2025, incluiran funciones
avanzadas de diagndstico remoto.

Delco Remy

Phinia, bajo la marca Delco Remy, ha
ampliado su programa de motores de
arrangue y alternadores con una gama
completa para todas las marcas, dirigi-
da asiete fabricantes europeos de ca-
miones, incluidos Scania, Vaolvo y Re-
nault Trucks. Esta nueva gama, que se
lanzara con 200 referencias para fina-
les de 2024 y se expandira a 400 para
mediados de 2025, ofrece calidad y ga-
rantias a nivel de equipo original.Se es-
pera que Phinia proporcione unaam-
plia cobertura de vehiculos para el
primer semestre de 2025.

Hartridge

La marca Hartridge presentd su nuevo
banco de pruebas de hidrégeno, dise-
flado para probarunaampliagamade
tecnologias de inyeccion de hidrégeno,
incluidas PFI, High Flow PFI, DI-CHG y
otras nuevas aplicaciones de inyeccién
de H2 aalta presion. El banco de prue-
bas ofrece a los usuarios la flexibilidad
de adaptarse tantoainstalaciones de
desarrollo como alas de produccion de
bajo volumen. Los resultados se inte-
gran en la base de datos de los usuarios
para una experiencia intuitiva.m



Wolf Lubricants

Enfoque centrado §
en el cliente

olf Lubricants sigue

ampliando sus servi-

cios de valorafadido

y sus sacios del mer-

cado derecambios en
todo el mundo que mejoran la efi-
ciencia, la productividad y el conoci-
miento de los productos, ayudando a
los socios y usuarios finales a aprove-
char las oportunidades comerciales.
Se tratade un elemento clave del en-
foque centrado en el cliente de Wolf,
gue equipaadistribuidores y talle-
res con las herramientas, la informa-
ciony el apoyo que necesitan para
prosperar.
Para que los usuarios finales encuen-
tren mas facilmente el producto ade-
cuado y puedan acceder ainforma-
cién detallada del producto, Walf se
centra en ofrecer soluciones de cone-
xion de datos ademas de TecDoc, una
herramienta de recomendacién ba-
sadaenlawebampliamente utiliza-
da que proporciona integrados datos
especificos para cada cliente que co-
nectan los datos de alta calidad con
los sistemas ‘front-end’ y ‘back-end’
de sus clientes. Estas integraciones
garantizan la disponibilidad de lain-
formacién mas actualizada sobre el
producto, lo que mejorala compren-
sién del mismo e impulsa el aumento
de la cobertura y las ventas.
Paor su parte, el sistema de andlisis de
gama (RAS, por sus siglas eninglés)
de Wolf ofrece informacion sobre Ia
evoluciéon del parque de turismos y
vehiculos comerciales ligeros. Dis-
ponible envarias regiones y paises y
en diversas categorias de productos,
como aceite de motaor, refrigerante y
liquido de transmisidn, este sistema
proporciona unavision practica de las
tendencias del mercado para facilitar
lacreacion de stock, la venta cruzada
ylacomprensién de las transiciones
del mercado.

FoOR 4 WORILD

MOTION

Anilisis del aceite usado

Tal y como anuncio la compafifa du-
rante Automechanika Frankfurt, Wolf
se haasociado con Polaris Laborato-
ries para ofrecer un servicio exper-

to de analisis del aceite denominado
LubriScan. Este servicio permite a los
operarios de vehiculos de servicio pe-
sado controlar de manera proactiva la
calidad del lubricante y reducir el cos-
te total de propiedad (TCO). El analisis
periodico del aceite aumenta el tiem-
po de actividad y amplia la vida util, al
ofrecer informacién sobre la salud del
motor, la transmisién y los sistemas
hidraulicos.

Asistencia técnica

Igualmente, en elemento fundamen-
tal del enfoque centrado en el clien-
te de Wolf es el servicio de asistencia
técnicadisponible por correo electro-
nico, que ofrece una rapida respues-
ta con asesoramiento técnico para to-
das las consultas relacionadas con los
productos. Ademas, Wolf ofrece una
serie de cursos de formacion presen-
ciales y virtuales impartidos por ex-
pertos en lubricantes. Estos cursos fo-
mentan el compromiso y la confianza
de los empleados, y proporcionana
los clientes y usuarios finales una ma-

ESPECIAL
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yor comprension desde niveles prin-
cipiantes hasta avanzados.

Ademas de la catalogaciéon y la asis-
tencia técnica, Wolf Lubricants ofre-
ce unconjunto completo de servicios
de marketing destinados a potenciar
alossocios y mejorar las operaciones
comerciales de cara al mercado. Esto
incluye, entre otros, equipos de alta
calidad destinados a aumentar la efi-
caciay productividad de los talleres,
materiales de venta listos para usar-
seatravés de la herramienta “Push a
Button”, kits de marca e iniciativas efi-
cacesde promaocién y para puntos de
venta.

Durante la feria alemana, Franck Jo-
Ily, director global de Ventas, Marcas y
Marketing de Lubricantes Wolf, des-
taco el compromiso de la compafiia
por ofrecer a sus socios y usuarios fi-
nales el mejor apoyo posible en cada
paso de su andadura. “Nuestra oferta
de servicios de valor afiadido facilita la
tomade decisiones y lacomprensian
atodos los niveles, desde el taller has-
taelalmacén.Laintegracion del cata-
logo digital y el analisis de los merca-
dos locales constituyen unas valiosas
herramientas que mejoran la eficien-
ciaycrean mayores oportunidades
comerciales”.m
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NER-TOR

Balance positivo
de su presenciaen
Automechanika

ER-TOR ha ce-
rrado su parti-
cipaciénen Au-
tomechanika
Frankfurt 2024, el

evento internacional mas rele-

vante del sector de la automo-

cign, con un balance muy positi-

vo y unrécord de asistencia en su

stand tanto de clientes consoli-

dados como de nuevos contactos
con profesionales espafoles y de
otros muchaos paises.

Conunenfoque enlaatencién

personalizada, la compafiia pre-

sento las nuevas gamas de KSH Eu-
rope Machinery y KSH Europe Toaols,
con productos disefiados para garan-
tizar la maxima calidad y seguridad,

cumpliendo escrupulosamente la di-

rectivade maquinas de laUnién Eu-

ropea.
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Estas gamas incluyen una amplia va-
riedad de equipos como elevadares
de columnas y tipo tijera, desmon-
tadoras de neumaticos, equilibrado-
ras de ruedas, carros y cajas de herra-
mientas, gatos hidraulicos, caballetes
y mobiliario para talleres.

En el stand se construyo6 un pe-
quefo rincan del taller para que los
asistentes tuvieran la oportunidad
de conocer de primera mano las
Ultimas soluciones de NER-TOR,
disefiadas para mejorar la efi-
ciencia yel rendimiento en ta-
Ileres y servicios de automocién.
Lainformacion ofrecida por el
equipo comercial de laempre-
sa permiti¢ a los conocer a fon-
do todas las nuevas lineas de
productos.

Ademas de las novedades de
este afio, no se debe olvidar las gamas
ya consalidadas de accesarios y re-
cambios KSH Europe (elevalunas, in-
terruptores de elevalunas, filtros, ce-
rraduras, anillos de airbag, etc.) que
cada afio incrementan su nimero de
referencias para actualizar al maximo
la cobertura del parque de vehiculos.m
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+ de 65.000 visitantes profesionales
+ de 100.000 m?
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Corteco iniciala construccion de
un nuevo centro de distribucion

nlaedicion 2024 de Au-
tomechanika Frankfurt,
Corteco presenté un
nuevo disefio de stand
en el pabellén 4,con una
superficie de 320 metros cuadrados y
una gama de productos en varias areas
clave: estanqueidad, piezas de caucho-
metal, filtracién, suspension y direc-
cién, yaplicaciones para vehiculos pe-
sados.
Lo mas destacado del stand fue un eje
de camidn giratorio de dos metros de
largo que mostrara varios retenes de
cassette y retenes combi en accién.
Ademas de las expasiciones de pro-
ductos, Corteco destacara el progre-
so desunuevo Centro de Distribucidn
Central (CDC) en Weinheim (Alemania).
Estainstalacién de 13.800 metros cua-
drados, cuya inauguracién esta pre-
vista para mediados de 2025, contara
con unasolucién de almacenamiento
automatizado con un almacén de es-
tanterias altas y un sistema AutoStore,
cuya maqueta se expondra en el stand.
El nuevo edificio forma parte de los es-
fuerzos de la empresa por mejorar la
eficiencia y la sostenihilidad.
Corteco ofrece mas de 26.000 articulos
de calidad OEM, y unos 16.000 de ellos,
principalmente piezas de estanquei-
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Una de las juntas de carcasa de
baterias, en este caso, para un BMW
iX, buena muestra de los desarrollos
de Freudemberg en el entorno de la
movilidad eléctrica.

talleres en comunicacion

Ubicado cerca de lasede del grupo Freudenberg,
contara con 13.800 metros cuadrados

dad y control de vibraciones y filtros de
aire de habitaculo estan disponibles en
las instalaciones de Hirschberg.

El centro de Hirschberg lleva en fun-
cionamiento desde 2013 y cuenta con
una superficie de almacenamiento de
unos 9.000 metros cuadrados. Pero con
el crecimiento del negocio de Corte-
Co, eso seguramente no sera suficiente
en el futuro. Dado que el almacén exis-
tente no podia ampliarse, se elaboraron
planes para un nuevo edificio, y Corteco
eligid el poligono industrial de Weinhe-
im como emplazamiento para el mis-
mo, en parte debido a su infraestruc-
tura existente. El inicio de las obras esta
previsto para principios de 2024, y la
mudanza para mediados de 2025.

“Con 13.800 metros cuadrados (unos
149.000 pies cuadrados), el nuevo edi-
ficio no solo sera mas grande, sino que
también nos propaorcionara unasolu-
cion de almacenamiento automatiza-
do”, afirma Christian Dickopf, vicepresi-
dente senior de Corteco.

En el nuevo edificio habra un alma-

cén de estanterias elevadas y un sis-
tema Autostore. Autostore es un sis-
tema parcialmente automatizado que

ahorra espacio y reduce la necesidad
de superficie en casi un tercio. Los ro-
bots realizan rapidamente tareas re-
petitivas que exigen mucho esfuerzo
fisico, optimizando al mismo tiempo el
uso del espacio. Esto permite alos em-
pleados centrarse en las actividades
gue reguieren sus conocimientos es-
peciales. Otraventaja es que Autostare
utiliza robots de bajo consumo. Cuan-
do funcionan 10 de ellos, no consumen
mas energia que una aspiradaora. “Ven”
en laoscuridad, no necesitan pasillos
anchos y encuentran rapidamente los
articulos que buscan.

Soluciones para vehiculo eléctrico y VI
El stand de Corteco en Automechanika
Frankfurt también dedicé un espacioa
los nuevos desarrollos de su casa ma-
triz, Freudenberg, para vehiculos eléc-
tricos (centrados en las areas de sella-
do, filtracién y control de vibracién) y
diversasinnovaciones en aplicaciones
para vehiculo industrial, como los rete-
nes radiales de eje. Los Retenes se so-
meten arigurosas pruebas paraga-
rantizar que cumpliran su funcion de
formafiable alolargo de unavida util
alrededor de 300.000 km.m



Stand
con diseno
propio

BM, empresa lider espe-
cializada en laindustria
y automocion, participo
con éxito enlareciente
edicion de Automecha-
nika Frankfurt, la principal feria inter-
nacional para laindustria del automo-
vil. Laempresa quedd muy satisfecha
con la afluencia de publico a su stand,
proveniente de multiples paises, lo
gue le permitié conectar con clien-
tes actuales y con clientes potenciales
gue mostraroninterés paralamarcay
sus productos.
Este afio, JBM estrend un stand con di-

sefio propio, que reflejaba la identi-

dad corporativade laempresa, y en el
gue se exhibieron las Ultimas noveda-
des en mabiliario para talleres, kits de
calado, herramientas eléctricas brus-
hless, herramientas manuales, herra-
mientas neumaticas y maquinarias

para talleres, como la nueva maquina

ESPECIAL
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para el cambio de aceite de transmi-
sién automatica.

Con esta exitosa participacion en Au-
tomechanika Frankfurt 2024, JBM se
consolidacomo un referente en el
sectory mira con optimismo hacia un
futuro lleno de innovacién y creci-
miento.

.
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ZF Aftermarket

Soluciones
de movilidad
para el futuro

F Aftermarket acu-

did a Automechanika

Frankfurt 2024 con un

stand con areas especi-

ficas para distribuidores,
talleres y flotas; con un area que des-
tacaralainnovacién y las asociaciones
de ZF y un area practica que ofrecera
sesiones de formacién endirectoy de-
mostraciones de productos. Con
pantallas interactivas en todo el stand
de la exposicion, que permitioé a los vi-
sitantes explorar la cartera completa
de productos y servicios de ZF, adap-
tados a sus necesidades individua-
les. Entre las muchas novedades, ZF Af-
termarket estreno ZF [pro]Manager y
nuevos amortiguadores de aire Sachs
y celebrd el 40 aniversario de sus con-
ceptosdetaller.
ZF [pro]Manager es una herramien-
tade gestién digital holistica que per-
mite a los talleres tratar de forma pro-
fesional los requisitos modernos de los
clientes. ZF [pro]Manager mejora el re-
corrido del cliente a través de la co-
municacion automatizada entre el ta-
llery los propietarios de vehiculos y el
procesamiento de pedidos, lo que au-
menta la eficacia y reduce el trabajo
telefonico. El sistema basado en nave-
gador ofrece unainterfaz facil de usar
para el cliente y permite que los pro-
cesos del taller sean fluidos, desde |la
aprobacién del presupuesto con so-
porte de video hasta la facturacion di-
gital y el pago. Surgen oportunidades
de negacio adicionales, porejemplo, a
través de promociones automatizadas
y conectividad digital con soluciones
de reservas y flotas.

Amortiguadores Sachs
Debido al creciente nimero de vehicu-
los con suspensidn neumatica, los ta-
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ZF Aftermarket
estrend ZF [pro]
Manager y nuevos
amortiguadores de
aire Sachs y celebré el
40 aniversario de sus
conceptos de taller

lleres se enfrentan cada vez mas a este
tema. Con los nuevos Sachs Air Struts,
los talleres disponen ahara de una so-
lucién completa para ofrecer a sus
clientes el mejor servicio posible en
este ambito. La combinacién deunre-
sorte neumatico y un amortiguador
enunasola pieza permite unainterac-
cion perfecta entre los dos compaonen-
tes clave.

ZF Aftermarket presenté unagamade
resortes neumaticos, incluyendo los
amortiguadores Sachs CDC de pre-
sion variable. Durante el uso, los senso-
res cantrolan todas las influencias so-
bre el movimiento del vehiculo. Estas
sefiales son procesadas por una uni-
dad de control, que transmite una se-
fial cada dos milisegundos alavalvula
amortiguadora reguladora para dis-
poner de las fuerzas de amortiguacion
necesarias.

De este modo, se adaptan continua-

mente las fuerzas de amortiguacion en
funcién de lasituacién de conduccion
y delas condiciones de la carretera. En
situaciones de conduccion dificiles, por
ejemplo, laamortiguacion se endurece
automaticamente. Para el conductor,
esto significa mas control y estabili-
dad, pero también mas comodidad. Los
Sachs Air Struts estaran disponibles,
entre otros, para el Audi Q7 el Porsche
Cayenney el VW Touareg desde el ini-
cio dedisponibilidad de ventas.

40° Aniversario

de los conceptos de taller

ZF Aftermarket celebra el 40° Aniver-
sario de sus conceptaos de taller,un le-
gado que comenzd en 1984 con el
lanzamiento de Original Sachs Servi-
ce (0SS).Alolargo de las décadas, ZF
ha evolucionado continuamente sus
ofertas, culminando en el paguete in-
tegral de servicios ZF [pro]Tech intro-
ducidoen2012.Enlaactualidad, mas
de 12.000 empresas de automocién en
Europa se benefician del soporte téc-
nico, lafarmacion y lainformacién de
servicio exclusiva de ZF [pro]Tech. Para
Philippe Colpron, “crear relaciones sg-
lidas con los clientes es fundamen-

tal para nuestros valores. La lealtad y el
compromiso de nuestros socios de ta-
Iler hansido cruciales para el reconoci-
miento de ZF Aftermarket como socio
de taller lider a nivel mundial”.m



Lumileds

Nueva gama Philips
Ultinon Pro9200

umileds aprovechd Au-
tomechanika para pre-
sentar lanueva gamade
lamparas LED Philips Ul-
tinon Pro9200 de ultima
generacion. Con hasta un 400% mas de
brillo que las ldamparas halégenas, ofre-
ce unagranvisibilidad en todas las con-
diciones. Su exclusivo espectro 6ptimo
mejora lavisibilidad de la carretera e
identifica las sefiales de trafico con ma-
yor claridad. El posicionamiento preciso
de los chips LED de las lamparas dirige
laluz justo donde la necesita sin des-
lumbraralosvehiculos que se acercan,
mientras que la tecnologia SafeBeam
de Philips ofrece a los conductores el
mejor haz Util y un patrén sin reflejos.
Conunatemperaturadel color de has-
ta 5.800 Kelvin, las lamparas LED Phi-
lips Ultinon Pro9200 producen una luz
blanca fria, elegante y distintiva. Ade-
mas, la gama tiene un tamafio mas pe-
guefio y compacto que su predeceso-
ra.Gracias a su disefio ultracompacto, el
montaje es mas rapido y sencillo, inclu-
so en las unidades de luces principales
mas estrechas.
Respecto a su durabilidad, con unavida
util de hasta 5.000 horas, la Philips Ul-
tinon Pro9200 cuenta con una tecno-

| PHILIPS 002"

logia que mejora la longevidad gracias
asus dossistemas de gestion del calor
AirBoost y AirCool+, que producen una
|luz constantealolargo de todalavida
util de lalampara.

La nuevagamatambién cuentaconla
clasificacion IP55 contra la entrada de
polvo ysalpicaduras para resistir las
exigencias de la conducciéon moderna.
Para destacar el compromiso de Philips
con lacalidad alargo plazo, hay dispo-
nible un total de 5 afios de garantia, que
incluye la cobertura estandar de 2 afios
mas 3 anos adicionales de proteccién.
La gamade lamparas LED Philips Ul-
tinon Pro9200 esta disponible en los
formatos mas habituales de lamparas
paraluces principales HL (H1, H3, H4, H7,
H9/H11, HB3/HB4, HIR2) y luces anti-
niebla FL (H8/H11/H16).

Las ldmparas LED Philips Ultinon
Pro9200 no cuentan con la homologa-
cién ECE para vias puhblicas y sélo de-
ben utilizarse fuera de carreteras con-
vencionales en Europa. Los conductores
deben cumplir los requisitos legales lo-
cales aplicables.

Philips Ultinon Pro6000,

disponible para mas vehiculos

Otra novedad fue la gama Philips Ulti-
non Pro6000 Estandar, que ahorain-
corpora el tipo H4-LED, una nueva lam-
para desarrollada por Lumileds que se
ha homologado parasu uso en carre-
tera envarios pafses de laUnién Euro-
pea.Laldmpara H4-LED Philips Ulti-
non Pro6000 Boost, que funciona tanto
paraluces de carretera como de cruce,
tiene un tamafio compacto que permi-
te suinstalacidn en turismaos, carava-
nas, furgonetas y motocicletas.

La ldmpara H4-LED Philips Ultinon
Pro6000 Standard se ha sometido a
exhaustivas pruebas, ha cumplido con
los estandares de licencia de Alema-
niay muchos paises donde se requiere
homologacion para carretera. Asi, estas

ESPECIAL
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Conunatemperatura
del color de hasta 5.800
Kelvin, las lamparas
LED Philips Ultinon
Pro9200 producen una
luz blanca fria, elegante
y distintiva

bombillas pueden sustituir de forma
segura las lamparas halégenas en una
ampliagama de modelos de vehiculos.
Esta lampara destaca por tener mas
brillo, con la misma emisién de luz, y
sus colores precisos. Para ello, combi-
nala mejor tecnologfa LED con compo-
nentes de automocidn exclusivos para
generar un brillo mayory homogéneo
un 220% mas potente. Esto garantiza
unavision mas claraen la carretera. Su
espectro de colores de 5.800 K mejora
lavisibilidad de la carretera y las sefia-
les de trafico, lo que facilitay agiliza la
deteccion de obstaculos.

Estas lamparas ofrecen alos conduc-
tores unavida Util cuatro veces supe-
riorala delamparas halégenas equi-
valentes, lo que proporciona un haz

de luzuniforme y homogéneoalo
largo de toda su vida Util. En cuan-

to aaccesarios, lagamaincluye diver-
sos anillos adaptadores aprobados por
Philips para optimizar el ajuste me-
canico. Ademas, se ofrecen adaptado-
res CANbus 3 en 1 de Philips que abor-
dan problemas como las advertencias
del salpicadero, la atenuacion de la luz
y el parpadeo. La gama Philips Ultinon
Pro6000 Estandar esta disponible en
los tipos de luces principales H7-LED y
H4-LED mas comunes.m

talleres en comunicacion
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Dos conceptos
de stand para
“Mejorar Io que

se mueve”

eyle presentd piezas de

repuesto nuevasy me-

joradas para vehicu-

los eléctricos, después

de habereliminado con
exito los chirridos de Tesla en la ulti-
ma feria, pero también novedades para
motores de combustion interna. Ade-
mas de mostrar nuevos desarrollos, el
fabricante de Hamburgo estuvo re-
presentado en dos stands, bajo el lema
“Mejorar lo que se mueve”. Parun lado,
en el pabellén 4.0, con una superficie
de mas de 400 metros cuadrados, los
visitantes descubrieron las innovacio-
nes de productos de Meyle enlosam-
bitos de direccién y suspension, filtros,
piezas de motor y transmisién, frenos y
electronica. Por otro, en el taller de ex-
posicién en el pabelldn 9.0, se pudieron
conocer y probarlos productos Meyle
de cerca. Muchos visitantes aprovecha-
ron la oportunidad para hacer pregun-
tasalos especialistas de laempresay
echarun vistazo bajo el capé.

Movilidad eléctrica

Unadelas novedades de Meyle fue un
maodulo especial de Tesla que permitio
a los visitantes experimentar con los
productos ‘in situ’. De este modo, el fa-
bricante ofrece un escenario adecuado
parasu creciente gama de populares
vehiculos eléctricos. También se ex-
puso el kit de filtro de habitaculo Me-
yle PD HEPA para Tesla Model Y, lo que
permite ahorrar recursos gracias a su
nuevo disefio y al uso de bioplasticos.
La solucion sostenible para el mercado
posventa se basa en dos filtros HEPA y
dos filtros de habitaculo Meyle PD, que
actlan como prefiltros y no liberan
oxido de nitrogeno al medio ambien-

talleres en co
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te unavez capturado como compuesto
quimico de sal.

Otra novedad es el brazo de control del
eje trasero Meyle HD para modelos Tes-
laSyX. Los expertos en reingenieria
han conseguido resolver unavez mas
un problema de disefio en algunos mo-
delos de Tesla: el disefio del brazo de
suspension del eje trasero ariginal pue-
de provocar laroturade los soportes de
articulacion integrados, lo que provo-
ca unaconexion suelta con el neumati-
co. Meyle ofrece como solucién un ma-
terial de aluminio macizo y casquillos
mas rigidos que garantizan la sujecién
del neumatico. Esto reduce el riesgo de
accidentes y mejora la experiencia de
conduccién gracias al disefio optimiza-
dodelos casquillos.

Con el nuevo kitde cambio de aceite
Meyle Original Tesla para todos los mo-
delos (S/X/3/Y), los talleres indepen-
dientes pueden contar contodos los
accesorios necesarios, lo gue permite
ahorrar tiempo y dinero. Para el arnés
de cableado Meyle PD para Tesla Model
S,adiferencia del producto OF, Meyle
utiliza una cubierta protectora dohble
para proteger los cables Tesla de vi-
braciones y dafios, solucionando asiun
problema conocido del Tesla Model S.

Vehiculos de combustion

Ademas de estas soluciones de mo-
vilidad eléctrica, Meyle dio a conocer
los nuevaos productos para vehicu-
los de combustién. En la categoria de
suspension y direccian, el fabricante
presentd otrainnovacion en calidad
HD, como el nuevo brazo de control
del eje trasero Meyle HD para Volk-
swagen, menaos sensible a las piedras
y, gracias a un revestimiento de fibra
de zing, mas resistente a la corrosion
gue la piezade equipo ariginal.

La empresa también exhibig una
nueva barra de direccién premaonta-
da que ahorraalos talleres los traba-
jos de desmantaje. La practica solu-
cion dereparaciaon estara disponible
en calidad Meyle HD y Meyle Origi-
nal,seguin el modelo de referencia. El
nuevo eje de transmisién Volvo com-
pletalagamade componentes de
transmisién.Una unidad de despla-
zamiento lineal con un amplio ran-
go de desplazamiento permite una
mayor articulacién del eje, una carac-
teristica practica en terrenos difici-
les.En el sector de la electrénica, Me-
yle dioaconocerel nuevo grupo de
productos de nivelacion de faros con
sensor.m



¢cNuestras piezas?
Mas que un simple
repuesto.

ORIGINAL

¢Buscas piezas de alta calidad y soluciones totalmente precisas?

En ese caso con MEYLE estés en el sitio acertado. ¢,Por gué? Porgue cuando desarrollamos y fabricamos no solo confiamos
por completo en nuestro conocimiento experto, sino gue también cumplimos con los mas altos estandares de calidad, que
son los nuestros. Con nuestras propias fabricas y con nuestros excelentes ingenieros, nuestras piezas se convierten en mas
gue un simple repuesto, ya se trate de direccion, tren motriz, frenos, motor, filtros, electrénica o sensores.

Toda la informacion sobre nuestros 24.000 productos disponible agui:
www.meyle.com

s @ ©) O MEYLE
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Conocimientaos técnicos,
soluciones de software y
tecnologia de diagnéstico

osch estareforzando a
los talleres en el servicio
y lareparacion de ve-
hiculos,un apoyointe-
gral que mostré en Au-
tomechanika con nuevos productaos y
servicios. Destaca, en primer lugar, la
completa actualizacion del software
de diagndstico ESI[tronic] Evolution,
con nuevas funciones que combinan
las areas de diagnastico, las instruccio-
nes de Bosch parael servicio y larepa-
racion,asi como ladocumentacion de
los fabricantes de automaviles en una
Unica plataforma de software.
El nuevo ESI[tronic] Evolution permi-
tealos usuarios acceder directamente
aladocumentacién original de los fa-
bricantes, lo que les permite ver infor-
macién como esquemas de circuitos o
instrucciones sin tener que cambiar de
saoftware. Otro hito es el soporte com-
pleto para el diagndstico y manteni-
miento de vehiculos Tesla a partir de
2025. Con el acceso seguro al diagnds-
tico SDA, Bosch también haimplemen-
tado en el software un acceso sencillo,
directo y estandarizado a los datos ci-
frados del vehiculo. De este modo, los
usuarios de ESI[tronic] ya no tienen
gue iniciar sesion en portales separa-

dos paralos procesos individuales de
los distintos fabricantes.

Para Bosch, los vehiculos con motor de
combustion seguiran teniendo un pa-
pel importante durante mucho tiem-
po, pero los talleres también deben
equiparse para el mantenimientoy la
reparacion de vehiculos eléctricos para
dominarambas tecnologias. Par este
motivo, Bosch seguira desarrollando
equipos de taller para trabajaren mo-
tores de combustién y,al mismo tiem-
po,apoyaalos talleres parasuentrada
en la electromovilidad con forma-

cion técnica, los Ultimos contenidos de
ESI[tronic] Evolution, tecnologia es-
pecial de pruebas y diagndstico,y una
ampliagamade piezas de repuesto.

ADAS One Solution

Paralos talleres, la automatizacion de
los trabajos de mantenimiento, tan-
to enlos motores de combustion como
en los vehiculos hibridos y eléctri-

cos, se ha convertido en un modelo de
negocio importante. Los sistemas de
asistencia al conductor forman parte
del equipamiento de serie de todos los
vehiculos. Con el software de calibra-
cion ADAS One Solution y un dispositi-
vo de calibracion compatible con el ta-
ller,Bosch ha desarrollado un sistema
para larecalibracian eficiente de los
sistemas ADAS, independientemen-
te de lamarcadel vehiculo. Lanueva
ADAS One Solution, que reduce a la mi-
tad el tiempo de configuracién, ayuda
alos mecanicos a configurar su dispo-
sitivo de calibracién y garantiza ajus-
tes precisos para los distintos siste-
mas ADAS.

Certificado de vehiculo usado

El nuevo certificado de vehiculos usa-
dos aprovecha la digitalizaciényla
canectividad para ofrecer alos ta-

lleres una evaluacién sencillay rapi-
da del estado de un vehiculo usado.
ESI[tranic] Evolution, en comhbinacién
con el maédulo de diagndéstico KTS 560
0590, puede leery analizar los datos
almacenados en las unidades de con-
trol del vehiculo. Una funcigninnova-
dora del software consalida los datos
para generar un certificado indepen-
diente de Bosch que documenta los
cadigos de error, identifica accidentes
pasados y mantenimientos atrasados
y descubre cualquier manipulacion del
cuentakilémetros. En el caso de los ve-
hiculos eléctricos, también documenta
la capacidad actual de la bateria.

Sostenibilidad en el taller

Con productos remanufacturados
como motaores de arranque y alter-
nadores, Bosch lleva mas de 60 afios
siendo pioneraen laeconomiacircu-
lar. El programa Bosch eXchange in-
cluye piezas tanto para motores de
combustion como para vehiculos eléc-
tricos. Un producto remanufacturado
es hasta un 30% mas barato que una
pieza nueva.El reciclaje también jue-
ga un papel importante y un ejemplo
es el nuevo embalaje para el limpiapa-
rabrisas Aerotwin. Bosch ha sustitui-
do la bandeja de plastico que protege
el producto durante el transporte por
una bandeja hecha de fibras de celulo-
sa.Asi el embalaje se puede reciclarin-
tegramente como papel usado.

El nuevo liguido de frenos DOT 4 Ede
Bosch, que no contiene boratos no-
civos, también essinénimo de soste-
nibilidad y proteccién del medioam-
biente y de la salud. Gracias a su baja
viscosidad, el nuevo liquido de frenos
superalanormainternacional DOT 4,
mientras que su baja conductividad
significa que también se puede utilizar
en vehiculos eléctricos. m



Punto de encuentro
con sus distribuidores

ada, especialistadel
sectorde productos
guimicos parael man-
tenimiento y cuida-
dodelautomovil, ex-
puso unafomasenAutomechanika
Frankfurt.Laempresaaprovechd su
presenciaen laferia paradaracono-
cersus nuevos productos, como son
el refrigerante paracamiones Volvg,
el Glyco-Truck VCS-2, el aceite espe-
cial PSAPrime OW20y lanuevaima-
gen paralalineade mantenimientoy
limpieza.
Automechanika Frankfurtsupone
paralada “un punto de encuentro por

excelencia con nuestros distribui-
dores enlos masde 30 paisesenel
que nuestramarca estd presente. Es,
desdesiempre, laferiarefe-

rente para nuestras expor-

taciones”, destacan los
responsablesdela
empresa.

Consedeen Vilobidel
Penedés (Barcelona),
ladaalcanzaunasven-
tasanuales de 25 millo-
nesde eurosycuenta
concercade50emplea-
dos.El grupo distribu-
ye sus productos prin-

Sinon|

cipalmente bajolamarcaladaenla
Peninsulalbérica, Francia, Italiay el
norte de Africa.lada se haforjado

unasolidareputacignalo
largo de las ultimas seis
décadasycuenta, entre
otrosservicios,conuna
potentedivision de I+D
gue se haconvertido en
el centrode desarrollo
de productos del Grupo
Jodima, fabricante bel-
gade productos quimi-
cosal que pertenecela
empresaespafnolades-
de haceunafio.m
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TDM

La solucion
mas fiable

isitamosa TDMen Au-
tomechanika.Susres-
ponsablesrecano-
cieronqueseesta
viviendo un momen-
todeconfusiénenel mercado, ya
gue, mientrasalgunos constructores
devehiculos estanvolviendo al diée-
sel, diversos fabricantes de compo-
nentes de estossistemas “actdan en
el mercadosinunaestrategiaclara”.
Eneste contexto, TDM se erigeenun
proveedor capaz dedarcertidum-
bre al distribuidor y al taller.Dada su
especializacién en gestion de motor,
ofreceninyectores,bombasy turbos
de las principales marcas, pero tam-
biénlaopciéndeintercamhbioyre-
paracion de estos productos, gra-
ciasasulaboratorioyasuserviciode
asistencia técnica.
Asi,enelstand de Automechanika
Frankfurt presentaron 64 nuevasre-
ferenciasy mostraronsu crecien-
tegamaycoberturaenelsectordel
vehiculoindustrial,donde cuentan
ya conaproximadamente medio mi-
llar de referenciaseninyectoresy
bombas de este tipo.
TDMesunaempresaradicadaen
Murcia,conamplia trayectoriaenel
mercado (en 2024 cumple 20 afios),
8.500 metros cuadrados de insta-
laciones (que incluyen oficinas, la-
boratorio,almacén ytalleresde
reparaciones de vehiculos -unoin-
dustrial-) y una plantilla de aproxi-
madamente 100 personas.
En producto nuevo, TDOM suministra

unidades completas y despieces de
los principales fabricantes de pro-
ductos diésel paraturismo, camiaén,
vehiculo agricolay maquinariain-
dustrial y de obra publica, trabajan-
do con marcas como Basch, Delphi,
VDO-Continental, Denso, Stanadyne,
Yanmar, Cummins oJohn Deere.

TDM cuentacondoslineasde pro-
ductoreconstruido y ofrece unser-
vicio de reparacién deinyectares,
bombasy turbos.Porunlado, lapre-
mium TDM, con despiece de origeny
en cajadel fabricante (homologados
por Bosch, Delphiy Continental); y,

En el stand de
Automechanika
Frankfurt, TDM
presenté 64 nuevas
referencias y
mostraron su creciente
gama y coberturaen
el sector del vehiculo
industrial, donde
cuentan yacon
aproximadamente
medio millar de
referencias en
inyectores y bombas
de este tipo

porotrolado,consulineamascom-
petitiva, SARR, donde, para el rea-
condicionamiento, se utilizan com-
ponentesde calidad equivalente, si
bien el proceso de fabricacion y de
control de calidad es el mismo que
enlaopcion premium. EI 100% de los
componentes que se sustituyen son
comprobados en bancos de prueba
originales y certificados segun los
protocolos de los fabricantes.
Asimismo, lareparacion de sus pro-
ductosysuserviciode entregatarda
unmaximode 72 horasdentrodela
Peninsula. Ademas, TDM cuenta con
unequipode 10 personas que for-
man el Servicio de Asistencia Técni-
ca.Ofrecenacompafiamiento técni-
co,ayudaconlareferenciaytambién
técnicaen el proceso montaje, al
mismo tiempo, este departamento
resuelve cualquier pregunta o con-
sultarequerida porel cliente.
Unodelosvalores diferenciales de
TDMes su stock. Actualmente, cuen-
tancon masde 8.500 referencias
enstock (9.550 si contamos con los
cascos). “TDM es un actor global que
permite al distribuidor darservicioa
todaslas marcasdeinyeccian,en lu-
garde tenerque trabajarcondife-
rentes proveedores. Algo que cobra
importanciaenuncontextocomo el
reciente,donde ha habido problemas
de suministro de diferentes marcas
ygamas.Y, porsupuesto, con unaca-
lidad certificadayaun precio muy
atractivo”, explican desde la compa-
fifa murciana.m
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Banner
Baterias sostenibles

Doga Parts
Nuevas gamas

> Doga Parts cerrd con éxito su partici-
pacion en Automechanika Frankfurt
2024, celebrada del 10 al 14 de sep-
tiembre. Entre las novedades mas
llamativas, Doga Parts presentd su
nueva gama de depdsitos para liqui-
dos de automocion, resortes eléctri-
cos y blowers y la actualizacién de la
gama de escobillas Doga Optima.
Su estratégica ubicacién en el pabe-
ll6n 5.0 facilité una gran afluencia de
visitantes, reuniones clave con so-
cios actuales e importantes acuer-
dos comerciales con nuevos merca-
dosinternacionales.

58 talleres en comunicacion

™ > “Como experto y profesional li-

deren bateriasde arranque y
de alimentacién a bordo, asi
como proveedor de una com-
pleta gama de accesorios, Ban-
ner constituye una parte inte-
gral de la movilidad moderna”,
aseguraba Andreas Bawart, CEO
del Grupo, con motivo de la par-
ticipacién de la compafiiaen
Automechanika, con un stand
en el que los visitantes pu-
dieron observar todas las no-
vedades de la compafiia, pero
también la casita tipica alpina
austriaca de Banner.

El Grupo mostré sugamade
baterias de arranque y de ali-
mentacién a bordo,ademas

de sucompletagamadeac-
cesarios. Destacaron las AGM
Running Bull de Banner, con-
sideradas como las baterias
dearranque y de alimenta-
ciénauxiliarde 12 V paramu-
chos modelos eléctricos e hi-
bridos. Igualmente, Banner
lleva décadas suministrando
baterfas para sistemas Start-
Stop en vehiculos de combus-
tion afabricantes e importado-

res de automaviles. Dentro de
sugama de accesarios, el Gru-
po expuso los cargadores Ac-
cucharger 12V-15A/24V-75A
y Accucharger 12V-25A /24V-
12,5A, herramientas profesio-
nales paralacargay el man-
tenimiento de baterias de
vehiculos.

Banner también esta consi-
derada pionera en materiade
sostenihbilidad. La empresa tie-
ne un ciclo cerrado de reciclado
de baterias y concede la misma
importancia al cumplimien-
tode los criterios medioam-
bientales, sociales y de gobier-
no (MSG)J. Por ejemplo, mas del
95% del plomo utilizado en el
proceso de produccion de las
baterias de arranque y auxi-
liares se recicla. En cuanto a las
cajas de plastico de las baterias,
se utiliza hasta un 80% de poli-
propileno reciclado. Ademas, el
acido sulfurico recogido de las
baterias gastadas se transfor-
ma en sulfato sédico, que asu
vez se empleaen la produccion
de detergentes y vidrio.
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Comline
Innovacién tecnoldgica

El Grupo Comline, con sus marcas Comline, Motaquip y
Allied Nippan, volviéd como expositor al certamen aleman,
con el objetivo de generar nuevos negacios y fortalecer las
relaciones comerciales existentes. En un stand de 120 me-
tros cuadrados, muy visible gracias a una marquesina sus-
pendida, el equipo comercial y directivo que representd a
la empresa mostrg a visitantes de al menos 73 paises su
amplia oferta de productos de filtracién, frenado y direc-
ciénysuspensidn, entre otras.

La marca Comline, que se distingue por su comhinacién

cipacion de Comline Group se vio reforzada por las demos-
traciones de productos y un area dedicada a la creacién de
redes y reuniones. En general, lasemana proporciond una
plataforma valiosa para faorjar nuevas alianzas y fortalecer
las relaciones existentes en los mercados globales.
“Después de Automechanika 2024, el consenso es que ha
sido la mejor edicion de Frankfurt de |a historia de Comline

de colores azuly amarillo, tuvo un lugar destacado en el
stand de su empresa matrizhomadnima. “Mas que lasuma
de sus partes” fue el lema de lamarca Comline y su pre-
sentacion tuvo como objetivo mostrar todo lo que la marca
tiene para ofrecer. Comenzad con su producto, en particular
una exhihicion dedicada a las piezas Comline para el Tes-
laMaodel 3, pero tamhién abarcd sus datos calificados por
TecDoc PDS, servicio al cliente, garantia, marketing diverso
y un creciente sequimiento en las redes saciales. La parti-

Group”, afirma su gerente general de Marketing y Comu-
nicaciones, Leigh Davies. “Nos sorprendi6 la reaccion posi-
tiva hacia nuestro stand y nos encanto el nivel de interés
en nuestras marcas y productos. El evento también brindo
una oportunidad fantastica para conectar con socios exis-
tentes y establecer nuevas relaciones. Nos vamos con mu-
chas oportunidades”.

Nissens Group
Tres marcas, un stand

Por primeravez en mas de unsiglo
de historia, Nissens Automotive ex-
puso las tres marcas que componen
el grupo en el mismo stand. Nissens,
AVA y Highway Automative disfru-
taron aside una exitosa Autome-
chanika Frankfurt para el grupo, re-
forzando relaciones comerciales con
sacios y conectando con muchos
clientes potenciales. Con un reco-
nocido soporte técnico y soluciones
comerciales, Nissens enfatizo el va-
lor de marca detras del eslogan “De-
livering the Difference”. Ademas de
mostrar soluciones de gestion tér-
mica para vehiculos de nueva ener-
gfa, que incluyen eléctricos e hibri-
dos enchufables, también presentd
sus novedades mas recientes como
el cuerpode mariposa ylagamade
enfriadores EGR para camian.

AVA, por su parte, se centrd en las
aplicaciones de vehiculos antiguos,
proporcionando unagama optimi-
zada que dala cobertura necesaria
con el menor nimero de componen-
tes. El nuevo lanzamiento para Au-
tomechanika fue unagamade en-
friadores de aceite completos, que
incluyen carcasa y filtro de acei-

te. Actualmente, la compafiia ofrece
28 enfriadores de aceite con carca-
sa, que cubren mas de 425 referen-
cias de equipo original. Sugama to-
tal abarca 315 unidades, que pueden
servir para mas de 1.250 referencias
originales.

Para Highway Automotive, la marca
especialista para vehiculo industrial,
el objetivo de la feria fue mostrar
sus piezas de repuesto para camian,
agricaola, construccion y autobuses.
La empresa ha desarrollado unam-
plio programa de piezas con mas de
1.800 referencias para los sistemas

de refrigeracion del motor, climati-
zacion y control de emisiones. Para
optimizaralin mas las reparaciones
y reducir el coste medioambiental, se
mostraron los principales productos
de la marca, como los kits de repara-
ciéndel sistema EGR y los enfriado-
res remanufacturados. También se
exhibieran sus nuevas lineas de pro-
ductodearranque y alternadoresy
bombas AdBlue, lo que proporciona
un mayor potencial comercial para
distribuidores de repuestos y opera-
dores de flotas.
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Alkar
2.100 referencias nuevas

> Alkar Automotive volvio a estar pre- 8.000 referenciasy 485.000 apli- importante presenciade vehiculos
sente en Automechanika Frankfurt. caciones.Contiene espejos comple- eléctricos,asicomao larecientein-
Durante lacita, Alkar mostro sus ul- tos, cristales con soporte, carcasas, corporacién de espejos para mar-
timas novedades, destacandola cuerpos de espejo, cristales adhe- caschinas.Enel nuevo catalogose
presentacién de suNuevo Catalo- sivos eintermitentesderetrovi- muestra para cadareferenciatanto
go 2025 de Espejos Retrovisores sor para turismo, SUV y vehiculo co- el detallede lacarroceriadel vehi-
paraturismaosy paravehiculoin- mercial,logrando una cobertura culo,como lareferenciaequivalen-
dustrial,que incorpora2.100 re- mayor al 97,2% del parque circulan- tedeorigen.
ferencias nuevas parauntotal de te europeo. También cuentaconuna
Vema

Nuevos catalogos

> Vema participé en Automechanika Frankfurt 2024, “un punto de referencia fun-
damental para el sector de la automocidn, especialmente para el sector del af-
termarket. Esta es una oportunidad Unica para consolidar nuestra presencia
en el mercado internacional y establecer nuevas colaboraciones comercia-
les”, dijo Gennaro Chianese, CEQ y director de Expartacion de la compafiia.
En el certamen, Vema presentd algunas innovaciones significativas, como
la presentacion de los nuevos catalogos y ampliaciones de varillaje y au-
tocomponentes de la prestigiosa linea de productos Vema Plus o lain-
troduccion del nuevo catalogo de componentes de caucho-metal. Este
compendio, que incluye mas de 6.000 articulos nuevos ya disponibles
enalmacén, haampliado significativamente la oferta de la empresa,
gue también se puede consultar en la app de la compaiifa.
Ademas, Vema ha ampliado las capacidades logisticas de su planta con
nuevos almacenes automaticaos, cuya disponibilidad en tiempo real esta al
servicio del distribuidor con la disponibilidad de entrega urgente “Vema Go!".
En esta participacién, Vema mostré un importante crecimiento y una renovacion
constante de sugama de productos; de hecho, la empresa logré consolidar los re-
sultados de crecimiento de las exportaciones de dos digitos alcanzados en los Ul-
timos dos afios.

Talosa
Nuevas gamas de fabricacién propia

> Siempre fiel a su cita con Automechanika Frankfurt, la participacion de Talosa en esta
ultima edicion hasido un gran éxito para la compafiia, segun nos comentan. Talosa
presento varias novedades, entre ellas gamas especificas de compaonentes de direc-
cign y suspension para vehiculos eléctricos y chinos, nuevas familias de fabricacién
propia de componentes de caucho-metal y juntas homaocinéticas y transmisiones
integramente nuevas, para las que no es necesaria la devolucién de cascos.
Todo ello ha despertado un gran interés en profesionales del aftermarket de mas de
50 paises que visitaron su stand. Un stand que, como siempre, fue un punto de en-
cuentro para los espafioles y donde la firma pudo ofrecer una atencién personal a
amigos, clientes y visitantes de todo el mundo proporcionando una informacion de-
tallada de las novedades incorpaoradas.
“Desde Talosa queremos agradecer las visitas recibidas, ya que suponen un impulso
para continuar siendo lider como primer fabricante mundial de componentes after-
market para direccién y suspension y suministrador OEM/OES desde 2021”, apostillan.
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Osram

Estreno de lamparas LED

> Osram presentd numerosas nove-
dades en Automechanika Frankfurt,
como Osram Xenarc Night Breaker
220,unaldmpara de xenén que pro-
porciona hasta un 220% mas de bri-
llo y hastaun 20% mas de luz blanca;
la barra de luz adicional Osram LEDri-
ving Curved Lightbar VX1000-CB SR
SM, con 36 LED de alta potencia, un
alcance de hasta 525 metros, un flu-
joluminoso de 6.600 lUmenes y una
temperatura de colorde luz diurna
de 6.000 Kelvin; y Osram LEDinspect
Flexible Inspection Light, laluz de
inspeccion mas versatil para el taller.

Bilstein

Pero el estreno que atrajo toda la
atencidn fue la nueva Osram Night
Breaker LED Speed H7 can el que,
ademas de aumentar su familia de
[amparas LED retrofit, la empresa
amplialalista de modelos de vehi-
culos compatibles. Disefiada como
sustituta de las lamparas y casquillos
H7 tradicionales, es rapida y facil de
instalar gracias a su geometria es-
pecial, casiidénticaaladeunalam-
para halégena convencional, por lo
gue no necesita adaptadores ni cas-
quillos. Este tipo de instalacién plug-
and-play hasido posible graciasala

Tecnologia de chasis yamortiguadores

> Bilstein es sindnimo de dinamica vehi-
cular, experiencia de conduccion opti-
ma y excelencia técnica en tecnologia
de suspensién, aspectos que el fabri-
cante volvio ademostrar en Frankfurt,
Los profesionales del taller pudieran
obtener informacion sobre la tecnolo-
gia de chasis, asicomo soluciones ade-
cuadas, en elamplio portafolio de pro-
ductos, para cada coche y cada ruta. En
concreto, Bilstein se centré en Auto-
mechanika en sus productos estandar
clasicos como los amaortiguadores B4 y
B6, Y en el madulo de suspensién neu-
matica B4. Todos los amortiguadares
Bilstein para el mercado de accesorios

se desarrollan en las mismas fabricas
que los de primer equipo, pasan por los

procedimientos de prueba mas riguro-

sos, estan certificados segun los estric-
tos requisitos de los fabricantes de au-
tomaviles y garantizan unainstalaciaon
sin problemas.

Un producto destacado en el stand fue
el Bilstein B8 TerraSport, un amorti-
guador desarrollado para vehiculos
utilitarios crossover compactos (CUVs).
Con este aumento de la altura del sue-
lo,incluso unterreno accidentado
puede ser recorrido de manera segura,
al tiempo que se mejora el comporta-
miento de conduccién diaria en las ca-

Unigom

ESPECIAL
Automechanika Frankfurt ‘m

incorparacién de un ventilador muy
pequefio que garantiza una ges-
tion térmicainnovadora y, por tanto,
un flujo luminoso estable y una dis-
tribucién uniforme de laluz. La luz
blanca brillante con una temperatu-
rade colorde hasta 6000 Kelvin ga-
rantiza una mejor visihilidad, gracias
alareduccion del deslumbramien-
toenun50%. Unavida util seis ve-
ces mayor en comhinacién conuna
reduccion del 60% en el consumo de
energia convierte ala nueva lampa-
ra LED en unasolucion de reemplazo
ecoldgica yrentable.

rreteras. El ajuste patentado de valvula
degresiva responde inmediatamente
a cambios en las condiciones de la su-
perficie y ajustala configuracion de la
suspension para mantener las ruedas
en contacto 6ptimo con el suelo.

Portfolio con nuevas marcas

> Unigom anuncio durante Automechanika Frankfurt una expansiéndesulinea
de productos conlaintroduccién de la nueva marca, Deltagom, recientemen-
teadquirida, y conocida por la fabricacién de brazos de suspensién, un area
gue Unigom ha decidido expandirenrespuestaal creciente demandade sus
socios distribuidores. Otraincorporacién al portfolio de productos de Unigom
eslamarca Ages, bajolaque secomercializaran componentes de gomay cau-
cho metal y soportes de motor,ampliando la coberturadel fabricanteitaliano.
También con motivo de Automechanika, Unigom presentd su nuevo programa
paradistribuidores, bajoellema“Be U - Descubre el Poder de laSingularidad
con Nosotros”, que ofrece, entre otros beneficios, el acceso a sus productos,
soporte, ética y transparencia, crecimiento y desarrollo, 0 acceso a estrate-
gias de marketing personalizadas para promover los productos de Unigomy
aumentarlasventas.
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Petronas

Soluciones de lubricantes y fluidos funcionales

>Ensu50°aniversario, Petronas Lu-
bricants International (PLI) valvid
aAutomechanikadonde presento
PetronasSyntium X, lanuevagama
de aceites para motoresdisefia-
da parabrindarsoportetantoave-
hiculos antiguos comao modernaos,
gue garantizaunrendimientoyuna
proteccign dptimossin comprome-
terlacalidad.Enlineaconellema
de laferia, ‘Driving Transformation’,
PLItambién mostré sugama Petro-
naslona,unanuevageneraciénde
fluidos desarrollada para acelerarla
transicion haciaun futurode cero
emisiones netas. Petronaslonare-

TAB Group

presentalasolucion de fluidos mas
avanzadas de PLI, disefiada para
optimizarel rendimiento de los ve-
hiculos eléctricos.

Con el objetivo de seguirreforzan-
dosuvinculoconelautomovilis-
mo, PLI exhibid el lubricante Petro-
nas Syntium, el cual haimpulsado
al equipo Mercedes-AMG Petranas
Formulalaganarochocampeo-
natos mundiales consecutivos de
constructores (2014-2021) ysiete
campeonatos consecutivos de pilo-
tos (2014-2020). Los visitantes del
stand de Petronas pudieron disfru-
tarde la exhibicién del coche Mer-

Amplio programa de baterias de arranque

> TAB Batteries participé como expasitor en Frankfurt para exponer los Ultimos
productos de automocién de su programade baterias de arranque (TAB Polar,
TAB Magic, TAB EFB Stop&Go y TAB AGM Stop&Go), que garantiza que hayaun
producto adecuado paracadaautomaovil. “Automechanika esunacitainelu-
dible para el sector. Estar presentes nos permite mostrar nuestras dltimasin-
novaciones, estrecharlazos con nuestros socios y captar nuevas opartunida-
des paraseguirsiendo lideres en el mercado”, afirmabaJoan Alcaraz, director
general de TAB Spain, con motivo de la participacién de laempresaen laferia

Original Birth
Cambios estructurales

> Con mas de 45 anos de experiencia, Original Birth cuenta conunaampliagama

alemana.

cedes-AMG Petronas F1 Team 2024.
Ademas, los visitantes pudieron
obtener masinformaciénsobrela
gamade fluidos funcionales Petro-
nas Tutela, disefiada parasatisfacer
las exigencias de los vehiculos mo-
dernos,al mismo tiempo que ofrece
una proteccién mecanicaintegral
paratransmisiones automaticas,
refrigerantes y liquidos de frenos.

Son muchos los visitantes que pasaron por el stand de TAB Group, cuyos res-
ponsables destacan esta participacion como “una experienciaincreible”
gue hacompartido con todos los profesionales que han pasado porel stand.
“Vuestraenergiay pasiénsonlarazén porlague seguimosinnovando. Nos
vamos con muchasideasyconlamirada puestaen la préxima edicion. Nos
vemos en Automechanika 2026 con muchas mas novedades”.

de componentes del chasis, suspensiones y sistemas de refrigeracién del mo-
tor,entre otraslineas, con ocho millones de articulos vendidos cada afioy pre-
senciaen masde 68 paisesencinco continentes.

Original Birth estuvo presente en Automechanika Frankfurt revelando mejo-
rasensusareas productiva ylogistica. Asi,haampliado su capacidad de fabri-
cacion, hastalos 60.000 metros cuadrados, marcando un paso significativo

hacia una mayor eficiencia operativa.

Ademasdelasinnovaciones estructurales, uno de los aspectos mas destaca-
dosfuelapresentacion previade ladecimoquinta edicion de los nuevos cata-
logos que ofrecen unagamareforzada de productos, compuesta por masde
17.000 articulos especializados en direccion y suspension, subchasis y motar,
asicomosistemas de refrigeracion del motor. Cada producto garantizarendi-
miento y caracteristicas equivalentesalos estandares de calidad OE.
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Aisin
Kits de reparacién universales

> Aisin expuso su ofertaampliada de kits de reparacion universales de cajas de
cambios para cubrirtodaslas necesidades del mercado. Fabricados en Euro-
paconcomponentesoriginales 100% OEM, los kits estan disefiados para fa-
cilitarel trabajo de losreparadores con unsistema de referencias simple, que
sebasaenelnimerodeseriedelacajade cambiosypermite encontrar el kit
adecuado paracadavehiculo. Las piezas estan embaladasindividualmente,
coninstrucciones técnicas detalladas, y todos los accesorios necesarios para
lasustitucion.Yaestandisponibleslas Ultimas generaciones de transmision
automaticas (dela8GalaTF-80) ylastransmisionesautomaticas de tipo
TF60 (09K, GABF21, etc.). Se estan desarrollando nuevos kits para las cajas TR.

Ajusa
Nueva linea de componentes
paravehiculo eléctrico

> Ajusaacudid a Automechanika Frankfurt con su nuevo catalogo con kits
dereparacion para motaores eléctricos e hibridos, que incluye todos laos
componentes pararepararlasaverias mascomunes del motaoreléctri-
co.Disponible para Tesla, Hyundai, Kia y Renault, cada kit Ajusaincluye un
manual dereparacion y unvideo-tutorial con lareparacion de ese motor.
Este contenidoestadisponibleenlawebde Ajusaoescaneando el QR que
incluye la etiqueta del producto. La empresaalbacetefiatambién pre-
sentd sunuevalinea de tubos paravalvulas EGR, novedad que yasein-
cluyeenlanuevaediciondesu catalogo general y de turbocomponentes.

Dolz
De aniversario

correas auxiliares.

>Laempresa castellonense aprovecho el certamen para celebrarsu 90° Aniver-
sario. Paraello, organizé un brindis de honorjunto asus clientes y asistentes,
celebrando sus nueve décadas de historia enlos que Rocio y Jesus Dolz brinda-
ron por lacompafiiay serefirieronalacuerdo con Litens Automotive “que nos
permitird seguirinnovando en el sector”. Entre los productos mas destacados
enestaedicion, Dolzanunciod laincorporacion asu gamade bombas de aceitey

BorgWarner
Gama ampliada para posventa

> Automechanikafue la plataformaenla que BorgWarner mostré las dltimas in-
corporacionesasugama, como cadenas de distribucién, placas de friccién, moé-
dulos mecatrénicos paraembragues dobleseinversores;soluciones de turbo-
compresor que garantizan una eficienciay un rendimiento éptimos en varios
tipos devehiculos;refrigeradores y valvulas de recirculacién de gases de es-
cape (EGR);ademas de tecnologias de encendido, soluciones de transmisién y
productos de gestidn térmica, como los ventiladores de refrigeracion ylos ca-
lentadores derefrigerante de alta tension.BorgWarner también aprovechdla
feria para presentarsu nuevo logotipo y sus embalajes actualizados, envases
de cartén marrénenlos que se destacaralatecnologia que corresponda.

talleres en comunicacion

63



. ESPECIAL
'l Automechanika Frankfurt

Fadhe
FRIEE

i

T
Rl

Dipart
Socios y central visitan la feria

>Unanutridarepresentacion de Dipart, tanto de la central
comodealgunosdesus principales socios, acudi¢ al cer-
tamen con el fin de conocer de primera mano las noveda-
desdealgunosdesus principales proveedares, asi como
de compartir experiencias con homalogos de otros paises
enelstand de Global One.

Facet
El valor de las relaciones

> “Automechanika es unaoportunidad Unica para construir asociaciones va-
liosas y continuar nuestro camino de internacionalizacién a un ritmo rapi-
do”. Asicalificala ultimaedicion de laferiala empresaitaliana Facet, que si-
gue apreciando un aspecto fundamental de los negocios: el valor humano de
lasrelaciones.La compafiia dio buena cuentaensustand delagamade pro-
ductos destinada al mercado del aftermarket, compuesta por cercade 4.800
referencias.

Fare
La gamasigue creciendo

> Conunaexperiencia de mas de 20 afios como expaositoren Auto-
mechanika Frankfurt, Fare tuvo la oportunidad de contactar pre-
sencialmente con clientes, representantes y partnersde todo
el mundo, paralacreaciénde nuevos acuerdos comerciales que
marcan nuevos objetivos para2024 y 2025.Ademas, laempresa
dioaconocerlaampliaciénde sugamacon masde 2.000 nuevas
referencias paralas familias de manguito de turbo, kitde cadena
dedistribucién, tubo derefrigeracion ysoporte de motor. Ade-
mas, presentd dos nuevas familias de producto: suspension neu-
maticay kitcompleto de limpiaparabrisas trasero.Cabe desta-
car,porotrolado, que en 2024 Fare haimplantado el TecCom asu
operativa parafacilitarelaccesoalainformacion en tiempo real.

Fasep
Equilibradora con sistema
RFID integrado

>Laprincipal novedad de Fasep fue laintegracion del sis-
temade lectura RFID (Radio Frequency Identification] en
las equilibradaras con maonitor. Este avanzado sistema
RFID esta formado pordos antenas dedicadas, capazde
leerunaetiqueta RFID incrustada en el compuesto de los
neumaticos de nueva generacion. Esta tecnologia, cuya
patente se hasolicitado, permite larecopilaciénauto-
maticay precisade todos los datos relativos al neuma-
tico escaneado. En colaboracién con el consorcio GDSO, el
sistemaRFIDintegrado en las equilibradoras Fasep per-
mite acceder adatos especificos de los neumaticos, in-
cluidalaidentificacién dnicadel nimero de serie, lo que
proporcionaunatrazabilidad completa del producto.
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D tribmsidores exchusins O, Motor an Eipada ¥ Francia para vehiculo eléctrico

Lizarte > Para yehmulo pesado, la _multlnacmna! fespanola pre-
sentd productos como kits de reparacién paratrans-

Distribuira los pI‘OdUCtOS de Dr. misiones manuales automatizadas (AMTs), can todos
Motor en Espaﬁa y Francia los componentes necesarios para una remanufactu-

racompleta,asi como otros componentes del Power-

>Ademas de la presentacion de su oferta habitual de pro- train,como los actuadores de embrague neumaticaos.
ductos remanufacturados, Lizarte aprovecho el certa- Fersatambién expuso los rodamientas Full Efficiency
men para oficializarun acuerdo de colaboracién conla de bajafriccion y sunuevo buje de rueda sensorizado
empresa polaca Dr.Motor. Gracias aestaalianza, Lizarte (SmartHub Assembly], que permite capturarinforma-
expandird su oferta de productos,actuando como dis- cionatravésdesensaresinternos que emitendatosen
tribuidor exclusivo paralos mercados de Espafiay Fran- tiemporealalanube parasu posterioranalisis. Asimis-
ciade, entre otros, kits de tapas de valvulas, colectores mo, laempresa presentod su programa de soluciones de
de admisién, tubos deretorno de combustible, juntas de reparacion para motores de vehiculo eléctrico, bajo su
culatayradiadores de aceite, ruedas de distribucién va- marca PFl Fersa, que ofrece unagamade Kits de Repa-
riable, mazos de cableseléctricos y kits de montajeyre- racion de Drive Units para marcas como Tesla, Renault,
paracién parainyectores diésel. Kia y Nissan.
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Icer
Propuesta diferenciadora

> Icer Brakes, el fabricante espafiol especialista en solu-
ciones de frenado, mostré su propuestadiferenciadora,
“conlaqueladistribucién puede hacer crecersunegocio
delamanodeunaempresaespecialistaensoluciones
de frenado, con unaexperienciade mas de sesenta anos
enelsectoryqueseencuentraabsolutamente volcada
enresponderatodas sus necesidades”, tal y como afir-
man desde la compafifa navarra. Paraello, disponende
unaamplisima coberturadel parque europeo actual: del
99% en pastillas para turismo -con 1.900 referencias- y
del 98% paravehiculoindustrial -120 referencias-; al-
canzando el 96% en discos de freno con recubrimien-
to Geomet -1.000 referencias-y el 80% en kits traseros
premontados -140 referencias-.

NRF
Seis nuevas categorias
de producto

> NRF, fabricante y proveedor aftermarket de termocon-
trol,aprovechd su presenciaenlaferia paraanunciarel
lanzamiento de seis nuevas categorias de producto.Se
trata de cuerpos de mariposa (con 85 referenciasy 350
numeros OEM], mangueras calefactadas (55 referencias
que cubren 80 nimeros OEM para turismaos, vehiculos
comerciales ligerosy camiones), Innovation Range (200
piezas nuevas disefiadas para todos los modelos de Tes-
la;son 25 nuevos grupos de productos que abarcan di-
reccion ysuspension, frenos, filtracién y piezas exterio-
res),sensores de presién de combustible (41 sensores
gue cubren 180 referencias OEM y estaran disponiblesa
partirdel primer trimestre de 2025), sensores de levas y
ciglenal (367 referencias que cubren masde 1.600 nu-
meros OEM, disponibles a partirdel primer trimestre de
2025)y mangueras y tubos paraaire acondicionado (60
referencias que cubren mas de 170 numeros OEM].

UFI
Con el sector del hidrégeno

v

UFI Filters presentd por primeravez a nivel europeo sus “
innovaciones tecnoldgicas para el sectordel hidrége-

no.Conlacreaciénde UFI Hydrogen, el Grupo impul-
salarevolucion verde consoluciones destinadas a des-
carbonizarlaeconomia. UFI Hydrogen, fundada en 2023,
secentraeneldesarrollode membranasrecubiertas de
catalizador,que permiten la produccion eficiente de hi-
drégenoverde ysuconversionenelectricidad, que pue-
de utilizarse endiversas aplicaciones: pilas de com-
bustible, generacién de energia, procesos industriales
einclusosuministrodomeéstico de energia. Ademas, de
aguia20e8,UFlinvertiraunos 50 millones de euros en
UFIHydrogen ycreara hasta 100 nuevos puestosde tra-
bajoenestaareadenegocio. Ademasde lasinnovacio- ™
nesrelacionadas con el hidrégeno, el Grupo UFI Filters
presento sus tecnologias defiltracion ysoluciones de
gestion térmicaen Automechanika 2024.

mey
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Service Next
Soluciones de formacion
conrealidad virtual

>Service Next ofrece formacion paratalleresatravésde
gafasderealidad virtual. En este sentido, los asistentes
a Automechanika pudieron probar esta tecnologiainno-
vadora, que esta transformando la maneraenlaque los
profesionales del sectoraprendenyse capacitan. Gra-
ciasalarealidadvirtual,laempresaofrece una expe-
rienciainteractivaque acelera el aprendizajey mejora
la calidad del entrenamiento técnico. Ademas, Servi-
ce Next mastré en Frankfurt Next Go, su plataforma to-
do-en-uno que facilita lagestion del taller,informacién
técnica, formacian, precios OEM y catalogos, entre otras
funcionalidades para talleresindependientes.

Ccon un solo proveedor.

Continental Automotive ofrece una amplia gama de
soluciones para la posventa, con tecnologia avanzada
y la misma calidad que el original.

. Piezas de recambio original: Frenos ATE, gestion de
Schaeffler motor, diésel, turbos, baterias v limpiaparabrisas.

La division Automotive Servicios integrales para los talleres: Centros de freno,
Aftermarket estrena nombre centros reparacion diésel y formacion.

> Bajo el lema “Sustaining Motion. Pioneering Future”,
Schaefflereligié Automechanika para presentar por pri-
meravezsudivisién Automaotive Aftermarket bajo el
nombre Schaeffler Vehicle Lifetime Solutions (VLS), que
reflejasu compromiso conlainnovacién sostenible, el
progreso tecnolégico ylas nuevas soluciones a medida
parasusclientes.Enlaferia, VLS exhibio su ofertainte-
gralentres principales areas que conforman laagenda
deladivision:tecnologia preparada parael futuro, con el
sensorde NOx de Vitesco Technologies, el Schaeffler Mo-
ver, plataforma escalable paralanzaderas auténomas,
ylaimpresara 3D OmniFusion; productos centrados en
el mercado,como kitde reparacién de embragues des-
conectables LUKKQ para hibridos, el médulo de gestign
térmica INA de segunda generaciéon ylas Ultimas gene-
raciones de rodamientos de rueda FAG WheelSet; y ser-
vicios orientados al cliente,con su marcade servicio RE-
PXPERT.
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PEDRO JOSE
SANCHEZ

Gerente de Automocién Benauto, miembro de la red AserAuto

aserf>
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Hemos tenido la oportunidad de conversar con Pedro José
Sanchez, gerente de Automocion Benauto, un taller ubicado en
Beniajan (Murcia) que forma parte de AserAuto de |la mano de
Auto Recambios Continente, uno de los socios del grupo Aser.
A través de esta conexion, Automociéon Benauto ha recibido un
apoyo constante para cubrir sus necesidades diarias, lo que ha
facilitado su crecimiento y consolidacién dentro del sector.

utomaocién Benau-
toabrig sus puertas en
2016 y,desde enton-
ces, hacrecido de mane-
ra notable. Actualmente,
cuentan con seis mecanicos, ademas
del personal de oficina. Aunque traba-

talleres en comunicacion

jan con multiples marcas, su especia-
lidad es Mercedes-Benz, ya que gran
parte del equipo proviene de cancesio-
narios de esta marca. Esa experiencia
les permite ofrecer un servicio espe-
cializado y de alta calidad, mantenien-
do laesencia de lo gque mejor conocen.

Talleres en Comunicacién: ;Podrias
contarnos un poco scbre tu trayec-
toria en el mundo de la automocién
y como decidiste emprender con
Automocioén Benauto?

Pedro José Sanchez: Llevo 14 afios
en este sector. Antes de abrir el taller,
trabajé en un concesionario Merce-
des, igual que muchos de mis compa-
fieros,algunos de ellos con mas de 20
0 30 afios de experiencia en la marca.
Crecimos profesionalmente en Mer-
cedes, lo que nos ha permitido espe-
cializarnos en sus vehiculos. Por esg,
cuando abri Automocién Benauto, me
apoyé en ese conocimiento que com-
partimos como equipo. Con el tiempo,
hemos sumado mas marcas a nuestro
servicio, pero Mercedes sigue siendo
nuestra fortaleza.

Desde tu punto de vista, ;cudles son
los principales retos que enfrenta
un taller hoy en dia y cdmo el for-
mar parte de unared de talleres
como AserAuto te ayudaeneldiaa
dia?

Uno de los mayores retas es la exi-
gencia del cliente actual. Hoy en dig,
el cliente no solo espera una buena
reparacion, sino también una expe-
riencia completa:instalaciones ade-
cuadas, una atencion profesional y
personalizada. En Automocién Ben-
auto nos esforzamos por ofrecer ese
nivel de servicio. Ser parte de lared
AserAuto nos ayuda mucho en esto. Al
estardentro de unared nacional, te-
nemaos unaimagen corporativa que
nos respalda y nos da mas visihilidad.
No somos salo un tallerde la zona, so-
mos parte de algo mas grande, y eso
genera confianza en nuestros clientes.

¢Como gestiondis en Automo-

cion Benauto la relaciéon con vues-
tros clientes, desde la primera visi-
ta hasta el seguimiento posterior a
una reparacion o mantenimiento?
Lo mas impartante es la comunica-
cion. Nos esfarzamos en ofrecer un
trato personalizado, pero nosolo es
cuestion de decirlo, sino de tomarnos
el tiempo para hablar can los clien-
tes, entender sus problemas y nece-
sidades. Aveces, lo que mas necesitan
es gue los escuchemaos, que sepan gue
estamos con ellos y que compren-
demos lo que pasa con su cache. Esa



empatia es clave para que confien en
nosotros y se sientan satisfechos.

Automocion Benauto siempre par-
ticipa en las formaciones que ofre-
ce AserAuto. ;Qué papel juegala
formacion continua del personal y
cémo heneficia al cliente final?

La formacién es crucial. Hace poco
hice un curso de tres dias y ahora mis-
mo tengo dos mecanicos haciendo
un cursa sobre hibridos eléctricos que
duraun mesy medio, todos los saba-
dos. Laformacién nos permite mejo-

rar nuestra capacidad de respuesta, lo
gue no sélo es bueno para nosotraos,
sino también para el cliente. Si aten-
demos mejory mas rapido, el clien-
teaharratiempo ydinerg, y recibe un
servicio de calidad. Cuanto mas for-
mados estamos, menos pruebasin-
necesarias hacemos, porque sabemaos
queé hacer desde el principio. Eso hace
toda la diferencia.

¢Qué crees que diferencia a Auto-
mocion Benauto de otros talleres?
Intentamos diferenciarnos con lasin-

“Cuanto mas formados estamaos,

menos pruebas innecesarias hacemaos,
porque sabemos qué hacer desde el principio.
Eso hace toda la diferencia”

ceridad y la transparencia. Sabemaos
gue algunos talleres tienen mala
fama, pero queremos cambiar esa
percepcidn. Invitamas al cliente a ver
su coche,aque compruebe las pie-
zas que hemaos cambiado, y le mos-
tramos el diagnastico en tiempo real
silodesea.Laideaes que todo sea
claroysinsarpresas. La transparen-
ciaesloquegeneraconfianza,yal fi-
nal,lo gue importa es que el cliente
se vaya satisfecho, con su coche bien
reparado, limpio y en perfectas con-
diciones.m
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Taller XXI ultima su nueva
web e incrementa su
presencia en redes sociales

Susresponsables destacan la cercania conlos clientes y la integracién
de servicios, tanto de informacion técnica, como formaciones e imagen
como valores diferenciales de la red

aller XXlI, red de ta-

Ileres promovida por
Alliance Automo-
tive Group Ibérica,

cuentaenlaactuali-
dad con 430 talleres adscritos, ha-
ciendo que Taller XXl sealared que
mas crece paraAAGeneste2024y
conunaprevision de 20 altasan-
tesdefinal de afio, para poderce-
rrar 2024 con 450 talleres.
Susresponsablesdefinenlaense-
fiacomo”unared de cercanfacon
sus clientesdonde la confianza
eslabase.Laintegracion de nue-
vosservicios tantode informacion
técnica,como formaciones eima-
gen, hacen que Taller XXIseauna
red diferente sin perderla propia
personalidad del taller”.

Desde Taller XXl resaltan laimpor-
tanciaensu proyectodelaforma-
cion,tantoanivel técnico como
enlagestiénde taller, paralo cual
cuentan con Cars Marobe y for-
mando, por ejemplo, en sistemas
hibridos de cuarta generacién.
Parael préximo afio, tienen pre-
vistoaumentarlosservicios para
sus clientes, para gque sean ca-
paces de generarnegocio nue-
vo,como los acuerdos con flo-
tas.Ademas, lared estaapuntode
lanzarla nuevaweb de Taller XX,
conundisefio completamentere-
novado.

Ademas, también apuestan por
gue Taller XXl tenga un marketing

Para el préximo afio, tienen previsto aumentar los potente yunagranprsenciaenre-
.. . dessociales. Porejemplo, en poco
servicios para sus clientes, para que sean capaces de s de un afio, Alliance Automo-

generar negocio nuevo, como los acuerdos con flotas tive Group Iberia ha superado los
3.000 seguidores en LinkedIn.m
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DESCUBRE LA NUEVA
»»GAMA DE CERINAS

La gama de cerinas NAPA incorpora una nueva
opcién de alta calidad al mercado espaiol y
portugués con opcion en formato bolsa, lata o
garrafa. Egta gama cuenta con 19 refere_nmas ] | ——
ya disponibles en los centros de Alliance

Automotive Group asi como en los distribuidores y

oficiales NAPA. '

OEM

Calidad equivalente a un Fabricado conforme a la
equipamiento original norma 1S09001:2015 !

FBC ADDITIVE FOR DPF
ADDITIF FBC POUR FAP
FRC-ADDITIV FUR DFF

FBC ADDITIEF VOOR DPF

ADITIVO FBC PARA FAP

FBC ADITIVIO PARA DFF
DODATEK FBC DO DPF
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CGA implanta un nuevo servicio
de peritaciones técnicas

Destinado asocios del grupo, a talleres de
las diferentes redes de CGA y a sus clientes.

GA ha puesto en mar-
cha el nuevo servicio

de peritaciones técni-
cas de automocion, di-
rigido principalmen-
tealossociosdel grupoyalos talleres
gue forman parte de sus redes (CGA
Car Service, Multitaller Service, Saco-
rauto Service..). Este servicio estd dise-
flado para brindarun apoyo integral y
especializado en lareparacion de ve-
hiculos, asegurando una gestion mas
eficiente y profesional de las repara-
ciones y otras situaciones que requie-
ran de peritaciones técnicas.

El servicio es prestado por Fernando
Checa (peritojudicial técnico en auto-
mocién) y Rafa Checa (perito judicial

técnico enautomocién y envehicu-
los hibridos, eléctricos y estaciones de
carga). Ambos cuentan con amplia ex-
periencia y el respaldo de Congestec-
no Peritos, una empresa especializada
gue forma parte del grupo Temeweb.
“Laformacién y prevencién son pila-
res fundamentales de este nuevo ser-
vicio. Por ello, se desarrollardn una se-
rie de manuales y videos explicativos
gue estaran disponibles para todos

los talleres de nuestra red. Estos re-
cursos tienen como objetivo mejorar
las practicas en la prestacién del ser-
vicio, asegurar que cada cliente reci-
ba unaatencion de la mas alta calidad
y promaver la estandarizacion de pro-
cedimientos entre los diferentes talle-

“Estamos recibiendo bastantes solicitudes de
peritaciones, tanto por parte de talleres como de
socios, e incluso de clientes de los talleres. Como
ejemplo, nos lo solicitan para reclamar una compra
de un vehiculo a una compraventa o para requerir
a fabricantes sobre piezas cuya garantia ha sido

denegada

talleres en comunicacion

res”, nos comentan desde el grupo. Asi,
los talleres de las redes cuentan con
un apartado especifico en suweb con
todalainformacion referente al servi-
cio:su funcionamiento, operativa (que
difiere completamente de las perita-
ciones de las aseguradoras) y tarifas.
“Ademas, estamos aprovechando las
reuniones que se realizan con los ta-
lleres de lared en las instalaciones de
los distribuidores paraampliarlain-
formacion necesaria y resolver todas
las dudas que puedan surgir, tanto a
|os talleres como a los socios”, comen-
ta Fernando Checa.

Ya disponible

El servicio esta disponible para todala
red y todos los socios del grupo, que
hansidoinformados a través de laweb
de talleres y la del grupo. “El servicio
estateniendo una buenaacogida, y
estamos recibiendo bastantes saolici-
tudes de peritaciones, tanto por par-
te de talleres como de socios, e inclu-
saodeclientes de los talleres. Algunos
de estos clientes nos han saolicitado el
servicio parareclamaruna comprade
un vehiculo a una compraventa o, por
ejemplo, parareclamara fabricantes
sobre piezas cuya garantia ha sido de-
negada. Incluso, algunos talleres es-
tan considerando formarse como pe-
ritos judiciales”, afiade Rafa Checa. “La
verdad es que nos ha sorprendido la
cantidad de casos que nos estan de-
mandando, considerando que una pe-
ritacién judicial es mucho mas labo-
riosa que una peritacion simple, como
las que se hacen para las asegurado-
ras, que son meros infarmes pericia-
les”, afiade.

“Ademas, los talleres nos han propues-
torealizar peritaciones judiciales para
evitar que las compafifas de sequ-

ros les impongan candiciones injustas,
tanto en mano de ocbracomo en pie-
zas. Incluso hay compafiias que en-
vian las piezas directamente,y en al-
gunaos casos, éstas san de desguace,
sininformar al cliente”, nos detallan
ambos.m
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Las redes de talleres de AD
siguen en crecimiento constante

Para 2025, las ensefas (AD, Elite, Premium y AD Expert Service Car] seguiran
ampliando su catalogo de productos y servicios, adaptandose a las necesidades
de los talleres asociados y forjando nuevas alianzas con proveedores.

as redes de AD Parts (AD, Eli-
te, Premium y AD Expert
Service Car) siguen en cre-
cimiento constante, espe-
cialmente en AD, AD Expert
Service Cary Premium que han aumenta-
do sunominade talleres adscritos con va-
rias incorporaciones, frente a alguna baja
puntual, principalmente debidaa cam-
bios enla gestién de los talleres. “De cara
afinales de afio, nuestras expectativas
san positivas, ya que continuamos iden-
tificando nuevas oportunidades de mer-
cado y adaptandonos a las tendencias
emergentes y alas necesidades cambian-
tes de nuestros clientes”, explican desde
el grupo.

A nivel formativo, este afio, las accio-
ALTOTALLER NOEL nes formativas a través del centro técni-
e co AD Grup Eina han sido fundamentales,
ofreciendo una amplia variedad de cur-
S0s y capacitaciones para los profesiona-
les del taller, para contribuir al desarrollo
y actualizacién de las competencias de los
mecanicos. En el ambito del marketing, se
ha puesto el foco en mejorar la visibilidad
de las marcas y servicios, en linea can las
demandas del sector.

“Para 2025, seguiremos ampliando nues-
tro catdlogo de productos y servicios,
adaptandonos alas necesidades de los ta-
Ileres asociados y forjando nuevas alian-
zas con proveedares”, comentan desde AD
Parts, sefialando que continuaran con las
acciones formativas -a través del centro
técnico AD Grup Eina-, “gque son esenciales
para la capacitacion de los profesionales
del sector. Ademas, continuaremos forta-
leciendo la visibilidad de nuestras marcas
y captando nuevos talleres, siempre aten-
tosalasoportunidades de mercado y a las
tendencias emergentes para asegurar un
crecimiento sostenido”.

En definitiva, “nuestras redes destacan por
su solidez, una amplia oferta de productos
y servicios, y un firme compromiso con la
formacion continua”, apostillan.m
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La marca de siempre.

Un diseino de ahora.
Nueva caja MANN-FILTER.
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La nueva caja MANN-FILTER ha sido disefiada cuidando al maximo cada detalle con el objetivo de mejorar la
experiencia de todos nuestros clientes. En este nuevo disefio optimizamos la practicidad haciendo mas agil la
lectura de la informacién a primera vista. Ademas, afadimos accesos directos a nuestras plataformas digitales
para verificar la seguridad y autenticidad de MANN-FILTER. Porque cambiamos lo de fuera, conservando lo de

siempre, el compromiso y la calidad de lo que llevamos dentro. jDescubrelal!

MANN-FILTER - Perfect parts. Perfect service.
www.mann-filter.com
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Midas Espana
nombra a Vicente
Pascual nuevo
director general

Asume el liderazgo de |la compafiia para afrontar los retos
de la transicion automovilistica, como la transformacién de
la movilidad, lainnovacidn tecnolégica y los cambios en el
comportamiento de los clientes.

icente Pascual es, desde el

1 de octubre, el nuevo di-

rector general de Midas que

apuesta par este profesional
para liderar laempresa en este mo-
mento de transformacion, reforzando
su compromiso can el talento interno.
“Laindustria del automavil esta expe-
rimentando una transformacion sin
precedentes, impulsada porladigi-
talizacign, lasostenibilidad y el auge
de nuevas formas de movilidad. Estoy
comprometido a continuar con el ex-
celente trabajo que ha realizado Ra-
mon Rueda y seguir potenciando la
posicion de referencia de Midas dentro
del sector”, declara Pascual, que ha de-
sarrollado toda su carrera profesional
dentro de la empresa.
Desde hace mas de 30 aios, Vicente
Pascual estd ligado al Grupo Mabhivia,
conglomerado empresarial europeo
especialista en mantenimiento de au-
tomaviles al que pertenece Midas. Co-
menzd como técnico y responsable de
taller y, en poco tiempo, tuvo la opor-
tunidad de incorporarse a las oficinas
centrales como parte del equipo de
Formacién de la marca. Después dio el
salto al departamento de operaciones
trabajando directamente con los fran-
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quiciados. A continuacion, pasé a lide-
rarlared de centros como director de
Operaciones durante siete afios.

En los Ultimos ocho afios ha ocupa-

do el puesto de director de Expansian,
desde donde haimpulsado el plan de
crecimiento de la compafiia en nues-
tro pais.

Las ultimas aperturas de lared han te-
nido lugar en Fraga (Huesca) -un Taller
Autorizado-; tres en Madrid (carrete-
rade Toledo, barrio de Ciudad Lineal y
Retiro),Jaén y Cérdoba. De este modo,
la cadena cuenta actualmente con 195
centros, 177 en régimen de franquicia,
ocho centros propios y diez licencias
de Taller Autorizado alo largo de toda
Espafia.

Otras novedades

De caraalas flotas, Midas ha puesto en
marcha el programa Midas Cerca de Ti.
Cuyos clientes pueden gestionar ci-
tas previas con atencion prioritariay
realizar la gestion integral del man-
tenimiento de los vehiculos, todo ello
mediante un proceso completamente
digitalizado y disponible para todo tipo
de flotas. Y como complemento a este
servicio emerge FleetHub, una cola-
baracién entre Midas y Norauto, con el
objetivo de mejorar la gestién cotidia-
na de las flotas. Este proyecto abarca
mas de 270 centros de servicio y pun-
tos de venta estratégicamente ubica-
dos en ciudades y centros comerciales,
garantizando una cobertura dptima
para pymes yauténomos. A traveés de
una plataforma digital, FleetHub ofre-
ce soluciones eficientes y una atencién
personalizada, facilitando unasinergia
gue potencia el trabajo de los profesio-
nales de ambas compafiias.

Porotro lado, Midas cuenta con el pro-
grama Midas Centro de Talento co-
mo un plan de carrera laboral, enfoca-
do en preparary formar profesionales
en electromecdanica para dar respues-
taalosretos que presentalanuevaera
de la movilidad. Integrando educacion
y experiencia laboral, esta opcion es-
ta destinada para aquellos interesados
eniniciarsu carrera profesional dein-
mediato en el sector de la mecanica y
la electromecdnica, areas con alta de-
manda y un prometedor futuro.
Ademas, lainiciativa no sélo prepara
alosempleados de la compafiia aca-
démicamente mientras trabajan, sino
gue potencia hahilidades y talentas
individuales de maneraintegral, au-
mentando sus probabilidades de cre-
cer en lacompafiia, incluso ofreciendo
un programa especial de ayudas pa-
raempleados que desean montar su
propio tallery convertirse en franqui-
Ciado.m



EuroPremium 2024,
un reconocimiento
a la rentabilidad
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El jurado de prensa ha valorado yalos 25 talleres finalistas
preseleccionados, votos que se uniran alos de los
proveedores para elegir alos 10 mejores EuroTalleres que
recibiran su galarddn el préximo 8 de noviembre.

uraTallerimpulsa la rentabi-
lidad de sus talleres miembro,
un aspecto fundamental que
reconoceran los EuroPremium
2024, los galardones conlos que laen-
sefia distingue cada afio a sus mejores
talleres. Tras la presentacion de candi-
daturas por parte de los distribuidores
y coordinadores de la Red, el jurado de
prensa -del que forma parte el equipo
de Posventa.info / Talleres en Comuni-
cacion- havalorado ya los 25 talleres
finalistas preseleccionados, votos que
seuniranalosdelos proveedores para
elegiralos 10 ganadores de los Euro-
premium 2024.
Los diez mejores EuroTalleres recoge-
ransu distincion enuna cenadegala
el 8 de noviembre en el hotel Euros-
tars Madrid Tower, en la que tamhbién
seanunciaran los tres galardonados
de Top Car, lared hermana de EuroTa-
ller en Portugal, y se otorgaran las dis-
tinciones a los talleres ganadores de
los premios internacionales de la Red.
Coincidiendo con la ceremonia, tam-
hién se entregara el vehiculo de susti-
tucién que sesorteaen el marcodela

campafna promocional con la que SKF
y EuroTallerincentivanalacomprae
instalacion de productos de la marca.
Y,como ya es tradicional, se entregara
ladonacién ala Fundacion Theodora,
vinculado a lainiciativa #KmsxSonri-
sasy el equipo de corredores solidarios
EuroTaller Theodora.

EuroTaller avanza
Lareuniéndeljurado de prensase ce-
lebré el 9 de octubre en la sede central
de Groupauto Unidn Ibérica (GAUIb),
entidad promotora de la red de talleres
multimarca y multiservicio, momento
que Alvaro Ledn y Radek Kolasa, direc-
tory respansable de desarrollo de Red
de EuraTaller, respectivamente, apro-
vecharon paradaraconocer el grado
de evolucidn de la ensefiay el nivel de
implantacion de algunos de los nuevos
proyectos e iniciativas presentados en
la ultima Convencidn EuraTaller, que
reunio, el 24 de febrero en Cérdoba, a
mas de 1.500 personas bajo el lema “El
impulso que nos mueve”.

“Somos una red con el claro objetivo de
teneralos talleres mas rentables. La
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gue mas se orienta a aportarles valor
para ayudarles aincrementar su fac-
turacién y, por tanto, su satisfacciény
garantizar la viahilidad de sus nego-
cios”, explicod Alvaro Ledn ante la prensa.
En este sentido, destacd el aumento del
numero de EuroTalleres Plus 5 Estrellas,
gue ha pasado de 14 talleresalos 41
actuales, que mejoran en calidad, for-
macién y atencion al cliente.

Los responsables de EuroTaller los
avances enmarcados en Imagen, Co-
nocimiento, Clientes y Rentahilidad, los
cuatro nuevos pilares de la red. Asi, los
talleres estan adaptando sus fachadas
alas nuevas opciones de imagen exte-
rior puestas en marcha por EuroTaller,
mientras que, en |la parte formativa, el
nuevo programa de capacitacion “Me-
catronicade 0a100:forjandoalos ex-
pertos del mafiana” esta teniendo una
gran aceptacion: 140 alumnos ya han
pasado por esta formacion y 40 mas
estdn matriculados para el préximo
curso. En este ambito, laimplementa-
cion de lalA predictiva para la detec-
cion de averias de lamano de la Pla-
taforma SARA, puesta en marcha por
Autotecnic, podria estar operativa a fi-
nales de afio.

También continta progresando el pro-
grama de fidelizacién para el taller con
tarjetas con un 10% de factura en saldo
acumulable durante un afio en dife-
rentes establecimientos comerciales y
descuentos de 4 céntimos por litro en
carburante. lgualmente, Alvaro Ledn y
Radek Kalasa hicieron hincapié enlas
buenas expectativas en volumen dein-
tervenciones en el canal del renting, asi
como en los resultados del programa
de consultoria en procesos y rentabili-
dad, que, hasta el momento, ya supera
las 60 consultorias a talleres, que han
permitido una mejora del rendimien-
to medio en 15 puntos porcentuales.
Tras la Convencién de EuroTaller, mas
de 130 talleres salicitaron este servi-
cio, que se estallevando a cabo conun
equipo de tres consultores al que se
sumaran dos profesionales mas.m
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Serca aglutina
ya casi 1.700

talleres entre sus
diferentes ensenas

El grupo y sus socios han realizado en este 2024 mas

de 160 cursos presenciales dirigidos a los talleres.

as redes de Serca viven
un momento “de creci-
miento y consolidacion
tanto en Espafia como
en Portugal”,como se-
falan desde el grupo. No en vang, SPG
Talleres ha alcanzado los 300 inte-
grantes; Nexus Auto, los 270 talleres; y
la red Profesional Plus agrupa yaacer-
cade 1.100 negocios de reparacian.
“Durante los Ultimos meses, hemaos ex-
perimentado un aumento de socios.
Aungue las bajas soninevitahbles, he-
mos implementado nuevas estrate-
gias para minimizarlas, enfocandonos
en ofrecer una propuesta diferencial
gue retiene a nuestros talleres y atrae
nuevos integrantes. De aqui a finales
de afio, tenemas previsiones optimis-
tasdeincarporar nuevos miembros
en zonas estratégicas, como Portu-
gal,donde vemos un gran potencial de

talleres en comunicacion

crecimiento”, comentan desde Serca.
Sihablamos de formacién, enloque va
de 2024, se han realizado mas de 160
cursos presenciales dirigidos a los ta-
lleres. Estos cursos han cubierto una
ampliagamade areas, con un enfo-
que principal en las nuevas tecnolo-
gfas aplicadas al sector de laautomo-
cion. Ademas de la formacidn técnica,
han desarrollado formaciones en areas
complementarias, coma la gestién del
negocio y la neuroatencién al cliente,
através de un programa llamado Trio-
gram. Este sistema se basa en el Struc-
togram, una herramienta que permite
entender y aplicar los principios de la
comunicacion efectiva y la gestion del
compaortamiento en el entorno laboral.
Triogram ayuda a los talleresa com-
prender mejor las personalidades de
sus clientes, lo que les permite adap-
tarsu enfoque de servicioy mejorarla
experiencia del cliente. “Las formacio-
nes han tenido un gran éxito, con un
alto nivel de satisfaccién entre los par-
ticipantes, lo que demuestra su efec-
tividad en la mejora de la atencién al
cliente y la gestion del negocio”, co-
mentan.

En el ambito de marketing, Serca ha
desplegado desde enero un ambicio-
so programa de comunicacién y visi-
bilidad en redes sociales, con diversas
campanfas, sorteos y promociones diri-
gidas al cliente final.

Futuro

Porlo que respecta al futuro, estan re-
novando y actualizando integramen-
te sus plataformas digitales (las in-
tranets y sitios web de las tres redes)
para que los talleres tengan una ex-
periencia mas intuitivay eficienteala
hora de gestionar sus actividades dia-

rias. Entre los proyectos mas destaca-
dos esta laampliacién de servicios en
la nueva plataforma Next Go, disefia-
da paraintegraralin mas funcionali-
dades que simplifiquen el diaadiade
los talleres y mejorar la experiencia de
usuario. También estan dando pasos
importantes en la formacién mediante
realidad virtual (VR], lo que supondra
unarevaolucién enlamaneraenquelos
técnicos adquieren y perfeccionan sus
habilidades.

“Nuestra misién sigue siendo anti-
ciparnos alas necesidades del sec-
tory ofrecer soluciones que realmente
aporten valor,ya seaatravés de nue-
vos servicios digitales, programas for-
mativos avanzados o iniciativas que
respondan a las demandas cambiantes
de nuestros talleres y socios, asegu-
rando que nuestras redes sigan sien-
do relevantes y efectivas en el merca-
do.2025 sera un afio de consalidacion
y expansién para nuestras ensefias’,
apostillan.

Para finalizar, Serca explica que sus re-
des,“no sonséloun acuerdo comercial,
sino un auténtico ecosistema que res-
ponde alas necesidades especificas de
cada tipo de taller, brindando solucio-
nes personalizadas para cada caso. So-
mos unared de proximidad, con una
fuerte conexién local que respaldaa
nuestros socios en su dia a dia, pero al
mismo tiempo contamos con una vi-
siéninternacional que nos permite
adaptarnos a las tendencias globales
del sector, garantizando asi que nues-
tros talleres estén siempre alavan-
guardia”, detallan.m
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Talleres DP ultima su congreso
bienal y cierra 2024 en linea

ascendente

Dipart planea impartir cursos de formacion
ensusede de Alcorcén (Madrid]) en 2025.

onellema“innovacién
en movimiento”, la red
ibérica Talleres y Ofici-
nas DP esta rematando
los detalles de su con-
greso (el séptimo ya, de caracter bie-
nal) que se celebra en Benidorm los
primeros dias de noviembre. Es de-
cir,con ponencias que permitan al ta-
Iler conocer larealidad de mercado y
los cambios normativaos que vienen, e
intervenciones que muestren la evo-
lucién deladigitalizacion del tallera
través de las diferentes herramien-
tasdel grupo -como la plataforma de
gestionintegral GI DP- y la creciente
pujanza de Dipart ante clientes colec-
tivos como flotas o compafias de rén-
ting. “Queremos transmitirle a los em-
presarios y profesionales del taller que
somas sus companeraos de viaje, que
estamos cerca de ellos para ayudarles
ensu negacio, para hacerles mas ren-
tables”, nos comenta Carlos Miranda,
coordinador de la red.
Unared que, actualmente, lacompo-
nen 160 talleres en Espafia y 30 Ofi-
cinas DP en Portugal; en este 2024 ha
habido 14 altas en nuestro paisy5en
el pais luso. A los Talleres DP, ademas,
se le afiaden 462 talleres adscritos al
programa DP Oro (un centenar de ellos
incorporados en este 2024). DP Oro es
un programa pensado para el taller
vinculado a Dipart sin identificacion
personalizada, que puede beneficiar-
se de diversos aspectos (formacian,
asesoriatécnica, digitalizacion..) que
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el grupo les ofrece de forma paqueti-
zada.

A este crecimiento ha contribuido la
llegada de Paco Blancas comao coor-
dinadordelared paralazonaSur(la
norte seguira en manos de Carlos Mi-
randa). El propio Miranda es el que nos
asegura que la llegada de Blancas “nos
permitira creceraln masen 2025y
darun mejor servicio, tanto a la red de
talleres como a los sacios en el propio
desarrollo de lared, estar méas cerca
de todos ellos. Aunque nuestra priori-
dad no es crecer por crecer niincorpo-
rartalleres sin mas. Queremos talleres
gue compartan con nuestra filosofia y
nuestra forma de hacer las cosas”. De
hecho, afiade Miranda, “tenemaos en

Talleres DP/Oficinas DP, actualmente, la componen
160 talleres en Espaia y 30 Oficinas DP en Portugal,
en este 2024 ha habido 14 altas en nuestro paisy 5

en el pais luso
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torno al 70% de talleres que llevan con
nosotros desde los inicios”.
Precisamente este caracter familiar es
algo que destaca Paco Blancas: “cuan-
do llegué en mayo a Dipart me lla-
mo muchisimo la atencidn ese espiri-
tu de grupo siempre pendiente de que
el tallery el distribuidor sean al final
una familia. Me encanta laimplicacién
de todos, desde la central hasta los so-
cios, que seguro sabremas transmitir
en nuestro prédximo congreso”.

Novedades en formacion

Enlo querespectaalafarmacién, Di-
part ofrece alos talleres de la ense-
fa cuatro formaciones presenciales
anuales enlasinstalaciones de cada
socio. En este 2024, han estado cen-
trados eninyeccion directa de gaso-
lina, sistemas ADAS, sistemas hibridos
y un ultimo que denominan “Directo
al objetiva”, en el que se abordan ave-
rias muy concretas y especificas de un
determinado vehiculo o marca. A estas
formaciones se les afiaden los cursos
online DP Live (una formaciéon cada 15
dias, siempre los lunes) y el Campus
DP, que recoge los cursos online im-
partidos en afios anteriores y donde
los mecdnicos pueden entrar siempre
gue quieran para repasar o actualizar
sus conocimientos en las materias que
deseen.

Como novedad, de cara a 2025 Dipart
prevé comenzar a impartir formacién
ensu renovada sede de Alcorcon (Ma-
drid).Ylaideaes que sean no solo far-
maciones técnicas sino también em-
presariales.

Ademas, se haampliado el horario de
asistencia técnica (ahora comienzaa
las 8:15 hasta las 19:00 con un des-
cansode unahora,de 14:00a 15:00
horas] para adecuarlo ala demanda
de los talleres y se ha abierto la posi-
bilidad de que los reparadores puedan
hacer consultas a través de Whatsapp,
algo que ha sido muy bien recibido
por los clientes. “Queremas rentahi-
lizar su tiempo, hacerles mas renta-
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bles,alavez que adaptarnos asus ne-

cesidades de la mejor manera posible”,

explica Susana Doliwa, directora de
Marketing y Digitalizacién de Dipart,
guien también recalca “el compromi-
so de todos, los que trabajamos aqui
y los distribuidares, y es algo que, sin
duda, se percibe y se transmite al ta-
ller”. Algo que, sin duda, se ha visto en
las diferentes reuniones que central y
sacios han mantenido con sus talleres
clientes este afio para celebrar el XV
aniversario de Dipart.

El cliente colectivo

El cliente colectivo, fundamental-
mente flotas y compafiias de rén-
ting, tendra también protagonismo
en el préximo congreso; no en vang,
esalgo enlo que lleva trabajando An-
gel Romero como director comercial y
de Grandes Cuentas desde hace cua-
troafios y que ya se ha concretado con
acuerdos con grandes clientes nacio-
nales.

“No podemas olvidar que estadn acon-
teciendo cambios en el mercado, en
cuanto a quién decide donde, cuan-
do y cémo reparar el vehiculo. El ta-
llerindependiente tiene muy compli-
cado alcanzar acuerdos con gestares
de flotas, algo que aquino sélo lo fa-
cilitamos, sino que nuestras herra-
mientas permiten integrarse con las
de esos clientes”, explica Doliwa. Por su
parte, Carlos Miranda afiade que es un
mercado “que yasupone el 25% de las
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matriculaciones, y nosotros trabaja-
mos para que el taller tenga unas con-
diciones adecuadas para trabajar con
esos vehiculos”.

Asfilas cosas, el Congreso de Talle-

res DP en Benidorm sera sin duda un
punto de encuentro para escuchara
los talleres de lared de cara a poner

en marcha nuevos servicios. “La ver-
dad es que ahora son los propios talle-
res los que nos empujan y nos piden
cosas. Eso hace mucho mas facil poner
en marcha cualquier proyecto, parque
ves |los resultados de forma mucho
mas rapida”, finaliza Miranda.m
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Bosch Car Service

apuesta por la digitalizacién
y la electromovilidad

En primavera de este afio, la ensefia unifico
los contratos de su red a nivel europeo.

E|I I

ared Bosch CarServi-
cecuentaconmasde
15.000 talleresrepar-
tidosentre 110 pai-
ses,delos cuales mas
de 600 se encuentran en Espafia.

En nuestro pals, laensefiafue crea-
dahace20afios y,desde entonces,
se han mantenido las mismas con-
diciones contractuales.En marzo de
este 2024, Bosch decidig suscribirun
nuevo contrato queincluye, en cum-
plimiento de todos los principios de
legalidad, lasregulaciones esencia-
les para garantizar la competitividad
de lacompafiiaydelared Bosch Car

Serviceen el mercado actual y futuro.

Asi,se haaprovechado para“reali-
zaruna unificacién de un modelo de
contrato Unico europeo, gue ayu-
de alacompafiaaalinearlaestrate-
giainternacional,con el objetivode
fortaleceralostalleresdelared tan-
tolocal comao globalmente”, explican
desde la compania.

Apuesta por la electromovilidad
Anivel europeo, BCS estaimplan-
tandounaetiquetaqueidentificaa
lostalleresdereparacién capacesde
trabajar convehiculos eléctricos e hi-
bridos,denominada Point Electric

talleres en comunicacion

Service. El pack parael tallerincluye
identificacion exterior e interior,un
kitdigital paralacomunicacion del
negocio dereparaciénen lasredes
sociales,asicomo laidentificacion en
elsitioweb dela marca.

De hecho, enla pasada Automecha-
nika Frankfurt, Bosch ha ofrecido al
tallerunamplioapoyo parasuen-
tradaenlaelectromovilidad,atra-
vésdeformaciénenaltatensiony
formacién técnica, de ultimos con-
tenidos del software de diagnosti-
co ESI[tronic] Evolutiony de unaam-
pliagamade piezas derepuesto. Esto
tambiénse aplicaalostalleres Bosch
CarService,delosquelosclientes es-
peranunaltogradode competen-
ciayfiabilidad en todos los aspectos
delaelectromovilidad.Bosch apoyaa
sussociosentodoelmundodelaor-
ganizacién Bosch Car Service conin-
formacién especializada, formacion
delostrabajadoresyel mejorequi-
pamiento paratalleresy puestosde
trabajo parael trabajo profesional
convehiculos eléctricos.

Por ultimo,y también enel certamen
aleman, Bosch presento el Bosch Ve-
hicle Health Certificate, una solucién
independiente del fabricante para
evaluarydocumentarde formara-

m:".,:'ﬂ'::z

pidaysencillael estadode uncoche
usado basandose enlos datosalma-
cenados delvehiculo.El certificado de
Bosch ofrece nosdloalosvendedo-
resycompradores de coches usados,
sinotambiénalos proveedoresde
servicios de movilidad, concesiona-
rios de vehiculos y operadores de flo-
tasunabaseneutral paradeterminar
elvalorresidual. Esto aportatrans-
parenciay confianzaal comercio de
cochesusados. Este nuevao servicio se
lanzara paradeterminados clientes
europeosapartirde 2025. Estara dis-
ponible paramasclientesyen mas
paisesalolargodel préximo afio.

Bosch Car Service, premiada

Lared Bosch CarService hasido pre-
miada de nuevo (yalofueen2023)
porsuatencionalcliente, enla 14?
edicion del Certamen de los Lideres
enServicio.Las empresas candida-
tasenestaediciéndel certamenen
Espafiahansidosometidasaunaex-
haustiva evaluacion consistente en
220 testde Mystery Shopper me-
diante canalesadistancia (135 test
telefénicos, 55 e-mails o formularios
web, 6 navegaciones web, 12 testen
redessocialesy 12 testde chatvir-
tual o whatsapp) mdas unaencuesta
de satisfaccion lanzadaa2.000 per-
sonas.Su objetivo es doble: ofrecer
alosusuariosunaherramienta para
distinguiralas compafiias que ofre-
cenunamayor calidad de atencién al
cliente porsectordeactividad y, por
otrolado, estimularalas empresas
parague mejoren suservicio como
valordiferencial.

Por ultimo, destacarquelared lan-
zG enprimaveralasegundaoleada
de sucampafiadeimagen “CarSer-
vice #LikeABosch”. El objetivodela
campafasecentré enqueel consu-
midar sepa que, cuando deja su cache
en manosde los profesionalesde un
taller Bosch Car Service, lo puede ha-
cercaonlatranquilidad dequevaaser
tratado #LikeABosch.m



Innovacion para tu vida BOSCH

Bosch Automotive Aftermarket

Recambios, equipos y servicios
para el taller

Tecnologia en la que confiar
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Valeo presenta su

Tech Academuy

La compania francesa ha invitado a Talleres en
Comunicacion y Posventa.info a conocer, de primera mano,
su trabajo en la electrificacion del automaovil, visitando su

fabrica en Veszpren, Hungria.

TEXTO: MIGUEL ANGEL JIMENO

egun los datos que ba-
raja Valeo,uno de cada
dos mecanicos no reali-
za el mantenimiento ni
la reparacion de vehi-
culos eléctricas, y el 62% no realiza el
mantenimiento de los sistemas ADAS.
Alavista de esos datos, Valeo entiende
gue debe apoyar al mercado de pos-
venta mas alld del mero suministro de
piezas de repuesto.

Enelcursode lavisitade Talleres en
Comunicacion y Posventa.infoala
planta de Valeo en Veszprem, Hun-
gria, el equipo de Valeo nos presentd

84 talleres en comunicacion

la Valeo Tech Academuy, un programa
de formacion innovador que ofrece
aprendizaje tanto digital como pre-
sencial, orientado a salvar dicho han-
dicap. El programa de Valeo Tech Aca-
demy esta desarrollado por un amplio
equipo que encabeza, en su vertiente
técnica y formativa, un espafol, David
Fernandez, muy vinculado al mercado
de la posventa en nuestro pais.

La Valeo Tech Academy va a ofre-
cerunaformaciénindependiente de
la marca, que cubre todos los siste-
mas y marcas, no sélo los productos
Valeo. Esto garantiza una experien-

ciade aprendizaje integral en todo el
panorama automotriz. Se tratade un
programa digital realmente comple-
toque constade 45 horas dedicadas a
soluciones de mantenimiento y repa-
racion enlas tecnologias actuales, las
gue hoy endia constituyen la mayoria
delasinscripciones al taller.Y,ademas,
un destacado programa de nuevas
tecnologias con 50 horas de formacién
en linea sobre vehiculos eléctricos,
desde los conceptos basicos de sequ-
ridad hasta el diagndéstico avanzado y
laresolucion de problemas, y 25 haras
de formacion digital ADAS.

Todas las sesiones de dichos progra-
mas estan estructuradas en capsu-

las cortas (de 5 a 30 minutos), lo que
permite a los mecanicos aprenderasu
propioritmo y en cualguier momen-
to del dia. El programa también inclu-
ye evaluaciones previas y posteriores
para garantizar mejoras mensurables
en las habilidades.

Valeo Tech Academy mejora la expe-
riencia de aprendizaje digital con con-



Valeo Tech Academy

va a ofrecer

una formacion
independiente de la
marca, cubriendo todos
los sistemas y marcas,
no sélo los productos
Valeo

tenido inmersivo, interactivo con ele-
mentos visuales de alta calidad, lo que
hace que el programa de formacion
sea dinamico, agradable y eficaz.

La propuesta de Valeo tiene una es-
tructurade precios que permite com-
prar maédulos individuales o suscribir-
se a planes mensuales o anuales. De
este modo, por 49 € al mes, los me-
canicos pueden acceder a 45 horas de
formacion en reparacion tradicional

0, por el mismao precio, pueden explo-
rar los maodulos de vehiculos eléctricos

]

y ADAS. Al tiempo el taller dispone de
la posibilidad de contratar un paque-
teintegral que combinaambos por 89
€ al mes.

Valeo Tech Academy también ofrece
sesiones presenciales avanzadas, in-
cluido un dia completo de capacita-
cion en ADAS o vehiculo eléctrico. Estas
sesiones utilizan simuladores y brin-
danalos mecanicos experiencia prac-
ticaen mas de 150 escenarios de re-
paracion del mundo real.

Valeo es capaz de capacitar a los me-
canicos para reparar vehiculos eléc-
tricos cualquiera que sea su arquitec-
tura, diagnosticar combinaciones de
fallasy comprender todas las posibles
soluciones y situaciones con las que
se pueden encontrar. De este modo,
equipa alos mecanicas lo mejor posi-
ble cuando regresan asus talleres.

Un Ultimo punto esencial de esta pro-
puesta es que Valeo Tech Academy

es una “Organizacion de capacitacién
certificada”, con cursos y capacitado-
res certificados por IMI (Instituto de la
Industria del Automavil) y Qualiopi en

REPORTAJE

Francia. Esto garantiza los mas altos
estandares en educacién profesional.
La Valeo Tech Academy ya se ha pues-
to en marcha en Francia, Alemania,
Paolonia, Espafiay el Reino Unido, pero
ya se esta preparando su puesta en
marcha en nuevaos paises como es el
caso de Italia.

Apuesta por la electrificacion

El transporte por carretera supone el
18% de las emisiones globales de CO2,
contribuiralaresolucion de ese pro-
blema ha puesto a laindustria del au-
tomavil,y a Valeo en particular,enla
via de la electrificacion. Se estima que,
en 2030, el 93 % de todos los automo-
viles nuevos estaran electrificados y
un tercio del parque automovilistico
europeo estara compuesto por vehi-
culos electrificados (eléctricos e hibri-
dos). La transicién a la electrificacion
sera gradual y Valeo esta bien prepa-
rada para abordar este cambio.

La transicion a la electrificacion del
parque es compleja. Asistimos a el au-
mento en la demanda de vehiculos hi-
bridos, mientras que el crecimiento
del nimero de vehiculos eléctricos se
esta desacelerando respectoaloini-
cialmente previsto.

Ahora mismo, conviven en nuestras
carreteras distintos niveles de electri-
ficacion: sistemas que combinan pe-
guefios motores eléctricos con moto-
res de combustion interna (hibridos
de 48V); sistemas de alto voltaje como
400V y800V parahibridos comple-
tos, hibridos enchufables y vehiculos
eléctricos.

talleres en comunicacion
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Amplia gama para eléctricos

Hoy en dia, unterciode los vehiculos entodo el mundo
estan equipados con sistemas eléctricos de Valeo, desde
alternadores hastasistemas de alto voltaje. La experiencia de
Valeo también se extiende alas soluciones de gestién térmi-
ca,que son esenciales paralos vehiculos electrificados. Desde
compresores eléctricos hasta sistemas de refrigeracion de
bateriasy bombas de calor, estas tecnologias garantizan la
seguridad, amplian laautonomia del vehiculo y mantienen
temperaturas de funcionamiento éptimas.

Valeo tambiénintegra soluciones de software a
través del enfoque de vehiculo definido por software, mejo-
rando las sinergias entre la gestidn térmica y los sistemas de
tren motriz, una capacidad que pocos actores del mercado de
bombas de calorinteligentes poseen.

Se espera que para 2030 un tercio del parque automo-
vilistico esté electrificado, y que el 21 % contenga componen-
tesde altatensién.Surgiran nuevas tecnologias pararespal-
darelfuncionamiento de los vehiculos eléctricos, como los
componentes de altatension y los sistemas de refrigeracian
de baterfas.Estasinnovaciones traeran nuevas oportunida-
desde negocio al mercado de posventaindependiente (I1AM],
y los fabricantes de equipos originales como Valeo seran los
primeros en ofrecer soluciones.

Enla actualidad, valeo ofrece unaampliagamade piezas
derepuesto paravehiculos eléctricos, que atienden las nece-
sidadesinmediatas de los talleres,con mas de 6.000 compo-
nentes para el mantenimiento y lareparacién de vehiculos
eléctricos e hibridos.

A corto plazo, ladivision de recambios de Valeo se centra
entrespasos clave enrelacion con el mercado de vehiculos
eléctricos: Ofreceruna gama de pastillas de freno de alto
rendimiento disefiadas especificamente para vehiculos eléc-
tricos, asi como piezas de mantenimiento esenciales parala
gestion térmica y limpiaparabrisas para todo tipo de vehicu-
los. Aumentar la oferta de piezas de alto voltaje, en particular
paralagestiontérmicade la bateriay el tren motriz. Ofrecer
accesorios como cables de carga Ineez y cargadores maviles
para garantizaruna carga fiable del vehiculo en cualquier
condicién.

Hoy en dia, un tercio de los vehiculos en todo el
mundo estan equipados con sistemas eléctricos de
Valeo, desde alternadores hasta sistemas de alto
voltaje. La experiencia de Valeo también se extiende a
las soluciones de gestion térmica, que son esenciales
paralos vehiculos electrificados

86 talleres en comunicacio

El programa de Valeo Tech Academy

esta desarrollado por un amplio equipo
gue encabeza, en su vertiente técnica y
formativa, un espaiiol, David Fernandez,
muy vinculado al mercado de la posventa
en nuestro pais.

En todos los niveles

de electrificacion

Valeo ha apostado con fuerza por res-
paldar todos los niveles de electrifica-
cign, asegurando la preparacion para
cadafase de estatransicion y,al mis-
mo tiempo, ayudando a reducir las
emisiones de CO2. En ese empefio tra-
baja efectivamente desde hace mas
de 20 afos, Valeo ha introducido con-
tinuamente soluciones innovadoras
paravehiculos electrificados.

En 2004, Valeo cred el sistema iStARS,
un alternadar/arrancador por correa
gue optimiza la funcionalidad Stop-
Start.En 2012, Valeo lanzd su gene-
radorde arranque por correade 48V
(iBSG), que ofrece soluciones hibridas
suaves que ofrecen mejoras de aho-
rro de combustible de hastaun 6 %
en comparacion con los sistemas de
arranque y parada convencionales.

En 2016, con la creacion de laempre-
sa conjunta Valeo Siemens eAutomo-
tive (que se integrarad por completo en
2022), Valeo consalidé auin mas su li-
derazgo en sistemas de alto voltaje.
Su cartera completaincluye motores
eléctricos, cargadores de abordoein-
versares para vehiculos eléctricas.
Actualmente Valeo estd trabajandg, en
calabaoracion con Renault, en la préxi-
ma generacién de motares eléctricos
“libres de tierras raras”. En 2027, se fa-
bricard en serie un motor de 200 kW,
conunaumento del 30 % en la densi-
dad de potencia y una huella de car-
bono un 30 % menor en comparacién
con los motares de imanes perma-
nentes.m
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LANZAMIENTO DV-UMe

Primera banda de Vipal para vehiculos eléctricos.

. Excelente
rendimiento
kilométrico.

Mayor resistencia
al desgaste habitual
en los vehiculos
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elevada traccion
del vehiculo
eléctrico.

Altaresistencia
alaroturayal
desgarro.
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El rendimiento de DV-UM3, ahora con
un compuesto especial para vehiculos eléctricos.

www.vipal.com

BTP.“'_E C(S?)AX?RP _ e \\'/’ sales.eu@vipal.com

+34 963259510



REPORTAJE

Sebastian Moreno
Parts Specialist de Diesel Technic

Sebastian Mareno es el responsable de visitar a los talleres
especializados en reparaciones y mantenimientos de
vehiculos comerciales en Espafa y Portugal, en coordinacién
con sus distribuidores de la zona. Charlamos con él sobre su
actividad y el feedback que le proporcionan sis clientes.

bjetivo. Mi labor es,
principalmente, escu-
charde primera mano
las necesidades e in-
quietudes de los meca-
nicos y responsables de compras de
recambios, porque en Diesel Technic
creemos firmemente que estar cer-
cade los profesionales del taller -los
gue en ultimo término se encargan
de montary desmontar las piezas- es
fundamental para seguir mejorando
el servicio y el producto. También trato
de encontrar nichos de mercado don-
de el taller pueda aumentar la factu-
racion de su negacio. Por ejemplo, si
no trabajan las furgonetas, les mues-
trocdmo buscar en el Partner Portal
-nuestra plataforma de informacion y
aprovisionamiento, que por cierto ha
sidorenovada recientemente- la divi-
sién de producto dedicada a este tipo
de vehiculos, también les indico dédnde
puede encontrar los accesos a la ver-
sién electrdnica de nuestros catalogos
porgue aveces pueden ser muy Uti-
les para hacerse unaidea de laenorme
amplitud de la gama de nuestra marca
DT Spare Parts.

Gama completa. Tenemos unagama
gue por su enorme amplitud y orien-
tacion multiproducto y multiaplica-
ciénsupera las habituales expecta-
tivas gue tenemos de un proveedor.
Hasta yo mismo, que Illevo en Die-

sel Technic Iberia desde 2007, sigo en-
contrandome piezas que nisabia que
ofreciamos, y eso que estoy constan-

talleres en comunic

temente en contacto con los respon-
sables de producto para transmitirles
los comentarios que nos llegan a tra-
veés de nuestras visitas y del HelpDesk.

De parachoques a parachoques. Hay
un dicho muy grafico en la compaiiia
gue decimas muy a menudo: “De pa-
rachoques a parachoques”, para es-
cenificar que tenemos de todo y que,
entre los mas de 43.000 recambios
estratégicos que ofrecemos y de los
gue tenemos una gran disponibilidad,
hay desde unasimple torica,aun de-
posito de combustible, o unaluna pa-
rabrisas. En mis Gltimas visitas, cuando
les comento que tenemos una nue-
va familia de ballestas con mas de 275
referencias, u otra que incluye mas de

Los Parts Specialists, en Talleres Leandro
(Lozoyuela, Madrid), de la mano de Comercial Boiz.

100 arboles de transmisién con sumi-
nistro inmediato, se quedan muy sor-
prendidos. Son recambios que muy
pocaos proveedores suministran por
lacomplejidad de almacenamiento y
transporte. Algo que para nosotros no
supaone un problema, porque nuestra
logistica es de Ultima generacian.

Calidad constante. Hay veces que
me encuentro con algun escéptico
gue me dice que “quien mucho abar-
€3, pocoaprieta”. Y cuando le mues-
trolos numerosos bancos de prue-
bas de que disponemaos en la central
para controlarel rendimiento y la ca-
lidad de nuestras piezas se da cuen-
tade que estamos muy comprometi-
dos con la excelencia. Dudo que haya
muchas empresas en el mundo -no ya
s6lo en este sector, sino en cualquie-
ra- conunsistema de control de cali-
dad tan presente en todos los proce-
sos y tan estricto como nuestro DTQS.
Hemos invertido mucho tiempoy
muchos millones de euros en ello. Para
nosotros un cliente satisfecho es un
cliente fiel. Ofrecemos un gran servicio
preventa, venta y posventa, pero tam-
bién un gran producto.




Partner Portal. Lo digo muchoen las
visitas: te llega un camiaén can un gol-
pe que afecta a carroceria, ilumina-
cién, retrovisor, radiador, intercooler,
vaso de expansion, sus carrespondien-
tes manguitos y soportes, suspen-
sign...Donde ves una gran compleji-
dad, cuando recurres al Partner Portal
se convierte en unatarea mucho mas
simple, jporque lo tenemos todo, in-
cluso hasta el carter de aceite! Eso es
uninmenso ahorro de tiempoy de di-
nero ala hora de encontrar, recopilary
adquirir todas las piezas necesarias. Y
aldiasiguiente las recibes enunasola
expedicion con su carrespondiente y
unico albaran que controlar.

Basqueda por VIN. Eso es tan fa-

cil como solicitar el acceso externo a
tu distribuidor habitual en el Partner
Paortal, donde incluso puedes hacer las
busquedas e identificacion median-
te el nimero de chasis. He recibido va-
rias llamadas a los pocos dias de mi vi-
sitaenlasque medicen algo parecido
a esto: “Sebas, jcudnta razén tenias y
cuanto tiempo he perdido no solici-
tandolo antes! Desde que tengo el ac-
ceso externo, mivida en el taller ha
cambiado. Ahora cuando llego al tra-
bajo, lo primero que hago después de
encender el ordenador es abrir el ex-
plorador por la pagina del Partner Por-
tal. Ahora trabajo mucho mas tran-
quiloy me sobra tiempo pararealizar
otras tareas. Incluso vuelvo antes a
casa, y disfruto de mis hobbiesydela
familia”.

En la compaiiia
decimos muy

a menudo que
somos proveedor
“de parachoques

a parachoques”,
para escenificar que
tenemos de todo y
que, entre los mas de
43.000 recambios
estratégicos que
ofrecemos, hay
desde unatérica
aundepdsito de
combustible o un
parabrisas

Y yo tamhién disfruto mucho de este
feedback positivo y me reconforta se-
guir facilitandoles la vida a mis cale-
gas del taller. Por ejemplo, también les
pregunto si conocen nuestro progra-
ma de fidelizacién, la Premium Shop.
Sinoesasi, lesinformo de como pre-
mia generosamente sus compras de
recambios y les ayudo can el proceso
deregistro.

Trayectoria. Desde muy pequefio he
sidoun apasionado de todo lo relacio-
nado con el automovilismo. Por eso, en
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Sebastian Moreno
visitando Talleres Hezca
(Ciempozuelos, Madrid), de
la mano de Global Parts.
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A wenvce of Didsil Tecknic

cuanto pude, empeceé estudios de faor-
macién profesional en electrénica y
mecanica, que compagineé con mi tra-
bajo en lafilial ibérica de Diesel Tech-
nic Group, en laque llevo toda mivida
laboral llevando a cabo multiples ta-
reas relacionadas con la posventayla
logistica.

En ruta. Tras una buena acogida de los
Parts Specialists en la edicién de Mo-
tortec de 2022, pensamaos que seria
una buenaidea un Part Specialist “en
ruta”, que tuviera un perfil mas acti-
V0, mas cercano y mas humano, en lu-
gar de esperaraque naos llegaran las
cansultas a traves del Helpdesk. Asi, en
septiembre de ese mismao afig, hici-
mos unas pruebas que resultaron un
exito de acogida, tanto por parte del
distribuidar, como por parte de sus ta-
Ileres de confianza, y nos animaron
aseguir con el proyecto.Y en apenas
tres meses visitamos 62 talleres. A dia
de hoy, ya son mas de 350 talleres los
gue hevisitado, en los que he conaci-
do mas de 400 profesionales del taller,
siempre de lamano del comercial de
nuestro distribuidor. Cada visita, cada
contacto, es una oportunidad de co-
nocer a magnificas personas que sien-
ten ytienen las mismas aficiones que
yo, tanto en los talleres como en los
distribuidares. Por eso me siento muy
afortunado de compartir mi conoci-
miento de las ventajas de nuestros
productos y servicios y también se-
guiraprendiendo constantemente del
negocio, porque lainmensa mayoria
son excelentes profesionales. Asi que
siquieres que el Parts Specialist visite
tu taller, pideselo a tu distribuidor ha-
bitual de recambios para vehiculosy
coordinard unacita.m

talleres en comunicac
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Mas de 300 concesionarios

ya comercializan marcas
chinas, el 4% del mercado

En el marcodelalCumbre
Hispano-Chinade
Automocidn, Faconauto
aboga porun marco

de colaboracién conel
pais asiatico para seguir
atrayendoinversionesa
nuestro pais.

apatronal delosconcesio-
narios, Faconauto, destaca
laimportanciade mantener
unasrelaciones comercia-
lessdlidas entre Espafiay China para
seguiratrayendoinversionesal sec-
torautomovilistico nacional, bene-
ficiando alared de concesionarios y
alrestodelaindustria. Este plantea-
miento hasidounodelos ejesesen-
cialesdelalCumbre Hispano-China
de Automaocion, organizadaen co-
labaracion con la patronal china de
concesionarios (CADA), que hareu-
nido en Madrid a 400 empresarios de
ambos paises.
La presidenta de Faconauto, Mar-
taBlazquez, destacd que China ha
decidido poner sumiradaen Euro-
pa,y especialmente en Espafia, como
destino parainvertiryexpandirsu
presenciaen el sectorautomovilis-
tico.En este contexto, indicé que los
gohiernos europeos deben estable-
cer“reglasdejuegoclaras,justasy
equilibradas” que permitanunain-
tegracién efectivade las marcas chi-
nasen el mercado europeo, sin com-
prometerla competitividad delas
empresas locales. “Estamos todavia
enloscomienzos de este movimien-
to, perotodoindica que los fabrican-
teschinosnosélo buscan comercia-
lizarsus productos en Europa, sino
tambiénintegrarse plenamente en
eltejidoindustrial espafiol. Estoin-
cluye fabricaren nuestro territo-

Shen Jin Jun, presidente de la CADA; Jordi Hereu, ministro de Industria y Turismo;
Marta Blazquez, presidenta de Faconauto; y Yao Jing, embajador de China en Espaiia

rio,colaborarcon proveedores loca-
les,venderatravésde nuestrasredes
de concesionarios, financiarse con
nuestras entidades bancariasy ase-
gurarse con nuestras compafiias de
seguros, entre otras cosas.Y,lo mas
importante, quieren generarempleo
local”, ha explicado Bladzquez.

Este enfoque supone unaoportuni-
dad para Espafia,que nosatlo se posi-
cionacomoreceptordeinversiones,
sinocomounsocio estratégicoenla
expansion global de laindustriaau-
tomovilistica.En este sentido, mas
de 300 concesionarios en Espafiaya
distribuyen marcas chinasconuna
penetracion de mercado del 4%.

El papel de Europa
Ensudiscurso,MartaBlazquez abor-
dé también la competitividad de la

industriaeuropeae hizounllama-
miento aque Europarefaorme pro-
fundamente sumarcoregulatorio

y brinde mas apoyo asus empresas.
“Menos leyes, menos burocracia, me-
nos cargas fiscales, medioambienta-
les,ysobre todo massimplificaciény
agilidad. Enresumen, un entorno mas
incentivador y menos punitivo”.
LalCumbre Hispano-Chinade Au-
tomocién aspiraaconvertirseenun
forodereferencia parafortalecerlos
lazos comercialesy fomentarel de-
sarrollo de laindustriaautomovilis-
ticaenChinayEspafa. Ademas, se
enmarcaen laestrategiade Faco-
nauto paraatraernuevasoportu-
nidades deinversion paralos con-
cesionarios, facilitando el acceso a
productos que amplienlasopciones
disponibles paraloscompradores.m



XXXV
Congreso
Serca:

“con mucho

duende”

Una cita obligada dentro del sector de la posventa de
automocidn que espera reunira mas de 400 personas este
2024. Serca celebrala 357 edicién de su Congresoenla
emblematica ciudad de Sevilla. La cita serd el 17 de octubre
en el hotel NH Collection de la capital hispalense.

nun contexto enel que hay
sefiores “con la carterallena
buscando, sin demasiado cri-
terio, comprarempresas de
grandes dimensiones para consolidar
y asi crecer rapidamente”, tal y co-
mo explican en un comunicado, Serca
ultima su XXXV Congreso, que tendra
lugardel 16 al 18 de octubre en Se-
villa.“Desde Serca, ofreceremos a los
asistentes unrecarrido por el esta-
do actual de las acciones y proyectos
gue nos hansituado en la posicién de
mercado que tenemos en la actuali-
dad, y compartiremos nuestra vision
para alcanzar 2030 en una posicién de
mercado aln mas fuerte para nues-
tros socios y proveedares”, afladen.
El encuentro prevé reunira mas de
400 asistentes, entre socios distribui-
dores, proveedores, fabricantes, cola-
boradores, prensa y asociaciones del
sector. Y todo ello bajo el eslogan “Con
mucho duende” que no hasido ele-
gido al azar, explica el equipo creati-
vo y organizador. “Algunos estudios
del flamenco definen el duende con
la capacidad que tiene un artista ya
sea cantaor, bailaor o musico, de llenar
el escenario con su Unica presenciay
emacionaral publico con la expresion
desu arte. Es el estado del artista que
se convierte en la expresidn viva del
arte flamenco”. Y esto es lo que, seguin
Serca, lleva afios persiguiendo y lo-

grando el grupo, “demostrando que el
negocio de la posventa automaocién es
mucho mas que facturacion, eviden-
ciando laimportancia de anteponer
humanidad y pasion aladireccion de
negocio, y es que el corazén es lo que
nos mueve a todos, literal y emaocio-
nalmente hablando”.

Ademas, el Congreso Serca de este
anosellenadecoloreidentidad canla
imagen presentada por el grupo pro-
tagonizada por un “ave flamenco ves-
tido de flamenco con los colores car-
porativos”.

Presente y futuro

Un afio mas, Grupo Serca aprovechara
la cita para hablar de todas las nove-
dades y actualidad que el grupo es-
tadesarrollando a traves de sus dife-
rentes lineas de negocio, presentando
su trayectoria anual, y planteando el
futuro que depara al sector desde sus
diferentes vertientes. El grupo sefia-
la como pilares de su apuesta “seguir
siendo libres e independientes a tra-

El Salén Andalucia

del hotel NH Collection
Sevilla acogerala
sesion plenariade
esta 35° edicién del
Congreso Serca

veés de la mejora continua y competi-
tiva de nuestros productaos y servicios,
promover un relevo generacional im-
perativo entre nuestros socios y apos-
tar por un futuro sostenible en el que
todos podamaos convivir”.

Paraello, el Congreso seiniciarael 16
de octubre con unajornada completa
de reuniones “One to One” entre socios
y principales patrocinadores del gru-
po, dejando un espacio para la puesta
encomun de novedades de produc-
tos y servicios para el sector posventa.
A continuacion, los participantes, a los
gue se uniran colaboradores y prensa,
celebraran unavelada especialenla
Casa Palacio Villa Luisa, un lugar Unico
en el corazén de Sevilla, para disfrutar
de una cena exclusiva.

El grandiadel congreso, el 17 de octu-
bre, por la mafiana continuaran las re-
uniones “One to One”,sumando cola-
boradores y actividades profesionales
complementarias. “Esperamos realizar
mas de 350 reuniones de 25 minutos
cada una”,comentan desde el gru-
po.Por la tarde, el Salén Andalucia del
hotel NH Callection Sevilla acogera la
sesién plenaria de esta 352 edicién del
Congreso Serca. Cerrara lajornada una
cena exclusiva en los salones del em-
blematico hotel Alfonsao XIlII, previa-
mente al cual se conocerd el premio al
mejor proveedor del Grupo Serca 2024
y se entregaran los reconocimientos a
los socios que cumplen 25 afios.
Aldiasiguiente, el grupo celebrard una
jornada intima en la ciudad de Sevilla,
donde socios y acompafiantes podran
explorar larica oferta lddica y gastro-
némica de la capital andaluza, culti-
vando los lazos de amistad y cercania
entre los socios.m
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La planta
de Clarios
en Burgos
cumple 50
anos

Con mas de 300 empleados,
lafabrica, ubicadaenel
poligono industrial de
Villalonquéjar, ha producido

mas de 170 millones de
baterias desde 1974.

aplantade produccién de ba-
terias de Clarios en Burgos
cumple 50 afos de historia y,
para celebrarlo, el especialis-
tamundial en soluciones avanzadas
de baterias de bajo voltaje reunia, el 24
de septiembre, a su cupuladirectiva
en EMEA y en Espafia, a representan-
tesinstitucionales, personalidades y
medios de comunicacién para conme-
morar este medio siglo de innovacién
gracias al compromiso, dedicacién e
implicacion de los mas de 300 trabaja-
dores del centro.
Desde su inauguracién en 1974, la
planta de Burgos, ubicada en el poli-
gono industrial de Villalonquéjar, ha
superado la produccién de 170 millo-
nes de baterias (L00 millones sélo en
los Ultimos diez afios). En este senti-
do, el papel de Clarios, empresa matriz
de VARTA Automotive, es un ejemplo
de avance tecnoldgico, experiencia de
cliente y contribucién al empleo, ge-
nerando un impacto positivo en Cas-
tillay Ledn. Cabe destacar, igualmen-
te,que uno de cadatres vehiculos en el
mundo Ileva baterias VARTA.
Durante el acto de celebracion, Eduar-
do Quintanal, director de la planta de
Clarios en Burgos, explicé que este
centro estd estrechamente integrado
enlacomunidad local, “donde fomen-
tamos unambiente en el que los em-
pleados participan en los procesos de
produccién y crean soluciones innova-
doras”. También destacé Quintanal el
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compromiso constante con la calidad,
desde la seleccion de materias primas
hasta el ensamblaje final de las bate-
rias,ademas de la capacidad de adap-
tacion alos cambios, afrontando el fu-
turo con confianza, gracias a la mejora
continua y la excelencia tecnologica, y
mostrando el compromiso de Clarios
con la sostenibilidad.

Por su parte, Jens Gehle, vicepresidente
de Operaciones de Clarios EMEA, califi-
cé al centro burgalés como “una plan-
taunicay liderimplementando téc-
nicas de la Industria 4.0”. “Sois parte
de la historia de la automocion”, afir-
mo Gehle, haciendo hincapié el servicio
ofrecido por la fabrica a constructores
como Seat, Renault 0 BMW. Por su par-
te, Barbora Kasanicka, vicepresidenta
de Recursos Humanos de Clarios EMEA,
afirmdé que “celebramos el hito en tec-
nologia y sostenihilidad en Burgaos,
pero nada de esto seria posible sin las
personas que dan vida a Clarios: nues-
tros empleados. Esta planta ha fomen-
tado generaciones de talentg, lide-
razgo y trabajo en equipo”. También
menciond el Plan de Sostenibilidad
2030, que recage ohjetivos ambiciosos
de descarbonizacion en el almacena-
miento de energia para contribuiraun
mundo mas sostenible.

Fortalecimiento econémico

Desde el punto de vista institucio-

nal, Cristina Ayala, alcaldesa de Bur-
gos, destacé que “Clarios, que parauna
generacion de burgaleses remite ala
planta de baterias Varta, una de sus se-
fias de identidad, hasidoy esuno de
los referentes del avance y crecimien-
to del Paligono de Villalongquéjar. Mas
de 10.000 camiones salen de Burgos
con las baterias Varta, por lo que sigue
jugando un papel fundamentalenla
estrategia de expansion y optimiza-

cién de laempresa”. Por su parte, Ma-
rialsabel Blanco, vicepresidenta dela
Junta de Castillay Ledn, subrays que el
sector de laautomocion es una pieza
esencial del engranaje econémico de
la comunidad.

En el marco de la celebracién del 50°
Aniversario, Clarios anuncié una dona-
cién de 5.000 euros al proyecto “On-
cologia Pediatrica 2024" y al programa
“Ejercicio Fisico Oncolégico” de la Aso-
ciacion Espafiola Contra el Cancer, una
aportacién que refuerza el compromi-
sosocial de lacompafia con Burgos y
las zonas en las que esta presente.

En Espana, Clarios produce baterias de
bajo voltaje parafabricantes de auto-
mocion y el mercado posventa en cua-
tro centros de produccion y una ofici-
na comercial, en los que trabajan mas
de 900 empleados. La fabrica de Bur-
gos,junto con los centros de Guarda-
mar del Segura (Alicante] e Ibi (Alican-
te), y la planta de reciclaje de Medina
del Campo (Valladolid), forman el clUs-
ter productivo de Clarios en la Penin-
sulalbérica.Con el objetivo de impul-
sar las economias locales y generar
empleo, Clarios hainvertido de forma
continuada en Espafia, haciendo de las
fabricas espafiolas una parte funda-
mental de sured de producciénydela
cadenade suministro de la compafiia.m



Evolucion positiva para
los talleres madrilenos

La facturacion conjunta supera los 1.458 millones de euros

entre enero y agosto, un 9,68% mas respecto al mismo periodo

de 2023, segun el primer estudio de evolucién de la actividad
de los talleres de la Comunidad de Madrid, elaborado por
ThotData para el Club de Colaboradores de Asetra.

asventas de los talleres ma-
drilefios crecieronun 1,78% en
el mes de agosto, hastalos 120
millones de euros, mientras
gue en elacumulado en los primeros
ocho meses del afio lo hace un 9,68%,
hasta los 1.458 millones. Asi lo refle-
jael primer “Estudio de evolucién de la
actividad de los talleres de la Comu-
nidad de Madrid”, elaborado por Thot-
Data parael Club de Colaboradares
de Asetra, presentado por ladirectora
corporativa de la asociacion madrilefig,
Ana Avila.
El estudio, que se lanzara cada seis
meses, recoge la evolucion mensual de
los principales indicadores de desem-
pefio de las empresas de reparacién y
mantenimiento de turismaos, SUV, 4x4
y vehiculos de cargaligera,como nu-
mero de entradas, valor del merca-
do de lareparacién madrilefio, ticket y
actividad. Este trabajo tiene en cuenta
las distintas especialidades (carroceria,
mecanica y neumaticos) y ladiversa
tipologia del universo de 5.311 talleres
madrilefios analizado, como su depen-
dencia comercial (tallerindependien-
te,adscritoonoaalgunared,y mar-

quista de lared secundaria -agentes y
Servicios Oficiales no dependientes de
concesionario-) o dimensién.

Los datos

El conjunto de los talleres de la Comu-
nidad de Madrid facturé mas de 1.458
millones de euros de enero a agos-
to,un 9,68% mas que en los primeros
ocho meses de 2023, Este resultado
positivo estavinculado con unincre-
mento parejo del nimero de entradas
altaller:las cerca de 200.000 visitas
adicionales registradas por las empre-
sas madrilefias (+9,08%) situan el total
de operaciones porencima de las 3.573
enloquevade ejercicio. Por su parte, el
ticket medio de las intervenciones rea-
lizadas por los talleres madrilefios se
mantuvo practicamente estable, con
un 0,55% superior al del mismo pe-
riodo de 2023, conunimporte lige-
ramente superioralos 408 euros de
factura.

El estudio también divide las operacio-
nesanuales por especialidades. Asi, las
de mecanica acumulan hasta agosto
una facturacion superioralos 775.000
euros,un 10,36% mas que en el mismo
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periodo del afio anterior, con un total
de 3.047917 operaciones (+8,15%) y un
ticket medio de 254,30 euros (+2,04%).
Por su parte, las operaciones de carro-
ceriaseacercaronalos 527000 euros
de facturacion (+5,76%), con un total
de 1.114.747 operaciones (+3,27%) y

un ticket medio anual de 472,59 eu-
ros (+2,41%).En cuanto a la especia-
lidad de neumaticos, los talleres fac-
turaron en este segmento un total

de 95.590.000 euros hasta agosto, lo
gue supone un destacado 28,41% mas
respecto al mismo periodo de 2023,
conuntotalde 415.110 operaciones
(+27,43%) y un ticket medio de 230,27
euros (+0,77%).

Respecto al mes de agosto, el mas ati-
pico de todo el afio seguin Asetra, el
total de entradas en los talleres ma-
drilefios ascendi6 a313.136,un 1,63%
mas en comparacion al mismo mes de
2023, cuando el total apenas supero
las 308.000. Con todo, los reparadares
madrilefios atendieron de media 58,96
entradas, con un ticket promedio de
386,02 euros. El conjunto de las ope-
raciones en agosto alcanzé unvalor de
120.876.758,72 euros, cifraun 1,78%
superior a agosto de 2023.

Elinforme de ThotData para Asetra
también recoge el peso del valor del
recambio y de lamano de obra por
operacién en el Ultimo afio en los ta-
Ileres de Madrid. El recambio ha pasado
del 46,4% en agosto de 2023 al 44,6%
enagosto de 2024, destacando el mes
de diciembre con el 51%, mientras que
lamano de obracrece del53,6% de
agosto de 2023 al 55,4% de agosto de
2024, siendo también en diciembre de
2023 cuando alcanzo el mayor por-
centaje con el 59,3%.

“Hacemos una lectura positiva de los
datos, ya que vemos que han crecido
las tres variables principales: factura-
cién, nimero de entradas y ticket me-
dio. Estas cifras nos ayudan al estudio
de pautas aseguir para que el taller sea
un mejor gestor de su negaocio, relacio-
nando trabajo con rentabilidad”, apun-
taba Ana Avila durante la presentacion
del estudio. Precisamente la rentabi-
lidad ocupara una parte fundamental
del I Congreso de Talleres “Sostenibles
y rentables”, que tendralugarel 13 de
noviembre en las instalaciones de Ife-
ma Madrid, bajo la organizacién de Co-
nepa.m
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José Luis Bravo | vT Batteries

> VT Batteries, especialistas en la distribucidn de soluciones energéticas (baterias y car-
gadares), haanunciado laincorporacién de Jose Luis Bravo como su nuevo director gene-
ral de Iberia. “Estamos encantados de dar la bienvenida a José Luis a la familia de VT Bat-
teries. Su visidn estratégica y profundo conocimiento del mercado seran fundamentales
para consolidar nuestra presencia y ampliar la oferta de productos”, han comentado José
Miguel Alvarez y David Hernandez, directores de VT Batteries. “Su liderazgo y experiencia
contribuirdn significativamente a fortalecer nuestra posicién como lideres en el sector”,
afiaden.

Juan Carlos Pérez-Castellanos
y Nines Garcia de la Fuente| Groupauto Unién Ibérica

> Juan Carlos Pérez Castellanos, director general de Groupauto Unién Ibérica (GAUIb) ha
comunicado al Consejo del grupo de su deseo de finalizar, por razones personales, su eta-
pade trabajo. El Consejo ha nombrado a Nines Garcia de la Fuente, hasta ahora directora
de Operaciones de la compafiia, nueva directora general a partirdel 1 de enero de 2025.
“Esta decisidn se basa en el convencimiento de que Nines es la persona ideal para liderar
la compafiia en una etapa en que hay que hacer frente a los grandes desafios de nues-
tro sector, capturando el maximo de oportunidades del mercado actual y futuro, y hacer-
lo aprovechando la excelente posicion competitiva de GAUIb”, sefialan desde el grupo que
agradecen sinceramente a Pérez Castellanaos la gran labor que ha realizado durante estos
afos, asicomo el gran legado que nos deja por lo que s6lo nos queda desearle éxitos y fe-
licidad en sus nuevos proyectos profesionales y personales”.

Antonio Mendo | HolyAuto

> Antonio Mendo ficha por HolyAuto como nuevo director de Operaciones. Mendo, con 28
afios de experiencia en el sector, sera el responsable del desarrollo del grupo en lazona
Centro del pais.

Antonio Mendo ocup6 diversas respansabilidades en Cecauto, donde estuvo 24 afios y,
mas recientemente, fue también director de Operaciones en Recambios Gaudi donde, al
igual que harad en HolyAuto, se encargo del desarrollo del distribuidor en las provincias del
centro peninsular y de la puesta en marcha del almacén. Tiempo después de lacompra de
Gaudi por Alliance Automotive Group Iberia, AAG decidig prescindir de sus servicios este
verano.

Desde HolyAuto desean “que este proyecto, pujante y muy atractivo, consiga los éxitos
esperados y sirva para prosperar aun mas ambas partes”.

Egoitz Goiricelaya|priv

> DRiV haanunciado una reestructuracion interna que ha provocado la salida de Egoitz
Goiricelaya y de Fernando Raodriguez. Gairicelaya era, hasta ahora, director general en
Iberia, Oriente Medio, Norte de Africa y Turquia, mientras que Fernando Rodriguez era el
Key Account Manager de las divisiones de Maotar y Vehiculo Industrial.

Egoitz Goiricelaya dejara el puesto de forma efectiva el préximo 30 de noviembre, mien-
tras que la salida de Fernando Rodriguez ha sido inmediata.

Lareestructuracion supondra el nombramiento de Pedro Luis Sanchez, hasta ahora je-
fe de Ventas, como nuevo director comercial, mientras que la direccion de la compafiia en
Iberia recae en Stéphane Verschelde, también director de DriV en Francia. Verschelde re-
portara al actual director general EMEA, Jean Francois Bouveyron. La otra cara visible de la
compafiia en nuestro pais, Emilio Orta, jefe de Ventas y Key Account Manager, mantiene
intactas sus funciones.



Global Mobhility Call
avanza el futuro de la
movilidad sostenible

Del 19 al 21 de noviembre, mas de 10.000
profesionales se daran cita en Ifema Madrid.

lobal Mobility Call se conso-
lidara ensu tercera edicion
como el principal evento de
referencia internacional para
abordar el futuro de la movilidad sos-
tenible, con la participacion de unos
450 speakers nacionales e interna-
cionales, la celebraciéon de unas 115
mesas de debate y conferencias y la
presencia de masde un centenarde
empresas se diferentes sectares.
El evento organizado por Ifema Ma-
drid ySmobhub congregard a mas de
10.000 profesionales en la Unica cita
gue aglutinala celebracién de un Con-
greso y una Expo Internacional,en la
gue presentan las principales noveda-
des y tendencias de las industrias vin-
culadas al desarrollo de la movilidad.
Global Mobility Call cuenta con el res-
paldo del Ministerio de Transportes
Movilidad Sostenible, y con la cola-
boracion de la Comunidad de Madrid,
el Ayuntamiento de Madrid, la Direc-
cién General de Trafico (DGT) y la Fe-
deracidn Espafiola de Municipios y
Provincias (FEMP), ademas de otras
instituciones publicas y del sectorem-
presarial, tanto nacionales coma inter-
nacionales.

GMC Congress

Laagenda congresual reunird a unos
450 speakers representantes de todos
|os sectores, nacionales e internacio-
nales,en un ambicioso programa de
ponencias y charlas en el Main Stage,

en el que se daran cita conferencista
globales; 3 agoras de debate y espacios
Unicos paralalnnovacién yel Talento y
un Business Forum.
Paraello,laagendase despliegaen
siete grandes itinerarios que abarcan
las tematicas de las 115 mesas de de-
bate y conferencias: Transicién ener-
getica, Impulsando la transfarmacion
de la movilidad; Movilidad urbana: So-
luciones de transporte publico y movi-
lidad compartida; Transporte intermo-
dal: Movilidad eficiente y sostenible;
Planificacion inteligente de la movili-
dad: Disefiando espacios urbanos mas
habitables; La transformacién de la
automocion: adaptandose a una nueva
erade la movilidad; Tendencias tecno-
l6gicas: Acelerando larevoluciondela

Global Mobhility Call
abordara el futurode la
movilidad sostenible,
con la participacién

de unos 450

speakers nacionales

e internacionales, la
celebracion de unas
115 mesas de debate

y conferencias yla
presenciade masdeun
centenar de empresas
de diferentes sectores
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movilidad; y GMC Innovacién disrupti-
va: Talento y ciberseguridad.

GMC Expo

El segmento expositivo ofrece el ma-
yor escaparate para la presentacion de
las tendencias en desarrollo tecnolo-
gico, innovacion, servicios y soluciones
enungran espacio ideado para favo-
recer el intercambio, el networking,
elimpulso de marca, la colaboracién
publico-privaday la creacién de nue-
vas oportunidades de negacios. Entre
los principales sectores representa-
dos en GMC Expo destacan laindustria
de laautomaciadn, la energia, industria
de recarga, transporte puhblicoy mo-
vilidad urbana intermodal, solucio-
nes digitales de movilidad, movilidad
terrestre, logistica y distribucion, in-
fraestructuras para la movilidad, sos-
tenibilidad y medio ambiente, movili-
dad segura, inclusiva y accesible, entre
otros perfiles de expositares.

Gran respaldo institucional

Para su tercera edicion, Global Mobi-
lity Call cuenta con un sélido respal-
doinstitucional que se ve reforza-

do por la colaboracién de destacados
partners del ambito publico como son
la Empresa Municipal de Transpor-
tes de Madrid, el Consorcio Regional de
Transportes de Madrid, Metro de Ma-
drid, AENA, ADIF, Renfe, Puertos del Es-
tado, Ineco, Enaire, Senasa, la Direccion
General de Carreteras, la Autoridad de
Transporte Metropolitano de Barcelo-
na, entre otras.

Aello, se suma la participacion co-

mo partners del sector privado co-

mo Avanza Mobhility, Cepsa, Iberdrala,
Indra, Sistem, Alsa, Grupo Ruiz, Arriva,
Etra, Moventis, Fundacidn Once, Vecta-
lia, Celering,ademas del apoyo de casi
medio centenar de asociaciones sec-
toriales nacionales e internacionales.m
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FERIA

ExpoMECANICA 2024,
los visitantes en primer plano

5

La proxima edicion de la feria portuguesa, del 8 al 10 de
noviembre en Oporto, no s6lo destacara por las innovaciones
tecnolodgicas de los expositores y las nuevas iniciativas para los
asistentes, sino también por la celebracién de una década de
éxito y evolucién en el campo de la posventa.

a proxima edicién de Ex-
pOMECANICA, Salén de
Equipos, Servicios y Re-
cambios, que se cele-
braradel 8al10de no-
viembre en el recinto ferial de Exponor
- FeiraInternacional do Parto, prome-
te seruna experienciaaun masenri-
guecedora y diversa que en ocasiones
anteriores. Esta feria, que se ha con-
salidado como un evento crucial para
profesionales de la posventa de laau-
tomocién, continuara ampliando su
alcance y relevancia este afio.

En esta edicidn, se anticipa la presen-
tacion de unaampliagamade nue-
vos productos y tecnologias. Entre las
principales innovaciones se encuen-
tran los avances en la digitalizacion del
mantenimiento del automaovil, como
herramientas y soluciones disefa-
das para los talleres. Esto incluye he-
rramientas de diagnostico avanzadas
gue utilizan inteligencia artificial para
ofrecer analisis mas precisos y eficien-
tes, asi como soluciones sostenibles
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orientadas a vehiculos eléctricos e hi-
bridos, que son cada vez mas relevan-
tes en el contexto actual de movilidad
ecoldgica.

El ritmo de contratacion constante y
dindmico refleja un notable interés por
parte de las empresas del sector. A me-
dida que se acerca lafecha del evento,
la organizacion observa unincremen-
to continuo en el nimero deinscrip-
ciones tanto de expositares como de
patrocinadores. Este aumento es, se-
gun destacan, “indicativo del crecien-
tereconocimiento y valor que la feria
tiene como plataforma parala promo-
cion de productos y servicios dentro de

lareparaciény la posventa de auto-
mocion”.

Ya se han confirmado cuatro pabe-
llones para albergar alos participan-
tesy laferia podria alcanzarlacifra

de 300 expositores. La participacion
de unaampliavariedad de empresas,
cada una con sus propias innovaciones
y soluciones, asi como de nuevos pa-
trocinadores, no sélo resalta el atrac-
tivo de ExpoMECANICA como un even-
to central en el calendario del sector,
sino también subraya laimportan-
ciadelaferiacomo plataforma para el
networking y el intercambio de cono-
cimientos.

La “Armada Espaiiola”

Con cuatro pabellones vendidos, las
empresas espafiolas desempefiaran
un papel esencial en la préxima edi-
cion de ExpoMECANICA, aportando una
perspectiva innovadora y Unica. Se es-
perala presencia de 50 expositares

de nuestro pafs. La “Armada Espafio-
[a” presentard una gama de soluciones,
desde herramientas de diagnaostico
avanzadas hasta tecnologias de auto-
matizacion y digitalizacion. Ademas de
exhibirsus productos, las empresas es-
pafiolas participaran en sesiones for-
mativas y paneles de debate, compar-
tiendo su conocimiento y experiencia
con los participantes.

Su presenciaen laferia portuguesa
destacara las contribuciones significa-
tivas de Espafiaalaindustria global de
reparacion y posventa del automovil,
ademas de proparcionar valiosos co-
nocimientos sobre las mejores prac-
ticas y las innovaciones emergentes.
“Para una empresa espafiola, ExpoME-

Para una empresa espaiiola, ExpoMECANICA ofrece
una plataforma estratégica para alcanzar diversos
objetivos, como aumentar la visibilidad y el prestigio,
acceder a un publico especializado y explorar
oportunidades de networking



10° Aniversario

m Este aiio, ExpoMECANICA tendrd también un significado aun
mas especial, ya que celebrasu 10° Aniversario. Para conme-
morar este hito, se ha planificado la edicién y distribucion de
un libro especial titulado “La Historia de la Reparacién Auto-
motrizen Portugal”, que ofrece unrecorrido histérico desde
lallegadadel primerautomavil al paisy laaperturadel primer
taller, proporcionando unavisién completa y detallada del
desarrollo del sectoralolargo de los afios.

m Ademas, |a feria portuguesa presentara la “FuturTech - el
Tallerdel Futuro”,una expasiciéninteractiva que proporciona-
ra unaexperienciainmersiva paralos visitantes. Esta muestra
permitira experimentary comprender de manera practica
las nuevas soluciones y tecnologias que estan moldeando el
futuro del sectorde laautomaocion. A traveés de exhibiciones
interactivas y demostraciones en tiempo real, los asistentes
podran sumergirse en el concepto del “Tallerdel Futuro”y ex-
plorarcomo lasinnovaciones actuales estan transformando el
paisaje delareparacion y mantenimiento de vehiculos.

H En resumen, ExpoMECANICA ofrecerd una experiencia com-
pletayenvolvente, reflejando su papel central en el desarrollo
ylainnovacién del sector del automavil. Con una comhbinacién
de exposiciones, estudios de caso, demostraciones practicas,
oportunidades de networking y eventos educativos, los visi-

CANICA ofrece una plataforma estra-
tégica para alcanzar diversaos objetivaos,
como aumentar lavisibilidad y el pres-
tigio, accedera un publico especializa-
do, especialmente gestores de talleres,
y explorar oportunidades de netwaor-
king”, destaca la organizacién, para
afadir que “la feria funcionacomouna
vitrina parainnovaciones, permite la
expansion de mercado a traves de con-
tactos con posibles sacios y clientes
fuera de Espafia, y ofrece retroalimen-
tacién directa y valiosa de los visitan-
tes y profesionales sobre sus produc-
tos yservicios”.

Interaccion y aprendizaje

Ademas de las expasiciones de pro-
ductos, ExpoMECANICA introducird
nuevas iniciativas que potenciaran la
interaccion y el aprendizaje entre los
asistentes, para ofrecer un panorama
completo de la posventade laauto-
mocion. El certamen ofrecera estudios
de caso que proparcionaran unavision
detallada de cémo las nuevas tecnolo-
gias ysaluciones estan siendo imple-
mentadas en el campo real. Estos es-
tudios serviran como una plataforma

tantestendranaccesoaunaplataformaintegral que abarca
todos los aspectos cruciales de laindustria.

educativa para entender los beneficios
y desafios asociados can las innava-
ciones actuales en el sectar.

Otra de las atracciones clave seran las
demostraciones practicas en vivo. Es—-
tas sesiones permitiran a los visitantes
observarde primera manao cémo fun-
cionan las nuevas herramientas y tec-
nologias en un entorno practico, facili-
tando una comprension mas profunda
y realista de sus aplicaciones y venta-
jas. El evento también ofrecera opor-
tunidades de netwarking, permitiendo
alos profesionales del sectar conec-
tar con colegas, proveedores y exper-

tos. Los paneles y sesiones farmativas
brindaran la oportunidad de partici-
par en debates y obtener conocimien-
tos actualizados sobre temas cruciales
en laindustria.

Asimismo, ExpoMECANICA acogerd el
Concurso Mejor Mecatrénico, que des-
tacara las habilidades y competencias
de los profesionales en el campo dela
mecanica del automaovil. Esta compe-
ticion no sélo servira parareconocer la
excelencia en el sector, sino que tam-
bién ofrecera a los asistentes una vi-
sion de las capacidades mas avanzadas
enelarea.m

talleres en comunicz
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VIDA MAS UTIL

Baterias, productos de encendido, motores de arranque y alternadores, refrigerantes
y anticongelantes. En las proximas paginas de Talleres en Comunicacion
presentamos productos y soluciones novedosas para la reparacion y mantenimiento
preventivo del sistema completo de carga y de arranque.

BANNER BATERIAS ESPANA

Baterias Start-Stop y gama de accesorios

> Para el suministro interno de energia, practicamente todos los
vehiculos eléctricos dependen de baterias de plomo que sean
fiables, por lo que representan un factor vital en la electromovi-
lidad. Tanto los vehiculos 100% eléctricos como los hibridos con-
tienen un gran nimero de unidades electrénicas de control, que
demandan un alto rendimiento a las baterias. En consecuencia,
para garantizar la estabilidad y disponibilidad del suministro
eléctrico en el vehiculo, numerosos fabricantes de automoviles
emplean baterias de plomo-acido de 12 V en sus vehiculos eléc-
tricos e hibridos como baterias de apoyo. Ademas, las baterias
de 12 V sirven como reserva para garantizar el funcionamiento
de los dispositivos de seguridad. Las baterias AGM Running Bull
de Banner estan consideradas como las baterias de arranque y
de alimentacidn auxiliar de 12 V ideales para muchos modelos
eléctricos e hibridos.

Hoy en dia, el 95% de vehiculos de combustion estan equipados
con sistemas de arranque Start-Stop. Dos tecnologias dominan
el mercado: las baterias AGM, para los vehiculos de alta gama con
las mayores necesidades energéticas, y las baterias EFB, para los
vehiculos englobados en los siguientes segmentos, con grandes
necesidades energéticas también y con sistemas de arranque

Start-Stop algo mas sencillos. Banner lleva décadas suministran-
do baterias para sistemas Start-Stop a fabricantes e importado-
res de automaviles.

Banner también ofrece una completa seleccién de accesorios
destinados a prolongar la vida Gtil de las baterias. Destacan los
cargadores Accucharger 12V-15A / 24V-75A y Accucharger 12V-
25A [ 24V-12,5A, herramientas profesionales para la carga y el
mantenimiento de baterias de vehiculos. Se trata de cargadores
profesionales de doble voltaje y forman parte de una nueva ge-
neracién de productos totalmente automaticos y regulados por
tension. Los dos nuevos Accuchargers pueden cargar todas las
baterfas de 12V y 24V, e incluso también son validos para cargar
correctamente baterias de iones de litio (LiFeP0O4) que Ileven el
sistema de gestidn de baterias (BMS] integrado.

CEMA BATERIAS

Master Distributor de Trojan en Espana y Portugal

N ORS)S)
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> En CEMA Baterias siempre buscan las
Gltimas actualizaciones del mercado para
ofrecérselas a sus clientes. Prueba de ello
el anuncio como nuevo Master Distributors
de C&D Technologies, compafiia colabo-
radora con Trojan Battery Company, de la
cual CEMA también es Master Distributor
en Espafia y Portugal. Debido a que el
mercado de las baterias es cambiante y
demandante, la empresa ha ido afiadiendo
nuevas referencias a su oferta en Trojan,
como son laT35,J150 o la gama completa
de AES (baterias para plataforma elevado-

ra, energia solar, embarcaciones de recreo,
magquina fregadora, etc.), entre otras.
Ademads, a través de la marca Exide, CEMA
ha incluido a su nuevo catalogo baterias
para marina, auxiliares, para moto, etc.
Igualmente, ha afladido una nueva gama
a la marca CEMA por excelencia: SHD Pro,
una gama pensada exclusivamente para
camiones y vehiculos industriales con
gran resistencia y alta potencia de arran-
que, procedente de primeros fabricantes
mundiales y pensada para aquellos vehi-
culos mas demandantes.



Nueva cartera de baterias codificadas por colores

> VARTA Automotive, con el apoyo de

la empresa matriz Clarios, actualiza su
gama de productos con la que preten-
de simplificar el proceso de seleccién

de baterias y ampliar la oferta para
segmentos de mercado en crecimiento.
La nueva cartera de productos VARTA
estd organizada por tecnologia, que se
identifica ahora con un color de etiqueta
distinto en baterias SLI (azul), las EFB
(plateado) y las AGM (dorado). Destacan
dos nuevos tipos de baterias: EFBH9 y
AGM H3, para mejorar el funcionamiento
de los vehiculos Start-Stop, hibridos y
eléctricos. Estos nuevos productos ofre-

cenunrendimiento superior en condi-
ciones exigentes para ayudar a garanti-
zar que los nuevos vehiculos funcionen
de forma eficiente y fiable.

Por otro lado, la tecnologia AGM de VAR-
TA es ahora la piedra angular de lagama
para vehiculos pesados y estd disefiada
para satisfacer las demandas cada vez
mayores de soluciones energéticas
fiables en el sector del transporte por
carretera. En este sentido, la fusion de
las lineas ProMotive Super Heavy Duty
y ProMotive Heavy-Duty, junto con la
introduccion de los nuevos productos
EFB tipo A y AGM tipo B, busca simplificar

la oferta de productos en este sector.
Las baterias AGM no sélo garantizan que
los sistemas criticos, como luces, frenos
y direccién, sigan funcionando, incluso
cuando el sistema de alto voltaje no
funciona, sino que también reducen el
tiempo de ralenti (hasta un 73% segln
TUV Nord), lo que supone un ahorro en
costes de combustible y una reduccién
de las emisiones de CO2. Esto convierte
alas baterias VARTA AGM en un com-
ponente esencial para cualquier flota
qgue busque mejorar la eficienciay la
sostenibilidad.

Como novedad, VARTA introduce la nue-
va gama premium de baterias de iones
de litio (Li-lon) para aplicaciones de ciclo
profundo como el caravaning y el uso
marino. Estas baterias ofrecen hasta el
doble de capacidad Gtil y mas de 3.000
ciclos, mientras reducen el peso en un
45% en comparacion con las baterias
tradicionales de plomo-acido. La gama
Li-lon también esta equipada con fun-
ciones avanzadas de conectividad inte-
ligente, como Bluetooth y comunicacién
por bus CAN, que permiten a los usuarios
controlar el estado de la baterfaen
tiempo real y optimizar su rendimiento
en diversas aplicaciones. Adema3s, las
baterias de Li-lon estan fabricadas para
soportar condiciones duras, como acam-
padas invernales o exposicién a ambien-
tes himedos y mojados, con proteccién
IP67 que garantiza un funcionamiento
fiable incluso en condiciones extremas.

VT BATTERIES

Willard, novedad en el catalogo

La ultima edicién de Automechanika Frankfurt 2024 conto

con la presencia como expositor de VT Batteries, que estuvo
compafada por varias de las marcas que forman parte de su
recorrido global. De este modo, VT reafirmé su compromiso con
la innovacion y el crecimiento continuo en el sector. Entre ellas,
destacd la marca colombiana Willard que, de la mano de VT
Batteries, presentd importantes novedades de su catalogo. Wi-
llard aprovechd la ocasién para lanzar dos innovadores produc-
tos: Willard Titanio y Willard EFB, equipadas con nanotubos de

carbono y aditivos de titanio. Estas nuevas tecnologias mejoran
significativamente el rendimiento eléctrico, aportan una mayor
resistencia mecanica y prolongan la vida util de las baterias,
reafirmando asi el compromiso de Willard con la excelencia.
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ROBERT BOSCH

Baterias auxiliares de 12 V con tecnologia AGM

> Bosch amplia su gama de productos
con laserie de baterias auxiliares S5 AX,
gue integran una tecnologia AGM fiable
y potente, desarrolladas para vehiculos
con motor de combustion con sistemas
de doble bateria. No deben confundirse
con las baterias auxiliares, mucho mas
grandes, que se encuentran en los vehi-
culos con propulsion eléctrica o hibrida.
En las baterias con tecnologia AGM, unas
esteras de fibra de vidrio especiales
colocadas entre las placas de plomo de
la bateria retienen el acido. Como la baja
resistencia internaresultante permite
reacciones rapidas entre el acido y el
material de las placas, la bateria puede
proporcionar mas energia.

Gracias a esta tecnologia, la bateria au-
xiliar Bosch S5 AX ofrece un rendimiento

fiable incluso en picos de carga elevados.

De esta forma, se estabhiliza el sistema
eléctrico de 12 V y se pueden prolongar

S —

las fases de arranque y parada, ahorran-
do combustible, ya que se garantiza un
arrangque seguro incluso en tempera-
turas extremas y con las funciones de
confort activadas. Las baterias auxilia-
res de Bosch ofrecen una vida util mas
larga, con una estabilidad de ciclo hasta
cuatro veces superior a la de las baterias

de arranque convencionales. Su disefio
de rejilla optimizado también garantiza
una muy buena aceptacion de la carga,
asi como una potencia de arranque
constantemente alta y resistenciaala
corrosion. Ademas, el disefio especial de
la cubierta de la bateria S5 AX hace que
no requiera ningln mantenimiento.

100 talleres en comun

Ejemplo de calidad y eficiencia

> Serca ofrece baterias de arranque para diferentes marcas

y modelos de vehiculos, dando soporte a cualquier tipo de
automavil (turismos, furgonetas y camiones). En el grupo
estan comprometidos en cumplir los mas altos estandares de
calidad en todas sus gamas de baterias de arranque, desde la
gama hasica hasta la mas compleja, utilizando la tecnologia
mas avanzada disponible en el mercado. Desde Serca también
tienen presente laimportancia de un rendimiento 6ptimo, por
lo que disefian las baterias para proporcionar el maximo ren-
dimiento a los conductores en cualquier tipo de condiciones

meteorolégicas. Ademas, estan preparadas para enfrentar
las demandas energéticas de los vehiculos actuales y futuraos,
asegurando un arranque confiable en todo momento.

Las baterias AGM y EFB cubren todas las necesidades de
amperaje que demanda el sector, con una alta calidad ga-
rantizada por los principales fabricantes del mercado y a un
precio competitivo. Por un lado, las baterias con tecnologia
AGM destacan por una capacidad de cargarse a una tension
normal, al igual que cualquier otra bateria de plomo-acido
convencional. Esto significa que no es necesario hacer ajustes
en los sistemas existentes ni adquirir cargadores especiales
para aprovechar al maximo estas baterias avanzadas.

Por su parte, las baterias EFB son una evolucion de las tra-
dicionales baterias de plomo-acido. Disefiadas para hacer
frente a las necesidades eléctricas de los vehiculos modernos,
estan recomendadas para los automaviles equipados con
sistemas Start-Stop. Tienen una mayor durabilidad, lo cual
permite que soporten ciclos de carga y descarga mas pro-
fundos que las baterias convencionales. También ofrecen una
carga rapida, especialmente Util en trayectos cortos donde

el motor se enciende y apaga con frecuencia, ademas de un
gran rendimiento en condiciones extremas, incluso en altas
temperaturas y vibraciones.



Baterias de alto
rendimiento

> La bateria TAB 5G es una
solucion de alto rendimien-

to dos veces mas resistente a
los ciclos de carga y descarga,
con mayor durabilidad, mejor
conductividad y menor resistencia

interna. Destinada a atender las necesidades de los vehiculos de
menos de 10 afios que presentan un alto equipamiento eléctrico,
la 5G Nanotec incluye un juego de placas adicional que aumenta
hasta un 30% la punta de arranque, lo que representa unos 200
CCA (Capacidad de Arranque en Frio) mas en comparacién con
una bateria convencional. Un nuevo expansor de carbono incre-
menta su recarga y su recuperacion, ya que optimiza al maximo
la superficie de la placa.

La bateria dispone también de una nueva rejilla expandida

(Fast Pass Through] que, junto con el juego adicional de placas,
incide en su vida util. La TAB 5G Nanotec ofrece un Programa de
Extensién de Garantia que, mediante una plataforma online, se
asegura la trazabilidad de las baterias desde la instalacién hasta
su distribucién. Con una garantia inicial de 3 afios, este programa
permite prolongarla hasta 5 o incluso 7 afios.

PRO SERVICE

Baterias HORUM

> HORUM es la gama multimarca de productos y consumibles
esenciales para los profesionales mas exigentes del taller. Una
seleccidn exclusiva testada por expertos del Grupo Volkswagen
gue ya utilizan mas de 7500 talleres. Con una cobertura del 95%
del parque de turismos y vehiculos comerciales, las baterias
HORUM son la opcidn multimarca que mejor se adapta a las
necesidades de los talleres independientes.

Se trata de tres gamas: estandar, Start-Stop EFP y Start-Stop
AGM, de gran calidad y con la recomendacion del Grupo Volkswa-
gen. Por un lado, la gama de baterias Estandar esta destinada

a vehiculos con motor en combustién que cubre la mayoria de
aplicaciones del mercado (capacidades: 12V 44Ah, 12V 52Ah, 12V
60Ah, 12V 72Ah, 12V 74Ah, 12V 80Ah y 12V 95Ah).

Paor su parte, la gama Start-Stop EFP comprende baterias de
plomo reforzada con tecnologia EFB. Puede ser descargada y
cargada mas frecuentemente sin perder funcién ni vida (capa-
cidades: 12V 60Ah, 12V 65Ah, 12V 70Ah, 12V 75Ah y 12V 80Ah).
Paor dltimo, la gama Start-Stop AGM incluye baterias con la
innovadora tecnologia AGM a base de fibra de vidrio que permite
absorber el acido mas rapidamente que las EFB. Mas rendimiento
con menos mantenimiento (capacidades: 12V 60Ah, 12V 70Ah,
12V 80Ah y 12V 95Ah).
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Banner POWER
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Las baterias Banner cumplen con los
mas altos requisitos de la industria
del automovil. Por ello, muchos
vehiculos de las principales marcas
salen de fabrica equipados con una
bateria Banner en su interior.

iEN EL INTERIOR!
CALIDAD ORIGINAL
MADE IN AUSTRIA.
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CONTINENTAL

Investigacion continua
en tecnologia

> En Continental ofrecen una amplia
gama de baterias de primera calidad OE
gue van desde baterias Start-Stop con
tecnologia EFB o AGM de Gltima genera-
cién, hasta baterias de arranque con la
tecnologia de plomo-acido mas fiable.
Todas y cada una de estas baterias tienen
la misma calidad que un equipo origi-
nal y cubren en su segmento el 75% del
parque automovilistico europeo, con una
garantia de dos afios.

La bateria es uno de los componentes
mas importantes del coche, ya que de
ella depende que podamos emprender
la marcha o no. Ademas, la averia de este
elemento es una de las mas comunes, por
lo que su calidad es un factor que siem-
pre hay gue tener muy en cuenta, asi
como su rendimiento, potencia de arran-
gue y recuperacion para poder cumplir
con su funcioén, sobre todo, en vehiculos
con tecnologia Start/Stop.

En Continental estan continuamente
investigando en tecnologia, que se dirige
hacia baterfas para vehiculos hibridos

y eléctricos, en mejorar su autonomia

y tiempo de carga. Con la introduccion
de coches con tecnologia Start-Stop, la
demanda en baterias AGM y EFB estd en
continuo crecimiento.

Par ello, la compafiia ha ampliado gama
con la reciente introduccion de 10 refe-
rencias nuevas para el parque asiatico

y planifica ampliar tamhién su gama

-
.
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de AGM y EFB en este afio. Ademas, el
desarrollo de nuevos tipos de baterias se
esta encaminando hacia las llamadas ba-
terias de estado sélido. Se prevé que la
introduccién en el mercado de estas nue-
vas baterias se lleve a cabo en la segunda
mitad de esta década, adquiriendo un
notable salto en el rendimiento de las
baterias de coches eléctricos, con un
incremento de su autonomia de hasta un
50%, y reduciendo los tiempos de carga a
15 minutos.

La bateria de 12 V en la movilidad eléctrica

> Exide Technologies considera que el papel de |a bateria de 12
V estd evolucionando y que sera crucial para el futuro de la mo-
vilidad eléctrica. En los vehiculos eléctricos, una bateria de alto
voltaje (300-800 V) impulsa el motor eléctrico y las ruedas, pero
otra fuente de energia esencial es la bateria de bajo voltaje de
12 V. Al alimentar la red eléctrica de 12 V del vehiculo, mantiene
todo lo demas en funcionamiento y proporciona funciones auxi-

talleres en comun

liares criticas. Las baterias de plomo-acido de 12 V se presentan
en distintos tipos y tecnologias, entre las que destacan las bate-
rias de fibra de vidrio absorbente (AGM] o las baterias de liquido
inundado mejorado (EFB). Como fabricante de equipos origina-
les y primera opcidn para el 70% de las marcas de automoviles
europeas, las gamas AGM y EFB de Exide gozan de confianza en
todo el mundo. Las baterias AGM de Exide cuentan con el proceso

de produccién y el disefio mas fiables para garantizar que no

diagnostico.

se produzcan fallos repentinos. También dan respuesta a las
cargas de seguridad con requisitos de voltaje elevados cuando
se las requiere, por ejemplo, para el frenado/direccién por cable
en maniobras evasivas. Al igual que las baterias AGM, los EFB de
Exide ofrecen una recuperacién optimizada del frenado rege-
nerativo, lo que garantiza el maximo ahorro de combustible y
menos emisiones de CO2.

La principal causa de las fallas de los vehiculos hibridos y eléc-
tricos es la descarga de la bateria de 12 V, por lo que los mecani-
cos deben verificar su estado cada vez que un vehiculo entra al
taller, utilizando el comprobador EBT-965P y la aplicacion EBTP
de Exide para realizar esta sencilla y rapida comprobacidn de
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Bateria ecoFORCE con tecnologia AGM

> FIAMM busca nuevas soluciones tecnoldgicas para el
almacenamiento de energia, fortaleciendo la apuesta por
lainnovacion de productos y procesos productivos y la
diferenciacién de la oferta en funcion de las necesidades

de los clientes y los cambios del mercado, para proporcionar
baterias cada vez mas potentes, especialmente de caraala
transicion del motor de combustién al eléctrico. La gama de
baterfas ecoFORCE para coches microhibridos equipadas con
dispositivos como Start&Stop y Brake Energy Regeneration
representa larespuestaala necesidad de una alta resistencia
alos continuos y numerosos arranques y ciclos de cargay
descarga. Paralos coches tradicionales no equipados con sis-
tema Start&Stop, también esta disponible la gama Titanium,
resultado de la experiencia y la tecnologia de FIAMM derivada
del negocio de los procesos de fabricacion OEM y de las tecno-
logias dedicadas al aftermarket.

La oferta de FIAMM también es relevante para los propieta-
rios y gestores de flotas de vehiculos comerciales pesados. La
evolucidn tecnoldgica, especialmente los destinados a media
y larga autonomia, ha generado una creciente demanda ener-
gética, impulsada no sélo por la necesidad de cumplir normas
de emisiones mas estrictas, sino también por el aumento del
confort en el habitaculo, como el aire acondicionamiento, ca-
lefaccion y entretenimiento. Estas necesidades han llevado a

mayores requisitos para las baterias de arranque en términos
de funcionalidad, durabilidad y confiabilidad. La gama power-
CUBE y energyCUBE con tecnologias AGM, AFB y tradicional
plomo (acido libre) es un ejemplo de la innovacidn continua
que caracteriza la oferta de FIAMM,

FQS BATTERY

Baterias de tecnologia EFB

> La ultima bateria que desde FQS
Battery han lanzado para el mercado de
automocidn es la FQS50EFB.O, una bateria
de tecnologia EFB apta para vehiculos con
sistema Start&Stop sin frenada rege-
nerativa y para vehiculos son sistema
Start&Stop, con una capacidad de 50AH y
450A de arranque. “Hemos detectado que
el mercado automovilistico la demandaba
y la hemos incorporado a nuestro amplio
catdlogo de forma inmediata”, destacan
desde la empresa.

Ademas, los productos destacados de

FQS Battery siguen perteneciendo a sus
gamas principales, Black, Original y Plati-
num, que dan respuesta a las necesidades
de la mayoria del mercado automovilisti-
co con diferentes rendimientos segun las
especificaciones de los vehiculos. Pero sin
olvidar las baterias para automocién AGM,

cada vez mas presentes en nuestro sector.
En la Gama Black, FQ578.0 es una bateria
con capacidad de 78Ah y 750A de arran-
que, mientras que la FQS75B.0, dentro de
la Gama Original, tiene una capacidad de
75Ah y 700A de arranque. Dentro ya de

la Platinum, la bateria FQS77PL.0 dispone
de 77Ah de capacidad y 730° de arran-
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qgue, mientras que la bateria FQS90AGM.0,
dentro de la Gama AGM, tiene una
capacidad de 95Ah y 850A de arranque,
siendo apta para vehiculos con sistema
Start&Stop con frenada regenerativa.
Para vehiculo industrial, la bateria mas
solicitada del amplio catalogo de la
empresa es la referencia de FQS Battery
FQS180.3, una bateria de la gama original,
con una capacidad de 180Ah y una ca-
pacidad de arranque de 1050A, perfecta
para desempefios duros en condiciones
dificiles. Ademas, en FQS, dentro de su
continuo afan de mejora y facilidades
para sus clientes, siguen potenciando la
plataforma digital desde la que tienen
acceso a toda su documentacion. La
empresa ha implementado el tracking

de pedidos para que tenga respuesta
inmediata.



Soluciones para todas
las necesidades

> Como especialista mundial en tecnolo-
gia de baterias de plomo-acido y de iones
de litio, con calidad de equipo original en
la que confian fabricantes y profesionales,
las baterias de GS Yuasa estan disefiadas
para satisfacer las exigencias de aplica-
ciones que van desde laautomaocion y los
vehiculos industriales hasta las moto-
cicletas y el recreo. El compromiso dela
empresa con la excelencia es evidente

en su cadena de suministro, servicio al
cliente y asistencia técnica, combinando
la fuerza de fabricacion mundial con la
experiencia local. Sus seis centros euro-
peos de ventas y distribucion, dotados de
equipos regionales, ofrecen asistenciaa
medida. Con 31 fabricas en todo el mundo,
ofrecen productos y servicios galardo-

nados que marcan la diferencia. Elegir GS
Yuasa significa asociarse con una marca
dedicada aimpulsar el éxito y potenciar
el negacio.

Ademas de su completa gama de baterias
para multiples aplicaciones, tamhbién
cuenta con comprobadores de baterias
avanzados como el GYT250 y el GYTO50;
cargadores inteligentes de Ultima gene-
racion tanto para baterias de motocicleta

como para baterias de coche, camién o
caravanas; el innovador configurador de
baterias Yu-Fit; un buscador de baterias
online para encontrar la bateria adecuada
para cada vehiculo; y la completa escuela
de formacién online GS Yuasa academuy.
Con todo esto, se pone de relieve el
compromiso de GS Yuasa de apoyar a los
técnicos y distribuidores con herramien-
tas y formacion de vanguardia.

Niterra
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MEDINABI RODAMIENTOS

Bobinas, cables y piezas de encendido
Bougicord de EFI Automotive Service

> EFI Automotive Service, filial del Grupo EFI
Automotive, prosigue su expansiéninternacionala
travésdedistribuidores seleccionados, entre ellos,
Medinabi Rodamientos en Espafa.La empresafran- :
cesaincluye ensugamalamarcaBougicord que
comprende tres gamas: bobinas, cables y piezas de
encendido.Labobinade encendido tiene lafuncién
detransformarlaenergiade bajovoltaje delaba-
teriaenunasefal dealtovoltaje (30.000V]),
generando asiunachispaenlostermina-
lesdelabujiaque permitira el encendido

de lamezclaaire/combustible. Por tanto,
participadirectamenteenlacombus-

tién enun motor de gasaolina. Disefiadas
paraaplicacionesde encendido en entornos
hostiles, sus principales ventajas son
mejorar la eficiencia energética, redu-

cirel pesoyvolumendelafunciénde
encendido y facilitar su montaje en el motor.

Loscablesde encendido transportanlaenergiadealtovoltaje
entregada porlabobinaalabujia paragenerarlachispane-

puedaarrancary funcionarde forma éptima;de ahi,la necesi-
dad de cambiarlo periodicamente.

Las piezasde encendido se componen de un cabezal de encendi-
do,un condensador,unrotoryundisyuntor. Dirigen la corriente
dealtovoltaje generada porlabobinade encendido alas bujias,
para permitirlageneracidn de lachispa paraencender la mezcla
deaire/combustible. Ademas, cada elemento que lo compone
tiene un papel especificoy esencial en el sistema. El condensa-

cesaria paraelencendido. Graciasasudisefio y alos materia-
les aislantes utilizados, el cable de encendido protege todos
loscircuitoseléctricos y electrénicos delaaltatensiénque
circula porlos hilos que lo componen.Un cable de encendido
sesomete a pruebasseveras;de hecho, los cambios bruscos
de temperaturay humedad, asicomo lasvariaciones de ten-

sién, lasvibraciones,lacorrosividad de los aceites eincluso el
ozono,son factores que contribuyenal envejecimiento na-
tural.Sin embargo,juega un papel crucial para que el vehiculo

doraceleralaruptura,agudayrapida,delacorriente primaria,
para maximizarlatensiénsecundaria,y en caso de fallo, el
motoramenudose detienealralentidebido alafaltade energia.

CALENTADORES INCANDESCENTES DE LUCAS DIESEL

Los calentadores incandescentes de
Lucas Diesel se producen en Europa y se
prueban 100% en fabrica para garan-
tizar el mejor rendimiento, distribui-
das desde Ital Recambios. La gama de
calentadores incandescentes de Lucas
incluye mas de 150 nimeros de piezas,
que cubren 65 fabricantes y 11.000
aplicaciones distintas para vehiculos
europeos y asiaticos. Estan disponibles
individualmente o en cajas exteriores
dele.

Los motores diésel tienen encendido

espontaneo, lo que significa que el
combustible inyectado no requiere una

talleres en comunicacion

chispa para encenderse. La alta tempe-
ratura que se produce como resultado
de la compresion del aire de admisidn es
suficiente para encender el combustible.
Sin embargo, en condiciones de frio se
requiere mas energia para ayudaral
encendido, por lo que unos buenos ca-
lentadores incandescentes son un factor
clave para cada arranque en frio.

Estos elementos compensan la pérdida
de calor causada por los componentes
frios y el aire frio y garantizan que las
temperaturas sean éptimas antes del
encendido. El calentador se activa antes
de arrancar el motor, el tubo calefactor

se eleva rapidamente a mas de 800 °C
para un encendido rapido. Los motores
diésel que no arrancan facilmente no
sélo son frustrantes, sino que descargan
combustible no quemado. La tecnologia
de precalentamiento de Lucas garan-
tizaunarranque rapido y, por tanto,
minimiza este problema. El postcalen-
tamiento se produce después de que el
motor estd en marcha y evita la pérdida
de calor mientras el motor se calienta,
normalmente 3 minutos. Esto reduce
las emisiones téxicas y el humo blanco
y azul del escape, lo que garantiza que
el motor funcione sin problemas, sin
golpesalarrancar en frio.



Bujias de encendido EVO

> Las bujiasde encendido EVO de Bosch
estandisefiadas paraunrendimiento
de encendido fiable en motores turboa-
limentados coninyeccidn directade
gasolina. Desarrolladas y fabricadas con
lamismaaltacalidad que las de equipo
original,las bujias EVO destacan por
unamayorrigidez dieléctrica gracias al
disefio optimizado del aislante; mayor
robustez mecanica, inclusoconinstala-
cionesrepetidas; elevada estanqueidad
alosgasesdurante todalavida util;
proteccion anticorrosiva mejorada me-
dianteun procesoderecubrimiento de
niguel desarrollado por Bosch;y mayor
resistenciaal desgaste gracias al menor
desgaste delos electrodos.

La bujiaEVO de Bosch hasido desarrolla-

daparaelduroentornodelos moto-
resturboalimentados coninyeccion
directade gasolina, que funcionana
presiones muy elevadas, alcanzando
amenudo el “limite de picado”. Sin
embargo, también pueden producir-
se casos extremos de picado (‘Mega
Knocking'). Estos eventos de auto-
encendido espontaneo suelen estar
causados porresiduos de combustible
sinquemar o particulas mas pequefas
delosgasesdevueltos.Lapresiénenel
cilindro puede aumentar tanto que una
posicién desfavorable del piston puede
provocardafios en el motor. La bujia
EVO deBoschesta disefiada de forma
especialmente robustaparasuusoen
estos motores.

-
~
g2

Champion para una mejor eleccion

> Labujiamasavanzada que ofrece
Champion eslaque utilizalatecnologia
Iridium paralos motores turbo moder-
nos,que permite que la bujia dure mas.
Eliridioesunodelos metales masresis-
tentesutilizados enlas bujias,ademas
de aumentar considerablemente su vida
Gtil. En esta bujiasimilaralas de equipo
original seincluye la exclusivaaleacién
Heat-Active, que alcanzalatempera-
turade funcionamientorapidamentey
mantiene un funcionamiento estable.
Porsu parte, latecnologiaderemaches
multicapaesel procesodesoldadura
utilizado por Champion que optimiza
lavida util de la bujia, mientras que la
tecnologia SureFire Ceramicalcanza
unamayor densidad, menor porosidad y
temperaturas bajo cargas variables del
motor.

Elelectrodo de masa dealeacion de ni-
quel125encomhbinacién conelelectrodo
central patentado Iridium Fine-Wire
produce el foco de chispa mas nitido,
garantizando una mayorresistencia
alaerosiényunamayorvida util. Una

resistencia de supresion FISS (Fired In
SuppressorSeal) integradaeliminalas
posiblesinterferencias de radiofrecuen-
cia (RF1),lo que garantizaun encendidoy
un funcionamiento sin problemas de to-
doslos sistemas electrénicos deabordo.
LagamaChampion tambiénincluye
referencias adaptadasa motores espe-
cificos. Estose debe alatendenciahacia
motores compactos de pequefiacilin-
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drada; porejemplo, los motores V8 TFSI
delos modelos Audi A6, A7 y A8 tienen
pozos de bujia muy profundos. Por tanto,
ademasdeundisefio especial de bujia,
se utilizaun conector especial enforma
de copa.Championtambién ofreceuna
gamacompactade bujias EON Titan, que
incluye nueve nimeros dereferencia
paramotores atmosféricos y otrostan-
tos para motores turboalimentados.
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Bujias avanzadas
de doble punta

> Un encendido eficaz y de bajo con-
sumo de combustible es una de las
funciones mas importantes del motor,
aungue también es una causa habitual
de averias. Denso lleva 70 afios marcan-
do la pauta eninnovacién en materia
de encendido y sugama de productos
abarca componentes de encendido para
vehiculos diésel, de gasolina e hibridos.
El programa de bujias de alta calidad
para todas las marcas incluye las bujias
Iridium TT, que utilizan tecnologia
avanzada para ofrecer un rendimiento
superior. En lo que respecta a las bujias
incandescentes, laamplia gama de
productos abarca todas las tecnolo-
gias actuales de bujias incandescentes,
incluidas las de bobina simple, bohina
doble, postcalentamiento extendido,
ceramicas y calentamiento instantaneo.
La actualizacion de las bujias originales

SPARIK PLUGS
Technology

con las bujias avanzadas de Denso pue-
de hacer que el sistema de encendido de
un vehiculo antiguo esté ala altura de
los estandares mas recientes. Las bujias
de doble punta (TT) de la empresa me-
joran el proceso de combustion al nivel
de un modelo nuevo, lo que significa que
un vehiculo antiguo puede funcionar
mejor y de manera mas eficiente. La Iri-
dium TT, disefiada exclusivamente para
aplicaciones automotrices, cuenta con
un electrodo central de iridio patentado
de 0,4 mm para unrendimiento éptimo.

LasbujiaDenso Iridium TT esta disefiada
y fabricada para proporcionarunen-
cendido de combustible/aire mas eficaz
enlacamarade combustion del motor.
Engeneral,selograconunrequisitode
voltajeinicial mas bajo,lo que genera
menos tension en labobinade encen-
dido, porloque queda mas energiaenla
bobina.

Esto permite que el sistemadeencen-
dido funcione mejoren condiciones de
funcionamiento mas exigentes,como
enlaaceleraciénaplenacarga.

talleres en

Nuevas bujias de metal precioso en la gama de encendido NGK

> Niterra, el especialista en encendido y electrénica del vehicu-
lo, ha afiadido otras cuatro bujias de metal precioso a suamplia
gama de productos NGK de alta calidad para el mercado indepen-
diente de recambios. Las referencias DILKAR8RSHS, proviene del
negocio de equipo original de Niterra, la DILKARBQS8, la alternativa
para aplicaciones recientes de Toyota, y la DILFREN-T, lanzada a
finales de febrero de 2024, cubren en conjunto vehiculos clave de
Renault (Megane 1.8 RS), Toyota (C-HR 1.8 Hybrid, Corolla 1.8 VVTi
Hybrid y varios vehiculos Prius, incluido el modelo PHV 1.8 Plug-
in Hybrid) y Lexus (el ES y el GS). La cuarta bujia, referncia ZFR5BIX,
también se lanzd en febrero como la opcion alternativa superior

de metal precioso para la bujia de niqguel ZFR5P-G existente, que
estd enlagamade productos de NGK desde hace tiempo. Cubre
las marcas del Grupo VAG Seat (Cérdoba, Ibiza), Skoda (Fahia) y VW
(Polo, Lupo y Fox].

Ademas de las cuatro nuevas bujias lanzadas, Niterra ha ampliado
la versatilidad de la ILKR7B8, cubriendo una cantidad conside-
rable de modelos Hyundai il0 e i20 con esta bujia IAM lanzada
anteriormente. Se espera que las nuevas referencias cubran un
parque de mas de 4,8 millones de vehiculos en 2024, aunque se
prevé que crezca adicionalmente un 8% mas durante el préximo
afno.

Cuatro de las bujias forman parte de lagama Laser Iridium de Ni-
terra, cuya “alma” es una aleacién deiridio soldada con laseren el
electrodo central y, en la mayoria de los casos, un chip de platino
en el electrodo de masa. Esto garantiza un éptimo rendimien-

to durante una larga vida util, con caracteristicas como ralenti
estable, capacidad antiincrustante superior, mayor eficiencia

de consumo de combustible y menores emisiones. La ZFR5BIX
cuenta con unatecnologia especial, la galga anular,que impide
que los depdsitos de particulas de carbono bloqueen la tensién de
encendido. También cuenta con un electrodo central soldado por
laser extremadamente fino que proporciona un gran rendimiento
de encendido.
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Anticongelantes y refrigerantes Borygo

>En Maflow Spain Automotive anuncian el
préximo lanzamiento de un nuevo producto
con los paquetes de aditivos mas avanzados

y eficaces para los motores mas exigentes de
vehiculo pesado, maquinaria agricola, obra
publica e industria pesada. También destaca
lareciente presentacion de una campafia

de envases mas ecolégicos en PET,envez de
plastico, para los envases de 1 litro.

Asimismo, laempresaambién haentrado en
otros sectores, ademas del automotriz, con
dos productos en base a propilenglicol. Por

un lado, Borygo Eco Energy esta destinado
parainstalaciones industriales e instalaciones
solares, aerogeneradores eadlicos, geotermiay
aplicacionesindustriales de transferencia de
calor que requieren baja toxicidad, que lo hace
mas adecuado para aplicaciones en las que se
considera el contacto con agua potable. Por su
parte, Borygo Eco Life se usa en sistemas HVAC

do), sistemas industriales de transferencia de
calory sistemas de enfriamiento y congela-
cion de laindustria alimentaria.

Todos los productos estan homologados por el
INTA (Instituto Nacional de Técnicas Aeroes-
paciales), Unico organismo oficial en Espafia
homologado para certificar la calidad de los
anticongelantes/refrigerantes y el cumpli-
miento de las diferentes normas UNE y ASTM.
Ademas, todos los productos producidos por
Maflow Spain Automotive estan libres de aci-
do 2-etilhexanoico y sus sales relacionadas de
acuerdo ala ATP 18 (Adaptation to Technical
Progress) en laTabla 3 del Anexo VI del Regla-
mento CLP en mayo de 2022.

Cabe destacar, por otro lado, que Maflow esta
preparando todo para su presencia en Motor-
tec 2025, donde, afirma, “estaremos deseo-
sos de poder ver a todos nuestros clientes y
amiagos”.
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Borygo Premium G12 ++
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SUDaTior

Borygo G12 EVO

Campatib n otros relrgerantes a base
de monoetilengl

Garantizn EEIma
condichonss exigentas

profeccion

Envases disponibles:
L. 5L 200 . 2000, 1000L

:Elige lo mejor para tu motor!

Catalogo de
liquidos para
automocion

Maflow.es
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Nueva gama de soluciones de refrigeracion

> Lagama de Champion, presentada en
Automechanika Frankfurt 2024, ahora
estd compuesta por nueve liquidos
refrigerantes y tres anticongelantes
que ofrecen unaamplia cobertura para
turismos, vehiculos comerciales, equi-
pos de servicio pesado y motacicletas.
El equipo también harenovado sus en-
vases y ahora todos los productos estan
disponibles en botellas transparentes,
lo que permite identificar el liquido mas
facilmente. Esta disponible en tamafios
de1,5,20,60,205y1.000 litros.

Para los motores modernos de alto
rendimiento, Champion presenta dos
nuevos liquidos EVO LL que sustituyen a
los actuales G12++y G13, que propor-
cionan una vida util efectiva de cinco
afos (0250.000 km) y ofrecen una
gran transferencia de calor, dispersién
y rendimiento a bajas temperaturas.
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Ademas, estan formulados utilizan-

do monoetilenglicolesjuntoconla
tecnologia anticorrosion PSi-0AT. Los
liquidos EVO LL son aptos para vehiculos
de muchos OEM europeos, norteameri-
canos y asiaticos, incluida la especifica-
cion VW TL774-L (G12 EVO]), en linea con
la dltima generacion de tecnologias de
refrigeracion de Volkswagen.

Como novedad, el liquido e-coolant
para eléctricos esta disefiado para
asegurar larefrigeracién indirecta de
las celdas de las baterias y presenta una
baja conectividad (<100 pS/cm) para
garantizar la seguridad eléctrica. Ofrece
proteccion contra la corrosién gracias
alatecnologia de acido organico (OAT)
y estd formulado sin nitritos, aminas,
fosfatos, boratos ni silicatos. Por su
parte, el aceite refrigerante E-motor
esun liquido de transmision para
aplicaciones de motores eléctricos con
una baja conductividad (<100 pS/cm)
para garantizar la seguridad eléctri-

ca. Desde el punto de vista técnico, la
proteccion contra la corrosidn Psi-0AT
es unacombinacidn de acidos orga-
nicos (OAT) e inhibidores minerales
(fosfatos y silicatos). El tercer liquido

es unasolucién de baja conductividad
eléctrica para refrigerar directamente
los bloques de pilas de combustible.
Mantiene una conductividad eléctrica
baja y estable (<5 pS/cm) y ofrece una
proteccion material contra la corrosién
de los componentes del sistema de
pilas de combustible.

Gama Apsa Antifreezes

=
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> Amalie Petroquimica comercializa cerca
de 350 referencias que incluyen anticon-
gelantes, aceites sintéticos, semisintéti-

cos, minerales, grasas y aditivos. La gama

de anticongelantes-refrigerantes Apsa
Antifreezes, dirigida a turismos, vehiculos
comerciales y vehiculos industriales, pre-
sentan un bajo punto de congelacion y alto
punto de ebullicion, evitando la formacién
de burbujas de vapor o de gas en el seno del
liguido, causada por las variaciones gue éste
experimenta en su presién, cumpliendo asf
con las normas de calidad para gran variedad
de sectores. Los productos disponibles en
stock son: Anticongelante organico 30%, con
una proteccién de hasta -18 °C; y +125 °CG;
Anticongelante organico 50% G-12 (hasta
-35°C y 145°C) y Anticongelante organico
50% G-12+ (hasta -35 °C y +145 °C). Estos
productos son cada vez mas sostenibles

ya que, al mantener la eficiencia térmica

del motor, ayudan a reducir el consumo de
combustible y las emisiones contaminantes.

Ceroil Racing Coolant para competicion

> Ceroil Racing Coolant es un liquido refrigerante anticongelante concentrado sin agua

cuyo punto de ebullicién por encima de los 185 °C evita el sobrecalentamiento, cavita-
cion y ebullicion en el sistema de refrigeracién (proteccién desde -55° hasta 185°). Su
uso esta indicado en competicion para coches y motos de todas las especialidades para
sistemas de refrigeracién incompatibles con el agua. Apto para radiadores de hierro,
aluminio y cobre, el producto evita el sobrecalentamiento, reduce la presion del sistema
derefrigeracién y evita la corrosion provocada por el agua. Ademas de su proteccion
antioxidante del circuito, impide la erosién y la cavitacidn, cuenta con gran estabilidad y

baja volatilidad. De extrema durabilidad, no hace espuma ni deja residuos.
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Olipes Anticongelante 50% G12+ y G12++

> Olipesdispone de unaampliagamade
anticongelantes-refrigerantes biode-
gradables.Entre sus Gltimos lanzamien-
tosdestacanel G12+ dealtacalidady
largaduracionenservicio, de aditivacion
100% organica y libre desilicatos, que se
puede utilizar directamente sin ninguna
dilucién encircuitos cerrados de todo
tipodevehiculosy motores,y el G12++,
de tecnologia hibrida Si-0AT, que evita
eldeterioro prematuro de los mangui-
tosdesiliconaylasindeseadas fugas de
fluidorefrigerante. Ambos productos
permiten que el sistemaderefrigeracién
seencuentresiempreenbuenestado,
protegiendo el motordesde -37°Chasta
+145°Cdurante5afios o hasta600.000
kilémetros recorridos porunvehiculo
industrial.

Banco de Recursos

del Taller

Nueva Plataforma
Audiovisual i

Setratadeanticongelantes-refrigeran-
tesdeusodirecto (no precisandilucion)
encircuitos cerrados de todo tipode ve-
hiculos y motores donde se requieraun
refrigerante de alta calidad y largadura-
ciénenservicio,con niveles de especifi-
cacion G12+y Gle++ respectivamente.
Son compatibles con fluidos de tecno-
logias anteriores, excepto G11,y Olipes
Gle++estarecomendado tamhién para
los motores que montan originalmente
fluidos G13.Su propiedad anticongelante
aseguraunaproteccién hasta-37°Cy,
como refrigerante,acttia enloscircuitos
apresionretardando hasta+145°Csu
ebullicion y evitando calentamientos

del motor. Sus aditivos organicos de
ultimageneracidn protegen contrala
corrosiéntantoenlosnuevosradiadores

-

-
|

.

dealuminioyaleaciones de aluminio/
magnesio como en fundicion, cobre y sus
aleaciones ysoldadura. Ademas, impiden
lacavitacién, evitandola generacion

de espumasylaretenciondelaire,y
facilitando el 6ptimo funcionamiento de
labomba.

NSOR DE
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ama de Recursos que abarcan campos quie van desde los avances
Ios eléctnicos, conectividad, sequridad v diagnostico.
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Proteccion con
tecnologia organica

> Dentro de su oferta, Cepsa dispone de
una gama completa de liquidos refrige-
rantes desarrollada utilizando tecnolo-
gia organica. Entre sus caracteristicas,
destaca la proteccién contra la corro-
sién prolongada en el tiempo, gracias a
los aditivos organicos que actlian de un
modo eficiente, sin agotarse durante

el servicio; mejora de la transferencia
de calor, manteniendo el motorauna
temperatura 6ptima; liberacién de
depasitos, bajo cualquier régimen de
circulacién; y la compatibilidad con el
aluminio, material que presentan los
circuitos de refrigeracion de los moto-
res modernos. Ademas, estos productos
ayudan a reducir el impacto medioam-
biental, gracias a su tecnologia bio-
degradable libre de nitritos, nitratos,
boratos, silicatos, etc. y su periodo
extendido de drenaje; y ahorran costes
de servicio y mantenimiento, ya que los
refrigerantes organicos permiten pro-
longar el periodo de cambio hasta cinco
veces comparado con los minerales.

En su oferta, cabe mencionar Cepsa
Coolant, un anticongelante-refrige-

rante fabricado en base etilenglicol y
un conjunto de inhibidores de corrosién
de naturaleza organica que garantizan
proteccion de todos los metales del
motor, incluyendo el aluminio, hierro,
cobre y aleaciones usadas en solda-
dura. Contiene un aditivo especifico
que evita laformacion de espumay
estd exento de acido 2-etilhexaonoico.
Se comercializa diluido al 10%, 20% y
30%. Por su parte, Cepsa Super Coo-
lant, de larga duracion, estd fabricado
a base de etilenglicol y un paquete de
inhibidores de corrosion de tecnologia
organica de baja toxicidad y respetuoso
con el medio ambiente. Exento de acido
2-etilhexaonoico, se comercializa tanto

concentrado como diluido al 35% y al
50%.

Otros productos son Cepsa Super
Coolant SI-0AT, que cumple con el nivel
de calidad MAN 324 Type Si-0AT; XTAR
Super Coolant Si-0AT, que se comer-
cializa diluido al 50% y cumple con las
homologaciones MAN 324 Type Si-0AT,
MB-Approval 325.5y 325.6,y VW TL
744-G; XTAR Super Coolant VO 50%, para
larefrigeracién de las nuevas motori-
zaciones del grupo VAG que solicitan la
especificacion TL 774L (G12 EVQ], con
homologaciones TL 774L (G12 EVO); y
XTAR Super Coolant Hybrid NF, para MAN
324 Type NF; MB-Approval 325.0 y Deutz
DQC Class CA-14.

Dos nuevas referencias para aftermarket

> G1l2evo y PowerCool son las dos nue-

talleres en comunicacion

vas propuestas de liquidos refrigerantes/
anticongelantes de Krafft para el mercado
aftermarket. Ambos productos se encuadran
dentro del grupo de los refrigerantes/anti-
congelantes con tecnologia HOAT; es decir,
losinhibidores de corrosion de estos produc-
tos son una mezcla de aditivos inorganicos

y 0rganicos que proporcionan proteccién
contrala corrosién a todo tipo de materia-
les (cobre, latdn, hierro, acero y aluminio).
Ademas, el uso de este tipo de tecnologia
ofrece protecciones duraderas, permitiendo
al usuario alargar los periodos de mante-
nimiento. Estan fabricados exclusivamente
con monoetilenglicol y agua desionizada,
ysus formulaciones estan libres de nitritos,

aminas, boratos, acido 2-etilhexanoico y gli-
cerina. El G12evo, lanzado en 2023, cubre la
nueva especificacién del grupo VW, la TL-VW
774 1,y es compatible con todos los vehiculos
del grupo VW (Seat, Skoda, VW, Audi, Porsche,
Lamborghini) actuales -incluidos hibridos y
eléctricos- y antiguos, siendo retrocompa-
tible con las especificaciones anteriores: G13,
Gl2++,G12+,G1l2yGll. Enestecasoy,cum-
pliendo con las exigencias de VW, Krafft ha
desarrollado una mezcla al 40% que otorga
proteccion contra la congelacion hasta -25
°C. Porsu parte, el Powercool es un refrige-
rante de color azul listo parasu uso al 50%
que protege contra la congelacién hasta -37
°C, disefiado para atender las necesidades de
BMW y Tesla.



Glyco-Truck VCS-2 para camiones Volvo

> lada presenta como novedad Glyco-Truck VCS-2, un
Refrigerante Anticongelante de uso directo, disefiado
para los vehiculos pesados, camiones, autobuses y ma-
guinaria pesada mas modernos que requieran tecnologia
X-0AT. Especialmente formulado para vehiculos Volvo
que requieran refrigerantes del tipo Volvo VCS-2, el pro-
ducto esta libre de nitritos, aminas, fosfatos ni silicatos
afiadidos. Su composicion reduce de manerasignificativa
la probabilidad de aparicién de pitting (poros, agujeros)
en lacamisadel cilindro debido a la erosién por cavita-
cion. Este refrigerante MEG de nueva generacion esta ba-
sado eninhibidores OAT con tecnologia de compensador
de flujo. Proporciona una alta estabilidad a la oxidacian.

PRO SERVICE

Liquido refrigerante HORUM

>HORUM ofrece unaampliagamade colores de refrigerantes para
alcanzaruna mayor cobertura del parque.Yasearosa,azul,verdeo
amarillo,la marcatiene lahomologacion oficial del INTA que certi-
ficala proteccion del motor del vehiculo. Disponible en los envases
de 5,200y 1.000 litros en los puntos de venta PRO Service, el liquido
refrigerante HORUM es ideal para motores de combustiéninterna
equipados consistemas de refrigeracidn de aluminio, cobre y sus
aleaciones. Esta certificado segun las normativas y especificacio-
nes (cumplelanormaUNE26-361-88,normas ASTMy TL774G),
necesarias paraasegurar la proteccion del motoren situaciones
adversas, ofreciendo unagarantiade5afiosa250.000 km. El liqui-
dorefrigerante HORUM esta fabricado bajo estrictos parametros
de control de calidad con aditivos 100% organicos que no causan
dafiosalos componentesdel circuito de refrigeracion nidel motor.

ORITPART i
AUTOMOCION mmisaran |
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Calidad y sostenibilidad en alternadores y motores de arranque

> Con mas de 35 afios de experiencia
como fabricante de recambio remanufac-
turado de calidad original, Cevam destaca
en el mercado por el reacondicionamien-
to de alternadores y motores de arranque.
La empresa ofrece una amplia gama de
productos que no so6lo cubren las necesi-
dades de vehiculos convencionales, sino
gue también se adaptan a los avances en
tecnologia, como los sistemas start-stop
y los modelos hibridos. Cevam tiene
presencia en toda Europa, con centros de
distribucién directa en Espafia, Francia,
Alemania y Polonia, ademas de plantas
de fabricacion en Polonia y TUnez.

En el drea de alternadores, Cevam dis-
pone de mas de 2.800 referencias, todas
disefiadas bajo estrictos estandares de
calidad que aseguran un rendimiento
equivalente al de piezas originales. En
cuanto a motores de arranque, la empresa
ofrece mas de 2.000 referencias, garan-
tizando durabilidad y eficiencia en una
amplia gama de vehiculos. La empresa

participé en Automechanika Frankfurt
para presentar sus mas recientes inno-
vaciones en alternadores y motores de
arranque disefiados para vehiculos hibri-
dos y sistemas start-stop.

La remanufactura es uno de los pilares
fundamentales de Cevam. Aproximada-
mente el 90% de sus productos pro-
vienen de este proceso, lo que significa
un gran ahorro de materias primas y

energia, reduciendo a su vez los residuos.
Este enfoque no s6lo beneficia al medio
ambiente, sino que también represen-

ta una opcion econémica para aquellos
que buscan recambios de calidad para
vehiculos mas antiguos. Todos los pro-
ductos remanufacturados por Cevam son
fabricados en plantas certificadas bajo las
normativas IS0 9001 e IS0 14001, y todos
los procesos y estandares de produccion
son equivalentes a los utilizados en las
piezas de primer equipo.

Una de las grandes ventajas que Cevam
ofrece a sus clientes es la flexibilidad en la
gestidn de recambios. Los productos pue-
den adquirirse con o sin retorno de casco,
lo gue permite devolver las piezas usadas
para ser remanufacturadas, apoyando
asi la reutilizacién eficiente de materia-
les. Para aquellos que prefieren evitar la
logistica del retorno de casco, también

se ofrecen opciones sin esta condicidn,
brindando una solucidn adaptable a las
necesidades de cada cliente.

Ajuste y rendimiento

> Desde los afios 60, Denso, que acaba de celebrar su 75° aniver-
sario, ha utilizado su experiencia en ingenieria para desarrollar
programas de motores de arranque y alternadores de la mas alta
calidad. Su gama de recambios ofrece las mismas especificacio-
nes de equipos originales, con piezas completamente nuevas

y sin unidades remanufacturadas. Ademas, cada maquina esta
sujeta a los rigurosos procesos de fabricacion y prueba de la em-
presa, para garantizar que cumple con los mas altos estandares
de ajuste y rendimiento.

114 talleres en comunicacion

La pasada primavera, Denso lanzaba al mercado 27 arrancado-
res y 22 alternadores, vinculados a 491 nimeros de piezas de
equipos originales, que aumentan el alcance para que el sector
europeo de servicio y reparacién suministre e instale compo-
nentes de reemplazo de primera calidad. Dirigidas a los sectores
de turismos y vehiculos comerciales ligeros, estas nuevas incor-
poraciones dan cobertura a 2,525 aplicaciones y casi 46 millones
de vehiculos en toda Europa e incluyen referencias de un gran
numero de modelos de fabricantes europeos.

Los alternadores, por ejemplo, son casi exclusivamente para
marcas europeas que van desde Audi, BMW y Dacia, hasta Merce-
des, Renault y VW, aunque, demostrando la continua diversidad
sectorial de Denso, los vehiculos comerciales ligeros Mitsubishi
y Nissan tamhién figuran en la mezcla. En cuanto a los modelos
de arranque, aunque la mayor parte de las incorporaciones son
de fabricantes europeos, hay algunas marcas como Bentley y
Porsche, ademas de Hyundai y KIA, lo que es un indicio de la
creciente popularidad de estas marcas coreanas en toda Europa.
Las aplicaciones para vehiculos comerciales ligeros también se
encuentran entre estas nuevas referencias, de nuevo con Nissan,
pero también con varias variantes del Ford Transit



CADA CAJA CUENTA UNA HISTORIA:
Y NUESTRAS CAJAS CUENTAN UNA BUENA.

Imprima su huella medioambiental jsin comprometer su negocio!

Lucas ofrece una gama y una cobertura de mercado mds amplia en comparacién con cualquier
oferta alternativa: alternadores 3.350 PN’s y motores de arranque 2.300 PN's. Los productos
remanufacturados se controlan individualmente, superando diversos tests para garantizar un nivel
de calidad elevado y consistente.

Tras muchos afios de experiencia en el negocio, nuestros profundos conocimientos de
ingenieria inversa nos permiten incluso mejorar los puntos débiles de las soluciones OE. Ademds, la
remanufacturacién es un proceso de produccién mucho menos agresivo, que ahorra hasta un 79%
de la energia utilizada y hasta un 97% de las materias primas empleadas en la fabricacién del
producto original.

Y no sélo para motores de arranque y alternadores. Todas nuestras cajas Lucas vienen con una
gran historia. Tanto si encuentra un motor de arranque, un alternador, un compresor de AC, un
turbocompresor o una vélvula EGR en su caja, todas son piezas de Equipo Original
remanufacturadas y fabricadas teniendo en cuenta el medio ambiente.

1/1L

NUESTRA GAMA VA MAS ALLA WWW.LUCASEE.COM/ES
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Reparacion de calidad y garantia

> Hella, como especialista de motores de
arranque y alternadores desde 19889, tie-
ne una de las gamas premium sin carcasa
mas importantes del mercado europeo
tanto en 12V como en 24V con mas de
1.500 referencias. La empresa es especia-
lista en motores de arranque y alterna-
dores, lo que asegura a todos sus clientes
una reparacion de calidad y garantia.

En el Ultimo afio, Hella ha ampliado de
forma muy importante su gama de
arranques y alternadores para vehiculo
agricola y de construccidn, incorporan-
do 130 nuevas referencias. Dentro de la
gama de Hella para turismo destacan una
gama muy importante de alternadores

inteligentes (pilotados). Los vehiculos
equipados con alternadores pilotados o
inteligentes generan la corriente eléctrica
justa y necesaria que demanda el vehi-
culo. Esto lo realiza a través de algunos
sensores instalados en el coche como el
sensor inteligente de bateria (IBS). Hoy en

tetolelo

leilotelal

dia, un mismo alternador puede gene-
rar corriente entre los 12 y los 18 voltios
segun demanda del vehiculo.

Una vez mas, durante los meses de otofio,
Hella lanza su Temporada de Maquinas
2024 que permitira ofrecer a todos sus
clientes inmejorables ventajas.

POS SERVICE HOLLAND
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Exito de su marca estrella +Line

> El Grupo PSH se ha consolidado como uno de los principales
actores en el mercado de motores de arranque y alternadores,
ofreciendo soluciones para una amplia gama de sectores. Sus
productos cubren desde turismo, camién y motocicletas hasta
magquinaria industrial y agricola, asi como vehiculos aeronauti-
cos, militares y maritimos. Con mas de 12.000 referencias, y en
constante expansién, PSH cuenta con el catalogo mas amplio de
Europa.

El éxito de su marca estrella +Line se basa en mas de 30 afios de
experiencia, una calidad constante y precios altamente competi-
tivos. Con la incorporacion de componentes OE en sus productos
la empresa ha ganado la confianza de sus clientes en toda Euro-
pa. La combinacion de estos elementos ha convertido a +Line en
una de las marcas mas vendidas en el continente.

Nuestra propia linea
de productos sostenibles!

talleres en comunic

Sostenibilidad e innovacién

Ademas de su oferta tradicional, PSH promueve una linea de
productos respetuosos con el medio amhiente llamada +Line
REMAN, que se especializa en la remanufacturacion de maquinas
eléctricas rotativas, todo sin devolucién de casco. Estos produc-
tos se reconstruyen en su planta en Gdynia, Polonia, donde se
someten a un proceso de revisidn y pruebas exhaustivo. Esto
asegura una segunda vida Util de alta calidad para los produc-
tos, ofreciendo una solucion sostenible que ayuda a reducir el
impacto ambiental.

Igualmente, en su esfuerzo por mantenerse a la vanguardia tec-
nolégica, bajo la marca +Line Reman Pro, PSH ofrece soluciones
especificas para la tecnologia hibrida de 48V. Este desarrollo esta
alineado con las nuevas demandas del mercado automotriz, que
esta sometido a una constante evolucién en tiempo real.

Pruebas Motoplat

PSH controla todo el proceso de produccién de sus productos,
desde el disefio hasta la fabricacién, ventas y servicio posventa.
Una parte fundamental de este control son las pruebas realiza-
das en bancos de pruebas de produccion Motoplat, un sistema
gue garantiza que cada motor de arranque y alternador cumpla
con los estandares internacionales de calidad. A través de estas
pruebas, los productos de la marca +Line son evaluados rigu-
rosamente para asegurar su rendimiento y fiabilidad. Gracias a
esta gestion integral y a su flexibilidad, PSH esta preparada para
adaptarse rapidamente a los cambios del mercado, asegurando
asi el apoyo integral a largo plazo a todos sus distribuidores y
soCcios.



LUCAS AUTOMOTIVE AFTERMARKET

Cada caja Lucas cuenta una historia buena

> Lucas ofrece una gamay una cobertura
de mercado mas amplia en comparacion
con cualquier oferta alternativa: 3.350

de alternadores y 2.300 de motores de
arranque. Los productos refabricados se
controlan individualmente, superando
diversos tests para garantizar un nivel de
calidad elevado y consistente. Tras mu-
chos afios de experiencia en el negocio, los
profundos conocimientos de ingenieria
inversa permiten a la marcaincluso me-
jorar los puntos débiles de las soluciones
OE. Ademas, laremanufacturacién esun
proceso de produccién menos agresivo,
que ahorra hastaun79% de la energia
utilizada y hasta un 97% de las materias
primas empleadas en la fabricacion del
producto original. Y no sélo para motores
de arranque y alternadores. Todas las
cajas Lucas vienen con una gran historia.
Tanto si encuentra un motor de arranque,
un alternador, un compresor de AC, un
turbocompresor o unavalvula EGR en su
caja, todas son piezas de Equipo Original
remanufacturadas y refabricadas tenien-
do en cuenta el medio ambiente.

Alcance y cobertura insuperable

Sobre la base de una herencia de mas de
40 afios en el mercado de accesorios, Lu-
cas cuenta con una cobertura en motores
de arranque y alternadores de mas del
98% del pargue europeo. La gran calidad
y laingenieria del mas alto nivel estan
presentes en toda la gama, un aspecto

importante en el desarrollo de motores
de arranque y alternadores reconstrui-
dos. Los productos Lucas nacen desde

la experiencia técnica y del espiritu de
innovacion, lo que ha permitido continuar
con su éxito nacional e internacional. Su
reputacién estd basada en una amplia
gama de productos, con una durabilidad y
fiabilidad excepcionales.

La reconstruccion no se trata sélo de
reemplazar piezas viejas y vender
productos usados. El proceso de recons-
truccion es complejo y desafiante y, a

la vez, exigente y lento”, sefiala Edin
Elezovic, Product Manager para Motores
de Arranque y Alternadores en Lucas. El
proceso de reconstruccion se lleva a cabo
en los Centros de Produccion en Polonia,
gue cuentan con los certificados ISO 9001
y 14001. Basandose en su experiencia en
reconstruccidn, la empresa ha desarro-
|lado sus propios métodos de ingenieria
para garantizar la mejor calidad posible.
Todos los componentes de los productos
que son reconstruidos por Lucas siguen

el mismo proceso: son desmontados,
limpiados, inspeccionados y vueltos a
montar. Finalmente, cada unidad es com-
probada de manera individual.

Las piezas pequefias como escohillas,
rodamientos, cojinetes y retenes son
inmediatamente reemplazadas ya que
estos componentes se desgastan con el
tiempo y el uso. “Nuestra intencion es
ofrecer a nuestros clientes alternadores y
motores de arranque con la misma vida
atil que los nuevos, cualquier desgaste de
estas piezas es, por lo tanto, inaceptable”,
afade Elezovic.

Con mas de 2.300 referencias de motores
de arranque y mas de 3.350 alternadores,
Lucas cubre la mayoria de los coches en
las carreteras, lo que permite reemplazar
el antiguo motor de arranque o alter-
nador por uno reconstruido de la misma
calidad que OE. Lucas gestiona una cober-
tura de mas del 98% del parque auto-
movilistico, con continuos lanzamientos
de productos y una gama en constante
crecimiento.




MOSTRADOR » ARRANQUE Y CARGA / ALTERNADORES Y MOTORES ARRANQUE

ROBERT BOSCH

Programa de remanufacturacion Bosch eXchange

> Bosch Automotive Aftermarket
continta ampliando su gama de
motores de arranque y al-
ternadores, tanto nuevos
como los de su programa
de remanufacturacién
Bosch eXchange. La division
vuelve aaumentar asi su
cobertura para modelos de vehiculos euro-

peos y asiaticos, cubriendo una gran variedad

de turismos, vehiculos industriales ligeros y pesados, asi
como aplicaciones fuera de la carretera. Bosch prioriza la alta
calidad de los nuevos motores de arranque y alternadores,

ya que son producidos en plantas que estan, en su mayoria,
certificadas segun la norma IATF 16949 OE y que se someten a
auditorias periddicas VDA 6.3 para mantener la alta fiabilidad
de los procesos productivos. Unicamente aquellos productos
gue cumplen con las altas especificaciones de rendimiento de
Bosch son lanzados al mercado.

Paraello, los motores de arranque y los alternadores se
someten a estrictas pruebas definidas por ingenieros que

cuentan con una larga experiencia en la compafiia. En estos
test se comprueba su vida Gtil y rendimiento, y también se
someten a pruebas de vibraciones, spray de sal, humedad y
funcionalidad éptima, incluso bajo condiciones extremas. La
precisidn en el ajuste y la funcionalidad tamhién son probadas
y aseguradas, basandose para ello en las piezas de recambio
de equipo original que deben ser sustituidas.

Calidad certificada de equipo original

> Valeo es un referente mundial en sistemas eléctricos para ve-
hiculos. Uno de cada tres automaviles esta equipado con un mo-
tor de arranque o alternador Valeo, lo que demuestra su paosicién
como el principal socio de equipo original para todos los grandes
fabricantes de automaviles. Practicamente el 100% de los equi-
pos remanufacturados de Valeo se producen en su fabrica en
Europa, asegurando altos estandares de calidad y fiabilidad.

Los productos remanufacturados de Valeo cuentan con la misma
calidad certificada que el equipo original, respaldados por mas
de 35 afios de experiencia en el mercado. Gracias a su sélida
relacién con los principales fabricantes de automaviles, Valeo se
ha convertido en el principal socio para el suministro de motores
de arranque y alternadores remanufacturados en O.E.S. Durante
el proceso de produccion, se realizan mas de 40 pruebas que
garantizan la calidad y durabilidad de los productos. Ademas, los

W!ﬂ“lﬂiﬁ PARTS
20% RE-USE
 (5tasters & Altematers) |
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equipos de prueba son del mismo nivel que los utilizados para

el equipo original, lo que asegura que el montaje y las operacio-
nes de reemplazo sean idénticos. Al final de la linea de produc-
cion, cada unidad es probada para certificar su funcionamiento
optimo. Valeo remanufactura una unidad cada minuto en todo
el mundo.

Los alternadores y motores de arranque remanufacturados

de Valeo ofrecen un rendimiento equivalente al producto OE,
gracias a un riguroso proceso de remanufacturacion basado en
las especificaciones y requisitos del equipo original. Valeo ofrece
una gama completa y adaptada tanto para vehiculos nuevos
como antiguos, y gracias a su eficiente estrategia de Time-to-
Market, los nuevos productos se lanzan al mercado rdpidamente.
El servicio de recogida de carcasas de Valeo es reconocido como
el mejor de su clase en Europa, y la compaiiia es la Unica en el
mercado que ofrece tecnologias hibridas remanufacturadas para
el mercado de recambios, como Stars & Re-start, proporcionando
soluciones avanzadas y sostenibles. Con una oferta que abarca
tanto productos de equipo original como remanufacturados, el
enfoque en la innovacion, la calidad certificada y la sostenibi-
lidad garantiza productos de alta eficiencia y rendimiento que
cubren las necesidades del mercado actual, tanto en automavi-
les nuevos como en aquellos con afios de servicio.



El mejor servicio de entrega.

Almacenes situados por toda Espana.

Mas de 1.000.000 de neumaticos en
stock multimarca.
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las provincias.

Especialistas en todas las
gamas de neumaticos.
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ConfortAuto actualiza
su estrategia para liderar
la nueva movilidad sostenible

La red promovida por el Grupo Soledad anuncio
el lanzamiento de ConfortTruck, un programa especifico
para la reparacion de vehiculo industrial

iderarla mecanica y reposi-
cién de neumaticos hoy y en
laeradelanuevamovilidad
sostenible y segura. Es el obje-
tivo de la nueva estrategia de Confor-
tAuto, lared ibérica de talleres espe-
cializada en mecanica y neumaticos
del automaovil, expresadao en lareunién
de suMesa Nacional en Madrid. El de-
safio, explico el equipo directivo de la
red, es seguirinnovando, can el activo
gue representa el saber hacer desarro-
llado desde su fundacién hace casi 25
anos, para gestionar de forma exitosa
latransicion de sus talleres miembros
desde el actual contexto de un pargue
de vehiculos envejecido hacia el man-
tenimiento de los vehiculos mas avan-
zados que vienen.
Aprovechar, en definitiva, la oportu-
nidad de negacio que representan los
nuevos marcajes y neumaticos de mas
prestaciones, tamafio y valor. Todo ellg,
ademas, desde la orientacion “multi-
marca, multiproducto y multiservicio”
caracteristicas de la red.

talleres en col

Adaptarse al entorno cambiante

“En cinco afios el sector de la repaosicion
del neumatico puede cambiar mas que
en los veinticinco anteriores”, explico
Juan Ramaén Pérez, presidente de Con-
fortAuto, ante el centenar de empre-
sarios de lared que participaronenla
Mesa Nacional. El maximo respansable
de laensefarealizé un repaso de los
logros obtenidos durante todos es-
tos afios, paoniendo en valor el esfuerzo
realizado por todos los profesionales y
empresarios involucrados y destacan-
do tanto el posicionamiento obtenido

Jorge Torres,
responsable del drea
de Recambios, presenté
el nuevo catalogo

de proveedores de
repuestosdelaredy

su hueva marca propia
de lubricantes

como el éxito de las herramientas des-
plegadas. No obstante, indicg, “no es
momentao de relajarse, sino de volvera
aprender”. En este sentido, la renovada
propuesta de lared para sus asociados
pasa por “reiniciar todo lo aprendido
para poder adaptarnos y anticiparnos
alas nuevas necesidades,

con nuevas herramientas de futuro y
la energia y el espiritu de superacion
gue siempre ha caracterizado a las
persanas, profesionales y empresarios
gueintegranlared”.

A continuacian, los responsables de las
diferentes areas de gestion de lared
fueraon desgranando, bajo laidea cen-
tral de una mayor cercaniay comuni-
cacion con y entre los miembrosde la
ensefia para el mejor aprovechamien-
to de las nuevas herramientas de fu-
turo, los pilares fundamentales de la
nueva estrategia.

Oportunidades

Joaquin Pérez, director general adjunto
de Grupo Soledad, empresa promoto-
ra de ConfortAuto, transmitid la vision
gue en estos momentas tiene la ense-
fasobre los desafios alos que se en-
frentan los reparadores de vehiculos.
Tras analizar la situacién econémica
actual y realizar un repaso de la reali-
dad del parque de vehiculos, de los mas
envejecidos de Europa, y su previsible



evolucion, el directivo animé a los asis-
tentes aaprovechar las oportunidades
gue representa un entorno econémico
razonablemente bueno, que permite
anticipar un ligero crecimiento de ven-
tas, especialmente en los nuevos mar-
cajes de neumaticos y llantas de mayor
tamafo, de mayor valor y retorno. En
este sentido, desgrano también algu-
nas pautas para optimizar las oportu-
nidades existentes en el mercado del
renting, del agricola eincluso de las dos
ruedas, y anuncio el lanzamiento de un
programa especifico para lareparacién
de vehiculo industrial.

El director comercial de la compafiia,
José Pérez, advirtio de algunos efec-
tos que proximamente podria tener

en el mercado la entrada en vigor de

la normativa europea sobre defores-
tacién parala obtencion del cauchoy
gue impedira la comercializacién de
algunos productos y probablemente
afecte al precio de otros. En cualquier
caso, el respansable del area comer-
cial de Grupo Soledad, garantizé que
todas las marcas de la red cumplen con
la normativa y que esta garantizado el
suministro.

El directivo documentd, ademas, el éxi-
to de la estrategia “multimarca, mul-
tiproducto y multiservicio” de la red,
animando a los talleres a identificar
claramente las necesidades de cada
cliente y a ofrecerles exactamente la
propuesta disefiada por ConfortAuto a
la medida de sus concretas expectati-
vas. En esta linea, subrayo, por ejemplo,
laimportancia que para mejorar lafac-
turacién tiene orientarse a un camhbio
del mix de producto, en favor de neu-
maticos de mas valor paralos que ya
hay una demanda cansistente, y a ser,
también, mas proactivos en laventa de
otros servicios. lgualmente, destacé la
necesidad de poner envalaralgunas
de las ventajas competitivas Unicas de
lared,como el hecho de que no exista
otra que pueda decirse “ecoldgica”.

ConfortTruck

Entre las novedades comunicadasen la
Mesa Nacional destaco, especialmente,
el despliegue del proyecto para vehi-
culo industrial, ConfortTruck, disefia-
do para ofrecer un servicio 360° a los
transpaortistas, tanto de mercancias
como de pasajeros, con el foco puesto
especialmente en la mecanica del se-
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Catalogo de recambios

B El recambio tuvo también su protagonismo con la presentacion por parte
de Jorge Tarres, responsable de este area, del nuevo catalogo de proveedo-
res de repuestos de la red y su nueva marca propia de lubricantes. Ambas
novedades estuvieron precedidas por una charla sobre el momento actual
del mercado espafiol del recambio donde tras analizar variables como la an-
tigliedad del parque o el efecto sobre las reparaciones de las nuevas zonas
de bajas emisiones en las ciudades, Torres identificé los beneficios que el
montaje de los recambios incluidos en el catdlogo

representan para los talleres de la red.

La sesion de trabajo finalizd con el aporte de resultados y novedades del
area de marketing de lared que lidera Andrés Pinate. En compafiia de Noelia
Moreno y Lidia Marin, integrantes de su equipo de trabajo, Pinate compar-
tio los resultados de todas las acciones de marketing anline y offline que
esta realizando la red, destacando el éxito de las campafias realizadas con
Mercedes Martin, embajadora de la ensefia y el liderazgo reputacional en
Google obtenido por ConfortAuto de entre todas las redes de neumaticos

que operan en nuestro pafs

mirremolque, donde hay unaintere-
sante oportunidad de negocio. Alberto
Cabrera, responsable de TBR de Grupo
Soledad, fue el encargado de explicar el
proyecto, que de momento se concreta
enun total de 54 localizaciones de to-
do el territorio peninsular.

Maria Giuliano, responsable de Flo-
tasy Grandes Cuentas, realizo, par su
parte, un analisis de la evolucion de las
ventas y del parque de vehiculos de
renting en nuestro pais, explicando el
aporte de valor que ConfortAuto hace a
ese tipode cliente y aportando las cla-
ves para trabajarlo con un claro criterio
de rentabilidad.

ConfortAuto haincorporadoasuequi-
po a Pablo Ovalle como responsable de
red, que explicé los valores que sus-
tentan la redinamizacion en curso del

proyecto. Ovalle anuncié mucha mas
comunicacién y cercania con los talle-
res miembros, de forma que no sélo se
puedan activar sus mejores energias,
sino gue se propicie un mayor y mejor
aprovechamiento de las herramientas
y recursos que lared pone asu dispo-
sician.

De los seguros como fuente de gene-
racién de ingresos extra para los talle-
res se ocupo Vicente Jorro, responsable
de ConfortAuto Seguros, quien mos-
tro datos sobre los seguros de autos
en Espafia, identifico las oportunida-
des de venta que tienen los repara-
dores miembros delared, dioacono-
ceralgunas novedades de productos y
aporto algunos ejemplos concretos de
empresarios que ya estan obteniendo
unimparte significativo de ingresos.m

talleres en comunicz
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La sostenibilidad
protagoniza el

VI Foro Adine

El evento congregd a mas de 150 personas en Ifema,
con el nuevo Reglamento EUDR como protagonista.

| VI Foro de Adine reunié en
Ifema Madrid a 154 asistentes
entre fabricantes, distribuido-
res, talleres, gestores de resi-
duos asociaciones (AER, Ancera, Fage-
nauto, Cetraa, Conepa, Ganvam, OPEN,
Sernauto, TNU entre otras), adminis-
traciones publicas (Miteco y Autoridad
Portuaria de Valencia), prensa especia-
lizada y diferentes expertos y profe-
sionales del sector, para debatir sobre
sostenibilidad con diferentes ponen-
cias, entrevistas y mesas de debate.
Conducido por Raul Gonzalez, cofun-
dador de Somos Movilidad, el evento
seinicié con el discurso de bienvenida
del presidente de ADINE, Juan Raman
Pérez, quien resalté que el impacto de
la sostenibilidad en las empresas del
sector del neumatico va a ser muy sig-
nificativo en el futuro. “Toda la socie-
dad esta preocupada por el futuro del
planeta y sus habitantes. Cémo hacer-
lo es el verdadero reto”.

A continuacién Vanesa Rodriguez, di-
rectora de comunicacién y RRII del
Pacto Mundial de la ONU Espafia, trans-
mitid la necesidad de apoyar total-
mente la Agenda 2030; sefiald que

talleres en con
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unicacion

la sostenibilidad genera prosperidad
econémica y social y abogo porla co-
labaoracion con paliticas publicas que
sean facilitadoras con la transicién
ecoldgica, aludiendo también la nece-
sidad de combatir la desconfianza so-
bre esta cuestion con transparencia.
Paor su parte, Carolina Lopez, directo-
ra de comunicacion y sostenibilidad
de Sernauto, ofreci¢ ideas interesantes
sobre como Adine puede ayudara sus
asociados a cumplir con sus obliga-
ciones en materia de sostenibilidad y
acompanarlos en su evaolucion hacia el
nuevo modelo de economia verde, di-
gital einclusiva y profundizar por qué
las empresas tienen que apostar por
incorporar la sostenibilidad en sus es-
tructuras corporativas.

Seguidamente tuvo lugarundialogo
con Miguel Sesé, responsable de co-
municacién, prensa y patrocinios de
Hankook para Espafia y Portugal, quien
abordd los retos que tiene un fabrican-
te en materia de sostenibilidad, desde
la produccion alainnavacion tecnolo-
gica, pasando por el coste y su homo-
logacidn por parte de marcas.
Posteriormente, letocd elturnoala
ponenciasobre el “Reglamento de De-
forestacion y Degradacion Forestal
2023/1115 (EUDR): Nuevas obligacio-
nes en materia de sostenibilidad im-
puestas por la UE”,impartida por los
miembros de PwC Tax&Legal, Ismael
Aznar yJoaquin Gueraola. Aznar repa-
sg anivel tedrico las obligaciones del
Reglamento paralos importadores de
neumatico y Guerala hizo una expo-
sicion mas practica e ilustrativa sobre
las nuevas obligaciones que habra de
cumplirlaimpartacion y distribucion

de neumaticos. A pesar de que la Co-
misién Europea comunico el pasado 2
de octubre la propuesta de praorrogar
porun afio la aplicacién de buena par-
te de este reglamento, quedé claro que
el sector tiene por delante un reto ma-
yusculo para adaptarse a una norma-
tiva que afecta también al caucho que
se emplea tanto en los neumaticos
nuevos como en los recauchutados, y
guevaasupaoner undesafio paralas
empresas del sector del neumatico.

Mesas de debate

Tras la pausa café, el evento se reanu-
dé con la mesa de debate “El renovado
de neumaticos como solucion soste-
nible”, moderada por Oscar Bas (Adine).
En ella participaron Ignacio Lafuente
(Applus Idiada), Jacopo Brunelli (Tyre
Retreading Machinery-TRM] y Javier
de Jesus (TNU). Los ponentes debatie-
ron sobre lo desaprovechada que esta
en Espafa esta alternativa ecoldgica

y sostenible, y la necesidad de que la
Administracién Publica adopte medi-
das que fomente su uso, como sucede
en otros pafses europeos.

Lasiguiente ponencia fue a cargo de
Alvaro Sesefia, director general de es-
trategia y desarrollo corporativo de
Greenval Technologies, que hablé so-
bre la piralisis como tecnologia eco-
sostenible en lavalorizacion de neu-
maticos fuera de uso.

A continuacién, tuvo lugar la mesa dia-
logo sobre la sostenibilidad como reto
paralas empresas, con Alberto Sancho
(Rodi Motor Services), Ivan Moya (UNE)
y Vanesa Pérez (Grupo Soledad), donde
se sefialg, entre otras cosas, que la sos-
tenibilidad permite a todas las areas
de la empresa trabajar de forma mas
conjunta y unida.

La sostenibilidad en las empresas
Como colofénalajornada, se presen-
té el resultado de la encuesta realiza-
da por ADINE “La sostenibilidad en las
empresas de reposicion de neumati-
cos”,enlaque participaron 126 pro-
fesionales del sector, la mitad de ellos
distribuidores, pero también fabrican-
tesytalleres, destacando entre otras
cosas, por ejemplo, que el 64% de los
encuestados consideran la sostenihili-
dad importante dentro de lasempre-
sas, pero un 48% no tienen una estra-



tegia de sostenibilidad definiday un
57% nisiquiera cuentan con un res-
ponsable para este area. Asimismo,
destaca que un 63% las empresas no
disponen de estrategia de sostenibi-
lidad y el 71% de las empresas consi-
deran que destinar recursos a la soste-
nibilidad es unainversién, frenteaun
importante 29% que lo sigue conside-
rando un coste.

Sobre los motivos que estan impul-
sando alas empresas a destinar recur-
sos a lasostenibilidad, el mas citado es
la presidn normativa (34%). Le siguen,
enardendeimportancia, la mejorade

laimagen y reputacién de laempre-
sa (29%), el sincero compromiso de la
empresa con la sostenibilidad (21%) y
la mejora de la eficiencia en los proce-
sos de la compafiia (un 13%), mientras
guesolo el 3% dice hacerlo para tener
acceso a clientes con esta sensibilidad.
Finalmente un 71% de las empresas
del sector considera que una empresa
sostenible redunda en mayor eficien-
cia y rentahilidad; el 80% piensa quela
hace mas atractiva paralos clientes y
el 66% cree que las empresas sosteni-
bles se traducen en una mayor fideli-
zacion y compromisos de sus emplea-
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dos.Y una ultima conclusion: el 71%
de las empresas estan convencidas de
que los clientes no estan dispuestos a
pagar mas por productos sostenibles.
Por ultimo, el VI Foro Adine concluyd
con laintervencién de David Moneo,
director de ferias de motor y movili-
dad de Ifema Madrid, quien destacd
gue Motartec 2025, que tendra lugar
del 23 al 26 de abril, es un evento clave
para conectar con el tallerylasflotas y
una puerta abiertaalainternacionali-
zacion,ademas de ofrecer a las empre-
sas soluciones y oportunidades para el
sector.m
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KSC, “enla érbita
de la experiencia”

Mas de 250 miembros de talleres participan
en laconvenciénanual de lared.

as de 250 personas pertenecientesalared de ta-
M Ileres KSC han celebrado la convencién anual de la

ensefia en Madrid, bajo el lema ‘En la 6rbitadela
experiencia’, para celebrar la puesta en marcha de su nue-

vo programa de experiencia de cliente. En la creacién de este
progrma han participado los gerentes y respansables de los

negaocios, paradarun nuevo sentido a la oferta global de KSC.

Durante unajornada, los miembros de KSC pudieron cono-
cerde primera mano el resultado de las jornadas de traba-
joy cocreacion que durante el primer semestre éstos rea-
lizaron de forma deslocalizada en sus diferentes regiones.
Enaquellas sesiones, los talleres establecieron los procesaos,
materiales y meétodos de actuacion de lared en cada uno de
los puntos de contacto que componen el nuevo recorrido de
cliente en un taller KSC.

Ademas de poder conocer los detalles de cada punto dein-
teraccion con sus clientes, los asistentes pudieron disfru-

tarde una ponencia sobre las tendencias de experiencia de
cliente en el mercado actual,a cargo de Nanes Martinez-
Arroyo, directora de DEC (Asociacion Espafiola para el Desa-
rrollo de la Experiencia de Alicante), ensefia a la que perte-
nece NEX desde hace dos afios.

Alexandre Henion, director comercial de Michelin Espafiay
Portugal, acompafado por parte de su equipo, tuvo la opor-
tunidad de presentar los valores de la marca y de poner en
valor lo que lared KSC representa para la misma.

Los asistentes a la convencién, celebrada en WAH, en el re-
cinto ferial de Madrid, también pudieron conocer noveda-
des que se pondran en marcha en los préximaos meses en la
red KSC y que sirven parasituarla entre las redes con mayor
penetracién tanto en peninsula comao en lasislasy como la
mas innovadaora en cuanto a la transformacion de la expe-
riencia de los clientes, que con KSC “se sitian en una nueva
orbita"m

Yokohama, equipo original en el BMW M2

El fabricante suministra su Advan Sport V107 en origen en medidas 275/35ZR19 (100Y) y 285/30ZR20 [(99Y].

okohama Rubber suminis-
Y trasus neumaticos Advan
SportV107 como neumati-

cos de equipo original (OE) parael
automovil deportivo compactode

lerarconunaexcelente estabilidad

enladireccion, latecnologia original
‘Mound Profile’ de Yokohama asegura
un contacto mas uniforme conlasu-
perficie, lo que mejora su rendimien-

talleres en comunicacion

altorendimiento BMW M2, que fue
lanzado porel constructoraleman
enabrilde 2024. Las medidas son
275/35ZR19 (100Y) parala parte
delanteray285/30ZR20 (99Y] para
la parte trasera.

Advan Sport V107 esun neumatico
deultraaltorendimientodela
marca global insignia Ad-
van de Yokohama Rubber.
Los neumaticos que se
suministranal BMWM
fueron desarrollados
conjuntamente con el
fabricante de auto-
maviles.Con un pa-
trénde bandadero-
dadura especializado
gue combinaun bajo
nivel deruido al ace-

paraelrendimie
el materialdela

toensecoysuresistenciaal des-
gaste.Los neumaticos también han
recibido la calificacion mas alta “A”
delsistemade etiquetadode la UE

nto en mojado. Para
carcasadelosneu-

maticos, que forma el esqueleto del
neumatico,se haadoptado
un material disefiado
para coches premium
de alta potencia que

ofrece unaexcelen-
te estabilidad de di-
reccién.

Los neumaticos
fueron perfeccio-
nados mediante
pruebasen Nirbur-
gring,ampliamente
considerado como

elcircuitode pruebas mas exigen-
te del mundo. Los coches del Grupo
BMW utilizan neumaticos OE de un
gruposelectode fabricantes, y la pa-
red lateral de todos los neumaticos
seleccionados llevaelsimbolodela
estrellade BMW, queindicael reco-
nocimiento por parte del fabricante
alemande las capacidades técnicas,
calidad y fiabilidad de los fabricantes
de neumaticos.

Segunel plandegestiona medio
plazo de tresafios (2024-2026] de
Yokohama Rubber, Yokohama Trans-
formation 2026 (YX2026), el negocio
de neumaticos de consumo tiene co-
mo objetivo maximizar las tasas de
ventasde neumaticos de altovalor
agregado.Unade lasiniciativascla-
ve de estaestrategiaeslapromacion
de los neumaticos de la marcainsig-
niamundial Advanyde los neumati-
cosdelamarcaGeolandar paraSuVy
pick-up como equipo ariginal de au-
tomaviles nuevos.m
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BRIDGESTONE

Seguridad también en invierno

> Los neumaticos Bridgestone Tu-
ranza All Season 6, que completan
lagama Turanza 6, estan prepara-
dos pararendir al maximo durante
todo el afo y bajo cualquier condi-
cion climatica. El neumatico todo
tiempo, desarrollado y produci-
do en Europa, esta disefiado para
satisfacer las necesidades de los
conductores de todo el continen-
te,donde el segmento Todo Tiem-
po representa el 21% del mercado.
Las tecnologias aplicadas e pro-
porcionan un kilometraje superior
enun20% que su predecesor, el
Weather Control AOO5 EVO. Ade-
mas, el Turanza All Season 6 cuen-
ta conundibujo que optimizael
contacto con el asfalto, permitien-
doun mejordrenajede aguayde
nieve. Su marcaje 3PMSF tamhién
es garantia de una conduccidn se-
guraen condiciones invernales.

El nuevo Bridgestone Turanza All
Season 6 incluye Techsyny En-
liten, un conjunto de tecnologias
sostenibles que permite alos neu-
maticos ofrecer un mejor rendi-
miento, garantizando la maxi-

/ NEUMATICOS DE INVIERNO/ALL SEASON

SIN LIMITACIONES DE MOVILIDAD

Dados los cambios de temperatura que experimentamos en nuestro pais, con veranos que
rozan, o superan, los 40° C e inviernos en los que es habitual bajar de 0° C, es todavia mas
importante contar con neumaticos que ofrezcan seguridad durante los 365 dias del afno.

ma seguridad, y supone ungran
avance hacia la sostenibilidad. Este
neumatico, desarrollado para ser
usado tanto en vehiculos eléctricos
como de gasoling, esta disponible
en 85 medidas,de 16 a21 pulga-
das,y cuenta con una cobertura
del 96% de lademandade neu-
maticos para turismos y SUV.

Cabe destacar, por otro lado, que
ya esta disponible el nuevo Brid-
gestone Turanza All Season 6 Enli-
ten con tecnologia DriveGuard RFT
(Run-Flat).Se trata de una solu-
cion de neumaticos que permite a
los conductores, después de haber
sufrido un pinchazo, mantenerel
control de sus vehiculos y viajar
conseguridad durante 80 kma
unavelocidad de hasta 80 km/h. El
Bridgestone Turanza All Season 6
Enliten con tecnologia DriveGuard
RFT se comercializa enlas 20 me-
didas mas populares, desde las
llantas 16” hastala 19”. A partir de
septiembre de 2024, estaran dis-
ponibles 18 medidas y las dos res-
tantessaldranalaventaenenero
de 2025.

BRIDGESTONE TURANZA ALL SEASON 6

El neumatico premium de invierno para turismos

de Bridgestone, el Blizzak 6 Enliten, ofrece un mejor
rendimiento en nieve y frenado en mojado, asi como
una mejora en el kilometraje, con unavida util un 32%
mas larga que su predecesaor, el Blizzak LMO053. Esto
garantiza la eficiencia de los recursos y extiende la
vida util del neumatico en casi un tercio (equivalente
aunatemporadade invierno adicional). Disefiado y
producido en Europa, esta disponible en 189 medidas
grandes, desde 16 hasta 22 pulgadas y se lanzaran
medidas adicionales en 2025.

El rendimiento mejorado del Blizzak 6 Enliten, dis-
ponible también para vehiculos eléctricos, es posible
gracias a la Tecnologia Enliten, el enfoque innovador
de Bridgestone para el desarrollo de neumaticos.

En este caso, la plataforma tecnoldgica se combina
convarias innovaciones en el disefio de la banda de
rodadura y compuestos, que incluyen la comhinacién
optimizada de patrén y sus componentes, obtenien-
do una mayor uniformidad en el perfil de desgaste del
neumatico y una distribucion optimizada de los sipes.
El uso de esta Tecnologia Enliten también garantiza
que el 25% del neumatico esté fabricado con mate-
riales reciclados y reutilizables.




CONTINENTAL

Nuevo WinterContact 8 S de alto rendimiento

-

s

> El nuevo WinterContact 8 Sde Con-
tinental hatenido un comienzo es-

pectacular enlas listas de ventas. Con
su enfoque en maximizar el aga-

rre en carreteras secas y mojadas, ha
sido concebido teniendo en mentea
los miembros mas potentes de la éli-
te automovilistica. Para ello, ofrece
un gran manejo en seco y distancias
de frenado muy cortas en superficies
secas y mojadas, lo que permitealos
conductores utilizar sus coches y SUV
deportivos, sedanes potentes y otros
modelos de alta gama a su maximo
potencial también en los meses mas
frios del afio. Y también ofrece un alto
nivel de seguridad en condiciones in-
vernales tipicas, incluidas las carrete-
ras cubiertas de nieve.

Con el WinterContact 8 S, los inge-
nieros de neumaticos de Continen-
tal han desarrollado nuevos disefios y
compuestos de la banda de rodadu-
ra.Porejemplo, la banda de rodadura
direccional tiene un disefio “multi-
tarea”, lo que le permite cumplircon
los requisitos de agarre mas exigen-
tes en carreteras secas y mojadas. Y
el compuesto de caucho proporcio-

na un agarre confiable en superficies
frias y mojadas, incluidas las rutas cu-
biertas de nieve. El nuevo WinterCon-
tact 8 Stambién obtiene una buena
puntuacién en sostenibilidad, con la
calificacion ‘B’ de la etiqueta europea
de neumaticos por su baja resisten-
ciaalarodadura, un factorimportan-
te para maximizar laautonomiade
los automaviles eléctricos y reducir el
consumo de combustible de los mo-
delos con motor convencional. Tam-
bién obtiene la calificacion ‘B’ de la
etiqueta europea en cuanto a distan-
cias de frenado, que refleja sus niveles
de seguridad en carreteras mojadas.
Lagamaincluye neumaticos para
llantas de 19 a 22 pulgadas, con indi-
cesde velocidad de hasta 270 km/h. El
nuevo neumatico de invierno de Con-
tinental es adecuado para vehiculos
con todo tipo de sistema de propul-
sionylleva el logotipo “EV-compati-
ble” en el flanco (EV-vehiculo eléctri-
co).Es adecuado para modelos como
el Audi RS 3, Bentley Continental GT,
BMW i7, Maserati Grecale, Mercedes GT
63y EQS 53, Porsche Panamera 4S E-
Hybrid y Rolls-Royce Cullinan.

ALLSEASONCONTACT 2

Con el AllSeasonContact 2, Conti-
nental lanzaba el afio pasado su
mejor neumatico para todas las
estaciones, una versién mejorada
del galardonado predecesor. Es
adecuado para unagran variedad
de automadviles y SUV, indepen-
dientemente de su tipo de propul-
sion. Continental ha mejorado el
rendimiento del AllSeasonContact
2, reduciendo al mismo tiempo
laresistenciaalarodadurasin
comprometer la seguridad. El
AllSeasonContact 2 promete una
maniobrabilidad ain mejor en
carreteras secas y distancias de fre-
nado mas cortas en carreteras secas
y mojadas en comparacién con su
modelo predecesor. El Continental
AllSeasonContact 2 se fabricaen
unaampliagama de suministro
para llantas con didmetros de entre
15y 21 pulgadas.
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Neumaticos allseason y de invierno Dunlop Econodrive

> Dunlop tiene dos nuevos productos en el mercado: Dunlop Eco-
nodrive AS (todo tiempo) y Dunlop Econodrive Winter (invierna),
que llegan paraampliar la actual gama Dunlop Econodrive para
furgoneta, que incluye los neumaticos de verano de mismo nom-
bre.Dunlop Econodrive AS presenta soluciones tecnoldgicas que
proporcionan rendimiento a las furgonetas en unaampliagama
de condiciones, con un gran kilometraje y durabilidad. Con un
elevado nimero de ldaminas y un nuevo compuesto, los bordes de la
banda de rodadurafavorecen el agarre y la frenada en condiciones
hdmedas. El neumatico también maximiza su kilometraje conuna
elevada profundidad de la banda de rodadura, ideal también para
ofrecer un gran rendimiento durante todo el afio.

Para los que necesitan hacer su labor en zonas de invierno mas
severo, Dunlop Econodrive Winter es un neumatico de invierno

| |
N
T T TTRF iy
3 di

marcado porun dibujo de
labanda de rodadura con
unadistintiva formaen‘V,
gue mejora la evacuacion
delagua para una conduc-
cion segura. Mientras tanto,
los surcos centrales funcionan
paraatraparyagarrarseala
nieve cuando esta en movimien-

to.El blogue de la banda de rodadura también esta reforzado por
conectores, de forma que mantiene larigidez estructural del neu-
matico,ayudando a reducir la abrasidn y aumentar el kilometraje.
El Dunlop Econodrive AS esta disponible en 17 medidas y el Dunlop
Econodrive Winter,en 19 medidas.

iON FlexClimate, el all-season para vehiculos eléctricos

> Conelnuevo iON FlexClimate, Hankook
presenta en el mercado europeo su
primer neumatico all season disefiado
para vehiculos eléctricos (turismos y SUV).
Junto con el Hankook iON evo, el neuma-
tico con perfil de verano, y el Hankook iON
ixcept, lavariante con perfil de invierno,
el Hankook iON FlexClimate completa esta
familia de neumaticos pars eléctricos,
aunque pueden utilizarse tamhbién en
vehiculos con motores de combustiony
traccion hibrida.

Entre sus caracteristicas destacan un
mejor agarre en mojado, una resistencia
alarodadura baja, un peso optimizado

talleres en comunic

y unaconstruccién robusta adaptada a

los requerimientos de los vehiculos de
traccidn eléctrica. La caracteristica técnica
principal del nuevo iON FlexClimate son
las laminas 3D especiales en la banda de
rodadura, gracias a las cuales el neumatico
ofrece un gran agarre tanto en calzadas
secas como mojadas, e incluso con neva-
das ligeras. Asimismo, el nuevo compuesto
de la banda de rodadura ProGrip, con su
combinacion de silice de altadensidad y
otras materias primas sostenibles, procura
unaadherencia optimizada en carreteras
mojadas. Para ofrecer un rendimiento su-
ficiente también en nieve, el perfil dispone

de unaaltadensidad de “laminas2en1”
que, junto con los surcos adicionales en los
bloques individuales del perfil, garantizan
una alta traccién y potencia de frenado.
En el nuevo iON FlexClimate, que posee

los distintivas M+S y 3PMSF, Hankook ha
hecho frente al mayor peso de los vehi-
culos eléctricos integrando un cinturén
reforzado con fibras de aramida resisten-
tes y repartiendo la carga uniformemente
entodo el ancho de la banda de rodadura.
Esto permite una mayor capacidad de car-
ga por neumatico, contrarresta las fuerzas
de deformacion a altas velocidades y
garantiza una alta precision direccional y
una buena estabilidad en curvas.

La familia de neumaticos iON esta
equipada con la tecnologia Hankook i
Sound Absaorber y hasido disefiada de
forma aerodinamica, lo que garantizaun
nivel sonoro bajo en comparacion con

los neumaticos estandar. Ademas, el iON
FlexClimate utiliza la nueva tecnologia
iON Innovative Technology, un sistema
tecnoloégico desarrollado por Hankook
que comprende cuatro tecnologias clave:

i Sound Absorber (ruidos), i Super Mileage
(desgaste), i Perfect Grip (adherencia) y i
Extreme Lightness (resistencia a la roda-
dura). El ndcleo del sistema lo forman 58
tecnologias patentadas e integradas en el
desarrollo de la familia de neumaticos iON.
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> Michelin presenté en 2015 de la prime-
rageneracién de Michelin CrossClimate,
un neumatico disefiado para ofrecer
unas prestaciones en agarre, estabilidad,
frenada, eficiencia energética y duracion
equivalentes a los neumaticos Michelin
de verano, manteniendo las prestacio-
nesinvernales comparablesalasdeun
neumatico Michelin de invierno, espe-
cialmente entracciény enfrenadaen
carreteras nevadas.

Enla actualidad, ofrece cuatro alternati-
vas en lagama. En primer lugar, Michelin
CrossClimate 2 ofrece una conduccién
segura haga el tiempo que haga, conuna
gran duraciéon y un menor consumo de
carburante. Garantiza la movilidad en
todas las estaciones gracias a sus pres-
taciones en frenada en nieve y traccién,

Cuatro alternativas con Michelin CrossClimate

en frenada en seco y en prestaciones en
mojado u nieve hasta el limite legal de
desgaste. Adecuado para turismo, SUV-
4x4 y vehiculos eléctricos o hibridos, esta
disponible en 140 dimensiones, para
Ilantas de 15 a 21 pulgadas.

Por su parte, Michelin CrossClimate

2 SUV,disponible en 49 dimensiones,
parallantas de 17 a 21 pulgadas, es el
neumatico para SUV-4x4 que domina

la categoria All Season en prestaciones
sobre mojado y nieve cuando es nuevo

y desgastado hasta el limite legal, y
referencia en frenada en secoy en du-
racion, ofreciendo la maxima seguridad
durante toda su vida util. Michelin Agilis
CrossClimate, los neumaticos All Season
de Michelin para furgoneta, ofrecen
seguridad y duracién en cualquier condi-
cion climatolégicaincluso en superficies
dificiles como barro, hierba, grava y
nieve. Esta disponible en 32 dimensiones,
parallantas de 15 a 17 pulgadas.

Michelin CrossClimate Camping, disponi-
ble en 8 dimensiones para llantas de 15”
y 16", esla opcion para autocaravanas
mantiene todos los atributos de lagama,
destacando por sus flancos reforzados
para una mayor resistencia a los impac-
tos, una carcasa reforzada paralacargay
los estacionamientos de larga duracion

y sucompuesto de la banda de rodadura
resistente a la abrasién.

Modelos de Giti Tire
para el mercado ibérico

> Tiresurdispone de unaamplia oferta de
neumaticosall season para su distribucion
en toda la Peninsula,que abarca modelos

y medidas para todo tipo de vehiculos.
Estalinea de productos, disponible para
talleres y profesionales de la automocién,
responde ala creciente demanda de solu-
ciones versatiles que ofrecen rendimiento
y seguridad durante todo el afio. Ade-

mas de ofrecer todo el rangode primeras
marcas como Michelin, Continental, Pirelli,
Dunlop,Goodyear, Bridgestone, Firestone,
etc, también destacan modelos como elGiti
AllSeason AS1, el 4Seasons de GT Radial o

el Season X TAO1 deTriangle destinados
aturismos y SUVs; o aquellos modelos
como elGiti VanAllSeason LAL, el Maxmi-
ller AllSeason2 de GT Radial y elSeason X
Van de Triangle que se pueden montaren
furgonetas y vehiculos comerciales. Gracias
asured de reparto y sus seisalmacenes en
Espafiay Portugal, Tiresur garantiza dispo-
nibilidad inmediata y unservicio logistico
rapido, asegurando que los neumaticos
lleguen a cualquier punto del pais.

Experiencia de conduccion invernal

> Yokohama incluye dentro de su actual gama de neumaticos de invierno el
BluEarth*xWinter V906, el iceGUARD stud iG65, el iceGUARD iG53 sin clavos

y el iceGUARD studless GO75 para SUV. También destaca el Geolandar CV 4S
G061, el neumatico para todas las estaciones de Yokohama para SUV crosso-
very pick-up, y,como novedad, el Geolandar A/T4 GO18, el nuevo neumatico
todoterreno/toda estacion para SUV, 4x4 y pick-ups. Cuenta con un patrén
de bloques agresivo y bloques laterales dobles 2 en 1, esta disefiado para
ofrecer traccion todoterreno y beneficios anticortes y astillado. Tanto el
Geolandar CV 45 G061 como el A/T4 GO18 han sido designados con la eti-
queta M+S (barro y nieve), lo cual indica que ofrecen un rendimiento exce-
lente en caso de una nevada repentina. Ademas, han obtenido el simbolo de

copo de nieve de montafa de tres picos, aplicado a aquellos neumaticos que
cumplen con los estdndares internacionales para uso en nieve severa.
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Los neumaticos
estan... de moda

El neumatico fuera de uso vive en un constante desafio. Desafio
por encontrar nuevas vidas a pesar de que de manera intensa se
estd trabajando en incorporar materiales de los viejos neumaticos
en la fabricaciéon de otros nuevos. La pirdlisis parece ser la
respuesta a este deseo, pero estd costando bastante que los
proyectos de esta tecnologia en nuestro pais se consoliden.

ientras tanto, seguimos tra-
bajando para consolidar las
aplicaciones ya existentes de
los materiales que se obtie-
nen del proceso de reciclaje de los neu-
maticos que hasta la fecha son suelos
de parques infantiles, objetos moldea-
dos, carreteras o rellenos de campos de
césped artificial, algo que tiene los dias
contados por la prohibicion de su co-
mercializacion a partir de 2031 por en-
trar las particulas de caucho de tamafo
inferior a 5 milimetros en la definicion
de microplastico.
Aungue desde SIGNUS estamos desa-
rrollando diferentes proyectos en dife-
rentes sectores, uno quizas particular
es el sector de la moda. El neumatico en
la moda existe desde hace ya muchos
anos, especialmente en zapatos. De to-
dos son conocidas las abarcas menor-
quinas, que, en sus inicios, se fabricaban
con cuero, desde la suela hasta las co-
rreas de sujecion, escogiendo siempre
las partes mas gruesas y grasas para
una mejor proteccion. Pero, con la lle-
gada de los neumaticos, llegd la revolu-
cién: cambiaron cuero de las suelas por
la banda de rodadura de los neumaticos
y las correas por tiras de goma saca-
das de los laterales de los mismos, dan-
do asi aun mas resistencia y agarre a sus
abarcas.
Ademas de calzado, podemos ver bol-
sos, cinturones y otros accesorios he-

chos con neumaticos; pero desde SIG-
NUS quisimos ir mas alla, para que el
neumatico reciclado se convirtiera en
un material de interés para disefladores
de todo tipo. Asi nacio el proyecto Neo-
matique, de la mano de Slow Fashion
Next, una plataforma que recogiera to-
da la informacién necesaria y Util sobre
estos materiales y su potencial aplica-
cion al mundo de la moda.

La disefadora Maria Lafuente es un
ejemplo de disefladora comprometida
con lainnovaciéony el uso de materiales
como el tencel, el corcho o el neuma-
tico con el que ha llegado a disefar un
vestido elaborado en su totalidad con
filamento de neumatico reciclado en

impresion 3D, pero hay marcas como
SKFK que también han establecido un
vinculo con SIGNUS para promover su
uso e incorporaciéon en moda.

SKFK (Skunkfunk) nacio a finales de los
anos 90 en la escena “streetwear” de
los festivales de musica. Este afio, de
hecho, la marca cumple 25 afios. SKFK
es una marca que no se deja llevar por
las tendencias y la fugacidad, que de-
fiende un estilo propio y Unico a través
del arte y el disefio. ademas de ser pre-
cursores en sostenibilidad. Son cons-
cientes de que cada vez son mas las
clientas que se interesan por la mate-
ria prima, los procesos de producciény
las condiciones de la cadena de valory,
por ello, ponen mucho cuidado en los
materiales que emplean.

En las tres colecciones presentadas por
la marca en la Pasarela de la Moda de
Madrid, el neumatico ha estado presen-
te en accesorios como pendientes y co-
llares y en calzado de la marca menor-
quina RIA, que elabord varios modelos
para uno de los desfiles con la suela de
neumatico como protagonista.

SIGNUS continua trabajando por dejar
una Buena Huella para todos. m

§iF SIGNUS
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APOLLO TYRES

Vredestein Wintrac Pro+

> Apollo Tyres presenta el nuevo Vredes-
tein Wintrac Pro+, un neumaético de invier-
no premium para coches y SUV de ultra
alta gama, incluida la dltima generacién de
vehiculos eléctricos de alto rendimiento.
En comparacion con su predecesor Wintrac
Pro, el nuevo Pro+ cuenta con un novedoso
compuesto en la banda de rodadura que
ayuda a ofrecer mejores niveles de agarre,
traccion y rendimiento de frenado sobre
nieve,aguanieve y hielo. La nueva mezcla
de polimeros y resinas de Ultima genera-
cion facilitan una mayor flexibilidad en los
bloques de la banda de rodadura, inclu-

so atemperaturas muy bajas. El nuevo
compuesto se complementa con un dibujo
de labandade rodadura que incorpora
laminillas laterales y surcos centrales con
marcados angulos para garantizaruna

il

respuesta uniforme al tomar las curvas en
condiciones invernales. La distribucién ho-
mogénea de la presion optimiza la traccién
en nieve, mientras que las entalladuras
haorizontales de la zona central facilitan
aceleraciones y frenadas progresivas.

El resultado es que, sobre nieve, el nuevo
Wintrac Pro+ mejora en un 4% la distancia

.

=~

de frenada, enun 5% latraccidny hastaen
un 20% la maniobrabilidad. El Wintrac Pro+
se ofrece en unaseleccion de mas de 120
medidas parallantas de 17 a 22 pulgadas.
La mayoria de los productos de la nueva
gama presentan un indice de velocidad
“Y”,lo que los hace apropiados para su uso
hasta 300 km/h.

Nuevo Cinturato All Season SF3

> Pirelli presenta el nuevo Cinturato All Season SF3,un neu-
matico disefiado para conductores de automadviles de tamafio
medio y compacto que buscan unasolucion de movilidad
segura para todo el afio. Este producto se ha disefiado utilizando
técnicas de virtualizacién y cumple los cometidos definidos de
asegurar un elevado control en frenada en diversas condiciones
meteoroldgicas.

Avala esta tesis la calificacion “A” en la etiqueta energética en
adherencia sobre mojado que exhiben todas las medidas de la
gama. La garantia de unarespuesta segura sobre nieve la avala
el pictograma invernal 3PMSF, que certifica que la cubierta pue-
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de rodar en condiciones invernales severas. Sobre asfalto seco, el
Cinturato All Season SF3 proporciona estabilidad, confort acustico
y unosvalores de resistencia a larodadura mas cercanos aun
neumatico de verano que de invierno. Su versatilidad la confirman
las pruebas independientes realizadas por Dekra en Alemania,
que distinguen al Cinturato All Season SF3 como el mejor de su
categoria en frenada comhinada (condiciones de seco, mojado y
nieve). El nuevo todotiempo de la familia Cinturato también ha
sido reconocido por el organismo certificador TUV SUD con su dis-
tintivo “Performance Mark” por sus caracteristicas en diferentes
situaciones de conduccién.

El Pirelli Cinturato All Season SF3 hereda la tecnologia adaptativa
delabandaderodadura de su predecesor, caracterizada por las
laminillas 3D, que han recibido una actualizacién para propor-
cionar un mejor agarre sobre nieve durante toda la vida Gtil de la
cubierta. El dibujo también ha experimentado cambios respecto
ala pasadageneracion. La nueva propuesta mantiene el patron
direccional, pero ahora con unas ranuras mas anchas y unos
angulos mas marcados, o que tamhién contribuye a la mejora del
rendimiento sobre nieve. Estas caracteristicas también benefician
la evacuacion de agua, reduciendo en consecuencia el riesgo de
aquaplaning.

Las primeras medidas del Pirelli Cinturato All Season SF3 ya estan
alaventa en Espafia, con alternativas de 15 a 20 pulgadas. Algu-
nas de sus medidas incorporan tecnologia Elect, desarrollada para
adaptar la cubierta alas necesidades de los automaviles eléctri-
cos e hibridos enchufables.



INMEMORIAM

Manuel Méndez

Fue director comercial en empresas co-
mo Ital Recambios o Gerstenmaiery
fundador de Hexagon. Fue reconocido
porsuTrayectoria enlos Premios Perso-
najesdelaPosventa2017.

Hemos tenido noticiaenlaredaccion del
fallecimiento de Manuel Méndez,alos 78
aflosde edad.Méndez fuedirector co-
mercial de empresas como Ital Recam-
bios,Hexagon o Gerstenmaier.Con una
trayectoriade casi 60 afios en el mun-

do del recambio,Manolo era muy querido
por muchos compafieros de la posven-
ta,delos que fue maestro,compaferoy
mentor.

Llevabajubilado casiunadécaday fue
reconocido porsu Trayectoria en los Pre-
mios Personajes de la Posventade 2017.

Desde estaredaccién nosunimaosal pé-
same, con nuestras massinceras condo-
lencias parasu hijo Victory el resto de fa-
miliayamigos. Descanse en paz.m

José Maria Torres

Especialista en frenos, creé Fremavil,
empresa dedicada a la distribucién de
recambios y formo parte de Aveca, la
asociacion de recambistas de Alicante.

Ha fallecido, a los 71 afios, José Maria To-
rres, histérico distribuidor alicantino. En los
afios 70, Torres fundg, junto a su hermano,
Mordazas Torres, un taller reparador de fre-
nosy embragues,empresa que continda en
activo.Enel 91 crea Fremavil, una distribui-
dora de recambios especialista en frenos,
embragues, transmisiones y mecanicaen
general que mantuvo mas de 25 afios has-
taque las consecuencias de la crisis econ6-
mica pudieron con ella.

Como experto en frenos, fue distribuidor de
marcas como Ate, Brembo, RH o TRW, en-
tre otras, e incluso tuvo la suya propia para
frenos de disco y de tambaor, que distribuia
tanto a talleres como a recambistas de las
provincias de Alicante y Murcia. Nunca es-
tuvo en ninglin grupo de compras pero si

que forma parte desde sus inicios de Aveca,
la asociacién de recambistas de la provin-
ciade Alicante.

Su hijo, Jorge Torres, columnista de la re-
vista Talleres en Comunicacion, nos habla
de su padre. “Tenia un don de gentes que
siempre envidié, nunca actuo de mala fe,
siempre buscando el beneficio para todos
los implicados clientes y proveedores; era
buena persona, y un lamento que le que-
dd hasta sus ultimos dias fue la pena de

no poder haber saldado todas sus deudas
cuando la quiebra le sobrevino. Vivio la vida
como el quiso, sin dejarse Ilevar niacon-
sejar por nadie y fue feliza su manera, por
lo que, a todos los que formasteis parte de
esavida, de un modo u otro, os doy las gra-
cias por haberlo hecho feliz”, comenta.
Desde laredaccion de Talleres en Comuni-
cacion y Posventa.info nos unimos al pésa-
me, con nuestras mas sinceras condolen-
cias para su hijoJorge y el resto de familiay
amigos. Que latierrate sealeve.m
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editorial

ZONA MIXTA

Automechanika

pinta bien

econozco que, en anteriores ediciones, cuando ibaa

Automechanika, solia invertirapenas una mafiana en

acercarme por el pabelldn destinado a la carroceriay la
pintura. Apenas habfa algunas marcas, algunos fabricantes de
anexaos y, eso si, bastante variedad de fabricantes de equipos
(pistolas, cahinas, bancadas..) y permanentes demostracio-
nes en vivo de pulidos, abrasivos, burletes, adhesivos, etc.

Pero este 2024 ha cambiado. Porque todo eso sigue igual.
Pero en esta ocasion si que han estado los principales fabri-
cantes de pintura, los premium, los que cuentan con homo-
logaciones (a excepcion de Sherwin Williams y Akzo Nobel).

Y tanto Axalta, como BASF y PPG han quemado sus naves
acudiendo con stands enormes, interesantes novedades y
una propuesta centrada en el tallery focalizada en ayudarle a
mejorar su productividad.

En el caso de Axalta, hablamos de la digitalizacién de todo el
proceso de pintura, desde laidentificacién y busqueda del
color hasta la mezcla del mismo, con su espectrofotémetro
Irus Scan, su magquina atomatizada Irus Mix y, como novedad,
el ecosistema Nimbus.

Par su parte, PPG acudia con una propuesta similar, en este
caso, con el entorno Ling y la maquina Moonwalk.

Y BASF presento por fin sumaquina automatizada de mezclas
para sus marcas Glasurity R-M y un barniz transparente pre-
mium fabricado a partir de neumaticos de desechao reciclados,
también para ambas marcas.

Siaesaoleafades la presencia de expositores comao Sinnek,
BESA, General Paint, GYS, Roberlo, KWH Mirka, Sata o Mipa,
entre muchos otros, pues la verdad es que, para nosotros,

este Automechanika Frankfurt 2024 ha resultado de lo mas
interesante.

Parlo demas, también hemos estado presentes en el IBIS
Iberia 2024, donde se reunieron todos los representantes
dela carrocerfa y la pintura de nuestro mercado (y con mas
presencia de talleres que en anteriores ediciones) y que, si
bien las ponencias no tuvieron el nivel de la Ultima convoca-
toria, sf plantearon debates interesantes sobre aspectos de
interés para el profesional, como la atraccion y retencion del
talento, la sostenibilidad, el envejecimiento del parque, el
papel de los recambios o la creciente pujanza de las marcas
chinas de automaviles. Y en estas paginas os hemos tratado
de resumir todo ello. Pasad y leed. Estais en vuestra casa.

CARROCERIA Y PINTURA

IBIS 2024 repasa las tendencias actuales del sector

Patricia Morschel. Vicepresidenta y directora de Marketing vy
Operaciones Comerciales del negocio global de Refinish de Axalta
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IBIS 2024 repasa las tendencias
actuales del sector

La llegada de las marcas chinas, el envejecimiento
del parque, la orientacidon al cliente o las flotas
fueron algunos de los temas a debate en el simposio

celebrado en Avila.

Texto: Juanjo Cortezén

aorientacién al cliente
hasido el tema princi-
L pal dela primera mesa
de debate del IBIS Ibe-
ria2024, que se hace-
lebrado en el Centro de Congresos
Lienzo Norte de Avila y ha reunido
a 560 personas. Moderada por Raul
Gonzalez (MP3), conté como pane-
listas con Marcaos Ga March, director
de negocio digital de Mapfre;José Ma
Galofré, CEQ Espana de Volvo; Anto-
nio Tomeé, responsable de Fidelidade;
Jesus Javier Pérez, director de pos-
venta Iberia de BYD Passenger Autas
yJorge Blanco, responsable de Desa-
rrollo de Negocio/nacional KAM & INT
KAM EMEA de Axalta Coatings Sys-
tems Spain.
“No hay un Unico cliente, sino multi-
ples, todos somos clientes”, comen-
to Galofré, algo enlo que coincidie-
ron los ponentes, explicando sus di-

r FNTURG

ferentes propuestas de valar. Por su
parte Jorge Blanco

(Axalta), hablé de la “quimica” y la
“emocién” necesarias en el proceso
de comprade unvehiculo.

La experiencia del cliente y la fideli-
zacion del cliente también formaron
parte de la conversacian.

Galofré habld de la necesidad de que
las redes de talleres estén integra-
das y cohesionadas para que todos
los puntos de servicio tengan to-

Ya hay 300 concesionarios
en Espana que
comercializan 22 marcas
chinas en nuestro pais

con una cuota total de
mercado del 5%

dos los datos del cliente. Tomé (Fi-
delidade), por su parte también ha-
bl6 de la necesidad de concretar un
ecosistema entre el mundo real y el
digital. Asimismo, todos coincidie-
ron en la necesidad de transforma-
cion de las personas involucradas en
el proceso derelacion con el cliente,
ante un cliente cada vez mas exigen-
tey cambianteyal que cadavez hay
que proponerle nuevas soluciones

y ofrecerle mas servicios de forma
cadavez masrapida.

Un parque mas viejo. £l envejeci-
miento del parque fue el temascbre
elque gird lasegunda mesa redonda,
que cont6 como participantes con
Guillermo Magaz, director general de
AECA-ITV; Helder Pedro, secretario
general de ACAP; José Manuel Lopez
Maontoya, director comercial de MS;
Juan Vicente Goya, director general
de Net2l y Francisco José Hernandez
de Lorenzo, director de Grupo SYRSA.
José Luis Gata (Solera) realizé unain-
troducciénenlaqueaporté algunos
datos.Comentd que Europa se es-
tanca mientras Asia ha multiplica-
do el pargue en los Ultimos 20 afios y
que, por ejemplo, Alemania tiene un
parque gue duplica al espafiol. “Ma-




triculamaos al afno un millén de co-
che y achatarramos 700.000, por lo
que el parque crece anualmente en
300.000 vehiculos”,comento Gata,
quien explicé que en 2006 se acha-
tarraban los coches con 15afos y
hoy se hacen con 20. Algunos gua-
rismos mas detallados por el res-
ponsable de Solera son que 5,7 mi-
llones de coches en Espafia novan
alalTV:de hecho el absentismo de
los vehiculos comerciales ligeros as-
ciende al 43%; que hay casi 75 millo-
nes y medio de vehiculos sin etique-
taoque hay dos millones menos de
conductares que hace diezafios -en
un entarno de poblacién creciente-.
Durante la mesa de debate se sefia-
laron las implicaciones para la seqgu-
ridad, el medio ambiente y la econo-
mia de este envejecimiento.

La baja rentabilidad del taller
lastra. la retencidn del talento

El segundo blogue del Ibis Iberia
2024 arrancé con una mesa de de-
bate dedicada a la captacidon del ta-
lento,a cémo atraer y retener el ta-
lento en el sector posventa, teniendo
en cuenta aspectos como el salario,
elambiente labaral, la flexibilidad, la
conciliacion familiar y los planes de
desarrollo de carrera.
Laintroduccion alamesa fue rea-
lizada por Manuel Castro, CEQ de
AMDA (Asaociacién Madrilefia de Dis-
tribuidores de Automaviles) hablé
de la necesidad de prestigiar la For-
macion Profesional y saber vender
el sector y hacerlo atractivo alos jo-
venes, “ya que es,ademds, un sector
con unagran estahilidad laboral”.
Castro también apuntd algunos re-
tosalos que tienen que hacer fren-
te talleres y concesionarios, “ya que
nuestros margenes son minimaos”,
instando a las aseguradorasaque no
reduzcan tanto los precios a pagar
por lareparacion, “ya queincluso las
piezas os las envian sin dejarnos nin-
gln margen.Y si no tenemos renta-
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bilidad, dificilmente podremos pagar
talento en nuestros negocios”.

La mesa, moderada de nuevo por
Raul Gonzalez (MP3), estuvo caonsti-
tuida por Antonio Caldeira (Cepra),
(fiigo de Valles (Carrocerias El Valle),
MariaJesus Fernandez (Cruz Roja) y
Jason Scharton (3M). De Valles sefia-
|6 que se necesitan “impactos posi-
tivos alos chavales”, afiadiendo que
hay cierto desfase entre laformacion
querecibenenFPylanecesariaen
eldiaadiaenelnegociode repara-
cion y poniendo el foco de nuevo en
que al tallerapenas le queda dine-
ro para invertir en nuevos profesio-
nales. Tras él, Maria JesUs Fernandez
hablé de un proyecto de Cruz Roja
paraformaralacartaeintegrarenel
mercado laboral a personas vulnera-
bles que, en el caso de nuestro sector,
contara con la colaboracion de Ces-
vimap en lo relativo a la formacién.
Ademas, los panentes coincidieran
en que,de forma habitual, captar ta-
lento no es un problema, perosiloes

retenerlo y fidelizarlo; que el salario
no es el elemento mas importante
y que hay que preguntar periddica-
mente al usuario sobre su percep-
ciéndelaempresaysu puestode
trabajo.

El recambio y las marcas chinas,
enel IBIS. Aligual que el afio pasa-
do, el recambio tambhién tuvo su sitio
en el lbis Iberia 2024, si bien en esta
ocasién no hubo ningln represen-
tante del canal multimarca. El im-
pacto de las nuevas demandas de los
clientesyde las nuevas lineas de re-
puestos en los tiempos de entrega, la
recomercializacion y las flotas fue-
ronalgunos de los aspectos debati-
dos en una mesa que contd con Tia-
go Bastos, directar general, Iberiay
Latinoameérica de Snap-on Business
Solutions como ponente introduc-
torio; Maria Maroto, responsable de
Estrategia, Nuevaos Proyectos y Back
Office en Posventa de Renault; Nu-
ria Cristébal, directorade la planta de

-
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Nissan en Avila y José Ignacio Jorge
delaRiva, director de posventa B2B
de Stellantis.

Bastos habld del peso del recambio
dentro de la estructura de los con-
cesionarios. “La rentabilidad del De-
partamento de Recambios es bas-
tante estable,entornoal 17% en los
ultimos cinco afos, suponiendo un
11,2% del peso en la facturacién to-
taly del 34,5% en el mix de depar-
tamentos”, sefialo, afiadiendo que el
recambiosupone el 677% de la fac-
turacion de posventa, segun los da-
tos de Snap-on.

Maria Maroto (Renault] detalld la
propuesta de recambios de la marca
del rombo, con sus dos marcas Ren-
aulty Motrio, de caranosélo al con-
cesionariosino al taller multimar-
ca.Porsu parte, el responsable de
Stellantis hablé de la creciente pu-
janzadelrénting,uncliente en cre-
cimiento que yasupone el 29% del
mercado y de cémo el constructor
ha apostado por la profesionaliza-
ciéndeladistribucion de recambios.
Nuria Cristébal aportd su visién, mas
industrial.

Tras ellos, con el foco puesto ensi el
auge de las marcas de automaviles
chinos asequibles en Europa repre-
senta unaamenaza o unaoportuni-
dad, Ibis Iberia2024 abri¢ su jorna-
davespertina. Marta Blazquez, presi-
denta de Faconauto, realizé laintro-
duccign al debate, apuntando que ya
hay 300 concesionarios en Espafia
gue comercializan 22 marcas chinas
en nuestro pais con una cuota total
de mercado del 5%.

Coo panelistas, compartieron mesa
Jorge Fernando Gonzalez-Miranda,
director de operaciones, Cesvi Mé-
xico; Francesco Colonnese, director
comercial Espafia de Omoda; Ricar-
do Oliveira, CEQ de Warld Shoppery
Jiang Shan, director general de la pa-
tronal china Cadai.
Gonzalez-Miranda hablé del mer-
cado mexicano,donde ya operan 26
marcas chinas y trampolin paraen-
traren el mercado estadounidense.
“Se trata de un nuevo nicho de mer-
cado, un nuevao tipo de cliente”, ex-
plicd. Par su parte, Colonnese dijo
gue Omoda apenas lleva siete me-
ses en Espafa, primer pais donde es-
tan presentes. “El mercado espafiol
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nos venia bien desde el punto de vis-
talogistico, pero también porque no
hay marcas puramente espafiolas y
hacia mas facil nuestra introduccian.
Y el recibimiento ha sido muy bue-
no”, declaro, afadiendo que la pos-
venta es “un pilar estratégico para
nuestra marca”. Por su parte, Jiang
Shanavanzo que hay “unas200 30
marcas mas interesadas en entraren
mercados como el espafiol”.
También se hablé de la posventa de
estos coches chinos. Gonzalez-Mi-
randa apunté que no hay talleres
suficientes para reparar esos vehi-
culos ni profesionales formadas, por

La rentabilidad del
Departamento de
Recambios es bastante
estable,entornoal 17%

en los ultimos cinco anos,
suponiendo un 11,2% del
peso en la facturacion total
y del 34,5% en el mix de
departamentos
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logue nosereparasino que se sus-
tituye, y entonces no hay piezas su-
ficientes y reparaciones con mas
tiempo de estanciaen el taller. “Ire-
mos solucionandolo paso a paso”, le
replicé Shan.

En el caso de Omoda, su contrato de
distribucién es puro y el foco de todo
estd en el concesionario, con estan-
dares bastante altos y siempre con
la posventa desarrollada en todos
los dmbitos. “Nuestros 65 puntas de
venta tienen también posventa”, co-
mento, afiadiendo que cuentan con
unalmacén en Azuqueca de Hena-
res (Guadalajara), con practicamente
el 100% de las piezas de los modelas
Omodayentrega en 24 horas en Pe-
ninsulay 72 horas como maximo en
Canarias.

La ultima mesa abordd el mercado
del vehiculo usado y las flotas, con
Christophe Hamon, director de Re-
marketing de Arval Service Lease;
Carlos Mejias, CEO de MetaFleet In-
tegral Fleet Services; Alfonso Lopez,
senior director remarketing Hertz
Europe;José Maria Luna, KAM en 3M;
Alejandro Anglada, director comer-
cial de Movilnarte y Jesus Carnago,
director comercial de Flexicar.m
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Los grandes fabricantes de
pintura vuelven a Automechanika

Axalta, BASFy PPG
mostraron su poderio

en el certamen aleman,
donde aprovecharon
para mostrar sus ultimas
novedades en productos
y servicios.

Texto: Beatriz Serrano
yJuanjo Cortezan

utomechanika siempre

hasidoun puntodeen-
cuentrode enormein-
terés paraeltallerde

chapaypinturay para
el distribuidor dvido de conocerlas
principales novedades y tendencias.
No envanog,allisiempre estaban pre-
senteslos principales fabricantes de
magquinariay anexos yalgin que otro
fabricante de pintura. Pues bien, en
estaocasion,delascuatro principales
multinacionales fabricantes de pro-
ductos parael refinishsélo haestado
ausente AkzoNobel,ya que los otros
tres grupos (BASF, PPG y Axalta) si
acudieron, tras afios (eincluso déca-
das) deausencia.Y nosololo hicieron
conenormesstandsy buena parte de
sus equipos internacionales,sino que
aprovecharon la muestra parapre-

Se”tefr productosy SE.rVICIDS, Como La reparacion del vehiculo eléctrico fue uno de los temas
podeis ver en estas mismas paginas. estrella del area de carroceria y pintura de la muestra germana.

Nuevos contenidos
Automechanika Frankfurt ofrecio
mucho contenido alos profesionales
delsectordelacarroceriaylapintura
enel pabellén1l:conferenciassobre
lareparaciénde vehiculos eléctricas,
talleres practicos y de pinturaendi-
recto,unsalén parareunionesde ex-
pertos,un afterworkelviernesy nu-
merosas presentacionessobre el
temade los cochesclasicos, incluidos
algunos coches de exhibicién selec-
cionados.
Yesquelacarroceriaylapinturase

=
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interesa especialmente poreltema
delaelectromovilidad.En este con-
texto, dos expertosimpartieron po-
nenciassobre losretos técnicos ylos
costesadicionales que supane lare-
paracion de losaccionamientos de
altatension. Ademas, dos paneles
conrepresentantesinternacionales
de los principales fabricantes de pin-
turasyactoresclave delsectordela
carroceria debatieron sobre el desa-
rrollo global del negocio de repara-
cion de colisiones.

El negociode los coches clasicos y de
coleccién tambiéentuvounlugardes-
tacadoenel programadelaferia.En
una mesaredonda, porejemplo, jo-
venes empresarios hablaron sobre
nuevos modelos de negocio y su pa-
sion porlosvehiculos histéricos.

Del mismo modo, los profesionales de
lacarroceriaylapinturaque busca-
ban formacién practica también
pueden participar en talleres certifi-
cados ygratuitosenel pabellén11.
Lostemasincluianel trabajoenvehi-
culosdealtovoltajeyde piladecom-
bustible, el calculo de costes de repa-
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d a los visitantes sus

GYS estuvo presente
en el certamen aleman
presentando, entre otras
novedades, su catalogo de
soluciones para talleres
especializados en V.I.

racion coninteligenciaartificial, pin-
turaydigitalizacion, técnicasde aca-
badoy pulido, calibracion ADAS y
diagndsticode laelectranicadea
bordo. Entre los nuevos temas se en-
cuentran lareparaciéninteligente, la

Muchos stands contaban con demostraciones en vivo de distintos equipos.

distintas propuestas
para mejorar la
rentabilidad del
negocio de chapay
pintura.

reparacionsostenible de plasticos de
parachoques ycarcasasde faros
(térmica), el pegado, asicomo los
puestos de trabajo de carroceria para
lareparaciénde vehiculos eléctricos
y mixtos multimaterial.m

De las cuatro principales multinacionales fabricantes de productos para
el refinish sélo ha estado ausente AkzoNobel, yva que los otros tres grupos
(BASF, PPG y Axalta) si acudieron, tras afos (e incluso décadas) de ausencia

-
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PATRICIA
MORSCHEL

Vicepresidenta y Directora
de Marketing y Operaciones
Comerciales del Negocio
Global de Refinish de Axalta

Aprovechamos nuestra presencia
en Automechanika Frankfurt para
entrevistar a Patricia Morschel.
Aprovechando que en la feria se presento
la plataforma Nimbus, charlamos sobre
ella, sobre los ultimos lanzamientos de
la compania (el espectrofotometro Irus
Scany la maquina de mezclas automatica
Axalta Irus Mix) y de los planes de la
compania para los proximos meses.

Texto: Juanjo Cortezon

acida en Brasil, Patricia inicio
su carrera como quimicaen
DuPonten 1995. Es licencia-
daenlIngenieria quimica porla
Universidad Federal de Rio Grande del
Sur (Brasil) y tiene un Master en Ad-
ministracién de Empresas (MBA) enla
Universidad de Pensilvania - Wharton
Schoaol.
En DuPont, trabajé en diferentes pues-
tos técnicos dentro del negocio de Re-
cubrimientos Industriales. En el afio
2001, Patricia se trasladd a Sao Paulo
(Brasil) y seincarpord al negocio de Re-
finish, donde desempefié funciones de
liderazgo enla gestion de productos y
de marketing.
En el 2007 Patricia llegé a Wilming-
ton, Delaware (Estados Unidos), como
respansable de servicios de marketing
para el negocio de Refinish en Norte-
ameérica. Fue realizando trabajos en
otros puestos de gestion de marketing,
incluyendo el de responsable de mar-
keting y ventas, hasta ser nombrada
directora de marketing y directara de
operaciones comerciales para el nego-
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cio de Refinish en Norteameérica, en el
afno 2016.

En el 2020, Patricia asciende a su pues-
toactual,siendo laencargadade su-
pervisar todos los equipos de marke-
ting y las operaciones comerciales del
negocio de Refinish de Axalta en todo
el mundo.

Carroceria y Pintura: Aprovechando
su presencia en Automechanikayla
presentacion en la feria de Nimbus,
équé nos puedes detallar sobre esta
plataforma?

Patricia Morschel: Lo bueno de Axal-
taNimbus es que es una plataforma
global. Parque si nos fijamas en las ne-
cesidades de los clientes de todo el
mundo, en lo referente a cdmo se ac-
cede alainformacién, son muy simi-
lares. Eso si, tratamos de que nuestros
servicios estén lo mas personalizados
posible. Asique lo hacemaos Unico para
cadacliente. Cuando se incorporan al
sistema, toda la informacion que esta
disponible paraellos dependera de
los productos y servicios que utilicen

‘ ‘ Laidea es que

vamos a tener licencias
de uso de Nimbus, pero
enfocadas a saber quién
la esta usando, para
poder asegurarnos de que
quienes tienen acceso
son nuestros clientes. En
este momento, no hay
ningun coste por utilizarla
en Europa”

en ese pais especifico y, por supuesto,
ensuidioma. Las traducciones se han
hecho por expertos, no hemos tirado de
inteligencia artificial y cosas asi, sino de
técnicos y expertos que han ayudado
en las traducciones.
Ademas, hemaos trabajado para que sea
una plataforma muy intuitivay muy
facil de usar.En la feria de Automecha-
nika es la primeravez que los clien-



tes han podido ver Nimbus y usarla.

Y larespuesta ha sido muy buena, en
seguida han cogido los Ipad y se han
puesto a navegar por si mismos.

Los ultimos afios, también nos hemaos
esfarzado hacer que muchos de nues-
tros materiales de formacidn y capa-
citacion sean en video. De esta manera
son mucho mas accesibles y persona-
lizados para cada uno de los 120 paises
en los que prestamaos servicios.

La semana pasada habéis presenta-
do el espectrofotémetro Irus Scan, y
hace un aiio y medio, mas o menos, la
magquina Axalta Irus Mix. §Qué men-
saje queréis trasladar al taller?

El principal impulsor detras de toda
esta ofertade servicios es la alta efi-
ciencia.Y estoeslo que queremos
transmitir al taller a través de nues-

tra extensa fuerza deventas.Y creo que
juegan un papel muy importante, por-
gueinclusosi el taller no estéa muy pre-
ocupado porlarentabilidad, la eficien-
ciaolasostenihilidad, herramientas
como Axalta Irus Mix, el espectrofoto-

Dentro de Europa,
el mercado ibérico tiene
aun oportunidades de
crecimiento para Axalta,
asi que es un mercado
atractivo para nosotros”

metro Irus Scan o la plataforma Nim-
bus, le ofrecen mucho que ganar, le
permiten acceder a ventajas,a no tener
errares en la busqueda del calor.Y eso
es fundamental para que pueda hacer
una buena reparacion para tu cliente.

Con los tltimos lanzamientos, se esta
poniendo el énfasis en Axalta como
compaiiia y no en las tres marcas
(Standox, Cromax y Spies Hecker).
¢Es casualidad?

Axalta Irus Mix y Nimbus son servicios
transversales. Cromax, Spies Heckery
Standox son marcas de productos. Pero
entodoloquerodeaal producto, no
tiene sentido tener tres marcas de cada
cosa.Cuando intentas tener una com-
binacion de colores perfecta, noim-
porta si utilizas Cromax, Spies Hecker o
Standox. Eso si, la necesidad relaciona-
dacon la conectividad, laformacién o el
nivel de informacion es exactamente la
misma ¢verdad? No importa gue marca
de nuestros productos estés utilizan-
do,vas aquerer el mismo servicioy la
misma experiencia en la plataforma.

é¢Elusuario tiene que pagar por usar
Nimbus?

Laidea es gue vamos a tener licencias
de uso, pero enfocadas a saber quién
la esta usando, para poder asegurar-
nos de que quienes tienen acceso son
nuestros clientes. En este momento, no
hay ningun coste por utilizarla en Eu-
ropa. Algunos cursos de formacién por
los que actualmente tienen que pagar
los usuarios de Axalta Academy se-
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guiran siendo los mismas en Nimbus,
pero no hay ningun coste por acceder
ala plataforma Nimbus en general. En
el futuro, cuando se incorporen nuevas
funciones a Nimbus, es posible que po-
damos cobrar por algunos elementaos
aislados, pero no estd en nuestra mente
cobrar por utilizar la plataforma.

Desde tu perspectiva, ;como ves el
mercado espaiiol?

Déjame referirme al mercado europeo,
ya gue miresponsabilidad es sobre 120
paises y ser especialista en todos ellos
no es tarea facil. El mercado europeo
es un mercado maduro, que no crece
mucho y en el que, ademas, las ventas
de vehiculos nuevos se han ralentiza-
do. Ademas, los sistemas ADAS estan
reduciendo la siniestralidad; a nivel de
distribucion sigue siendo un mercado
muy fragmentado.. En este contexto,
decirte que dentro de Europa, el mer-
cadoibérico tiene alin oportunidades
de crecimiento para Axalta, asi que es
un mercado atractivo para nosotros.
Porgue en un contexto de descenso de
lasiniestralidad, en los ultimos afios
hemos seguido creciendo. Y estamaos
invirtiendo y asegurandonos de crecer
aun mas.

¢Qué nuevos desarrollos de producto
tenéis planeados para el tltimo tri-
mestre de 2024 y para 2025?
Siempre estamos trabajando en nue-
vos productos para lanzar al mercado,
apesarde que tenemos ya una ofer-
ta muy fuerte y consolidada. Trabaja-
mos en productos que permitan ahorro
al profesional. Ahorro de tiempo, ma-
teriales y energia. Tenemaos un sistema
muy eficiente de productos de secado
alaire y aplicacion hiumedo sobre ha-
medo. Ya iras viendo los nuevos lanza-
mientos, porque cada afio tratamos de
lanzar nuevos productos al mercado..

Para finalizar y a modo de resumen,
qué valores diferenciales puede
aportar Axalta y sus marcas al taller?
Esa es unabuena pregunta. Realmen-
te, creo que nuestro principal valor di-
ferencial es que realmente trabajamos
todos los dias para asegurarnas de que
nuestros clientes tengan un mejor des-
empefio cada dia. Eso es lo que nos im-
pulsayestaenel centrodetodoloque
hacemos.m
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Axalta lanza Nimbus, una plataforma
gue aglutina sus principales herramientas

y recursos online

Con Axalta Nimbus, los clientes
tienen en una Unica plataforma

todo lo que necesitan para

potenciar el proceso de pintado,
incluyendo la localizacion del color
(Color), los pedidos de productos
(Store), la gestion del inventario
(Stock), los recursos de formacion
(Academy) y apoyo (Support)

xalta ha aprovechado su
presencia en Automecha-
nika Frankfurt para pre-
sentar Nimbus.Y no, no ha-
blamos del Ultimo modelo de escoba
voladora de lasaga de Harry Potter,
sino de su plataforma internacional de
experiencias para clientes que se de-
dican al sectar de la pintura de auto-
moviles. Esta tecnologia conectaalos
clientes con todas las herramientas y
recursos de Axalta, y tiene como ob-
jetivos mejorar la eficiencia, optimizar
la productividad, aumentar el rendi-
miento y maximizar la rentabilidad.
Con Axalta Nimbus, los clientes tienen
enunaunica plataformatodo lo que
necesitan para potenciar el proceso
de pintado, incluyendo la localizacian
del color (Color), los pedidos de pro-
ductos (Store), la gestion del inventa-
rio (Stock), los recursos de farmacién
(Academy) y apoyo (Support). El he-
cho de tener todas estas funciones en
una unica plataforma proporciona una
vision global de los servicios de laem-
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presa y datos Utiles que ayudan alos
propietarios y gerentes a tomar de-
cisiones fundamentadas con el fin de
incrementar la rentabilidad y el rendi-
miento de sus empresas. Axalta Nim-
bus es facil de usar. Tiene un interfaz
de usuario intuitivo para una mayor
eficiencia, y funciones personaliza-
bles en funcion de las necesidades de
laempresa.

“Axalta Nimbus permite a nuestros
clientes hacer negocios de manera
mas inteligente”, comentd Troy Wea-
ver, presidente del negocio interna-
cional de Refinish de Axalta. “Esta tec-
nologia punta se disefig basandose en
el proceso completo de como trabajan
nuestros clientes y reafirma nuestro

CATALOGC

compromiso de no solo serun fabri-
cante lider de pinturas y recubrimien-
tos sino también un socio comercial
dedicado aayudar a nuestraos clientes
para gue puedan mejorar su producti-
vidad y rentabilidad a través de la tec-
nologia y lainnovacion. Estamos muy
orgullosos de Axalta Nimbus y espera-
mos que tenga un impacto positivo en
el mercado”.

Axalta Nimbus es el Unico sistema ne-
cesario para acceder a Axalta Nimbus
Colar, Catalogo, Stacks, Tienda, Infor-
macion, Formacién y Apoyo. Axalta
Nimbus Color utiliza algoritmos pro-
pios para encontrar, ordenar y pro-
porcionar formulas de color precisas, y
potencia el proceso Axalta Irus, total-
mente automatizado, de gestion digi-
tal del color. Con Axalta Nimbus Stock,
los gerentes pueden revisar los da-
tos sobre el consumo en tiemporeal y
gestionar el stock, mientras que Axalta
Nimbus Store les permite reponer las
existencias directamente. Axalta Nim-
bus Insights ayuda alos clientes de
refinish a mejorar el rendimiento de la
empresa utilizando paneles persona-
lizables eindicadores clave del rendi-
miento para tomar decisiones empre-
sariales bien fundadas.m
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BASF presenta en
Automechanika 2024 un nuevo
barniz transparente sostenible

Se trata de un barniz transparente premium
fabricado a partir de neumaticos de desecho
reciclados que estara disponible para sus

marcas R-My Glasurit.

ASF presento su proxi-
ma generacion deinno-
vaciones en recubri-
mientos en Autome-
chanika Frankfurt 2024.
Diseflada para impulsaradn masla
sostenibilidad en laindustria del re-
pintado y aumentar larentahilidad y
eficiencia de los talleres de carroceria,

151 be.

esta proxima generacion de barnices
transparentes emplea la exclusiva tec-
nologia ChemCycling.

“En BASF Coatings, siempre estamos
impulsando lo que es posible, empo-
derando a los talleres de carroceria
paraliderar el cambio con tecnologias
sustentables que son Unicas en el
mercado. Con nuestro exclusivo enfo-

gue ChemCycling, nuestra vision es
apoyar una economia circular redu-
ciendo el uso de materias primas fosi-
les, minimizando los desechos y redu-
ciendo las emisiones de CO, en la ca-
denade valor. Estamos aqui hoy mar-
cando la diferencia con nuestros
nuevos productos, reemplazando una
parte de los recursos fasiles con recur-
sasrenovables, y ese es un gran paso
hacia un menaorimpacto ambiental,
menos emisiones y menos desechos”,
dijo Chris Titmarsh, vicepresidente sé-
nior de recubrimientos de repintado
automotriz global de BASF.
Apraovechando la tecnologia Chem-




cycling de BASF, se utiliza materia pri-
ma reciclada derivada de neumaticos
de desecho para crear productos certi-
ficados Ceycled.

Enelcasode R-M, el barnizse deno-
minara R-M Race Finish-R C2P42
eSense Clear Coat, mientras que en
Glasuritserad AraClass A-C-24 Eco Ba-
lance Clear Coat. En ambos casos, este
barniz formara parte de sus propues-
tas mas ecoldgicas (EcoBalance en el
caso de Glasurit, eSense en R-M).

El barniz permite un secado ensaélo 20
minutos a 40° C. Al reducir el tiempo
de secado, el consumo de energia se
reduce significativamente, lo que re-
sulta en una mayor eficienciay un
menor impacto ambiental. Esta carac-
teristica es particularmente ventajosa
para los vehiculos eléctricos, ya que
minimiza su exposicion al calor
excesivo.

Ademas, se han agregado nuevos bar-
nices (basados en el enfoque “Mass
Balance” de BASF) a las gamas base
agua R-M Agilis y Glasurit Serie 100,
que ya ofrecen los niveles mas bajos
de VOC (por debajo de 250 g/L) enel
mercado. Estos nuevos barnices redu-
cen drasticamente las emisiones de
C02 (hastaun 50%).

Nueva maquina de mezclas
automatica

BASF aprovechd Automechanika
Frankfurt 2024 para presentar su ma-
guina de mezclas completamente au-
tomatica Alfa CR4/CR6 para sus mar-
cas Glasurit y R-M, que ofrecerd una
experiencia de recuperacion de color
100% digital para talleres de carroce-
ria. Con Alfa CR4/CR6, los pintores
ahora pueden completar hasta seis
mezclas en menos de 15 minutos, mi-
nimizando el desperdicio de pinturay
transformando el proceso de repinta-
do enunoauln massostenibley pro-
ductivo.

La Alfa CR4/CR6,ademas, se sitla en el
entorno Refinity del fabricante. Refi-
nity, la plataformadigital basadaenla
nube de R-My Glasurit, ofrece a los ta-
lleres de carroceria y pintores una ex-
periencia digital exclusiva para todo el
proceso de repintado.

La magquina acelera drasticamente su
rendimiento con las lineas de pintura
Agilis (R-M] y Serie 100 (Glasurit). Sus

El barniz permite un
secado en s6lo 20
minutos a 40° C. Al
reducir el tiempo de
secado, el consumo
de energia se reduce
significativamente,
lo queresultaenuna
mayor eficienciay
un menor impacto
ambiental

responshales destacan como princi-
pales ventajas una mayor productivi-
dad (la maquinarequiere menaos es-
fuerzo manual, menos errores y un
rendimiento de velocidad excepcional,
produciendo hasta seis mezclas en
menos de 15 minutos, con lo que cada
taller puede ahaorrar hasta un 60% de
tiempo) y un consumo optimizado
(reduce el desperdicio de pintura, op-
timiza el consumo y genera menos re-
procesamiento gracias a una mayor
precision del colar).

Alfa CR4/CR6 se esta lanzando en Eu-
ropa, Oriente Medio y Sudafrica desde
el mesde marzode2024.m

-
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Sinnek
Balance muy positivo

> Sinnek, la marca de pintura premium para el repintado del
automavil, hafinalizado su participacion en Automecha-
nika Frankfurtconun gran éxito y reconocimiento por parte
de los profesionales del sectorque seacercaronasustand.
La marcahaaprovechado laferia parapresentarinnova-
dorassoluciones, como el barniz ceramico Plus CC/1800,un
productodisefiado para ofrecerunavelocidad de endureci-
miento ysecado excepcional,ademasde aportarunagran
durezasuperficial. En cuanto al spray aparejo ultraviole-
ta SPF/UV,se presentacomo un productoideal para optimi-
zarel procesode pintado en el sector de refinish al permitir
unrepintadoa partirde 30 segundos (tras secado con lam-
para), mejorando de forma considerable la productividad y
rentabilidad en el talleren procesos spotrepair.
Por ultimo, Sinnek haaprovechado la ocasion para presen-
tarlas mejorasintroducidas en susistema base aguaSerie
W6000, unsistemade pintado disefiado paraincrementar
la productividad en los talleres gracias a su fiahilidad, sen-
cillezde aplicacion y acabado final. La Serue W6000 conti-
nula posicionandose como uno de los sistemas hicapa mas
eficientes y versatiles del mercado, capaz de adaptarsealas
necesidades de los profesionales mas exigentes.

GPC Coatings
Imagen renovada

> GPC Coatings estuvo presente en la Ultima edi-
cionde Automechanika Frankfurt, que se celebro
enlaciudad alemanadel 10 al 14 de septiembre.
GPCconto con presenciaen el pabellon11.1,stand
E19,dondeacudid consurecientemente renova-
dadenominacion eidentidad visual. Asi, los visi-
tantesde laferia pudieron comprobarinsitu las
Ultimas novedades de sus marcas para el sec-
tordel refinish, General y Hymax, asi como de Glo-
balstar (industria) y Prizma (decoracion).

Roberlo
Multiples novedades

> Roberloaprovechd el certamen para ofreceralaos
visitantes unavisionintegral de sus productos mas
innovadores y eficientes. Asi, los asistentes a Auto-
mechanika 2024 descubrieron la oferta de sistemas
tintometricos de Roberlo, que incluyen diferentes
tecnologias adaptadasalasdiferentes necesidades
del taller,comoson Blucrom y Unigcrom.
Ademas, se presentaron las soluciones UV de la
compafiia,como los productos de lagama Halley
UV20yUV200,que destacan porsu alta eficienciay
calidad en el procesode secado y curado.
Unadelasgrandes novedades de esta edicion fue
ellanzamiento del nuevo proceso Airex, un proceso
disefiado para optimizarlos procesos de repintado
yreparacionenlaindustriaautomotriz, que gracias
al barnizKronox 3700 se puede prescindir del se-
cado forzado, garantizando resultados superiores,
unincremento significativo enla productividad y el
ahorro energético.
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PPG
De nuevo en Automechanika

> Tras mas de dos décadas de ausencia en la feriaalemana, y coincidien-
doconelquintoaniversario del lanzamiento del sistemaautomatizado
de mezclade pintura PPG Moonwalk, PPG acudio al certamen presentan-
dosussolucionesdigitales y sostenibles. Los visitantes del stand de PPG
tuvieronla oportunidad de conocer lasinnovaciones desarrolladas por la
compafiia para mejorar la eficiencia, precision y sostenibilidad de los pro-
fesionalesy empresas del repintado de automaviles.En el certamen, el fa-
bricante ofrecié demostraciones de las nuevas tecnologias de PPG, in-
cluyendo herramientas del ecosistema digital PPG Ling, que mejorala
precisiony eficiencia del tallerde chapay pintura.
Ademas, mostro productos y procesos que favorecen mejoras en materia PPG reestructura
Se sostenibilidad parala mdustrl:a delautomavil. Entre las soluciones des- su organlzaCIc'ln

acadas,se encuentran tecnologias de secado al aire y novedades en ma-

teriade imprimaciones y bases que ayudaran a los clientesa cumplir con mundial y prescmde
sus objetivos me.dioambie.n.tales logrando, poreje.mplo,.ahorros deener- de Ernesto Zapata
giayunareducciénde emisiones de carbono gracias a tiempos de proceso

mas cortos y temperaturas de secado mas bajas. Elgrupo PPG ha decidido pres-
Igualmente, los expertos de PPG compartieron sus conocimientos so- cindirde Ernesto Zapata, hasta
bre las Gltimas tendencias e innovaciones en recubrimientos y materia- ahoradirector de Desarrollo del
les para el automavil con clientes y visitantes del stand.» “Este evento nos Negocio de Refinish (Business De-
proporcionaunaexcelente plataforma para conectar conlos lideresdela velopment Manager Automotive
industriay mostrar nuestro compromiso con lainnovacién y lasostenibi- Refinish PPG Ibérica). Tal y como
lidad. Hemos podido compartir con la comunidad global de laautomocion nos ha confirmado el propio Za-
nuestros Ultimos desarrollos, ayudando, como siempre, a nuestros clien- pata,larazondesusalidaesque
tesamantenerse alavanguardiadel sector”,comenté Jéréme Zamblera, su puesto ha desaparecido del
vicepresidente de Automotive Refinish EMEA en PPG. organigrama de lamultinacional

anivel mundial.

Ernesto, muy elegante y desmin-
tiendo, categdéricamente, algunas
informaciones que han circulado
en el mercadosobre lasrazones
de su despido, s6lo ha tenido bue-
nas palabras paralaque hasido
su casa durante las tres ultimas
décadas. “Quisieradarlas gra-
ciasa PPG portodos estosanosy
atodos los compaferos que han
trabajado conmigo. Ahora toca
asumir nuevos retos”, nos ha co-
Ling, premiado mentado.

Ernesto Zapatacomenzdsu tra-
yectoria profesional en ICI Paints
afinales de 1994. Cinco afios

mas tarde, PPG comprabalClyla
transformaba en Nexa. Los pri-
meros afios, Zapata fue comer-
cial de Nexa para Madrid, Casti-
llay Lean, Castilla-La Manchay
Extremadura para, en 1995, pa-
saraencargarse del desarrollo de
negocio,donde era el encargado
deidentificar, negociary mante-
neracuerdos para las marcas PPG,
Nexa Autocolory MaxMeyer en el
mercado ibérico de repintado de
automoviles.

> El ecosistemadigital PPG Ling recibid el Premio ala Innovacion de
Automechanika Frankfurt2024. Entre los componentes del ecosis-
temadigital PPG Ling se encuentran el software PPG Ling Color, el
asistente paraeltallerde chapay pintura PPG Magichox, el software
PPG Visualizid, el espectrofotémetro PPG Digimatch y el sistema de
mezclaautomaticade pintura PPG Moonwalk, lanzado en 2019.
Entre los beneficios de este ecosistema digital destacala automati-
zacion de tareasrutinarias y optimizacion de recursos, lo que contri-
buyen areducirlos costes operacionales del taller.Se trata, ademas,
de soluciones escalables que se adaptan a negaocios de distintos ta-
mafios. Lossistemas de aplicacion y monitorizacién precisos asegu-
ranresultados consistentes y de alta calidad, reduciendo el riesgo de
errares y repeticiones. lgualmente, lareduccion del consumo de ma-
terial,ahorro energético y tiempo de ciclo optimizado contribuyen al
cumplimiento de los objetivos del talleren materia de sostenibilidad.

-
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BESA
Impulsalainnovacién
y la eficiencia

> BESAtoma parte enunanueva edicién de laferia Au-
tomechanika.Con una extensagama de productos de
altorendimiento, durante esta edicion de laferia, BESA
ha mostrado sucompromiso de mejora continuaal pre-
sentardiferentes soluciones que aportan fiabilidad y fa-
cilidad de usoeneltaller.Entre los productos mas des-

tacadosse encuentran unaampliagama de masillas,

aparejos, barnices y unacompletalineadespraysyane-
X0s paracarroceria, todos ellos desarrollados con el ob-
jetivode optimizarlos procesos derepintado y asegurar

acabados de alta calidad.

Ademas, BESA ha aprovechado la ocasidn para presentar

las mejoras integradas en Urkimix

Pro, el sistemade pintura de base disolvente especial-
mente disefiado para el repintado del automavil. Se ca-

Mirka

racteriza porsugranversatilidad y excelente rendi-
miento tantoen aplicaciones bicapacomoen brillo
directo, ofreciendo soluciones adaptables a las necesi-
dades de cadataller.Con Urkimix Pro, BESA refuerzasu
apuesta por productos que combinan unaavanzada tec-
nologia ysencillaaplicacién, garantizando un gran aca-
badoyunamayorrentabilidad en cadareparacién.

Comodidad sin cables en larectificacion de soldaduras

> Mirka acudié a Automechanika

Frankfurt con un cuadruple propaésito.

Porun lado, mostrar sus Ultimos pro-
ductos y tecnologias que estan re-
volucionando el acabado de superfi-
cies;ensegundo lugar, el equipo de la
compafiia pudo aportar su experien-
ciaalostalleres asistentes a su stand,
donde también se realizaron demos-
traciones enviva y, por Ultimo, se pu-
dieron establecer contactos, discutir
las tendencias de la industriay ex-
plorar nuevas oportunidades comer-
ciales.

Ademas, Mirka presento su lijado-

ra de bateria para banda rectificado-
ra Mirka FBS-B, disefiada para el re-
acondicionamiento de paneles y la
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reparacion de carrocerias, el rectifi-
cado de puntos y cordones de solda-
duraen el acabado en automaocidny
la fabricacion y restauracion de ve-
hiculos.

Consu potente y duradero motor
eléctrico sin escobhillas, la suave, si-
lenciosa, y ligera lijadora de bateria
para banda rectificadora Mirka FBS-B
destaca en el rectificado de cordones
y puntos de soldadura sin necesi-
dad de utilizar un compresor neuma-
tico.Se complementa con lalineade
bandas estrechas rectificadoras y de
acondicionamiento de superficies de
Mirka, las cuales proporcionan un alto
grado de extraccion y un excelente
acabado superficial en el rectificado
de puntos de saldadura y eliminacion
de pintura. La lijadora de bateria para
banda rectificadora Mirka FBS-B esta
disponible en dos modelos con dife-
rentes anchos de banda, laFBS-B13
y laFBS-B10.Con la bateriade 5,0 Ah
instalada, estas lijadoras pesan me-
nos de 1,2 kg. Con el mecanismo de
tensidn y el acceso ahbierto a la banda,
ésta se cambia facilmente en cues-
tion de seqgundos, pudiendo ajustarla
posicidn de labanda con rapidez.

La seguridad del usuario hasido una
de las principales prioridades en el
disefio de las lijadoras Mirka FBS-B
13y FBS-B10. Lalijadora para ban-
darectificadora incorpora una luz
parailuminarla superficie de traba-
joy mejorar la precisién del lijado, y
laempufiaduraincluye unasolapa
protectora para proteger la mano del
operario de las chispas. Ademas del
cémodo y seguro pulsador de pro-
gresién continua, la velocidad de li-
jado se ajusta facilmente entre 2200
rpmy 17000 rpm en siete pasos con
los botones ubicados en laempufia-
dura, habituales en otras maquinas
de bateria de Mirka.

Con una bateria facilmente inter-
cambiable, la lijadora para banda rec-
tificadora Mirka FBS-B minimiza el
tiempo deinactividad y maximizala
productividad en trabajos de fabrica-
ciényreparacion. Las baterias tienen
el mismo disefio que las de otras ma-
quinas de baterfa de Mirka, como las
lijadoras y pulidoras inaldmbricas y la
amoladora de bateria Mirka Angos, y
estan disponibles en dos tamafios: 2,5
Ahy5,0 Ah,
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Aktrion Mobility Centre

Valencia, el

Con 5.000 metros cuadradosy
unainversion de medio millon
de euros, este nuevo espacio

de movilidad sostenible
situado en Almussafes,

junto ala factoria Ford, dara

servicio posventa a todo
tipo de vehiculos y estara
a disposicion de todos los

eslabones de la cadena de

valor de la automocion.

Texto: Beatriz Serrano

ktrion Group hainau-
gurado su primer cen-
trotecnolégico de mo-
vilidad en Espafia, den-
trodesu procesode
desarrollo eimplantacion de centros
tecnolégicos de excelencia en movili-
dad sostenible.Situado en el poligono
Juan Carlos I de Almussafes (Valen-
cia), este Aktrion Mobility Centre
cuentacon5.000 metros cuadrados
(un espacio multifuncional de dos na-
ves) y hacontadoconunainversion
de medio millén de euros por partede
la multinacional, con el objetivo de
satisfacerlas necesidades posventa
de todotipodevehiculos,seacual sea
sumodode energia, y adisposicion de
todos los eslabonesde lacadenade
valordelsectorde laautomocian.
Atravésdeunequipode 30 técnicos
cualificados, el centro, ubicado en las
cercanias delafabricade Ford en Al-
mussafes (Valencia), ofrece servicios
deinspeccion, mecanica, analisis,
diagnasis, reparacion, mantenimien-
toyreacondicionamiento de baterias
de vehiculoseléctricos, hibridos o hi-
bridos enchufables,asi como cual-
guier otrosistemade mavilidad indi-
vidual o colectiva.
Lasinstalaciones,también con area
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Deizquierda a derecha, Ramon Lépez, director Aftersales Services de Aktrion

primero de muchos

Iberia; Toni Gonzalez, alcalde de Almussafes; Felipe Javier Carrasco, secretario
autonomico de Industria, Comercio y Consumo; Frédéric Patrier, CEO de Aktrion
Group;y Vicent Noverjes, director general Aktrion Iberia.

de carroceria, limpiezay validacian
final, disponende un tunelauténomo
dedeteccion de defectos y cabinas
de pintura con herramientas de Ulti-
ma generacién paralalocalizacion
del colory productos mas sosteni-
bles. Axalta, Indasa, Martech Car, Spa-
nesio Anestlwatasonalgunasdelas
marcas proveedoras del nuevo cen-
tro.Ademas, el centroseintegraenla
plataforma Arrow, tecnologiadesa-
rrolladaintegramente por Aktrion,
gue permite al cliente verel cuadro
de mandoentiemporeal,asicomola
valoracion de lacalidad, larapidezy
la flexibilidad.

Nuevas aperturas

Lacompafia,que abrid su primer
centroen Bélgica (St Niklaas) en
2023, pone en marchaen Almussafes

lasegundainstalacion en Europay
primeraen Espafajuntoaun OEM.
Conuncentrosimilar preparado para
operaren Madrid con estos nuevos
servicios,lamultinacional preveé su
préximaaperturaenBarcelona para
elafio 2025 y trabajaen unanueva
localizacion en Andalucia.

“2024 sera un hitoen el desarrollo de
Aktrion en Espafia.Valencia hasido el
primer centro piloto pero, en breve,
esta previstala puestaenmarchade
otrocentrode movilidad en Madrid,
paraelquelacompafiayahaestado
trabajandoenlacaptaciénde talen-
to,asicomoenlaaprobaciondelas
inversiones”, afirmé el CEO de Aktrion
Group, Fréderic Patrier,durante el
actodeinauguraciondel centrova-
lenciano, celebradoel19 de septiem-
bre, con la participacion de masde
130 invitados.

Un aliado de la movilidad

El objetivode este nuevo espaciodela
movilidad sostenible es convertirse
enunaliadoindispensable paratodos
los eslabones de lacadenade valordel
sectordelaautomocién que asegure
la calidad y la fiabilidad de los vehicu-
los ysussistemas. “Con estos centros
tecnoldgicos, queremas sereslabo-



nes,tantode los fabricantes de pri-
mer equipo (OEM) como de los fabri-
cantesde baterfasode cualquiersis-
temaocomponente de movilidad
paralarevision, renting, reacondicio-
namiento, diagnosis y reparacion”,
sefialod, porsu parte, Vicent Noverjes,
directar general Aktrion Iberia, tam-
bién presente en el evento.

Conlos Aktrion Mobhility Centre, y tras
mas de 30 aflos de trayectoriaenel
sector, “lacompafiia daun paso mas
ensuapuestaporlainnovacian,la
excelencia, lasostenibilidad, la tec-
nologia y,sobretodo, porunanueva
formade entenderla movilidad que
sealineaconlos Objetivos de Desa-
rrollo Sostenible (0DS) y de descar-
bonizacion que esta abanderando
Europa”, afiadid Vicent Noverjes,
acompafiado en todo momento por el
recientemente nombrado director

Frédéric Patrier,
CEO de Aktrion Group.

UE SERVICIOS OFRECE AKTRION MOBILITY CENTRE?

N Y I Y

Boxes de inspeccion: el equipo realiza inspecciones y analisis ex-
haustivos de las deficiencias. Desde reparaciones de paneles, re-
paraciones inteligentes, restauracion de revestimientos exteriores
e interiores, instalacion de accesorios hasta correcciones de pin-
tura.

Zonas de mecanica: mecanica de mantenimiento y reparacion de
cualquier tipo de vehiculo, bien sea eléctrico, hibrido enchufable o
de combustion. Dispone de carros de herramientas y elevadores
especiales para las mecéanicas mas actuales del mercado.

Servicio de analisis, diagnosis, reparacion, mantenimientoy re-
acondicionamiento de baterias: desmontaje de la bateria de los
vehiculos 100% eléctricos, hibridos o hibridos enchufables, asi
como cualquier otro sistema de movilidad individual o colectiva de
combustién. Cuenta con una zona de desmontaje de la bateria en la
que también se lleva a cabo el reacondicionamiento o reparacion. Y
una zona posterior, sala blanca 100% cerraday segura, en la que se
realizan las pruebas de validacion.

Areade carroceria: zona de reparacion especial de 360° para la
preparaciony pintado de los vehiculos. Cuenta con herramientas
de Ultima generacion para la localizacion del colory confeccion de
la pinturay productos mas sostenibles que reducen la huella de
carbono a la atmosfera. En ella, se encuentran las Gltimas innova-
ciones en revestimientos especializados como los UV y hornos de
secado térmico.

Limpiezay validacion final: este servicio cuenta con el puente de
lavado y lavado integral, asi como con una estacion con puentes de
luz instalados, que permiten, a través de un efecto visual o distor-

sién, identificar mejor los defectos en la carroceria del vehiculo.

Aftersales Services de Aktrion Iberia,
Ramon Lopez, quien lideraralaim-
plantacionydesarrollode los proxi-
mos centros tecnaolégicos en Espafa.
Lainauguracion del primer Aktrion
Mobility Centre de la compafiaen
nuestro paistambién conté conre-
presentacioninstitucional,dela
mano del alcalde de Almussafes, Toni

Gonzalez, quien participé enuna
mesa de debatejuntoalosdirectivos
de la compafiia;y del secretarioau-
tondmico de Industria, Comercioy
Turismo de la Consejeriade Innova-
cion, Industria, Comercio y Turismao
de la Generalitat Valenciana, Felipe
Javier Carrasco, encargado de clausu-
rarelacto.m

-
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REPORTAJE / ACOAT SELECTED

Acoat Selected continua profundizando en
la sostenibilidad de los talleres de su red

Sustainable Repair
Partner ayuda a afrontar
elimportante retode

la sostenibilidad y la
digitalizacion en los
talleres de carroceria.

nlaactualidad, 450 ta-
lleres de carroceriay
pinturaforman parte
delared AcoatSelec-
ted, promovida porel
fabricante de productosderepintado
Akzo Nobel.En 2024, se han producido
70altasycinco bajasenlaensefia.
Lared apuestaporlaformacionde
todos sus asociados, con cursos tanto
paralos gestoresdel talleren EADA
Business School,asicomoun progra-
ma formativo que contempla cursos
técnicosimpartidos por profesionales
del fabricante (paraque el equipo
productivo del talleresté al diacon
los ultimos sistemas y procesos de
trabajodel sectoryconlos productos
mds innovadores) y cursos paraase-
sores deservicioque asegurenuna
buenaexperienciadel clienteenel
taller.
Durante 2025. Akzo Nobel continuara
afianzando su programade sosteni-
bilidad paratalleres, Sustainable Re-
pair Partner, “con el que damos solu-
ciones paraayudaranuestrosasocia-
dos aafrontarelimportanteretodela
sostenibilidad y la digitalizacién en
|los talleres de carroceria, con siste-
mas de auditorias que miden la huella
de carbono y eficiencia energética.
Medidas orientadas al crecimientoy
evolucion de los negocios con mayor
concienciaciénenloreferente asos-
tenibilidad y medio ambiente. Tam-
hiénseincorporara unnuevo progra-
ma formativo y nuevaosservicios de
consultoria”, explican desde lacom-
pafiia.
“Lasefladeidentidad Acoat Selected

CRIA
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El programa Sustainable
Repair Partner permite
conocery actuar sobre
las emisiones de CO, y
eficiencia energética

esoptimizarel nivel de profesionali-
zacion de los talleres (somos red de
talleres Certificada por CZ) apoyando
acadamiembrodelaredaconseguir
mejoras tangibles en eficiencia, ren-

il ]

tabilidad, control de costes y avanzar
enlaconsolidacion delared de talle-
resde carroceriasostenible, gracias
al programa Sustainable Repair Part-
nerqgue permite conocer y actuarso-
bre lasemisiones de CO2 y eficiencia
energeética”, afladen, comentando
gue laensefiagarantizamaosel servi-
cio (gracias asu presenciaentodoel
territorio) y una 6ptima experiencia
del cliente enlostalleres (gracias al
compromiso de sus colaboradoresya
sus sistemas de gestign). “Somos la
red de talleres de carroceria que mas
reparaciones gestionaenlaactuali-
dad”, apostillan.m
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LA SOSTENIBILIDAD DEL TALLER DE CARROCERIA

Los productos que pueden ayudar a reducir las emisiones de CO:e en el
proceso de reparacion. Las herramientas de busqueda del color digitales
que ofrecen la posibilidad de obtener el color exacto a la primera, con
menos desperdicio de pintura. Servicios de valor anadido que crean un

lugar de trabajo mejor para que el taller de carroceria sea mas sostenible, b
@ eople.

desde el principio de la reparacién hasta el repintado. Para obtener mas Planet.
informacidn, visite sikkensvr.com/rethink Paint.
I

I AkzoNobel

sikkens
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Professional Coating Systems
CO2ating Reduced.

Lagama de productos para la reparaciony repintado de la carroceria de vehiculos tiene ahora un nuevo
apartado. Se trata de los productos de masillas, aparejos y barnices basados en materias primas renovables.
Con este tipo de productos es posible lograr una reduccion de las emisiones contaminantes de CO2.

Mipa P19 E

_ Es una masilla a base de rellenos exclusivamente naturales. Posee una buena adherencia en

hierro, aluminio y galvanizado.No hay apenas diferencias en el uso y secado con las masillas
convencionales.

Mipa EF 42

Es un aparejo de buen relleno y gran lijabilidad. Se ha confeccionado a partir de materias
primas renovables. Los catalizadores también son especificos para este producto.

Mipa P97 SF

Es una version sin estireno de la conocida P97. Es una masilla cremosa multiuso que permite
aplicaciones eficaces con un impacto minimo sobre la salud. Esta libre de estireno.

Masilla en envases de plastico.
= _ = W | a5 bolsas de plastico especialmente estabilizadas son un nuevo tipo de envase. Incluso a

h‘liﬁ temperaturas extremas, el contenido queda perfectamente protegido de secarse a causa de
-~ e unapequefa abertura.

Mipa P97 SWITCH

Es la version de masilla Mipa P97, que cambia de color durante el proceso de curado. Una vez
esté lista para ser lijada mostrara un color verde.

MIPA SE - AUTOMECHANIKA FRANKFURT 2024
Presenta sus productos de materias primas renovables.

AVANZAMOS
JUNTOS



Tomorrow’s technology
taking care of today

El sistema de mezclas base agua para el repintado profesional.
En combinacion con las herramientas de ajuste de color, asi como
el facil manejo de los tintes de mezcla, el sistema bicapa ofrece una
amplia variedad de colores y calidades para el profesional.

WBC RESINA PARA LONAS 2K

Alto poder de cubricién, rapido secado y facil aplicacién.
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Mipa Mix SSP
X-Rite MA 3 Mipa Color System ll|

WBC RESINA CRAQUELE 2K
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ESCUELA TALLER PQ

Pol. Ind. Las Arenas

Calle Agua n®13 Professional Coating Systems <P

Pinto - 28320 - Madrid Importador Exclusivo
916920947

WBC
RESINA PARA CUERO

WBC RESINA EFECTO SUAVE 2K

WBC RESINA ACABADO 2K
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para Espafia de mip(\

info@pinturaspinto.com www.pinturaspinto.com




MOSTRADOR / MASILLAS Y APAREJOS

PROCESOS DE ALTA EFICIENGIA

Reducir el gasto energético vy los tiempos de proceso es fundamental para aumentar
la productividad vy, por ende, la rentabilidad de |los talleres de carroceria. La nueva
generacion de masillas y aparejos, ademas de reducir las emisiones de COV y CO2,
permiten el desarrollo de procesos de alta eficiencia gracias a su rapidez de secado

para aumentar la rotacion de vehiculos en el taller.

AKZONOBEL

Aparejo Autosurfacer Optima

de secado rapido

> Sikkens Autosurfacer Optima
es el primero de unanueva gene-
racion de productos de la marca
de AkzoNabel. Gracias a su secado
rapido de 30 minutos a tempe-
raturaambiente, 5 minutos con
infrarrojosy 10 minutos de se-
cadoa 60 °C, el aparejo acele-
ralostiempos de proceso, lo que
libera espacio enlacabinay,en
Ultima instancia, reduce el gasto
energético un 85%. “No nos equi-
vocamos al pensar que el coste
energético es unade las preocu-
paciones mds importantes para
los talleres de carroceria en lasi-
tuacién actual. Por eso, hemos
desarrollado Sikkens Autosur-
facer Optima, paraayudaralos
clientes a hacer frente a los cos-
tes energéticos cada vez mas al-
tosyaumentar la productividad”,
sefiala Victor Monteagudo, Tech-
nical Service Team Lead VR EMEA.
Adiferencia de los aparejos con-
vencionales, el método de aplica-
cién ‘One-stop’ de Autosurfacer
Optima no requiere evaporacién
entre capas, ni antes del secado

CRIA
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forzado con infrarrojos 0 a 60 °C.
Esto puede significar una reduc-
cion del 80% de los tiempos de
proceso cuando se seca conin-
frarrojos en comparacién conun
aparejo estandar, lo que permite
alos talleres aumentar la pro-
duccién enunajornada laboral.
La mejora de la proteccién con-
tralacorrosion también elimina
la necesidad del largo proceso

de pretratamiento, como el uso
de bayetas de pretratamien-

to o ‘washprimer’, de formaque
se puede empezar a trabajarin-
mediatamente, lo que reduce el
coste total de reparacidn. Segun
Victor Monteagudo, “ademas del
ahorro de tiempo y energia que
ofrece Autosurfacer Optima, la
nueva generacion de aparejos re-
quiere utilizar menos producto
en cada reparacién y genera me-
nos desperdicio porque no se tie-
ne que lijar,con lo que las repara-
ciones son mas sostenibles”.

Aparejos BESA-Car y BESA-Express

> BESA cuenta con unaamplia gama de aparejos para ca-
rroceria con las que aumentar la productividad y rentabili-
dad del proceso de aparejado gracias a su excelente anclaje,
rapidez de secado y alto poder de cubricién.

BESA-Car es un aparejo de capa gruesa de facil lijado y
aplicacion versatil. Permite optimizar los ratios de pro-
ductividad, variando el modo de aplicacion en funcién de
las superficies a pintar, y presenta una gran adherencia
sobre acero, aluminio, galvanizado y una gran variedad de
plasticos.

Por su parte, BESA-Express es una pintura de aparejo de al-
tos sélidos que destaca sobre todo por su rapido secado, alto
espesor y mejor lijado. BESA-Express permite realizar apli-
caciones como aparejo de alto espesor o como imprimacion
aparejo, modificando el porcentaje de dilucion, aportando
de esta manera optimizar los ratios de productividad.
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APAREJOS Y MASILLAS

CAR REPAIR SYSTEM

Mejorar la rentabilidad del taller

> El grupo Car Repair System sigue innovando en el sector de la
reparacion de carrocerias, presentando soluciones que mejoran

la eficiencia y la rentabilidad del taller. Sus aparejos y masillas

de alto rendimiento estan disefiadas para optimizar los procesos
de reparacion, reduciendo tiempos de secado y aumentando la
productividad del operario.

Entre sus productos se encuentra He Filler Ultra Fast Drying, un
aparejo acrilico con altos contenidos en sélidos que, graciasa su
secado ultra rapido, permite reducir el tiempo de espera entre
capas,aumentando la rotacion de vehiculos en el taller. Ademas,
este aparejo multi superficie destaca por sus mejores propiedades
de relleno, lijabilidad y proteccion anticorrosiva, lo que asegura un
acabado duradero y de alta calidad. Ademas, puede aplicarse tanto

en ciclos de doble capa como en sistemas de brillo directo, lo que
afiade flexibilidad a las operaciones diarias.

Junto a este aparejo, He Ultra Tex 2K es un texturizado hicom-
ponente que combina resistencia fisica y mecanica con un gran
poder de adhesién sin necesidad de imprimacién o promotores
de adherencia para plasticos. Su acabado texturizado homogéneo
yoriginal lo convierte en una opcion ideal para reparaciones que
buscan calidad y eficiencia.

En cuanto a las masillas, Car Repair System ha desarrollado pro-
ductos de alta eficiencia para optimizar las reparaciones mas exi-
gentes. En este segmento, destaca la masilla HE Fill Termo Chro-
matic, una masilla multifuncional que cambia de color al secarse,
es facil de aplicar y lijar, con un secado rapido que permite realizar
reparaciones en menor tiempo. Ademas, esta libre de estireno,

un compuesto nocivo presente en la mayoria de las masillas del
mercado, lo que afiade un valor adicional en términos de seguri-
dad y sostenibilidad en el taller. Gracias a estos avances, Car Repair
System no sélo ofrece productos de alta calidad, sino también
soluciones que ayudan a los talleres a mejorar su productividad

y rentahilidad, reduciendo tiempos de trabajo y aumentando la
eficacia en cada reparacién. Con sus nuevos aparejos y masillas, el
grupo continda consolidandose como un referente en lainnova-
ciony mejora continua en el sector de la reparacién de carrocerias.

Masilla Multi Funcion 779R

> Cromax ofrece unaampliagamade
masillas para ayudar a potenciar la
productividad de los talleres en cada tipo
de reparacién. Destaca la Masilla Multi
Funcion 779R, de poliéster 2K, universal, de
color beige, que cumple lalegislacién VOC
y que se utiliza con un activador de peroxi-
do. Es apta para su uso en metal desnudo,
aluminio, acero galvanizado, poliéster de
fibra devidrio y en numerosos acabados
OEMy fondos Cromax.

Esta masilla se caracteriza por su estructu-
rafinay homogénea, asi como por su bue-
naadherencia sobre acero denudo. Ofrece
opciones de secado flexible, incluyendo
IR, incluso en substratos galvanizados.
Finalmente, gracias a su facil y rapido re-
lleno y lijado, se puede lograr un acabado
uniforme a lavez que mejora la producti-
vidad del taller. Otras masillas del catalogo
de Cromax son: Universal Polyester Putty
759R, Masilla poliéster a pistola 793R y
Masilla para plasticos PP0480.

Porotro lado, la tecnologia del sistema
Ultra Performance Energy patentada por
Axalta, uno de los principales proveedores
mundiales de pinturas y recubrimien-

tosliquidos y en polvo y proveedor de

la marca premium Cromax, permite que
los Aparejos Ultra Performance Himedo
sobre Himedo (blanco), NS2084 (gris) y
NS2087 (negro) propaorcionen un proceso
de preparacidn altamente productivo para
el pintado de piezas nuevas. Destacan por
su tiempo de evaporacion de tan sélo cinco
minutos al ser utilizados en combinacion
con Cromax Proy Cromax EZ+, ideal para
todos los talleres que quieran incrementar
surendimiento.

Los Aparejos Ultra Performance HOmedo
sobre HOmedo tienen una proporcion de
mezcla sencilla, 1:1:0.2, con el Activador
para Aparejo HUmedo sobre Himedo
AR7202 y el Acelerador para Aparejo
Energy AZ9800. Disponibles en tres inten-
sidades: blanco (VS1), gris (VS4]) y negro
(VS7), forman parte del concepto ValueS-
hade, que ofrece el fondo mas adecuado
para cada color de acabado, con el fin de
conseguir una mejor cubricién y reducir

el consumo de base bicapa. El sistema

de productos Ultra Performance Energy
System de Cromax ofrece a los pintores
tiempos de proceso mas rapidos alavez

que reduce el consumo de energiaenla
reparacion de sustratos plasticos. Este sis-
tema brinda a los talleres la flexibilidad de
adaptar su carga de trabajo a los productos
correctos encontrando el equilibrio entre la
velocidad y el uso de energia.

-
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MOSTRADOR / MASILLAS Y APAREJOS

Calidad, rapidez y eco eficacia

> Glasurit AraClass ofrece una nueva gama
de productos, acompafiada de soluciones
disefiadas para crear el mejor acabado sin
dejar de garantizar la sostenibilidad. Todos
los productos AraClass, altamente eficienes
e innovadores, son ECO Balance, certifica-
dos para unareduccidn significativa de CO2.
En estalinea se encuentran las masillas de
secado UVA A-B-87y la masillalibre de es-
tireno A-B-91, pero también laimprima-
cion aparejo A-U-63/A-U-67/A-U-69,de
secado al aire y directo metal eco eficiente;
laimprimacién A-U-77 base agua 1k eco-
eficiente para ‘spot repair’; laimprimacion
aparejo para plasticos A-U-17; 0 las UVA 1K
A-U-86/A-U-87/A-U-88.

Por otro lado, Glasurit presenta la nueva
Gama Proclass que da respuesta a las nece-
sidades del cliente de la forma mas eficiente
posible, pensada para optimizar los proce-
sos con un acabado perfecto y mas facil que
nunca de utilizar. Cada aspecto de Glasu-

rit ProClass se ha disefiado para ofrecer gran
eficiencia en cada etapa del proceso de pin-
tura. Dentro de esta gama destacan la masi-
|la de acabado P-B-14, pararellenaraguje-
ros de alfiler;la P-B-24/P-B-24C/P-B-24CL;

la P-B-34, de baja densidad; P-B-46, para
piezas de plastico; P-B-67 de aplicaciona
pistola; o la masilla de fibra de vidrio P-B-54.
En aparejos, lagama ProClass dispone del
P-U-77/P-U-77/P-U-79, directo para me-
tal, enversién lijable y himedo sobre hiume-
do; P-U-53 /P-U-59, con buena proteccion
frente alacorrosién y resistenciaalas con-
diciones climaticas; la P-U-63/P-U-69, de
gran aplicabilidad y propiedades de lijado; o
la P-U-265/P-U-28S, para ‘spot repair’.

Nuevos aparejos de secado al aire

> PPGincorporala mas avanzada tecnologia a los aparejos de sus
marcas: PPG, NEXA AUTOCOLOR y MaxMeyer. Se trata de produc-
tos de lamaxima calidad que ayudan a consolidar su posicion de
liderazgo favoreciendo procesos mas eficientes y rentables en el
taller. Estos nuevos aparejos se han desarrollado con la tecnologia
mas avanzada para ayudar a los clientes a ahorrar energia, reducir
el tiempo total del proceso de reparacion y mejorar la eficiencia
desus talleres.
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Dependiendo de la marca de pintura, el pintor tiene a su disposi-
cion los siguientes productos: de la marca PPG estan disponibles
los Aparejos DP7000 Air-Dry G1 blanco, G5 gris y G7 gris oscuro; de
NEXA AUTOCOLOR, los aparejos Eco-Dry SGO1 blanco, SGO5 gris y
DGO7 gris oscuro; y de MaxMeyer, los aparejos Multi-dry M1 blanco,
M4 gris y M6 gris oscuro.

Las principales ventajas de los nuevos aparejos de las marcas de
PPG radican en sus mejores propiedades de secado en todos los
procesos: al aire, porinfrarrojos y en cabina. En modo de secado al
aire, son capaces de ofrecer 80-100 micras lijables en 30 minutos a
20 °C,independientemente de las condiciones de humedad.

Se trata de productos de facil aplicaciéon y con unas mejores pro-
piedades de lijado para contribuir a la eficiencia del taller. En modo
de aplicacion “One Visit” contribuyen a reducir el tiempo total

del proceso, ofreciendo un espesor de capa desde 80p hastaun
maximo de 140y si fuera necesario. La tecnologfa acrilica de estos
tresinnovadores aparejos ofrece al pintor un producto sostenible,
respetuoso con el medio ambiente y sin sustancias CMR, que favo-
rece la productividad, la optimizacién de procesos y la reduccidn de
cicloeneltaller.

Por otro lado, PPG ofrece a sus clientes una nueva imprimacion para
reparar pequefias y medianas superficies con la facilidad y eficacia
del proceso UV, compatible con todos los sistemas de repintado de
PPG. Se trata de una imprimacidn aplicable en pistola y sin necesi-
dad de productos accesorios como catalizadores o diluyentes, que
complementa la oferta ya existente de aparejo UV en aerosol. Ade-
mas, se trata de un producto con bajo contenido VOC que favorece
procesos con menor impacto ambiental y un consumo energético
reducido. Listo para usar y aplicar en un sélo paso, favorece la
productividad del taller con un menor consumo de productoy una
menor generacion de residuos gracias a suamplia vida Util.



Mejor tecnologia, mejores soluciones

> Mayor eficacia ecoldgica, tiempos de proceso reducidos y un
mejor acabado son las prestaciones de la gama R-M Pioneer, a la
vanguardia de la innovacidn en pintura, superando las expecta-
tivas con soluciones mejoradas para reparaciones sostenibles y
altamente efectivas. Todos los productos Pioneer son productos
eSense, fabricados a partir de recursos renovables.

Paor su parte, la nueva serie R-M Advance brinda al taller una
ventaja de alto rendimiento en productividad, un mejor acabado
y una mayor eficiencia en cada una de las reparaciones. En ma-
sillas, destacan las referencias B 2A16, B 216C, B 216CL, de aplica-
cién universal en todas las superficies excepto plastico; FastBody
B 2A26, para reparaciones de dafios menores en un solo paso de
trabajo; FlexBody B 2A36, masilla de vidrio para reparar piezas
de poliéster; PlasticBody B 2A42, masilla universal y flexible para
usar en todas las piezas de plastico a repintar; Lightbody B2A56,
de aplicacion universal en todas las superficies excepto en
plastico; y SprayBody B2A63, para metal desnudo y aluminio. En
esta linea se encuentran también imprimaciones aparejos como
PM2A20, imprimacion de plastico transparente 1K; o PM2A32/34,
imprimadores para ‘spot repair’ con buena proteccion contra la
corrosién/adhesién sobre acero, acero galvanizado y aluminio,
con secado rapido, buen brillo y estructura.

EJO ULTR
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Aparejo en spray con tecnologia de secado UV

> Sinnek, la marca de pintura premium para carroceria, tiene en el
mercado el aparejo en spray SPF/UV, un producto de secado ultra-
violeta especialmente disefiado para incrementar la eficiencia en
procesos ‘spot repair’, gracias a su rapido secado (de 1 a 3 minutos
en funcion del espesor de capa) con lampara UV y temperatura
ambiente. Gracias a su tecnologia de secado ultravioleta y su for-
mato en spray monocomponente, el nuevo SPF/UV es el comple-
mento para reparaciones rapidas sin sustitucion de piezas, el tipo
de reparacién mas habitual en el dia a dia del taller. Su facil aplica-
cion (norequiere de catalizador) y rapidez de secado simplifican
el proceso de aparejado, no siendo necesaria la preparacién previa
de la pintura ni la posterior limpieza de equipos. Su integracion

en procesos de reparacion de alta eficiencia,ademas de tener una
influencia directa en la productividad del taller, permite mejorar
larotacién y el paso de vehiculos por cabina, lo que se traduce en
unincremento del coste de oportunidad para el negocio, rapido
servicio y resultados 6ptimos. Todo ello con un impacto amhbiental
minimo. Por Ultimo, la gran versatilidad de aplicacidn que ofrece
el producto aporta una gran adherencia sobre diferentes soportes
como cataforesis, acero galvanizado, electrozincado, aluminio o
plasticos. El aspecto homogéneo y regular de la superficie aplicada
es también un aspecto fundamental que facilita su posterior lijado.

Maxima productividad

> Halley UV20 es la nueva masilla de
secado por UV que se incorpora a Halley, la
gama UV de Roberlo, disefiada paraimpul-
sar la productividad y eficiencia del taller
en pequefias y medianas reparaciones.
Esta masilla 1K destaca por su facilidad de
uso y su rapido secado, permitiendo tener
la pieza lista para aparejar en menos de

3 minutos. Es facil de lijar y ofrece buena
adherencia sobre acero, galvanizado, alu-
minio y plasticos. Los tiempos de secado
varian segun la lampara UV utilizada (po-
tencia), los espesores y la superficie enma-
sillada. Con lalampara Robled de Roberlo

y unsecado estaticoal0cm, el tiempode
secado esde 1 minuto.

Dentro de su oferta de aparejos, Roberlo
cuenta con Omniplast, un aditivo innovador
disefiado para acelerar y simplificar el pro-
ceso de reparacidn de las partes plasticas
de la carroceria, garantizando la maxima
adherencia directa de cualquier aparejo 2k
y UV de Roberlo. Elimina la necesidad de

utilizar un fondo promotor de adherencia.
Por su parte, Halley UV200 es un fondo

1K de lagamaUV de Roberlo, que permite
incrementar la productividad y la eficien-
ciadel taller. En menos de 10 minutos, la
pieza esta aparejada: unareduccion del
75% de tiempo dedicado al fondo. Al ser
un componente es muy facil de usaryno
se desperdicia ni una sola gota. También
destaca por ser una solucion sostenible
porque contiene la mitad de COV que los
fondos convencionales. Esta indicado para
la pequefia y mediana reparacion (‘spot
repair’), para aquellos talleres que necesi-
tan lamaxima productividad, que tienen
un granvolumen de reparaciones o que
ofrecen servicios rapidos y buscan unos
resultados 6ptimos.

También cabe mencionar Velox, un fondo
6:1 UHS que destaca por la productividad y
eficiencia que ofrece al taller de carroceria.
Suvelocidad de secado -listo para lijaren
30 min-, laaplicacidn sin ‘flash off, el lijado

enun solo paso, junto con su gran acabado,
lo convierten en la mejor opcién para
aquellos talleres que valoran la eficienciay
productividad en el proceso de reparacién.
Velox es el aparejo del proceso TEMPUS,

el proceso de alta eficiencia de Roberlo,
disefiado para los trabajos en los que la
rapidez, la eficiencia, el incremento de la
productividad y el ahorro de los costes
energéticos es una pieza clave.
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SPIES HECKER

Procesos de trabajo mas cortos

> Dentro del catalogo de masillas de
Spies Hecker, cabe mencionar la masilla
Raderal Plastic Putty 2015 disefiada para
lareparacién de pequefios defectos como
rayas y arafiazos de las superficie de los
plasticos mas comunes de la fabricacion
de automadviles. Tamhién busca ayudar a
los pintores a obtener buenos resultados,
alavez que pueden reducir el tiempo
dedicado en cada reparacion.

La masilla Raderal Plastic Putty 2015,
gue proporciona una superficie muy

fina y libre de poros, destaca por su facil
aplicacién y buena adherencia ademas
de su gran flexibilidad en los sustratos
plasticos. Otras masillas del catdlogo de
Spies Hecker: Raderal Masilla Poliestre
Fina 911, Permacron Masilla 2025, Raderal
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Masilla Premium 2035 y Raderal Masilla
Spray 3508.

Paor su parte, los aparejos Permasolid Apa-
rejo Speed-TEC Himedo sobre Himedo
5550 y el Permasolid Aparejo Speed-TEC
5500 forman parte de lagama de produc-
tos Speed-TEC de Spies Hecker. Una tec-
nologia patentada por Axalta, proveedor
de la marca premium Spies Hecker, que
permite alos talleres trabajar de forma
mas rapida para conseguir una mejor
eficiencia energética, gracias a procesos
de trabajo mas cortos. El hecho de utilizar
lagama de productos completa permite a

los pintores elegir entre un secado a 60 °C,
40°Coinclusoa20°C loque permitealos
talleres ahorrar hastaun 70% en la factura
energética.

El Permasolid Aparejo Speed-TEC HiUmedo
sobre Himedo 5550 y el Permasolid Apa-
rejo Speed-TEC 5500 son productos faciles
de usar y que, ademds, proporcionan un
gran poder de adherencia en superficies
verticales. En combinacién con la base bi-
capay el barnizdelagama Speed-TEC, es-
tos aparejos permiten obtener un acabado
duradero de primera calidad y un aspecto
brillante de forma muy rapida.

Respuesta a todo tipo de reparacion

> Standox ofrece un catdlogo de masillas para dar respuesta a
todo tipo de reparacién, como la masilla Standox Rapid Putty
U1080.Se trata de una masilla de poliéster universal, gruesa y fina
que ofrece muy buena estabilidad sobre superficies verticales

y una excelente adherencia en todos los substratos. Ademas, |a
Standox Rapid Putty U1080 es muy adecuada para el secado por
infrarrojos (IR), es facil de lijar y se puede usar como masilla fina.
Paralelamente, Standox también ofrece las siguientes: Masilla
Soft Stopper U1090, Masilla para Plasticos U1030, Masilla Fibra de
Vidrio U1010, Masilla Fina U1070 y Spray Filler Beige U1100 (MPP)
En el segmento de aparejos, Standox destaca VOC Xtreme Wet-
on-Wet Filler U7650, de aplicacién himedo sobre himedo, y VOC
Xtreme Filler U7600, disponibles en las tonalidades blanco, gris y
negro. Estos productos forman parte del Sistema Xtreme, basado
enlainnovadora tecnologia exclu-
siva y patentada de secado rapido
a baja temperatura de Axalta,
proveedor de lamarca premium
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Standox. Esta tecnolo-
gia ofrece alos talleres
tiempos de proceso mas
rapidos y un bajo con-
sumo de energia que se
puede utilizar como parte
dela eficaz aplicacién “1 Visit”.

Todos los productos de la técnica de aplicacidn “1 Visit” ofrecen la
calidad superiory el soporte que viene de serie con Standox, por lo
gue los talleres pueden estar seguros de que seguiran obtenien-
do resultados correctos a la primera. “1 Visit” puede ofrecer una
importante ventaja competitiva a los talleres en un momento en el
que se encuentran bajo una presién cada vez mayor para mejorar
la eficiencia. Dentro del Sitema Xtreme también se encuentran pro-
ductos como las bayetas Express Prep Wipes U3000, la base hicapa
Standoblue y el barniz Standocryl VOC-Xtreme-Plus Clear K9600.
Basado en una nueva quimica, el aparejo Standox VOC Xtreme Filler
U7600 es un producto revolucionario que contribuye a una mejora
significativa en el proceso de preparacién. El aparejo se aplicaen un
solo paso sin evaporacién intermedia, mediante la técnica “1 Visit”,
y ofrece unos excepcionales resultados de secado al aire. Es ade-
cuado para todos los talleres que quieren aumentar su capacidad
de asumir mas reparaciones y mejorar su eficiencia.

Por su parte, el Standox VOC Xtreme Wet-on-Wet Filler U7650 se di-
sefio para mejorary completar el sistema Standox Xtreme como un
aparejo humedo sobre himedo muy rapido. Con un gran tiempo de
evaporacion final de cinco minutos, es adecuado para talleres que
desean la mayor eficiencia y un perfecto acabado en piezas nuevas.
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